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Glanzender Auftritt

Hochglanzfronten, Turrohlinge, ganze Sessel oder
Teile aus Mineralwerkstoff: Wie Sie mit Zulieferteilen
und Halbfabrikaten wirtschaftlicher arbeiten.
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Schleifmaschinen der Spitzenklasse

« KUNDIG war fiir uns wiederum erste Wahl »

Michel Tendon, seit unserem ersten Besuch bei

der Wider SA in Montreux sind 5 Jahre vergangen.

Wie hat sich das Unternehmen seither entwickelt?

Die Unternehmensgruppe Wider SA ist in dieser Zeit stark
gewachsen, vor allem international. Das Familien-
unternehmen, das heute von André Wider in dritter
Generation geleitet wird, hat in den letzten Jahren welt-
weit zahlreiche Projekte im gehobenen Innenausbau
realisiert. Die Unternehmensgruppe Wider SA beschiftigt
heute 250 Mitarbeiter und fertigt hochwertige Ladenein-
richtungen fiir die Uhrenindustrie und exquisites Interieur
fiir Hotels und Privathéuser.

Sie haben in den letzten Jahren 2 weitere Breitband-
Schleifmaschinen KUNDIG Brilliant-3 gekauft.

Wir investieren kontinuierlich in die Produktion, um das
groBe Auftragsvolumen zu meistern. Im Zentrum stehen
hochste Qualitit und Effizienz. Die KUNDIG Maschinen

Michel Tendon, Produktionsleiter bei der Wider SA,
vor der Lackschleifmaschine KUNDIG Brilliant-3

LL WIDER
ébénisterie agencement menuiserie

mit Hochglanz-Querschliffaggregat

haben sich in unseren Werkstitten bestens bewihrt. Sie
sind tédglich 5-6 Stunden in Betrieb und arbeiten absolut
zuverlissig. KUNDIG war fiir uns deshalb wiederum
erste Wahl.

Ihre neue KUNDIG Brilliant-3 ist ganz auf den Lack-
zwischenschliff ausgelegt. Zusatzlich zur bewahrten
Lackausstattung mit Vakuumvorrichtung, stufenlos
regulierbarer Schleifbandgeschwindigkeit und Band-
reinigung mittels Ausblasdusen, besitzt die Maschine
ein spezielles Hochglanz-Querschliffaggregat. Wie
bewahrt sich dieses im Arbeitsalltag?
Hochglanzoberflichen sind nach wie vor stark im
Trend. Das neue Hochglanz-Querschliffaggregat hilft
entscheidend mit, die Produktion in diesem anspruchs-
vollen Bereich weiter zu verbessern. Zudem lassen sich
die horizontalen Strukturen der Fronten, welche heute
total im Trend sind, mit dem Hochglanz-Querschliff-
aggregat sorgfiltig und schonend schleifen.

KUNDIG GmbH 4191 VorderweiRenbach 07219 70170 www.kundig.at info@kundig.at
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Machen und machen lassen

n unserer Ausgabe zum Jahresende werfen

wir mit dem Sonderthema ,Zulieferteile und

Halbfabrikate* einen ausfiihrlichen Blick auf
einen Bereich, der in der Branche immer stirker
an Stellenwert gewinnt. Das Zukaufen von teil-
weise oder komplett vorgefertigten Produkten
erméglicht in vielen Firmen ein effizienteres Ar-
beiten. In Zeiten, in denen sich die Herstellung
mancher einst typischer Tischlerstiicke — Laden
etwa, oder Sesseln — fiir einzelne Betriebe schlicht
nicht mehr rechnet, lohnt es sich durchaus, darii-
ber nachzudenken, welche Leistungen oder Pro-
dukte man auslagert oder zukauft. Wir prasen-
tieren in unserem Themenschwerpunkt ab Seite
52 mit dem Tischlerzentrum und der Firma Grass-
mann zwei Unternehmen, die sich schon lange auf
diese Entwicklung eingestellt haben und als hoch
spezialisierte Betriebe ihre Produkte erfolgreich
an andere Branchenkollegen liefern. Tischler fiir
Tischler, sozusagen.
In unserer Rubrik Betrieb & Wirtschaft stellen wir
auferdem ein Kooperationsmodell aus dem Wald-
viertel vor, wo sieben Betriebe — die allesamt im
selben Segment titig sind— zusammen ein gro-
fes Kiichencenter gegriindet haben. Und inter-
essante Wege beschreitet auch Bernd Gruber mit
seinem gleichnamigen Unternehmen. Er hat aus
einer ,klassischen® Tischlerei in Salzburg ein Ate-
lier fiir Innenarchitektur gemacht und arbeitet
mittlerweile fiir Kunden zwischen Ibiza und L.A.
Wie es dazu kam, lesen Sie ab Seite 22.
Viel Spafd bei der Lektiire, eine besinnliche Weih-
nachtszeit und einen guten Start ins Jahr 2014
wiinscht Ihnen,

Thomas Prlié

COVERFOTO:

» In Zeiten, in denen
sich die Herstellung
mancher Produkte
nicht mehr rechnet,
lohnt es sich, dariiber
nachzudenken, was
man auslagert oder
zukauft. «

Thomas Prlié,
Chefredakteur Tischler Journal

Preforming-Kantenbearbeitung in 30, 45 oder 90 Grad
fiir Hochglanzoberflichen mit grifflosen Fronten.
Foto: TZ Tischlerzentrum

DVR: 0368491 ®
OAK

SCHWERPUNKT IM NACHSTEN TISCHLER JOURNAL:
Oberflichentechnik
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O HIGHLIGHT

Gleichenberg ansdssigen Betrieb neben dem breiten Feld

des Innenausbaus Spezialist fiir ein besonderes Fachge-
biet: den Bau von Phonomdbeln und Lautsprechern. Mit der Ent-
wicklung seines Lautsprechermodells ,Cellini“ hat sich Lenz ehr-
geizige Ziele gesetzt, denn das Endprodukt sollte aus moglichst
nachhaltigen — im Sinne von qualitativ hochwertigen, langlebi-
gen, aber auch Skologisch unbedenklichen — Materialien gefertigt
sein. Beim Gehduse entschied sich Lenz daher fiir Fichtenholz, das
schon seit Jahrhunderten etwa fiir den Bau von Musikinstrumen-
ten eingesetzt wird. Allerdings sind Lautsprecher eigentlich das
Gegenteil von Instrumenten: Wahrend Letztere einen méglichst
kraftvollen eigenen Ton erzeugen sollen, miissen sich Hifi-Laut-

D er steirische Tischler Bernhard Lenz ist mit seinem in Bad

,,,/.r - -
LU=

sprecher nach Maoglichkeit jedes Eigenklanges enthalten. Das Pro-
jekt erforderte vom Klangfachmann also eine Menge Tiiftelei, so-
wohl in Bezug auf die fiir einen High-End-Lautsprecher notwendi-
gen technischen bzw. akustischen Bauteile vom ,Tweeter” bis zum

Chassis wie auch auf die Form: Das elliptische Gehduse mit seinen
unterschiedlich dicken Seitenwinden unterstiitzt die Klangquali-
tit. Die Oberflichen sind mit italienischem Balsamischem Ollack
behandelt, fiir den der Tischler erst Wege finden musste, wie er —
statt per Hand — im Spritzverfahren auftragbar ist. Das Ergebnis

ist nicht nur klangtechnisch perfekt und designerisch durchdacht,
sondern erfiillt auch die Skologischen Anspriiche — bis hin zur Ver-
kabelung: Diese ist ndmlich mit Baumwolle statt mit Kunstoff iso-
liert. www.tischlerei-lenz.at. (red) u]
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HIGHLIGHT [

Das Projekt erforderte vom Tischler eine Menge Tiiftelei, sowohl
in Bezug auf die fiir einen High-End-Lautsprecher notwendigen
technischen bzw. akustischen B ile vom ,Tweeter* bis zum

Chassis wie auch in Bezug auf die Form.
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B BRENNPUNKT

Die andere Seite der Medaille

NACHWUCHS, TEIL Il Innung und Lehrer stellen sich diesmal dem Thema Nachwuchs
fur das Tischlerhandwerk. In vielen Punkten herrscht Einigkeit, bei so mancher Frage
scheiden sich jedoch die Geister.

» Hilfe >von obenc« ist da, aber
ohne Eigeninitiativen ist die
Lehrlingsproblematik nicht
mehr zu 16sen. «

KommR. Ing. Josef Breiter,
Bundesinnungsmeister

INFO

Neue Lehrlingsforderung

Seit September 2013 kann jeder Ausbil-
dungsbetrieb eine neue Lehrlingsforde-
rung des Bundes in Anspruch nehmen. Auf
Antrag werden zum Beispiel die Kosten fiir
Vorbereitungskurse auf die Lehrabschluss-
priifung tibernommen, es gibt Beitrdge zu
Coachings und eine finanzielle Entlastung
bei Wiederantritten.

zum Thema Tischlernachwuchs kom-

men Vertreter der Innung und der (Be-
rufsschul)Lehrer zu Wort. Wie im ersten Teil,
in welchem Unternehmer und Experten Stel-
lungnahmen abgaben, stellten beide Grup-
pen eines fest: Das Tischlerhandwerk kann
nur gemeinsam von allen Beteiligten erfolg-
reich weitergetragen werden.

I m zweiten Teil der Brennpunkt-Serie

EIGENVERANTWORTUNG

Alois Kitzberger, Bundeslehrlingswart der
Tischler und Mitglied in der Fokusgrup-
pe Innung des Forums Handwerk und Ar-
chitektur (Details zur Initiative siehe Tisch-
ler Journal 11/2013, Seiten 10-12), beurteilt
das Projekt sehr positiv und fiihlt sich durch
die Ergebnisse in vielem bestitigt. Erkennt-
nis Nummer eins: ,Jeder Betrieb ist fiir sich
selbst verantwortlich.“ Die Innung kann und
muss Rahmenbedingungen schaffen, aber im
Endeffekt muss jeder Unternehmer selbst auf
sich schauen.

,Hilfe ,von obenist da, aber ohne persén-
liches Engagement der Unternehmer wird
es nicht mehr gehen. Dazu sind die Prob-
leme der demografischen Entwicklung be-
reits zu offensichtlich®, bestétigt auch Bun-
desinnungsmeister Josef Breiter. Und er stellt
Forderungen an die Pflichtschulen: ,Wir er-
warten, dass aus ihnen wieder verstirkt mo-
tivierte und ausbildungsfihige Jugendli-
che hervorgehen und diese auf die Berufs-
wahl und die anschliefende Berufsausbil-
dung entsprechend vorbereitet werden. Um
das — wohl leichter Gesagte als Getane — zu
erreichen, braucht es viel Uberzeugungsar-
beit und es ist wiederum Zusammenarbeit
gefragt. Wege zur Losung: das Schon-in-die-
Volksschulen-Gehen, Aktionstage an den
Schulen, Werkunterricht unterstiitzen, Be-
triebsbesuche und Schnuppertage.

NEUE AUSBILDUNGSMODELLE
Bundesinnungsmeister Josef Breiter sieht die
Interessenvertretung als ,wichtigen Partner

Text: Gudrun Haigermoser

in Sachen Ausbildung". Ein wichtiger Schritt
und eine Reaktion auf die riickldufigen Lehr-
lingszahlen: die bereits erfolgte Schaffung
neuer Lehrberufe, die auf technische Ent-
wicklungen eingeht. Auch neue Modelle der
Durchgdngigkeit werden angeboten, wie das
Projekt ,Lehre und Matura“. ,Diese miissen
aber auch angenommen werden®, so Brei-
ter. Was — bisher — noch nicht der Fall ist. In-
nungskollege Kitzberger bezeichnet diesen
Weg eher als ,Minderheitenprogramm°. Ein
anderes Ausbildungsmodell, das erfolgrei-
cher sein kénnte, nennt sich ,Matura plus®.
Mit diesem holt man aus den — nach wie vor
gut gefiillten hoheren Schulen — die Matu-
ranten fiir den Lehrberuf des Tischlereitech-
nikers ab. Geboten wird eine verkiirzte Lehr-
zeit (drei statt vier Jahre) mit anschlieffender
Moglichkeit zur Meisterpriifung. Das Pro-
gramm wurde 2012 gestartet, ,die Varian-
te ist bei den Adressaten noch nicht richtig
angekommen’, sagt Kitzberger und kiindigt
mehr Engagement an. Denn hier schlum-
mern grofle Chancen: Laut einer Studie der
Wirtschaftskammer Niederdsterreich wiir-
den 8 Prozent der AHS-Maturanten noch ei-
ne Lehre beginnen. ,Das sind rund 5000 Ju-
gendliche, also ein enormes Potenzial.‘

MARKETINGINSTRUMENT

Der Kritik der Unternehmer, die Interessen-
vertretung trage nicht genug zur Imagever-
besserung bei, entgegnet der Bundeslehr-
lingswart: ,Viele Tischler nehmen die Ausbil-
dung zu wenig ernst. Dabei ist sie ein extrem
wichtiger Teil des Marketings. Es gentigt heu-
te nicht mehr, nur das Produkt, die ,Kastln,
zu verkaufen. Der Tischler muss sich als Be-
trieb vermarkten.“ Damit wird der Tischler-
beruf attraktiv fiir die Berufsentscheidung
beeinflussenden Eltern und fiir die Jungen.
Hier geht der Innungsvertreter mit Unter-
nehmern, Lehrern und Jugendlichen kon-
form: ,Wird den Lehrlingen der Beruf im Be-
trieb positiv vermittelt, so tragen diese ihre
Einstellung auch in ihre Netzwerke weiter.

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013
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BRENNPUNKT H

Die aktuelle Entwicklung der Lehrlingszah-
len sieht Kitzberger positiv —und fiihrt das
auch auf die Werbemafinahmen im letzten
Jahr zuriick. Im Jahr 2012 gab es 4084 Tisch-
lerlehrlinge. ,Es gibt sicher noch freie Stel-
len, aber ein akuter Mangel herrscht derzeit
nicht

BERUFSSCHULE IN DEN FOKUS

Harald Jeschke, Unternehmensberater und
Kommunikationsexperte, der im Namen des
Forums die Fokusgruppen zusammenstell-
te, kritisiert die oftmalige Geringschitzung

» Viele Tischler nehmen die Ausbildung
zu wenig ernst. Dabei ist sie ein
wichtiges Marketinginstrument. «

Alois Kitzberger, Bundeslehrlingswart der Tischler

der Berufsschulen: ,Es ist sexy, eine Fach-
hochschule aufzusperren, aber iiber eine bes-
sere Unterstiitzung der vielen engagierten
Berufsschullehrer redet keiner. Man sollte
diese Institutionen starker vor den Vorhang
holen. Das gute duale Ausbildungssystem
ist international Vorbild, mediale Aufmerk-
samkeit dafiir gibt es aber so gut wie keine.
Der Kampf um Schiiler wird aufgrund der
geburtenschwachen Jahrgidnge immer star-
ker, erstmals haben auch HTLs riickldufige
Schiilerzahlen. Allerdings besuchen rund 40
Prozent eines Jugendjahrgangs eine Berufs-

Die LEGRABOX ist fertig zusammengebaut liber C.online bestellbar.

Neu: Legrabox im SCH-Netshop.

Das neue Boxsystem von BLUM - LEGRABOX - besticht
durch minimalistisch geradliniges Design. Seine reduzierte
Formensprache beeindruckt. Jetzt ist LEGRABOX im Net-
shop fertig zusammengebaut zu ordern.

Beim Planen (und Bestellen) tiber den SCH-Netshop greifen
SCH-Partner unter anderem auf ein groBes Sortiment an
Metallboxen zu. Neu im Programm ist das gesamte Sorti-
ment der LEGRABOX, die nun nach dem Konfigurieren des
gewlinschten Korpus gleich mitbestellt werden kann.

Sie integriert sich dank Materialechtheit und spaltfreies De-
sign optimal in moderne Kichen, Wohn- und Badkonzepte.

Internet: conline.schachermayer.at
E-Mail: c.online@schachermayer.at
Tel.: 0732-6599-3002
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Schachermayer-GroBhandelsgesellschaft m.b.H.
A-4021 Linz, SchachermayerstraBe 2, Tel. 0732/6599-0*, Fax 0732/6599-1360

schachen'nayer E-Mail: info@schachermayer.at, www.schachermayer.at

Sy




B BRENNPUNKT

10

» Motivation ist der ent-
scheidende Faktor, um
auch schwichere Jugend-
liche auf einen erfolgrei-
chen Weg zu bringen. «

Erich Drabek, Direktor LBS Péchlarn

» Wir Lehrer ziehen als Bin-
deglied an einem Strang
mit den Betrieben. «

Johann Edenhauser, Direktor Poly-
technische Schule St. Johann/Tirol

schule. Damit tragt dieser Zweig — gemein-
sam mit den Betrieben — eine grofie Verant-
wortung, die viel zu wenig gewiirdigt wird.

DIE LEHRER AM WORT

Erich Drabek, engagierter Direktor der Lan-
desberufsschule Péchlarn, war Mitglied in

der Fokusgruppe Lehrer und begriifit Pro-
jekte dieser Art: ,Es ist wichtig, sich mit

der Weiterentwicklung in der Lehrausbil-
dung zu befassen, da das Handwerk stin-
dig in Bewegung ist. Es gilt, neue Wege zu

suchen und auch einmal querzudenken.
Um einen Umdenkprozess in Sachen Image

der Lehre einzuleiten, sind auch die Medi-
en gefragt. ,Sie miissen ein positives Er-
scheinungsbild projizieren und die berufli-
chen Chancen eines Facharbeiters hervor-
heben.” Ein Problem mit der Ausbildung

sehen die Berufsschullehrer — als Fazit der
Fokusgruppe — in unterschiedlichen Ni-
veaus in den Ausbildungsbetrieben. Hier
wadre die Wirtschaftskammer als Unterstiit-
zer — vor allem in Sachen Qualititssiche-
rung — gefragt.

Die Frage nach der schlechter werden-
den ,Qualitit“ der Lehranwirter beant-
wortet Drabek mit einem ,Jein. Ich bin seit
30 Jahren im Schuldienst und lernschwa-
che Schiiler hat es immer gegeben.“ Auffil-
lig in der Entwicklung ist allerdings, dass

die Schere zwischen sehr guten und lern-
schwachen Schiilern immer weiter aufgeht.

KOMPETENZORIENTIERUNG
Primire Aufgaben der Berufsschulen sind
dasWecken des Interesses am Lehrberuf, die
Steigerung der handwerklichen Fihigkei-
ten und die Verbesserung des theoretischen
Wissens. Ein Schliisselbegriff dabei: Moti-
vation. Viel verspricht sich Drabek von der
Umstellung auf kompetenzorientierte Lehr-
pline, die in der Unterstufe beginnt und ab
2015 auch in den Berufsschulen Platz grei-
fen wird. Auch ein Punkt, der immer wich-
tiger wird und daher in der Ausbildung ver-
starkt Platz finden sollte, ist die soziale und
personale Kompetenz.

TOPCHANCEN MIT LEHRE

Johann Edenhauser ist Direktor und Lei-
ter des Fachbereichs Holz an der Polytech-
nischen Schule (PTS) in St. Johann in Ti-
rol — eine der gréfiten im Bundesland —und
mit seinem ,Vorredner” einer Meinung:
Will man die Zahl der Handwerker erh6hen,
muss man den Jugendlichen schon friih ,die

Lehre schmackhaft machen und aufzeigen,
dass man heute mit dieser Ausbildung Top-
chancen im Leben hat“. Edenhauser — der
natiirlich daran interessiert ist, gute Schiiler
zu bekommen - sieht die PTS als Bindeglied
zwischen Schule und Berufsleben.

»Wir ziehen an einem Strang mit den Betrie-
ben. Um die Attraktivitit zu heben, miis-
sen einige Unternehmer noch umdenken:
Es gibt leider immer noch Betriebe, die den
Lehrling als billige Arbeitskraft fiir drei Jah-
re sehen, und das ist fiirs Image einfach
schlecht. Daneben gibt es aber sehr aktive
Betriebe, die dem Lehrling den roten Tep-
pich ausrollen.

BERUFSORIENTIERUNG

Die zentrale Erkenntnis wiederholt sich al-
so: Ohne personliches Engagement geht
nicht viel. ,Wir sind an unserer Schule in
Sachen Berufsorientierung schon seit {iber
zwanzig Jahren aktiv. Die Zusammenarbeit
mit den Unternehmen ist gewachsen und
funktioniert heute sehr gut.“ Durch zahlrei-
che Partnerbetriebe in den verschiedenen
Branchen hat Direktor Edenhauser kein Pro-
blem, fiir seine Schiiler Schnuppertage zu
organisieren. Im aktuellen Schuljahr waren
es neun Tage fiir jeweils hundert Schiiler.
Mit der Reform 1997 wurde aus dem Poly-
technischen Lehrgang die Polytechnische
Schule. Schwerpunkt dieses neuen Schul-
typs ist eine intensive Orientierungsphase
am Beginn des Schuljahres. ,Diese bei uns
achtwdchige Berufsorientierungsphase er-
fordert aber extrem viel an organisatorischer
Vorbereitung.“ Der zweite Abschnitt des
Schuljahres ist eine intensive Berufsgrund-
bildung in einem der sieben Fachbereiche.
Diese Organisation des Schultyps Polytech-
nische Schule hilft, auch eher unmotivierte
und schwache Schiiler zu ermutigen. ,Unse-
re Schiiler spiiren, dass sie das lernen, was
sie im Berufsleben brauchen.Das befliigelt
auch die Schwachen ungemein.
Grundsitzlich ist Edenhauser mit der Situ-
ation seiner Schule zufrieden und wird von
dem positiven Feedback von Schiilern, El-
tern und Unternehmern bestdrkt. Was es
aber braucht, ist mehr Unterstiitzung von-
seiten der Politik: ,Die Wertigkeit der Lehr-
ausbildung und des Handwerks muss mit
einer hoheren schulischen Ausbildung
gleichgestellt werden. Und dazu muss auch
die Entlohnung angepasst werden. Nur so
werden wir die Nachwuchsprobleme lang-
fristig in den Griff bekommen.” [ ]
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Die Plasmatechnologie lasst sie einfach verschwinden!

10% Rabatt auf alle Bei PKS Mobel Platten Schnitt
Online-Bestellungen! steht dem Kunden die mittels

Mit Hilfe unseres neuen Online-Bestellsystems P[asmatechno[ogie aufgebrachte
konnen Sie ab sofort alle Standard Platten- Laserkante zur Verngung

zuschnitte (mit Bekantung) bequem Uber
unsere Website https://obs.pks-kaiser.at

bestellen und dabei folgende Vorteile genieBen: Was zeichnet die Laserkante aus?
= 10% Online-Rabatt m dichte Versiegelung zur

m (ffnungszeit 24 Stunden Mobelplatte

L] Alﬂtomatische Pr.eisern?ittlung m keine Klebnaht

m Kirzere Produktionszeiten kei F

m Von jedem Ort aus maglich B Keine ruge

m dauerhaft licht- und
alterungsbestandig

® hohe Abzugfestigkeit und
Warmestabilitat

m hervorragende Lackiereigenschaft

Mdbel & Ploﬁen Schnl’r

Wolfgang Kaiser Ges.m.b.H, Rohrbach Nord,

Obere Hauptstrafle 6, A-8234 Rohrbach an der Lafnitz
Tel.: +43(0)3338/4585, Fax: DW-50
office@pks-kaiser.at, www.pks-kaiser.at
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100 JAHRE GOLLACKNER
=

Der Tischlereibetrieb Gollackner

in Hallwang feierte kiirzlich sein
100-jdhriges Jublidum. Fiirs Publikum
gab es dabei Einblicke in die tagliche
Arbeit eines zeitgendssischen, moder-
nen Handwerksbetriebs. Am Abend
wurde mit geladenen Gasten bei
Speis und Trank gefeiert. Die beiden
Firmenchefs Paul Gollackner jun. und
sen. liefen in ihrer Ansprache die
letzten, teils sehr bewegten 100 Jahre
Revue passieren und wagten einen
Ausblick in die Zukunft.
www.tischlerei-gollackner.at ®

Sata unterstiitzt auch in diesem Jahr wieder zwei Hilfsprojekte fiir Kinder.

NOTIFIZIERT

ie Holzforschung Austria ist mit ih- °
]r)er lflriif— und Zen?ﬁiierlngssiells ab Sata 'WElhnaChtSSPende

sofort im Rahmen der Europdischen

Bauproduktenverordnung 305/2011 HILFSPROJEKTE Seit 1999 spendet die Kinderherzzentren e. V. und das Kinder-
(EU) vom Bundesministerium fiir Sata zur Weihnachtszeit an Hilfsprojekte werk Lima e. V. Sata bedankt sich bei allen
Wirtschaft, Familie und Jugend BM- fiir Kinder und Jugendliche im In- und Kunden und Geschiftspartnern, die auch
WEJ notifiziert. Mit diesem Erfolg ge- Ausland. Diese Unterstiitzung wurde auch  in diesem Jahr auf das Weihnachtgeschenk
hort die Holzforschung Austria nun durch den Verzicht der Sata-Geschifts- verzichten und dadurch die Weihnachts-
zu den ersten notifizierten Stellen partner auf Weihnachtsgeschenke ermég- spende fiir soziale Projekte ermdglichen.
nach der Bauproduktenverordnung. licht. Die diesjihrigen Spendenempfinger ~ www.sata.com ]
www.holzforschung.at [ ] sind die Férdergemeinschaft Deutsche

\ Ausgezeichnet

AWARD Im Rahmen der Osterreichischen
,HolzGespriche“ der Kooperationsplattform
a ell an de esa Forst Holz Papier wurde kiirzlich zum dritten
Mal der PEFC Award verliehen. Von den rund
500 zertifizierten dsterreichischen Unterneh-
en a d, das dd men wurde heuer der Tiirenhersteller Kunex
ausgezeichnet. Den Preis nahm Mag. Helmut

FOTO: KUNEX, GOLLACKNER

e1t der gro e oDe
= Klausner, Mitglied der Geschiftsleitung,
piseie : > entgegen. PEFC ist ein Zertifzierungspro-
olgen die A % alie gramm fiir nachhaltige Waldbewirtschaftung.
g 0/ d De d (7% www.kunex.at ]
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Mitarbeiterehrung

JUBILAEN Blum konnte zum Jahresende wieder
zahlreiche, langjdhrige Mitarbeiter fiir ihr Engage-
ment im Unternehmen ehren. Diesmal waren es 86
Jubilare. 29 davon halten dem Unternehmen bereits
seit 35 Jahren die Treue; 57 Mitarbeiter sind fiir Blum
schon 25 Jahre im Einsatz. Bei einem festlichen
Abend bedankte sich das Unternehmen auch bei

deren Familien, die eine wesentliche Stiitze der Mitar-
beiter bei ihrer Arbeit fiir Blum sind.www.blum.at m

Untha bietet online eine virtuelle Werksfiihrung an.

Untha-Tour

ONLINE Untha shredding technology nimmt

die Fertigstellung der neuen Produktions- und
Verwaltungsgebdude zum Anlass, um Besuchern
der Website eine virtuelle Werksfiithrung durch
alle Bereiche des Unternehmens zu ermdglichen.
Von der Materialanlieferung tiber die mechani-
sche Bearbeitung bis hin zur Endmontage bleiben
bleiben bei der virutellen ,Untha-Tour" keine
Geheimnisse offen. An sogenannten POIs (Points
Of Interest) erhilt der Besucher interessante
Zusatzinformationen.

www.untha.com ]
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WWW.IMM-COLOGNE.DE

Das Event fir Bad,
Boden, Wand, Licht
auf der imm cologne.

. WOHNEN. EINRICHTEN. LEBEN.

[P DIE INTERNATIONALE
EINRICHTUNGSMESSE

cologne} 13 19.01.2014

Trends sehen, Neuheiten entdecken, Geschafte machen.

imm cologne plus LivingInteriors: Beim weltweit wichtigsten
Einrichtungsevent préasentieren fiihrende internationale Marken, |
womit Sie gute Geschéfte machen kénnen. Sie diirfen nicht fehlen!

Jetzt Tickets kaufen und tiber 30 % sparen:
www.imm-cologne.de/ticketshop

o
L
*«+* koelnmesse

Gesell GmbH & Co. KG, Sieveringer Str. 153, 1190 Wien
Tel. (01) 320 50 37, Fax (01) 320 63 44, office@gesell.com
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Sympathiefaktor erh6hen

KOLUMNE Sympathie und Antipathie entwickeln sich in

den ersten Sekunden eines Treffens.

enn uns ein sympathischer
Mensch in die Augen schaut,
wird im Gehirn die Wohlfiihl-

substanz Dopamin ausgeschiittet. Bei jeder
Begegnung spielt also der Blickkontakt als
erstes Zeichen einer positiven Gesinnung
eine wichtige Rolle. ,Augenkontakt“ist al-
lerdings besser als Blickkontakt. Ein Blick-
kontakt ist fliichtig und wirkt damit weni-
ger wertschitzend. Der ,rituelle” Augen-
kontakt, den wir Menschen als angenehm
empfinden, dauert etwa ein bis zwei Se-
kunden. Wer uns kaum oder nur fliichtig in
die Augen schaut, sammelt genauso wenig
Sympathiepunkte wie der, der uns zu lan-
ge anstarrt. Dies wird ndmlich als Aggres-
sionssignal gedeutet — es sei denn, man ist
verliebt.

DAS ECHTE LACHELN

Von allen emotionalen Signalen ist ein Li-
cheln das ansteckendste. Fast so zuverlds-
sig wie ein Echo kommt es zuriick. Es 6ff-
net Kunden-Portemonnaies und Mitar-
beiterherzen. Es baut Hemmschwellen
ab und ldsst Vertrauen entstehen. Ein Li-
cheln entmachtet Misstrauen und Angst.
»Strahlende“ Menschen haben es leichter
im Leben, denn sie verschenken Lebens-
freude und damit Momente des Gliicks.
Allerdings: Jedes ,Muss-Licheln“ wird von
unserem Unterbewusstsein als solches
enttarnt.

NOTWENDIGE DISTANZZONEN

Menschen haben drei zu respektieren-
de Distanzzonen: die Vier-Meter-Flucht-
punkt-Zone, die ,ffentliche Ein-Meter-
Zone und die ,intime"“ 50-Zentimeter-Zo-
ne. Wir reagieren mit Aggression, Starre
oder Riickzug auf jeden, der die als ange-
messen erachtete Distanzzone nicht ein-
hilt. Beim ersten Kennenlernen bewegt
man sich immer aulerhalb der Ein-Meter-
Zone. Durch einen freundlichen Augen-
kontakt, ein Kopfnicken und/oder eine
kurze Frage bitten Sie, wenn nétig, Ihren
Gesprachspartner, in die sonst nur engen
Freunden und Familienangehé&rigen vor-
behaltene 50-Zentimeter-Zone eindringen

Text: Anne M. Schiiller

zu diirfen. Ubrigens: Nicht frontal, son-
dern leicht seitlich stehend wird das in al-
ler Regel besser akzeptiert.

RICHTIGES HANDESCHUTTELN
Auch das Hindeschiitteln ist ein Relikt aus
alten Zeiten und will heiflen: Schau her
und komm fiihlen, ich bin dein Freund,
ich trage keine Waffen! Der ideale Hinde-
druck ist nicht der iiberfeste, sondern der,
bei dem sich beide Handinnenfldchen be-
rithren. Denn das signalisiert: Es ist nichts
in der hohlen Hand versteckt. Wir wol-
len immer die offenen Hinde unseres Ge-
geniibers sehen. Bei Gesprdchen im Sitzen
sind sie am besten auf dem Tisch, im Ste-
hen auf Giirtelhohe und nicht in der Ho-
sentasche. Beim Reden werden sie durch
offene Gesten gezeigt.

DAS ERSTE WORT

Beim ersten ausgesprochenen Wort —in
aller Regel eine Gruf3formel verbunden
mit dem Namen des Gesprachspartners —
geht es vor allem um eins: die angeneh-
me, freundliche Tonlage. Dies signalisiert
die friedvolle Absicht. Unsere Stimme ist
verantwortlich fiir die Stimmung, die wir
verbreiten. Klingt Ihre Stimme fest und
zuversichtlich? Zeugt sie von guter Lau-
ne und einer aufmerksam-wertschdtzen-
den Gesinnung? Nicht zuletzt wird iiber
die Stimmlage determiniert, wer ,oben®
und wer ,unten“ ist. Der Rangniedere
passt sich dabei — natiirlich unbewusst —
der Stimmlage des Ranghheren an oder
geht mit seiner Stimme nach oben. Ver-
dndern Sie einmal Thre Stimmlage in ei-
ner gegebenen Situation und schauen
Sie, was passiert. Im Brustton der Uber-
zeugung gesagt, kommen IThre Worte
viel besser an. Und Sie werden so mehr
verkaufen.

www.anneschueller.de [ ]

Erfolgreich verhandeln -
erfolgreich verkaufen. Wie
Sie Menschen und Mérkte
gewinnen, BusinessVillage
2009, 224 Seiten, 25,60 Euro
ISBN-13: 978-3-938358-95-5

UMSATZREKORD
r AL BALAAT Die Kapo Un-

. ternehmens-
gruppe mit
den Marken
Kapo Fenster
und Tiiren und
Neue Wiener
Werkstdtte

steigerten im
Geschiftsjahr
2012/13 den
Umsatz um 9,3 Prozent im Vergleich
zum Vorjahr. Der Umsatz mit Fenstern
und Tiiren aus Holz und Holz-Alu sowie
Mdbel und Polstermdbel betrug im ab-
gelaufenen Geschiftsjahr 26,1 Millionen
Euro. Das ist der hdchste Umsatz in der
bisherigen 86-jihrigen Unternehmens-
geschichte. www.nww.at [ |

Stefan Polzhofer, GF

HOLZLUFT SCHNUPPERN

Helle, lichtdurchflutete Unterrichtsriu-
me und Werkstdtten tragen seit der Fer-
tigstellung des renovierten und erwei-
terten Werkstdttengebaudes an der HTL
in Hallstatt zum Wohlbefinden von
Schiilern und Lehrern bei. Das beste-
hende Gebdude wurde thermisch sa-
niert, der Erweiterungsbau nach moder-
nen 6kologischen Erkenntnissen in
Holzbauweise ausgefiihrt. Neben der In-
vestition in die Gebdudehiille wurden
auch neue, dem hohen Ausbildungs-
standard der Schule entsprechende
Tischlereimaschinen und Computer an-
geschafft, unter anderem eine Holztro-
ckenkammer und eine fiinf-Achs-ge-
steuerte CNC. Auch dem chronischen
Platzmangel wurde mit entsprechenden
Baumafinahmen entgegengewirkt.
Besuchsmdglichkeiten:,Tag der offenen
Tiir‘, dem 25. Jinner 2014, und im Rah-
men der Schnuppertage (15.01, 29.01,
12.02,, 5.03.2014). Anmeldung unter
Tel.: 06134/8214. www.htl-hallstatt.atm
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JELD-WE

FOTO:

NEUE DANA-CHEFS

Georg Himmelstoss (li.), Johann Brucker

Der Tiirenhersteller Jeld-Wen/Dana
starkt und verjiingt die Geschaftsfiih-
rung durch Mitarbeiter aus den eige-
nen Reihen. Georg Himmelstof, 37, ist
seit Mitte November Vorsitzender der
Geschdftsfithrung und verantwortet
die Bereiche Vertrieb, Marketing, Pro-
duktentwicklung und Administration.
Johann Brucker, 39, ist neuer techni-
scher Geschiftsfiihrer und fiir die Be-
reiche Produktion (Werke in Spital
und Pockstein), Logistik, Einkauf und
Technik zustidndig. Der bisherige
Vorsitzende der Geschiftsfithrung
Christian Frisk wird mit Jahresende
altersbedingt aus dem Unternehmen
ausscheiden. www.dana.at |

JUBILAUM

=

Zum zweijdhrigen Firmenjubildum
zieht Martin Neuhofer mit seinem
Unternehmen Kraftholz eine erfolgrei-
che Bilanz. Das Hauptaugenmerk von
Kraftholz liegt beim Handel mit Rund-
holz. Mit jahrelanger Exrfahrung hilft
das Kraftholz-Team Waldbesitzern bei
forstwirtschaftlichen Fragen, tiber-
nimmt die Wiederaufforstung und das
Freischneiden der Begleitvegetation
und bietet vor allem beim Wertholz

die Ubernahme und Klassifizierung an.

Dazu setzt das Unternehmen auf den
Handel mit Alt-, Brenn- und Schnitt-
holz.

www.kraftholz.com ]
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Sturschadel vs. Pfiffig

GLOSSE Meister Sturschadel und Meister Pfiffig bem-

hen sich, effizienter zu agieren.

MEISTER STURSCHADEL SAGT ...

»Diskussionen, egal iiber welches The-
ma, haben bis heute noch nie zu einer
Veridnderung gefiihrt. Da heiflt es ganz

einfach iiberlegen, Armel hochkrem-
peln und ausprobieren. Auch wenn die

Begriffe immer noch in komplizier-
ten Worthiilsen versteckt werden und

auch wenn man immer mehr Fachaus-
driicke verwendet, die nur ein begrenz-
ter Personenkreis versteht, bringt das si-
cher keinen produktiveren Tatigkeitsab-
lauf in der Herstellung. ,Effizienz’, was

soll das? Auftragsbearbeitung vom Kun-
dengesprich iiber die Produktion bis zur
Abrechnung ist ein gewachsener Ablauf,
der funktioniert und jeder der Beteilig-
ten kennt seinen Part. Was funktioniert,
braucht keine Hinterfragung und somit
auch keine Verdnderung. Als ob wir nicht
ohnehin schon genug am Hals hitten,
immer wieder diese Geistesblitze von
den verschiedensten Besserwissern.”

MEISTER PFIFFIG SAGT ...

»Das Wichtigste bei jedem Unternehmen

ist die kritische Betrachtung aller zum Be-
triebsablauf gehorender Faktoren, Abldu-
fe, Handlungen, Erscheinungsbild usw.
Ein Betrachtungsziel muss dabei die Ef-
fizienz all dieser Faktoren sein. Es wird

wohl kaum einen Produktionsschritt, ei-
nen Produktionsfaktor, ein Projektab-
wicklungsdetail oder ein wirtschaftliches

,Tun‘ geben, welches sich der Effizienz-
kontrolle entziehen darf.

Beginnen wir beim Energieeinsatz. Dabei
gehoren Verbrauch, Umwelt, Okologie und
Vernunft durch den ,Spiegel‘ der Effizienz

betrachtet. Wirtschaftlichkeit der Maschi-
nen, technischer und auch sicherheits-
technischer Zustand, Standort mit Akti-
onsradius, Ausnutzung, Werkzeugeinsatz

und dessen Instandhaltung, um nur einen
groben Uberblick aufzuzeigen. Arbeitsleis-
tung unserer Mitarbeiter, Zufriedenheit
und Ausbildung, Kosten und Vorsorge, Ak-
zeptanz und Betriebsstolz sind Eckpunkte

der Personaleffizienz. Tempo und Abwick-
lung verschiedener Produktionsstufen bis

Text: Michael Fischler

hin zur Organisation von Materialbeschaf-
fung und Montageablauf sowie die Nach-
betreuung der Kunden, also ein grofler Bo-
gen quer iiber den Betrieb und die dazu-
gehorigen Einflussfaktoren. Auch die Pla-
nung — oder vielleicht besser: die Reifung
—unserer Produkte, auch die Handwerk-
lichkeit, die Materialverbundenheit, das
Wohlfiihlargument bis zur Verwendung
gesundheitsférdernder, biologisch ge-
wachsener und zeichengerecht geschlage-
ner Holzwerkstoffe konnen ohne die Ein-
beziehung von Effizienziiberlegung nicht
funktionieren. Ein wesentlicher Faktor ist
sicher auch die Kundenbetreuung, begin-
nend bei der Werbung, der Bediirfniserwe-
ckung, dem ersten Auftreten, der Termin-
genauigkeit, dem Muster- und Kollekti-
onsbedarf bis hin zum Auftragsblock und
zum duflerlichen Erscheinungsbild. Effizi-
enz ist also mehr als Gewinnoptimierung
und rechnerische Produktionsleistungs-
steigerung. Es ist auch mehr als ein ober-
flichliches Betrachten oder stichproben-
artiges Uberschauen. Effizienz muss fiir je-
den Unternehmer eine stindige Heraus-
forderung sein, mit dem Versuch, dieser
so nah wie méglich zu kommen. Ihre Er-
reichbarkeit wire ein unternehmerischer

Traum.* n
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Sport kann wehtun

RECHTSKOLUMNE Diesmal gibt Rechtsanwalt Dr. Trautmann wichtige Hinweise zu

Schuld- und Haftungsfragen bei Sport- und Freitzeitunfallen.

ie Ausiibung von Sport ist prinzipiell
D gefahrlich und dabei kénnen natiir-

lich Verletzungen entstehen. Bei den
sogenannten Kampfsportarten, bei denen es
zu viel Kérperkontakt kommt, ist prinzipi-
ell davon auszugehen, dass man ein erh6h-
tes Handlungsrisiko — quasi auf eigene Ge-
fahr — hinnehmen muss.

RECHTSGRUNDLAGEN

Bei allen Kampfsportveranstaltungen wird
jedoch ein Reglement zugrunde gelegt, wel-
ches iiblicherweise standardisiert ist. Solan-
ge man sich innerhalb dieses Reglements
bewegt, sind entsprechende Attacken oder
Verletzungen wohl hinzunehmen, erst wenn
man sich auflerhalb des Reglements stellt,
konnen — soweit die Verletzungen nicht in
der Natur der betreffenden Sportart lie-
gen — Anspriiche geltend gemacht werden.
Falls dies mdglich ist, kénnen sowohl in zi-
vilrechtlicher Hinsicht (Schmerzensgeld-
zahlungen, Rentenzahlungen etc.) als auch
in strafrechtlicher Hinsicht (strafbare Kor-
perverletzung oder Ahnliches) Konsequen-
zen folgen. Auch hier ist die Rechtsgrundla-
ge die Rechtsordnung (ABGB usw.). Schuld-
loses Verhalten wird {iblicherweise nicht
sanktioniert, Verschulden ist eine Grund-
voraussetzung fiir Schadensersatzansprii-
che, genauso wie Rechtswidrigkeit (also ein
Verhalten entgegen dem Regelwerk/Gesetz)
und Kausalitit (es muss also die Handlung
oder Unterlassung ursichlich fiir den Ein-
tritt des Schadens sein).

VERANSTALTERHAFTUNG

‘Wenn es sich um einen Schadensfall handelt,
ist neben dem Schadensverursacher (also
zum Beispiel dem Mitspieler oder dem Ge-
genspieler) auch die Haftung des Veranstal-
ters zu tiberpriifen. Dieser ist dazu angehal-
ten, eine moglichst grofle Sicherheit zu bie-
ten, und muss deshalb die entsprechenden
zumutbaren Sicherheitsvorkehrungen tref-
fen. Das bezieht sich einerseits zum Beispiel
auf Art und Zustand der Sportgerite sowie
auch auf die Frage, inwieweit Sicherheits-
vorkehrungen fiir und bei den Zuschauern

» Wenn ein Freizeitunfall
die Dienstverrichtung
verhindert, so besteht die
Verpflichtung, die Dienst-
stelle unverziiglich
(ohne schuldhaftes Zégern)
in Kenntnis zu setzen. «

Dr. Stephan Trautmann

getroffen werden. Auch zum Beispiel Ski-
fahren ist meiner Ansicht nach eine gefdhr-
liche Sportart, bei der immer mit einem ge-
wissen Verletzungsrisiko gerechnet werden
muss. Auch hier gilt ein Regelwerk: Neben
den allgemeinen Voraussetzungen der Haf-
tung sind dies die sogenannten FIS-Regeln.
Dies sind anerkannte Regeln, die als Grund-
lage fiir die Uberpriifung eines Haftungs-
anspruchs herangezogen werden. Wenn es
auf der Piste oder im Nahbereich der Skipis-
ten zu einem Unfall gekommen ist, ist im-
mer auch zu iiberpriifen, ob als Haftender
nicht auch der Pistenerhalter bzw. die Befor-
derungsgesellschaft (bei Skiliften) herange-
zogen werden kann. Wenn jemand eine Ski-
piste dem Publikumsverkehr zur Verfiigung
stellt, hat er dafiir Sorge zu tragen, dass die
Piste in einem entsprechenden Zustand ist,
der ein (relativ) gefahrloses Skifahren er-
moglicht. Zu diesem Zweck hat der Pis-

Text: Stephan Trautmann

tenerhalter eine entsprechende Wartungs-
pflicht der Piste, aber auch eine Kennzeich-
nungspflicht tiber Art, Zustand und Schwie-
rigkeitsgrad der Skipiste. Der Betrieb eines
Skiliftes fallt unter das sogenannte Eisen-
bahn-und Kraftfahrzeug-Haftpflichtgesetz,
nach dem der Liftbetreiber sogar verschul-
densunabhingig fiir die typischen Gefah-
ren aus dem Betrieb des Skiliftes haftet. Al-
lerdings wollen sich auch Liftbetreiber ab-
sichern und stellen sogenannte Lift- und
Beférderungsbedingungen auf, die jedoch,
so wie Allgemeine Geschiftsbedingungen
auch, dem Vertragspartner zur Einsicht er-
moglicht werden miissen.

VERSICHERUNGSFRAGEN

Fiir Freizeitunfille gibt es keine eigene ge-
setzliche Versicherung. Das bedeutet, dass
diese Leistungen im Rahmen der Pflicht-
versicherung in der Krankenversicherung
erbracht werden. Bei einem Freizeitunfall
sind zwar die Behandlungskosten durch die
gesetzliche Krankenversicherung gedeckt,
nicht aber die Folgeschdden. Der Schutz der
gesetzlichen Unfallversicherung bei Kin-
dern besteht allerdings nur fiir die Dau-
er des Besuchs des Kindergartens bzw. der
Schule sowie grundsdtzlich wihrend des
Weges zum Kindergarten bzw. zur Schule so-
wie nach Hause, sodass eine private Vorsor-
gejedenfalls zu treffen ist. Wenn ein Freizei-
tunfall die Dienstverrichtung verhindert, so
besteht die Verpflichtung, die Dienststelle
unverziiglich (ohne schuldhaftes Zégern) in
Kenntnis zu setzen. u

KONTAKT

Dr. Stephan Trautmann ist auf die
Rechtsberatung von Klein- und Mittelbe-
trieben spezialisiert.

Rechtsanwalt Dr. Stephan Trautmann,
1030 Wien, Ungargasse 4/2/10,

Tel.: 01/713 42 72

Mobil: 0664/326 5258,

E-Mail: trautmann@advocat.cc
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Ausbildungsvorbild

AUSZEICHNUNG Der Tischler Anton Valenta belegte bei der Wiener Wahl zum
Ausbilder des Jahres 2013 den zweiten Platz.

Wiens LIM KommR. Johann Burgstaller und
LIM-Stv. Martin P6ll freuen sich mit Familie
Valenta iiber die Auszeichnung.

as Wiener Gewerbe und Handwerk
D bildet in Wien seit Jahren die meis-

ten Lehrlinge aus. Knapp 5500 Lehr-
linge in iiber 2000 Betrieben, das sind stolze
Zahlen. ,,Die Unternehmer leisten einen we-
sentlichen Beitrag zur Sicherung des Fach-
kriftenachwuchses und erfiillen eine wich-
tige volkswirtschaftliche Aufgabe, denn sie
bieten jungen Menschen Ausbildung und be-
rufliche Perspektiven. Eine gut ausgebilde-
te Jugend ist die Basis fiir Wirtschaftswachs-
tum und Wohlstand*, so DI Walter Ruck, Ob-
mann der Sparte Gewerbe und Handwerk.
Fiir diese Leistung bedankte sich die Sparte
bei den Betrieben und kiirte am 19. Novem-
ber 2013 im Kursalon Hiibner die Ausbilder
desJahres. An die 500 Lehrlinge hatten davor

ihre Ausbilder auf www.ausbilderdesjahres.
at und auf Facebook nominiert und bewer-
tet. Aus den Ergebnissen wahlte eine Fachju-
ry den besten Ausbilder. Die ,Goldene Aus-
bilderhand 2013“ ging an den Erstplatzierten
Fuat Sezgin, Citroén Wien, nominiert von sei-
nen Auszubildenden Lukas Danecek und Do-
minik Balog im Lehrberuf der Kraftfahrzeug-
technik — Personenkraftwagentechnik. Auf
den zweiten Platz schaffte es Anton Valenta
von der gleichnamigen Wiener Tischlerei, der
von seinem Lehrling Lukas Schwirz nomi-
niert worden war. Platz drei ging an Thomas
Hippmann von den OBB (Lehrlinge: Matthi-
as Hammerschmid & Atakan Biiyiik, Lehr-
beruf: Elektronik — Informations- und Tele-
kommunikationstechnik). (red) ]

Nurnberg, Germany, 26.-29.3.2014

IZ1 HOLZ-HANDWERK 2014

Entdecken. Erleben. Machen.

17. Europaische Fachmesse fiir Maschinentechnologie und Fertigungsbedarf

" fensterbau

frontale 2014
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Vom Geldsackerl zur e-Rechnung

RECHNUNGSWESEN Ab 1.1.2014 ist fur alle Lieferanten des Bundes die elektronische
Rechnung Pflicht.

Kein Papier, weniger Kosten, kiirzere Bearbeitungszeiten - fiir Unternehmen bietet die

e-Rechnung viele Vorteile.

mtskassen, Geld in Umschligen und
A in Sackerln — die gdngigen Zahlungs-

methoden von friiher sind einer bar-
geldlosen Logistik gewichen. Die Gsterrei-
chische Bundesregierung geht nun einen
Schritt weiter und fiihrt die ,e-Rechnung an
den Bund" ein. Ab dem 1.1.2014 miissen alle
Lieferanten des Bundes ihre Rechnungen auf
elektronischem Weg tibermitteln. Unabhin-
gig vom Auftragsvolumen muss die Papier-
rechnung — dazu zihlt auch die Rechnung im
PDF-Format — der elektronischen Rechnung
weichen. Unter einer e-Rechnung ist eine
Rechnung im XML-Format zu verstehen. Nur
so ist eine strukturierte Ubertragung ohne
zusdtzliche Erkennungsleistungen moglich.

DIE VORGANGSWEISE

Voraussetzung ist eine Anmeldung beim
Unternehmensserviceportal (USP) www.
usp.gv.at. Fiir die Anmeldung ist eine
Authentifizierung notig, dazu braucht
der Unternehmer eine Biirgerkarte oder
eine Handysignatur. Die individuellen
Unternehmerdaten werden einmal

» Mit der e-Rechnung an
den Bund schaffen wir ein
neues Angebot fiir die Un-
ternehmen, rascher und si-
cherer mit der Bundesver-
waltung ihre Rechnungen

abzuwickeln. «

Dr. Gerhard Popp, Sektionschef im BMF

gespeichert und bei jeder weiteren Nut-
zung automatisch erfasst. Das Portal
kann fiir die Ubermittlung der e-Rech-
nung als auch fiir eine Vielzahl weiterer
Services genutzt werden. So etwa sind
FinanzOnline, das SVA-Beitragskonto, die
Transparenzdatenbank oder das Lobby-
ing-Register an das USP angeschlossen.

Fiir die einfache Einbringung von e-Rech-
nungen steht die e-Government-Anwen-
dung ,e-Rechnung an den Bund"“ zur Ver-
fiigung. Hat der Lieferant durch ein XML-

Text: Gertraud Eibl

Plug-In (fiir MS Word kostenlos erhilt-
lich) seine Rechnung erstellt, so kann er
die Rechnung tiber das USP hochladen. Das
File wird automatisch an die entsprechende
Bundesdienststelle {ibermittelt. Das XML-
Plug-In wird iibrigens auf der Homepage
der WKO gratis zur Verfiigung gestellt.

WARUM UMSTELLEN?

Aufgrund einer EU-Richtlinie wurde be-
reits mit 1.1.2013 die elektronische Rech-
nung der Papierrechnung rechtlich gleich-
gestellt. Der Bund geht einen Schritt wei-
ter und fiihrt die e-Rechnung ein Jahr spater,
also mit Anfang 2014, verpflichtend ein. Fiir
den Unternehmer fallen dadurch Kosten
wie Druck- und Portogebiihren weg, durch
die strukturierte Ubertragung einmal er-
fasster Daten werden die Fehlerquellen re-
duziert und der Schutz vor Dokumenten-
verlust wird verbessert, da nach der Uber-
tragung der e-Rechnung eine Bestdtigung
an den Lieferanten ergeht.

»Mit der e-Rechnung an den Bund schaffen
wir ein neues Angebot fiir die Unterneh-
men, rascher und sicherer mit der Bundes-
verwaltung ihre Rechnungen abzuwickeln.
Mit diesem Service wollen wir die Unter-
nehmen ermutigen, elektronische Rech-
nungen auch im B2B-Bereich anzuwenden,
um so die Kostenvorteile der elektronischen
Rechnung lukrieren zu kdnnen®, sagt Sekti-
onschef Dr. Gerhard Popp vom Bundesmi-
nisterium fiir Finanzen (BMF). Derzeit be-
reitet das BMF sdmtliche Zielgruppen auf
die Umstellung vor, informiert {iber Aus-
sendungen, organisiert Infoveranstaltun-
gen mit bundesinternen Partnern und Ver-
tretern grofler Zielgruppen aus der Wirt-
schaft und kooperiert eng mit der WKO. ™

IM INTERNET
Wwww.usp.gv.at

www.erb.gv.at

www.bmf.gv.at

wko.at/erechnung
www.bbg.gv.at/lieferanten/kundenlisten/
bund
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Bodentrends

DOMOTEX Von 11. bis 14. Jinner 6ffnet mit der Domotex die weltweit
wichtigste Messe fiir die Bodenbelagsbranche in Hannover ihre Tore und

wird erneut das Schaufenster fiir Trends und innovativen Lifestyle sein. Rund
1400 Unternehmen aus 60 Lindern werden ihre aktuellen Produkte und Kol-

lektionen auf dem Messegeldnde in Hannover prasentieren. Mit dem neuen
Konzept ,Innovations@Domotex " werden ausgewihlte Produktneuheiten
und Designhighlights der Aussteller stirker hervorgehoben und bereits im

TISCHLER JOURNAL 12| 2013

Vorfeld der Messe in den Fokus gestellt. www.domotex.de

IMM COLOGNE Die von 13.
bis 19. Janner stattfindende imm
cologne ist eine Einrichtungs-
messe — insofern stehen natiirlich
mafigeblich Mgbel und Einrich-
tungsaccessoires im Vordergrund.
Mit der 2011 gelaunchten Living-
Kitchen wurde erstmalig parallel
eine Biihne fiir die Kiiche geboten,
die alternierend dazu stattfinden-
de LivingInteriors rundet auch bei
der kommenden Messeausgabe
das Portfolio im Rahmen ganz-
heitlicher Wohn- und Einrich-
tungskonzepte um Bad, Wand,
Boden und Licht ab. Insbesondere
das Bad setzt interessante Akzente
im Rahmen der LivingInteriors,
dieser Raum wird im Rahmen der
ganzheitlichen Darstellung des
Wohnens eine maf3gebliche Rolle
spielen. www.imm-cologne.de,
www.living-interiors.de ]

Messedoppel I

HOLZ-HANDWERK Alle zwei Jahre prisen-
tiert die Holz-Handwerk — traditionell im Verbund
mit der fensterbau/frontale — Entwicklungen und
Trends des Holz verarbeitenden Gewerbes. Die
kommende Ausgabe des Messedoppels findet von 26.
bis 29. Marz 2014 in Niirnberg statt und verspricht,
einmal mehr zu einem spannenden Branchentreff
zu werden. Das Interesse der Aussteller ist jedenfalls
wieder enorm: Die Holz-Handwerk ist trotz erweiter-
ter Ausstellungsfldche bereits komplett ausgebucht.
www.holz-handwerk.de, www.fensterbau.de ®

ZOW kompakter

ZOW Die ZOW wird wieder kompakter: Im Zuge
der Neuausrichtung des Messekonzepts konzent-
riert der Veranstalter Clarion Events Deutschland
die ZOW 2014 auf die vier Hallen 20, 21, 22.1 und
22.2. Der Messeveranstalter reagiert mit dem kom-
pakteren Hallenkonzept auf die Zuriickhaltung der
Hersteller und Zulieferer im Hardware-Segment.
www.zow.de ]
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ass sich Tischlereien mit Bran-
D chenkollegen und anderen Unter-

nehmern zu Kooperationen zu-
sammentun, um dank gemeinsamer Syner-
gien stdrker auftreten zu kdnnen, ist hier-
zulande keine Seltenheit mehr. Nicht ganz
so alltdglich ist es hingegen, wenn sich
Tischler, die allesamt in einem dhnlichen
Marktsegment titig sind, zu einer Zusam-
menarbeit entschliefen. In Niederdster-
reich haben sieben Betriebe aus dem Wald-
viertel genau das gemacht und gemeinsam
ein grofies Kiichencenter in Waidhofen an
der Thaya erdffnet.

ALLES RUND UM DIE KUCHE

Seit Oktober bieten die Tischlereien Ab-
leidinger, Blauensteiner, Blumberger,
Fida, Handl, Schalko und Wistrcil im
»W4Kiichen“-Center ihren Kunden Infor-
mation und Beratung rund ums Thema
Kiiche zu regelmifigen Offnungszeiten
an. Neben einer umfangreichen Kiichen-
und Essmd&belausstellung prisentieren die
Beteiligen auch weitere thematisch pas-
sende Produkte von den dazugehorigen
Einbaugerdten iiber Fuffbdden bis zur Ar-
beitsplatte aus Stein. Der Clou hinter dem
Konzept: Im Vordergrund stehen nicht die
einzelnen Betriebe, sondern das gemein-
same Label W4Kiichen. Die Kundschaft
merkt so auf den ersten Blick gar nicht,
dass dahinter sieben verschiedene Tisch-
lereien stehen. Die Idee dazu kam den Un-
ternehmern auf einer gemeinsamen Reise
mit anderen Tischlern aus dem Bezirk zum
Vorarlberger Beschligehersteller Blum.

Die Moglichkeit zur Umsetzung ergab
sich, weil Bezirksinnungsmeister Franz
Schrenk, einer der Initiatoren des Projekts,
neben seiner am selben Standort gelege-
nen Tiiren- und Treppenwelt noch Erwei-
terungsfliche frei hatte. Eineinhalb Jah-

» Der Grundgedanke war ein-
fach, dass man durch eine
Kooperation mehr Aufmerk-
samkeit erzeugen kann und
gleichzeitig Einsparungen
fiir jeden Einzelnen
moglich sind. «

Franz Schrenk, Mitinitiator

Einz_elkﬁnipfer

mit Teamgeist

ZUSAMMENARBEIT Kooperation statt
Konkurrenz: Sieben Tischlerbetriebe
haben im Waldviertel ein gemeinsames
Kichencenter eroffnet.

re lang trafen sich die Tischler regelma-
Rig zu Planungssitzungen, bis schliefllich
alle Modalitdten der Zusammenarbeit ge-
kldrt waren.

SCHWELLENANGST NEHMEN

»Der Grundgedanke war einfach, dass man
durch eine Kooperation mehr Aufmerk-
samkeit erzeugen kann und gleichzeitig
Einsparungen fiir jeden Einzelnen mog-
lich sind*, sagt Franz Schrenk. Immerhin
konnen die Beteiligten im Kiichencenter

Text:Thomas Prli¢

ein breiteres Spektrum prisentieren als
jeder fiir sich in einem kleineren Schau-
raum. Dank des entsprechenden Auflen-
auftritts ldsst sich auch Laufkundschaft
anlocken. ,Wir wollen dem Kunden hier
auch ein wenig die Schwellenangst neh-
men", sagt Michael Ableidinger, einer der
beteiligten Tischler. Der Kunde solle sich
nicht gleich verpflichtet fiihlen, etwas
kaufen zu miissen und im Kiichenzentrum
in aller Ruhe gustieren kénnen.

Als Highlights fiir die Kundschaft haben

FOTO: THOMAS PRILIC
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» Im Vordergrund stehen nicht die einzelnen

Betriebe, sondern das gemeinsame Label W4Kiichen.
Die Kundschaft merkt gar nicht, dass dahinter sie-
ben verschiedene Tischlereien stehen. «

die Tischler laufend Events wie Koch-
shows oder Gerdtevorfithrungen ge-
plant. Als besonderes Extra gibt es im
Schauraum eine modular zusammen-
stellbare Kiiche nach Blum-Vorbild,
mit der sich im Verkaufsgesprich der
optimale Workflow in der Kiiche aus-
testen ldsst.

KOMPLETTBERATUNG

Die W4Kiichen-Tischler sehen die
Moglichkeit zur Komplettberatung als
eine der Stirken des Projekts. Mit der
benachbarten Tiiren- und Treppen-
welt von Schrenk gibt es fiir die Kund-
schaft am Standort in Waidhofen nun
ein regelrechtes Tischler-Kompetenz-
zentrum. Als Zukunftsvision kénnte
das Projekt auf den gesamten Wohn-
bereich ausgeweitet werden.

Die Idee hinter dem Kooperationsmo-
dell ist zwar denkbar einfach, die Zu-
sammenarbeit funktioniert jedoch
nach genau definierten Regeln. ,Bei
sieben Tischlern hat man sieben Mei-
nungen, da braucht es schon die ent-
sprechende Vorbereitungszeit. Als
Schnellschuss hitte das nicht funkti-
oniert", sagt Mitinitiator Schrenk. Als

Links: Die tellbare Modulkiick

unternehmerische Basis wurde nach
der Planungsphase eine gemeinsa-
me Gesellschaft gegriindet. Die Zu-
ordnung der Kunden auf die Betrie-
be funktioniert nach dem Prinzip der
Arbeitsteilung: An jedem Offnungs-
tag (Montag, Donnerstag, Freitag und
Samstag) versieht ein Vertreter eines
anderen Betriebs Dienst im Kiichen-
center. Weil sich bei sieben Betrieben
so ein wechselnder Rhythmus ergibt,
kommt jeder einmal an einem ande-
ren Tag zum Zug. ,Natiirlich darf man
dem anderen bei einem solchen Pro-
jekt nichts neidig sein®, sagt Micha-
el Ableidinger. Und Franz Schrenk
ergdnzt: ,Wir sind schon alle Einzel-
kdmpfer — aber wir haben eben auch
Teamgeist.”

Der Bezirksinnungsmeister hofft je-
denfalls auf eine Vorbildwirkung des
Projekts und Nachahmer in anderen
Vierteln: ,Mehr solcher Projekte wiir-
den auch die Kernkompetenzen der
Tischler beim Kunden stdrker beto-
nen. Und wir wollen damit ja auch ein
Zeichen setzen, dass es noch Betriebe
gibt, die selbst produzieren.”
http://w4kiichen.at ]

nach Blum-Vorbild. Unten: Gemeinsam zu

mehr Aufmerksambkeit: Die W4Kiichen-Tischler in ihrem Kiichenzentrum.
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seit 1964

HASENKOPF
INDUSTRIE
MANUFAKTUR

SCHUBLADEN
NACH MASS

Seit 1964 fertigen wir fur Schreiner,
Ladenbauer, Objektausstatter,
Mébel- und Serienmdbelhersteller
Schubladen nach MaB ab Stlickzahl 1
bis zur Serie.

Unser Service fiir Sie:

e Produktion in den verschiedensten
Materialien und Konstruktionen

* montagefertig, verleimt, roh oder
lackiert — auf Wunsch inkl. aller
géngigen Fihrungssysteme

® beste Qualitat zu fairen Preisen

o kurze Lieferzeiten

¢ Online-Bestellung

Industrie Manufaktur

HASENKOPF Holz & Kunststoff GmbH & Co. KG
StdcklstraBe 1-2 - 84561 Mehring - Germany
info@hasenkopf.de - www.hasenkopf.de

Unser Partner in Osterreich:

Markus Kinast

M +43.(0)664 .2 27 68 82 - m.kinast@hasenkopf.de
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Ganz oder gar nicht

INTERVIEW Nach der Ubernahme des Familienbetrieb vor 20 Jahren stelite Bernd Gruber
nach und nach alles auf den Kopf: Aus der ehemals klassischen Tischlerei machte er ein

international gefragtes Atelier fir Innenarchitektur. Text: Tom Cervinka

igentlich wollte er ja viel lieber Jour-
E nalist werden, doch als dltester Sohn

lag es an Bernd Gruber, das elterli-
che Familienunternehmen weiterzufiih-
ren. Im Alter von gerade einmal 25 Jahren
tibernahm er den Betrieb in Stuhlfelden im
Salzburger Pinzgau. Mit reichlich Tradition
im Gepdck ging er den Weg weiter, den sein
Vater schon 30 Jahre zuvor beschritten hat-
te, fertigte Fenster und Tiiren und arbeitete
als Zulieferer. Vorerst — denn seine Leiden-
schaft galt von Anfang an der Innenarchi-
tektur und dem Interiordesign. Mit knapp
vierzig Jahren stand Gruber am Scheideweg
— weitermachen wie bisher oder die Armel
hochkrempeln und das Unternehmen von
Grund auf neu ausrichten. Bernd Gruber
entschied sich fiir Zweiteres und verfolgt
seither mit unbeirrbarer Beharrlichkeit sei-
nen Weg, die Marke Bernd Gruber als De-
signlabel im Bereich Innenarchitektur in-

» Wir leben tatsichlich davon,
dass wir laufend weiteremp-
fohlen werden. Marketing

ist aber trotzdem ein extrem
wichtiges Thema fiir uns. «

Bernd Gruber

ternational zu etablieren — und das mitt-
lerweile auch mit einigem Erfolg. Die Auf-
tragsbiicher sind weit tiber zw6lf Monate

hinaus gefiillt und seine Interieurs findet

man heute nicht nur in Kitzbiiheler Cha-
lets, sondern genauso in privaten Luxus-
domizilen in Miinchen, auf Mallorca, Ibiza
oder in Marbella. Eben wurde in Los Ange-
les auch sein erstes Projekt in Ubersee fer-
tiggestellt. Das Tischler Journal traf Bernd
Gruber zum Interview in seinem Biiro und

Ausstellungsraum in Kitzbiihel.
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FOTOS: BERND GRUBER

Tischler Journal: Sie haben 1992 eine

stabile, gut eingefiihrte Tischlerei von

Ihrem Vater iibernommen. Ihr unterneh-
merischer Schwerpunkt lag auf der Fer-
tigung von Fenstern und Tiiren und in

der Zuliefertatigkeit fiir gr6Bere Unter-
nehmen. Das hat sich in den vergange-
nen Jahren grundlegend gedndert. Wie

kam das?

Bernd Gruber: Bernd Gruber war damals

ein sehr gesundes Unternehmen mit guter
Auftragslage. Es ist uns wirklich gut gegan-
gen. So richtig mit Herz und Seele war ich
aber nicht dabei. Meine Leidenschaft war ei-
ne ganz andere: Ich wollte immer schon kre-
ativ arbeiten, Interieurs entwerfen und um-

» Als klassische Tischlerei
stofdt man im exklusiven
Einrichtungsbereich schnell
an seine Grenzen. «

Bernd Gruber

setzen. Gleichzeitig bin ich aber auch ein gu-
ter Kaufmann —und das ist im Kreativsektor
keine Selbstverstandlichkeit. Viele Kreati-
ve haben hier ein grofles Manko. Ich glaube,
dass ich in beiden Bereichen eine gewisse Be-
gabung besitze, und da fillt es einem natiir-
lich doppelt schwer, einen gut gehenden Ge-
schiftszweig aufzugeben.

Trotzdem haben Sie irgendwann diesen
Schritt gewagt.

Das war mehr oder weniger aus der Not he-
raus. Uns sind damals zwei groe Kunden
weggebrochen, die kurz hintereinander Kon-
kurs angemeldet haben. Und dann standen
wir von heute auf morgen ohne Auftrag da.

Bernd Grubers Interieurs findet man heute
nicht nur in Kitzbiiheler Chalets, sondern in
privaten Luxusdomizilen von Miinchenbis L. A.

TISCHLER JOURNAL 12| 2013

Gleichzeitig hat mir das aber die Freiheit ge-
geben, mich neu zu erfinden und das umzu-
setzen, was ich immer schon machen woll-
te. Also bin ich vor 15 Jahren nach Kitzbiihel
gegangen und habe hier ein kleines Kiichen-
studio erdffnet. Ich wollte wieder direkt zum
Kunden und mich von anderen Unterneh-
men unabhdngig machen, fiir die wir nur als
Zulieferer titig waren.

Im selben Jahr war ich dann auch das erste
Mal in meinem Leben auf der Internationa-
len Mébelmesse in Mailand, dem Salone del
Mobile, und habe gesehen, auf welchem Ni-
veau sich Interiordesign auf dem internatio-
nalen Parkett bewegt. Von da an wusste ich
ganz genau, wohin ich mit meinem Unter-
nehmen wollte. Der erste Schritt war die Ver-
tretung fiir zwei renommierte italienische
Hersteller —Valcucine und Varenna. Ich ha-
be mir fiinf topmoderne Hightech-Kiichen
in meinen Ausstellungsraum gestellt — zu ei-
nem Zeitpunkt, wo sich im Raum Kitzbiihel
die Nachfrage nach einer modernen Kiiche
eigentlich in Grenzen hielt.

Bei den Kiichen ist es letztendlich aber
nicht geblieben.

Die ersten fiinf bis sechs Jahre schon — da

war die Kiiche oft der Grund, warum Kun-
den zu uns in unseren Schauraum in Kitzbi-
hel kamen. Dann war es aber an der Zeit, den

ndchsten Schritt zu setzen und zu vergréfiern.
Und so habe ich die 500 Quadratmeter Schau-
raum samt Biiro angekauft, unser heutiges

Atelier in Aurach bei Kitzbiihel. Das war ei-
ne sehr grofle Investition fiir ein vergleichs-
weise kleines Unternehmen und damit auch

mit einem gewissen Risiko verbunden. Aber
fiir mich gab es kein Zuriick mehr —ich woll-
te diesen Weg, den ich eingeschlagen hat-
te, unbedingt weitergehen. Und es hat sich
schlussendlich gelohnt, in gréfleren Dimen-
sionen zu denken.

Irgendwann haben Sie sich dann ent-
schlossen, die Produktion von Tiirenund
Fenstern aufzugeben. War das eine Ent-
scheidung, die lhnen leichtgefallen ist?

Ganz und gar nicht, aber aus dem Bauch he-
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raus wusste ich, dass das die einzig richtige
Entscheidung ist. Gleichzeitig habe ich die-
sen Schritt lange Zeit gescheut, wohl auch
deswegen, weil mir mein Vater immer ein-
gebldut hat, dass eine richtige Tischlerei
auch Fenster und Tiiren herstellen muss und
dass das eine Eintrittskarte beim Kunden
ist. Das hatte auch lange Zeit seine Berechti-
gung. Heute fiihrt der Weg zum Kunden mei-
ner Auffassung nach nur iiber die Speziali-
sierung. Ich wollte von jeher viel mehr in den
Einrichtungsbereich. Als klassische Tischle-
rei st6fft man im exklusiven Einrichtungsbe-
reich sehr schnell an seine Grenzen. Tischler-
mafige Tiiren, ja—aber dariiber hinaus ist der
Tischler dann kein Ansprechpartner mehr.
Ich wusste, dass ich nur {iber die Planung an
die Kunden und Auftrage kommen konnte,
die ich gerne haben wollte. Und step by step
haben wir uns das erarbeitet und gleichzeitig
unser Sortiment an Designermarken im ho-
herpreisigen Segment sukzessive erweitert.
Heute ist Bernd Gruber etwas véllig anderes
als noch vor zehn oder 15 Jahren. Die Tisch-
lerei in Stuhlfelden ist nach wie vor ein Pro-
duktionsbetrieb — mit dem Unterschied, dass
wir ausschliefflich fiir unsere eigenen Pro-
jekte produzieren. Und das in einer Qualitit,
die Sie kaum noch irgendwo anders bekom-
men. Bernd Gruber in Kitzbiihel ist die ab-
solute Topadresse fiir anspruchsvolles Inte-
rieur. Die Kombination aus Innenarchitek-
tur, der eigenen Produktion und dem Han-
del mit Designermarken ist sicherlich unser

» Wir versuchen ganz

bewusst mit eigener Iden-
titdt, Begeisterung und
Leidenschaft sowie mit
kalkulierbarem Risiko un-
seren ganz eigenstiandigen
Weg zu gehen. «

Bernd Gruber

wesentlicher Wettbewerbsvorteil. Zugute

kommt uns natiirlich auch die Tatsache, dass

Innenarchitektur ein Thema geworden ist, an

dem man im gehobenen Einrichtungsseg-
ment nicht mehr vorbeikommt. Hauser ab

einem bestimmten Budget brauchen einen

Innenarchitekten.

Mittlerweile haben Sie eine internatio-
nale Klientel. Wie kommen Sie an neue

Kunden? Wie akquirieren Sie?

Gar nicht! Wir sind heute in der Situation,
dass wir keine Akquise betreiben, ein Auf-
trag ergibt den anderen. Das hingt sicherlich

auch mit unserem konsequenten Qualitits-
anspruch zusammen. Was unseren Anforde-
rungen oder Vorstellungen nicht entspricht,
wird noch mal gemacht. Wenn man sich in

einem gewissen Preis- und Anspruchsseg-
ment bewegt, fiihrt kein Weg daran vorbei.
Unsere Kunden kommen von selbst und wol-

Die Kombination aus Innenarchitektur,
eigener Produktion und dem Handel mit
Designermarken ist fiir Bernd Gruber ein
groB3er Wettbewerbsvorteil.

len ganz gezielt mit uns zusammenarbeiten.
Da geht es um bestimmte Begehrlichkeiten
und nicht ausschliefflich um den Preis.

Das heif3t, die Marketingstrategie

basiert bei lhnen hauptséachlich auf
Mundpropaganda?

Wir leben tatséchlich davon, dass wir laufend

weiterempfohlen werden. Marketing ist aber
trotzdem ein extrem wichtiges Thema fiir
uns. Wir investieren heute sicherlich das Drei-
bis Vierfache unseres Mitbewerbs in Marke-
tingaktivititen. Hauptsichlich geht es uns

dabei um Imageaufbau und -pflege. Dazu ge-
héoren gute Unterlagen und Broschiiren eben-
so wie eine Corporate Identity. Dass Marke-

ting grundsdtzlich ein notwendiges Instru-
ment fiir unseren wirtschaftlichen Erfolg ist,
war mir aber schon immer klar. Deshalb ar-
beiten wir im Bereich Marketing seit linge-
rer Zeit sehr intensiv mit der renommierten
Marketingagentur MEK in Miinchen zusam-
men und der Erfolg gibt uns recht. Es war gut,
nicht in erster Linie die Kosten im Vorder-
grund zu sehen, sondern auch hier auf héchs-
te Qualitiit zu setzen. Ich wollte immer ein
Unternehmen auf die Beine stellen, in dem
sich die Tiiren selbst 6ffnen. Und das ist uns
mehr als gelungen, zeitweise schaffen wir es
kaum noch, neue Auftrige anzunehmen.

Und was bringt die Zukunft?

Ich werde in Zukunft sicher auch etwas kiir-
zer treten. Ich habe die vergangenen 15 Jahre
im Schnitt tiglich circa 15 Stunden gearbei-
tet, auch mal sieben Tage in der Woche, das
geht natiirlich nicht ewig so weiter. Ich ha-
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be das aber gerne gemacht, nur weif} ich sehr
wohl, dass auch meine Energieressourcen ir-
gendwann erschopft sind. Gleichzeitig habe
ich aber natiirlich immer noch Ziele und Vi-
sionen, wie es mit dem Unternehmen Bernd
Gruber weitergehen soll.

Die dawéren?

Einiges davon ist noch nicht spruchreif! Was

aber im kommenden Jahr ansteht, ist der

Neubau unserer Produktion in Stuhlfelden.
Meine beiden S6hne Maximilian und Phil-
ipp wollen vielleicht das Unternehmen wei-
terfiihren. Ich habe Ihnen ganz bewusst frei-
gestellt, in welche Richtung sie ihre berufli-
che Laufbahn ausrichten wollen, freue mich

aber natiirlich, wenn sie ihre eigene Zukunft

hier im Unternehmen sehen.

Um die Unternehmensfortfithrung aber un-
abhdngig von den Entscheidungen meiner

Kinder zu planen, haben wir dieses Jahr ne-
ben meiner Frau Ruth mit Philipp Hofleh-
ner als Kreativdirektor einen zusitzlichen

-

KAINDL

HERE'S AN IDEA.

Inspiring Laminate FLOORING.

Kaindl LaminatfuBbdden sind die Bihne fir lhre
Kreativitat. Alles ist méglich. Authentische

Oberflachenstrukturen, eine groBe Dekor- und
Dielenvielfalt und unendliche Inspirationsquellen.
Den Charakter des Interiors unterstreichen und
Raumen neue Identitdten verleihen. Von klassisch
bis modern. Entdecken Sie die Ideenvielfalt.
www.kaindl.com

Kaindl Flooring | 5071 Wals, Austria | Tel. +43 662 8858-0

BOARDS. FLOORS. IDEAS.

»

«

Bernd Gruber

leitenden Mitarbeiter als Partner gewonnen.
Das Interesse meiner Kinder, die zusdtzliche
Unterstiitzung in der Geschiftsfiihrung, die
Motivation all unserer Mitarbeiter und ih-
re Identifikation mit dem Unternehmen —all
das hat meine Entscheidung, noch einmal
zu investieren und die gesamte Produktion
auf neue Beine zu stellen, natiirlich beein-
flusst. Und wenn dieses Projekt Ende nichs-
ten Jahres abgeschlossen ist, dann haben wir
ein Unternehmen, welches in seiner Struktur,

BETRIEB & WIRTSCHAFT

seiner Ausrichtung, seiner Qualitit und sei-
nen inneren Werten einen weiteren groflen
Schritt gemacht hat.

Entgegen dem Mainstream versuchen wir
ganz bewusst mit eigener Identitdt, Begeis-
terung und Leidenschaft sowie mit kalku-
lierbarem Risiko unseren ganz eigenstin-
digen Weg zu gehen. Wenn es sein muss,
gehen wir dabei auch mal einen kleinen
Schritt zuriick, um dann wieder einen gro-
fen nach vorne zu machen.

Besuchen Sie uns!

DOMOTEX

2014 in Hannover

Messehalle 09
Stand C14

37265 SR Eiche PASADENA
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BUNDESINNUNG

Vierlindertreffen in Bozen

BUNDESINNUNG 15 Tischlerinnungs- und Verbandsfunktionire aus Osterreich,
Deutschland, der Schweiz und Stidtirol trafen sich kiirzlich zum Informations- und
Erfahrungsaustausch beim Vierlandertreffen in Stdtirol.

ereits seit {iber zehn Jahren organi-
B sieren die Innungen von Deutsch-

land, Osterreich und der Schweiz
eine jdhrliche Tagung, um Themen und
Schwerpunkte rund um das Tischlerhand-
werk zu diskutieren. Seit 2011 nimmt auch
Stidtirol an dem nunmehrigen Vierldnder-

treffen teil. Der ehemalige Obmann der
Suidtiroler Tischler Wolfgang Egger und der

amtierende Obmann Michael Gruber luden
zur diesjdhrigen Tagung nach Bozen ein.
Aus Osterreich waren als Vertreter BIM
KommR. Ing. Josef Breiter, BIM-Stv. Gerhard
Spitzbart, BLW Alois Kitzberger und GF Mag.
Dieter Jank angereist.

IMAGE STARKEN
»Ein Problem, das alle vier Linder angehen

26

Die Standesvertreter aus Osterreich, Deutschland, der Schweiz und Siidtirol trafen sich in Bozen.

Den Nachwuchs im Fokus

m 8. November trafen sich die In-
Anungsvertreter aus den Bundes-

lindern zur Bundesinnungs-Aus-
schusssitzung, die diesmal turnusmafig
in Wien stattfand. Neben Berichten iiber
die vergangenen Landesinnungstagungen
wurde dabei der Lehrlings-Schauwettbe-
werb, den Niederdsterreich, die Steiermark
und Wien auf der kommenden ,Wohnen &
Interieur” abhalten (siehe auch S. 30) the-
matisiert. Aus Vorarlberg wurde vom Nach-

wuchswettbewerb ,Tischler Trophy* be-
richtet, an dem heuer 20 Schulen (4. Klas-
se Mittelschule) teilgenommen haben. Die
Zielsetzung bei den Stiicken war ,die Idee
und die Gruppe z3hlt“. Das Thema laute-
te ,Sitzen, liegen und chillen®. Die Stiicke
wurden von den Schiilern geplant und mit
einem Tischler ausgearbeitet und von der
Gruppe selbst prasentiert. Auch die Innung
Tirol hat nun nach diesem Konzept eine
»Tischler Trophy* gestartet. (red) ]

wollen und miissen, ist die Imagestarkung
unseres Berufsbildes®, erklirten die Landes-
vorsitzenden BIM Josef Breiter, Prasident
Konrad Steininger (D), Prisident Ruedi Lus-
tenberger (CH) und Obmann Michael Gru-
ber. Sowohl Deutschland, Osterreich, die
Schweiz als auch Siidtirol leiden unter sin-
kenden Lehrlingszahlen und miissen Stra-
tegien zur Nachwuchsférderung und Fach-
arbeiterausbildung fiir den Tischlerberuf
erarbeiten.

KONJUNTURELLE ENTWICKLUNG
Ein weiteres Thema, das im Rahmen des
Treffens besprochen wurde, war die allge-
meine wirtschaftliche Situation. Wahrend
sich in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz eine leichte konjunkturelle Verbes-
serung abzeichnet — erkennbar an der Ver-
besserung der Eigenkapitalquote —, ist die
Stimmung in Stidtirol eher verhalten.

Den Abschluss des Vierlindertreffens bil-
dete eine Feier im legendiren Felsenkeller
mit den teilnehmenden Géasten und dem ge-
samten Beirat der Stidtiroler Tischler. Die
Veranstaltung wurde besonders aufgewer-
tetdurch die Anwesenheit des scheidenden
Landeshauptmanns Luis Durnwalder. Durn-
walder wurde als Dank fiir die gute Zusam-
menarbeit mit den Tischlern ein goldener
Hobel iiberreicht. (red/Ivh) ]
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INNUNG KARNTEN

FOTO: INNUNG KARNTEN

Viel Tischler, viel Ehr

EHRUNG Wiirdevolle Meisterehrungen der Karntner Tischler, Fassbinder und
Bootbauer im Hotel Schloss Seefels in Portschach am Worthersee.

ie Kdrntner Landesinnung der ge-
D staltete eine wiirdevolle Meister-

und Betriebsehrungsveranstaltung,
bei der Tischlermeister, Fassbindermeister
und Bootbauer mit schmuckvollen Urkun-
den fiir ihre 25-jdhrige, 30-jahrige, 35-jdh-
rige, 40- und 45-jdhrige selbststindige Be-
rufsausiibung geehrt wurden. Die Tisch-
lerinnung Kirnten legte groflen Wert da-
rauf, dass alle Jubilare ihre Ehegattinnen,
Partnerinnen und nach Wunsch auch Kin-
der zu dieser groflen ,Tischler-Familienfei-
er” mitbrachten. Aus den Hinden von LIM
Valentin Lobnig und mit den besten Gratu-
lationswiinschen durch Spartenobmann

Klaus Kronlechner erhielten alle Jubilare ei-
ne Ehrenurkunde und nach der Veranstal-
tung eine Gesamtbilder-DVD zur Erinne-
rung. Das stilvolle Ambiente des Hotel See-
fels, die musikalische Umrahmung durch
ein gemischtes Gesangsquartett, ein perfek-
tes Abendmenii sowie eine ausgezeichnete
Stimmung aller Anwesenden lieflen diesen
Abend zu etwas ganz Besonderem werden.
Ubrigens: Bei bester Unterhaltung blieben
nahezu alle Jubilare samt Anhang bis knapp
nach Mitternacht und in der gesamten Zeit
vom Aperitif bis zum Veranstaltungsende
musste nicht ein einziges Mal mit dem Han-
dy telefoniert werden. (innung kdrnten) [ ]

Alle Jubilare durften ihre Partnerinnen und Kinder zur
grofRen ,Tischler-Familienfeier* mitbringen.

HAWA-Folding
Concepta 25:
Raumnutzung
neu definiert.

Mit HAWA-Folding Concepta 25, dem neuen Beschlag flir seitlich einschiebbare Falttiren bis 25 kg, lassen
sich flachenbiindige und bis zu 2800 mm breite Schrankfronten mit einem Handgriff 6ffnen und korpus-
blndig verstauen. Hohe Flexibilitét bei Konstruktion und Gestaltung sowie durchgéngiges Fugenbild inklusive.
Mehr Infos unter www.folding-concepta.com

Hawa AG, Untere Fischbachstrasse 4, 8932 Mettmenstetten, Schweiz, Tel. +41 44 767 91 91, Fax +41 44 767 91 78, www.hawa.ch

SWISS

Hawa
——y




===l INNUNG STEIERMARK

Tischler, Technik, Turnus

WETTBEWERBE Vor Kurzem fanden der erste von vier Turnusbewerben der Tischler
sowie der erste Ausscheidungswettbewerb Tischlereitechnik in der LBS Firstenfeld
statt. Im Folgenden die Ergebnisse.

Py 2.Platz: | Daniel Florian, Florian Bernhard,
n > Haselsdorf-Tobelbad
-
3.Platz: | Lukas Sidar, Frewein Siegfried,
St. Johann ob Hohenburg
i 4. Platz: | Daniel Klaminger, Zottler Klement,
Anger
5.Platz: | David Nigitsch, Pol3nitz Harald,
Gleinstatten
1.Platz: | Kevin Wiirger, Stolz Mbel GmbH, 6. Platz: | Johannes Prassl, Josef Prodl
St. Georgen ob Murau Tischlerei GmbH, Kirchberg an der
2.Platz: | Jakob Rinner, Leind| KG, Semriach Raab
3. Platz: | Marcel Zechner, Hosch Hermann, 7.Platz: | Patrick Eiersberg, Schantl GmbH,
Raning Gleinstatten
4.Platz | Christian Bschaiden, Almer-Tisch-
lerei GmbH, Gleisdorf
5.Platz: | Josef Ganser, Girrer Werner Ing.,
Mariazell
6.Platz: | Martin Gigler, KPA Katzbeck Pro-
duktionsGmbH Austria, Ruders-
dorf
7.Platz: | Florian Ziegler, Einrichtungshaus
& Tischlerei Knittelfelder e. U.,
Hofstatten/R.
SiRlatz Chrlst.lar? Schmbizer, Tlschlerel 1.Platz: | René Schrei, Griesbacher GmbH,
und Einrichtungsstudio Maurer . ; .
M Kirchbach in der Steiermark
KG, Koflach
2. Platz: | Thomas Hartner, Prietl Erwin
Matthias, Deutschlandsberg
) 2 3.Platz: | Erwin Dillitz, Kock Fritz, Mautern
Q = ﬁ Ay in der Steiermark
' 4.Platz | Philip Lamb, Aldrian Johann
Anton, Stainz

1. Platz:

chenberg

Florian Helmhart, Tischlerwerk-
statte Anton Ulrich e. U., Bad Glei-

28

» Die zwei Besten jedes
Turnusbewerbes werden
zur Teilnahme am Lan-
deslehrlings-Wettbewerb
eingeladen.«

1.Platz: | Florian Ziegler, Pieber GmbH & Co
KG, Neudau

2.Platz: | Christoph Bauer, Einrichtungs-
werkstatte Radaschitz GmbH &
Co KG, Riegersburg

3.Platz: | Johanna Gsoll, Schaden Lebens-

rdume GmbH, Jagerberg

1.Platz: | Wolfgang Prei3l, Leo Mdbeldesign
GmbH, Grof3 St. Florian

2.Platz: | Manuel Schonberger, Kamper
Handwerk+Bau GmbH, Tillmitsch

3.Platz: | Christian Steiner, Schafferhofer
Anton, Wenigzell

4. Platz: | Dominik Herzog, Leo Mébeldesign
GmbH, GroR St. Florian

4.Platz: | Andreas Melbinger, Ladenstein
GmbH, St. Stefan im Rosental

6. Platz: | Richard Almbauer, Derler Hannes,
Stubenberg am See

7.Platz: | Matthias Fauland, Umdasch
Shopfitting GmbH, Gleinstatten

8. Platz: | Ines Wolf, Cserni Wohnen GmbH,
Fehring
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Offensiv aktiv

FACHGRUPPENTAGUNG Auch im Rahmen der Tagung der Salzburger Tischler war der
Berufsnachwuchs das dominierende Thema.

ie Salzburger Landesinnung halt
D die begriifflenswerte Tradition

hoch, ihre jihrlichen Fachgrup-
pentagungen an besonders schonen Ver-
anstaltungsorten abzuhalten. Nach dem
Freiluftmuseum im vergangenen Jahr
fand die Tagung dieses Mal im Ziegelsta-
del auf der Halleiner Pernerinsel statt —
ein sehenswerter historischer Backstein-
bau mit Stahlsdulen und beeindrucken-
dem Holzdachstuhl.

INNUNGSAKTIVITATEN

Unter den Ehrengdsten konnte der Salz-
burger Landesinnungsmeister KommR.
Adolf Stadler unter anderem BIM KommR.
Ing. Josef Breiter begriiflen. Dieser gab
zu Beginn der Veranstaltung einen kom-
pakten Uberblick iiber die Aktivititen
der Bundesinnung im vergangenen Jahr.
,Wir versuchen die passenden Rahmenbe-
dingungen fiir Tischler zu schaffen, auch
wenn diese nicht einfacher werden — etwa
von den gesetzlichen Anforderungen her",
so Breiter. Hiufig miisse die EU fiir stren-
ge Vorschriften als Stindenbock herhalten,
was allerdings nur bedingt stimme. Os-
terreich versuche oft, sich

als Musterschiiler zu

prdsentieren und sei
deshalb bei vielen
Regelungen ,vor-
ne dran so der
Bundesinnungs-
meister. Dabei
gelte es aber, kon-
kurrenz-

fahig zu bleiben. Breiter thematisier-
te auch unter anderem das grofie Thema
des Berufsnachwuchses und verwies dabei
auf neu geschaffene Ausbildungsméglich-
keiten wie die ,MaturaPlus®, mit der Ab-
solventen hoherer Schulen in verkiirzter
Lehrzeit die Ausbildung zum Tischlerei-
techniker machen kénnen.

NEUER HOLZFACHBERATER

Der Obmann von proHolz Salzburg, Ru-
dolf Rosenstatter, betonte in seinen Gruf3-
worten die Bedeutung der Tischler als
stirkste Gruppe bei proHolz und stellte
unter anderem den neuen Holzfachberater
DI (FH) Matthias Jessner vor.

LEHRLINGSOFFENSIVE

LIM Stadler ging im Anschluss auf die Ak-
tivititen der Innung auf Landesebene ein.
Der Landeslehrlingswettbewerb fand heu-
er erstmals im Rahmen der Messe BWS
statt — die Standesvertretung hat fiir die-

» Der Landeslehrlingswett-
bewerb fand heuer erst-
mals im Rahmen der
Messe BWS statt — die
Standesvertretung
hat fiir diese Idee viel
positive Resonanz
erhalten. «

LIM KommR. Adolf Stadler lud zur
Tagung ins Ziegelstadel in Hallein.

Text: Thomas Prli¢

se Idee viel positive Resonanz erhalten. Im
kommenden Jahr soll der Wettbewerb im
Rahmen der Messe ,Bauen & Wohnen“ ab-
gehalten werden und erstmals unter dem
Namen ,Landeslehrlingsmeisterschaft®
ausgetragen werden. Auf der Messe wird
sich die Salzburger Innung auch mit ih-
rem neuen Messestand prisentieren. Im
Rahmen der Berufsinformationsmesse
war man ebenfalls vertreten und stellte
gemeinsam mit der Berufsschule die Lehr-
berufe Tischler und Tischlereitechniker
vor. Eine wichtige Veranstaltung im ver-
gangenen Jahr war fiir die Salzburger In-
nung der Bundeslehrlingsbewerb in Saal-
felden. Der Innungsmeister bedankte sich
bei der Gelegenheit noch einmal bei allen
Helfern und Unterstiitzern. Zu den Nach-
wuchsaktivititen der Innung zihlt zu-
dem noch die sogenannte Lehrlingsoffen-
sive, in deren Rahmen mittlerweile in 59
Schulen bzw. 1092 Klassen im Bundesland
Infoveranstaltungen abgehalten wur-
den. Die Schulbesuche erfolgten dabei je-
weils mit dem Referenten Florian Nieder-
mayr gemeinsam mit einem Tischler aus
der Umgebung. Den Abschluss des fach-
lichen Teils bildete der Vortrag von Ge-
org Wallner vom Umweltservice Salzburg
rund ums Thema energieeffizientes Arbei-
ten in der Werkstatt und die entsprechen-
den Férderungsmdglichkeiten. Nach den
Mitgliederehrungen fand die Innungs-
tagung dann beim Abendessen ihren
geselligen Ausklang. ]

INFO

Innung in Zahlen

Aktive Mitglieder .............cccoereuuunnneee
Lehrlinge (Stand Oktober 2013) .......319

Lehrbetriebe:

Tischlerei 163
Tischlerei-Technik-Produktion............ 19
Tischlerei-Technik-Planung

Bootbauer .........cccceeueeenns
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INNUNG NIEDEROSTERREICH

Anlasslich der Wohnen & Interieur 2014 in Wien stellen Jungtischler ihr Talent live vor Publikum unter Bewesis. Die Messe mit rund 90.000 Besuchern

bietet das optimale Umfeld fiir die Nacl hs-Lei:

9

Nachwuchs-Leistungsschau

JUNGTALENTE Erstmals werden die Leistungen der besten Jungtischler in einem
Demonstrationswettbewerb auf der Wohnen & Interieur einer breiten Offentlichkeit

prasentiert.

m das Konnen der Jungtischler
l | zeitgemdfl, modern und publi-
kumsnah zu prisentieren, haben
die Landesinnungen Niederdsterreich,
Wien und Steiermark in Kooperation
mit Vertretern der Industrie ein neuarti-
ges Konzept entwickelt. Anlisslich Os-
terreichs grofiter Einrichtungsmesse, der
Wohnen & Interieur 2014 in Wien, stel-
len Jungtischler ihr Talent live vor Publi-
kum unter Beweis. Um auf die Bediirfnis-
se des Marktes einzugehen, sorgt das Fo-
rum Handwerk & Architektur, bestehend
aus den Firmen Adler, Blum und Egger,
dafiir, dass neueste Materialien bei der
Leistungsschau zum Einsatz kommen.
Das Partnerunternehmen Felder stellt in
diesem Zusammenhang einen moder-
nen Maschinenpark inklusive CNC-Tech-
nologie zur Verfiigung, um dem Tischler-
nachwuchs ein zeitgemifles Arbeiten zu
ermoglichen.
Nambhafte Architekten wurden damit be-
auftragt, Werkstiicke zu designen, die die
Anforderungen der Kunden an den Tisch-
ler perfekt widerspiegeln. Das Ergebnis:
ein publikumsnaher und medienwirksa-

mer Auftritt, bei dem sowohl potenziel-
le Kunden als auch interessierte Jugendli-
che angesprochen werden.

OPTIMALES UMFELD

»Die rund 90.000 Messebesucher mit in-
dividuellen Wohnanspriichen stellen ein
optimales Umfeld fiir eine noch nie da
gewesene Leistungsschau auf insgesamt
530 m2 dar. Im Mittelpunkt der Veranstal-
tung stehen die Jugendlichen und ihre
moderne Tischlerarbeit. Wir werden nur
dann von unserem verstaubten Image
loskommen, wenn wir uns dem Publi-
kum 6ffnen, greifbar werden und unse-
re Leistungen im rechten Licht prasentie-
ren, weist Niederdsterreichs Landeslehr-
lingswart KR Johann Ostermann auf die
notwendige Offnung nach auflen hin.

NEUE TECHNOLOGIE IM FOKUS

An jedem Veranstaltungstag wird ein
Werkstiick gefertigt. Je ein Teilnehmer
aus jedem Lehrjahr arbeitet vor Publikum
und wird damit zum Botschafter fiir all
die interessierten Jugendlichen und Kon-
sumenten vor Ort. Die Spitze der jewei-

ligen Landesinnung promotet mit enga-
giertem Tischlernachwuchs zusdtzlich
vor Ort den Beruf. Schauwidnde geben
den Besuchern Informationen iiber Holz,
neue Techniken und Trends. Die Prisen-
tationsflichen werden offen gestaltet,
dennoch wird die Distanz zu den Wett-
bewerbsteilnehmern gewahrt. Wihrend
im ersten Lehrjahr nach wie vor mit der
Hand gearbeitet wird, kommen bei den
Lehrlingen des zweiten Jahrganges grof3-
teils Maschinen zum Einsatz. Im dritten
Lehrjahr wird dann bereits maschinell
gearbeitet.

Die Tischlereitechnik beschiftigt sich
vor Ort mit dem Planen eines Werkstiicks
bzw. innovativer CNC-Technologie. ,Wir
haben in den drei Bundeslidndern Nie-
derdsterreich, Wien und Steiermark ins-
gesamt rund 1200 Talente, die den Tisch-
lerberuf erlernen. Der Wettbewerb soll
veranschaulichen, mit welch moderner
Technologie und innovativen Materialien
der Tischler heutzutage arbeitet®, so KR
Johann Ostermann.
www.tischlernoe.at
www.facebook.com/tischlernoe ]

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013

N/ CHRISTIAN HUSAR

E WIES

FOTOS: INNUNG NO; REED EXHIBITIONS MESS|



— B ASchG: Letzter Stand aufgrund der
Ausgabe 2013 Novellen 2012
m Anderungen der FachkenntnisV und der KA-AZG

Aushangpflichtige Gesetze

Das Standardwerk fiir jedes Unternehmen

W In jeder Arbeitsstatte ist ein Abdruck dieser Gesetze
sowie der auf Grund dieser Gesetze erlassenen
Verordnungen soweit sie fiir die Arbeitsstatte
anzuwenden sind flr die Arbeitnehmer zur Einsicht

aufzulegen.

WoLF
GANG ADAMETZ . josep KERSCHHAGL

m Das Kennzeichnungssystem der anzuwendenden
Verordnungen zum ASchG ermdglicht das
rasche Auffinden des aktuellen Textes der

letztgiiltigen Verordnungen. m
m Das Auflegen der ,Aushangpflichtigen Au H .
Gesetze" schiitzt den Arbeitgeber vor - Sa ng p f,' Ch tlge
Nachteilen infolge Nichtinformation der Z¢
Arbeitnehmer Gber die fir sie geltenden
Vorschriften bei allfalligen Arbeitsunfallen bzw.
arbeitsgerichtlichen Auseinandersetzungen.

ISBN 978-3-85212-138-3
Umfang: 376 Seiten
€ 35,90

Einfach und schnell

Ich bestelle (mit Rechnung und Zahlschein): Fax:

a €35,90 01/361 70 70-9571

E-Mail:
buchservice@wirtschaftsverlag.at

....... Expl. Aushangpflichtige Gesetze (Stand 1. Janner 2013)
(Preis inkl. 10 % MwSt. zzgl. Versandspesen)

Name/Firma

Adresse

Aboservice Osterreichischer Wirtschaftsverlag
Simmeringer HauptstraBe 24
1110 Wien

Tel. Datum/Unterschrift



32

H MATERIAL & TECHNIK

Vier Sterne

Die strengs-
ten Anforderungen an Holzwerkstoffe
gelten in Japan. Maf} aller Dinge ist dort die
Emissionsklasse F**** (F Four Star), deren
Grenzwert weit unter dem der Emissions-
klasse E1liegt. Produkte, die gemaf} JIS A
5905 F**** (Japanese Industrial Standard)
zertifiziert sind, geben an ihre Umgebung
rund zwei Drittel weniger Formaldehyd
ab. In Europa ist Pfleiderer laut eigenen
Angaben der erste Holzwerkstofthersteller,
der dieses Zertifikat nicht nur fiir seine
Rohspanplatten erlangt hat, sondern auch
fiir Mitteldichte Faserplatten (MDF). Zu
diesem Zweck hat Pfleiderérsein MDF-
Programm um ein neues Produkt erweiter:
StyleBoard MDF plus F**** ist eine Mela-
min-Harnstoffharz-gebundene MDEF-Platte
mit reduzierter Formaldehydemission.
Zwischen 6 und‘38 Millimeter dick, eignet "
sie sich besonders fiir Inneneinrichtungen

und Mébel im Trockenbereich.

Jahrbuch
,Fensterund
Fassade“

GEBUNDELTES FACHWISSEN
»Moderne Fenster verbessern die
Lebensqualitit", lautet ein Fazit der
diesjdhrigen Rosenheimer Fenstertage.
Im Nachgang hat das ift Rosenheim
nun das Jahrbuch ,Fenster und Fassade*
ver6ffentlicht, das gebiindeltes Fach-
wissen zu den Zukunftsaufgaben der
Fenster- und Fassadenbranche bietet.
Auf iiber 170 Seiten und einer CD-ROM
mit 600 Folien, Grafiken und Dia-
grammen findet sich das Wissen von
anerkannten Fachleuten mit Beitrdgen
zu den Themen Energieeffizienz, Bar-
rierefreiheit und Bediensicherheit von
Fenstern und Tiiren, der mechanischen
Einbruchshemmung oder iiber neue
Moglichkeiten zum Bauen mit Glas.
www.ift-rosenheim.de m

FOTO: PFLEIDERER

Holzboéden im Freien

BUCHVORSTELLUNG Holz kommt zunehmend als Bodenbelag im Aufenbe-
reich zum Einsatz. Das aufwendig gestaltete Fachbuch ,Holzbdden im Freien® aus
der Reihe ,,proHolz Information* liefert die Grundlagen fiir Planung und Aus-
fithrung langlebiger und &sthetisch ansprechender Umsetzungen. Auf Basis der
Ergebnisse eines mehrjahrigen Forschungsprojekts der Holzforschung Austria
liegt damit ein Nachschlagewerk vor, das die einsetzbaren Materialien fiir Belag,
Unterkonstruktion und Befestigung ebenso darstellt wie empfehlenswerte Kon-
struktionsdetails fiir Anschliisse und Knoten. Beriicksichtigt werden Beldge aus
Holz, modifiziertem Holz und Holz-Kunststoff-
Verbundwerkstoffen (WPC). Anhand zahlrei-
cher bebilderter Beispiele illustriert das Buch
zudem die mégliche Gestaltungsvielfalt — von
Balkonen und Terrassen iiber Gastgarten

und Schwimmbader bis zu 6ffentlichen
Pldtzen und Steganlagen. Das
Buch ist erhdltlich im Online-
Shop von proHolz Austria:
shop.proholz.at |

Holzbdden im Freien, Peter Schober,
Claudia Koch et al., hrsg. von proHolz
Austria, Wien 2013, ISBN 978-3-
902320-99-5, EUR 49,00
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Farbloser UV-Blocker

LICHTSCHUTZWACHS Helle Wohnrdume sind beliebt. Doch Holz kann
unter Einwirkung von zu viel Sonnenlicht und aufgrund der Auswirkungen der
UV-Strahlen seine Farbe verdndern. Damit dieser unerwiinschte Effekt nicht
auftritt, hat Osmo das Holzwerker Lichtschutz-Wachs entwickelt. Dabei handelt
es sich um einen farblosen, seidenmatten Anstrich, der das Lignin des Holzes
vor den schddigenden UV-Strahlen abschirmt. Dadurch ist die Holzoberflidche
vor Vergilbung durch Lichteinfall geschiitzt und der natiirliche, helle Holzfarbton
bleibt erhalten. Der Anstrich eignet sich fiir alle heimischen Holzarten und kann
gestrichen, gerollt

Griffig

NEUER KATALOG Im Innenausbau sind nicht
nur die funktionellen Eigenschaften von Grif-
fen mafigebende Auswahlkriterien. Auch als
Gestaltungselemente sind diese sehr gefragt. In
attraktiven Formen, exklusiven Materialien und
wirkungsvollen Farben werden Griffe zu einem
besonderen Blickfang.

In seinem neuen Katalog , Tiirgriffe und Griffmu-
scheln 05 présentiert der Hersteller ABP-Beyerle

FOTO: OSMO

oder gespritzt werden, wieder zahlreiche Neuheiten. Damit gehoren
er ist tropfgehemmt jetzt nahezu 100 Griffvarianten zum umfangrei-
und trocknet schnell. chen Produktsortiment. In purem Edelstahl, in
Zu den Anwendungs- Materialkombinationen  mit Holz und Leder
bereichen gehdren sowie in Trendfarben.
neben Wand- ‘und s peyerie Zu<.iem sind zahlreiche
Deckenverkleidungen Griffmodelle nach
auch Mabel, Tiiren Kundenwiinschen in
und Kinderspielzeug. individueller Maflan-
www.osmo.de ] fertigung lieferbar.

B Kostenlos bestellen
Das Lichtschutz- . [
Wachs trocknet unter: info@abp- g
schnell und ist beyerle.de "R
streich-, roll- sowie g
spritzbar. S

FOT(

DPAL

RESOI

FOTO:R

Transluzente Akzente

WERKSTOFF Resopal prisentiert mit dem neuen Schichtstoff ,,Resopal Lucent*
einen durchscheinenden Werkstoff mit haptischer Oberflichenqualitdt. Resopal
Lucent besteht aus Polymervlies, das mit Melaminharz impragniert zu einem
Plattenwerkstoff verpresst wird. Das neue Produkt basiert auf dem zur Interzum
vorgestellten dreidimensional verformbaren Werkstoff »Recurv3d“. Gemein-

sam mit Kunden entwickelte ihn Resopal weiter. Es sind die Flexibilitit und

die besonders tiefen Oberflichenstrukturen, die Resopal Lucent von anderen
transluzenten Schichtstoffen unterscheiden. Wihrend diese oft eher sprode

und unbiegsam sind, ldsst sich das neue Produkt mithilfe von Matritzen mit
einer einpragsamen Haptik versehen und sowohl als gerades als auch gebogenes
Raum- oder Mgbelelement einsetzen. Hinterleuchtet setzt es im Zusammenspiel
mit der fithlbaren Oberfliche Akzente. Euroshop: Halle 10, Stand E03.
www.resopal.de ]
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Mobiler
Werkzeugkasten

APP DES MONATS Mit iiber 1,8 Millionen
Downloads im Google Play Store und Apple
App Store gehort die Bosch Toolbox App zu
einer der erfolgreichsten Applikationen fiir
Handwerker. Im Austausch mit den Profis hat
Bosch die App fortlaufend erweitert, wie bei-
spielsweise in diesem Jahr um die Funktion
»Baudokumentation®“. Seit
Kurzem ist die App da-
riiber hinaus auch auf
dem iPad nutzbar. Da-
mit greift Bosch den
Trend der Tablet-Nut-
zung im Arbeitsalltag
von Handwerkern

auf und bietet einen
weiteren auf die Ziel-
gruppe zugeschnit-
tenen Baustein an.

Fa Bosch

Nerete

Ma_ 0 11 301y

www.bosch.comm




H MATERIAL & TECHNIK

Vom Boden bis zum Himmel

DESIGN Im Rahmen des Wettbewerbs Holz.Werke wurden 16 Sudtiroler Tischlereien
ausgezeichnet. Wir zeigen eine Auswahl der schonsten Projekte.

nter dem Titel ,Holz.Werke* lu- staltung & Tischlerhandwerk Siidtirol 2013“ te schlieflich in jeder Kategorie drei Sie- .

l | den der Cluster Holz & Technik einzureichen. ger, in der Kategorie Design wurde dazu 3
des TIS innovation park und die Insgesamtbewarben sich 58 Unternehmen noch ein Sonderpreis vergeben. Das Tisch- E

LVH Berufsgemeinschaft der Tischler heu- mit ihren Projekten in den fiinf Kategori- ler Journal zeigt eine kleine Auswahl be- @
er Siidtiroler Tischlereien ein, ihre bes- en,Objekt", ,Privat", ,Design‘, ,Export“und  sonders sehenswerter Projekte. Eé
ten Projekte fiir die ,Auszeichnung fiir Ge- ,Bautischlerarbeiten®. Eine Fachjury kiir- www.lvh.it, www.tis.bz.it ] 2

Neue Spharen

OBJEKTBAU In Anlehnung an die
Form einer Sternwarte wurde der Vor-
fiihrraum der Planetenschule als kup-
pelartiger Raum im Raum konzipiert.
Eine besondere Herausforderung war fiir
die Firma Prast aus Ritten die aus 1048
Einzelteilen gefertigte Auflenhaut der
spharischen Struktur, die aus dreiecki-
gen, dreidimensional gefrdsten und
weif} lackierten MDF-Plattenelementen
besteht.

) Planetenschule Gummer, Kategorie Objekt,
Planung: CeZ Calderan Zanovelli Architekten,
Bozen, Ausfiihrung: Prast OHG, Ritten
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Stufenskulptur

BAUTISCHLEREI Das Unternehmen Tho-
maseth Treppenbau hatte mit dem Projekt

in Ancona anspruchsvolle gestalterische und
technische Vorgaben zu meistern. Ein Teil der
wie eine minimalistische Skulptur im Raum

TISCHLER JoUuRNAL 122013

stehenden Treppe ist freitragend. Um die auf-
tretenden Belastungen abzufangen, fertigten
die Treppenbauer eine nicht sichtbare Metall-
unterkonstruktion. Den hochglinzenden, weify
lackierten Oberflichen der Treppe sieht man

dabei auf den ersten Blick gar nicht an, dass
dafiir Holz als Baumaterial verwendet wurde.

) Treppe Thomaseth, Kategorie: Bautischlerarbeiten,
Planung : Arch. Andrea Mambriani, Parma, Ausfiih-
rung: Thomaseth Treppenbau Tischlerei, Kastelruth

35
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Mobel-Puzzle

DESIGNOBJEKT Die Teile des Lie-
gemobels Rivolta lassen sich wie ein
Puzzle zusammenfiigen. Die vielen
Einzelelemente ergeben unterschiedli-
che Sitz- und Liegepositionen, die sich
dem individuellen Verwendungszweck
anpassen.

) Liegemdbel Rivolta, Kategorie: Design-
objekt, Planung: Raphael di Biase, Lana,
Ausfiihrung: Maptischlerei Zischg KG, Prad
am Stilfserjoch

36

Respektvoll
erneuert

SANIERUNG Den Geist alter Hauser

zu erhalten ist bei Sanierungen stets
eine grofle Herausforderung. Im Fall
des alten Widums in Prettau schafften
es Architekt und Tischler mit Einfiih-
lungsvermégen, Prizision und reduzier-
tem Materialeinsatz, respektvoll mit der
historischen Bausubstanz umzugehen
und diese mit neuen Elementen zu
verbinden.

) Sanierung Alter Widum-Stall, Kategorie:
Privat, Planung: EM 2 Architekten/ Arch.
Heinrich Mutschlechner, Bruneck, Ausfiih-
rung: Tischlerei Rauchenbichler OHG, St.
Peter im Ahrntal

FOTOS: HERSTELLER

TISCHLER JourNAL 12/ 2013



MATERIAL & TECHNIK B

FOTO: KAINDL

Design und authentische Dekore (hier: Hickory Kansas): Laminatbdden von Kaind|

Raum fiir Ideen

FUSSBODEN Auf mehr als 300 m? zeigt Kaindl auf der
Domotex 2014 die Vielfalt der neuen Flooring collection.

om 11. bis zum 14. Jinner 2014 ist Han-
; ; nover wieder der Mittelpunkt der Bo-
den- und Interieurbranche. Auf der
Domotex zeigt Kaindl unter dem Motto

»Here’s anidea“ die gesamte Bandbreite seiner
Flooring collection.

IDEEN GEBEN

»Das Ziel hinter der neuen Flooring collec-
tion ist es, zu inspirieren®, sagt Geschiftsfiih-
rerin Doris Buchmesser iiber die Kollektion.
»Wir produzieren nicht nur Béden und Plat-
ten, sondern vor allem Ideen‘, so Buchmesser
weiter. Besucher konnen iiber die moderne

Interpretation der Kaindl-Klassiker staunen

und sich von einer komplett neuen Produkt-
kategorie iiberraschen lassen, der Design

Flooring collection. Fiir Gesprachsstoff sor-
gen soll eine Produktgruppe, mit der Kaindl

Neuland betritt: Kaindl Solid, der belastungs-
fahigste Boden des Salzburger Unterneh-
mens. Auch die klassischen Kollektionen wie

die Laminate Flooring collection warten mit

einerVielzahl an Verdnderungen auf.

VIELFALT ERLEBEN

Die Idee hinter der Design Flooring collec-
tion ist: ,,Schén ist, was gefillt.“ Die Bediirf-
nisse der Kunden sind vielfaltig. Kaindl bie-

tet dazu Lsungen von extra Komfort bis hin
zu modernstem Design, von Naturstein {iber
Echtholz bis hin zu Hochglanz. Kaindl Com-
fort bietet Boden in Holzoptik auf Korkfur-
nier inklusive Kork-Trittschalldimmung.
Kaindl Authentic zeigt kolorierte Eichenholz-
boden mit einer unverwechselbaren, natiirli-
chen Pore.

Kaindl Creative, das sind einerseits fantasie-
volle, bunte Motive und innovative Deko-
re, andererseits klassische edle Hochglanz-
boéden, Fliesendesigns und die Optik von
Naturstein.

IM EINKLANG MIT DER NATUR

Und mit der Wood Flooring collection zeigt
Kaindl auch die natiirliche Schénheit seiner
Holzfulbden. Die Biirstung unterstiitzt die

Eigenstdndigkeit der Dielen, indem die Holz-
struktur und die natiirliche Pore noch mehr
herausgearbeitet werden. Maserung und

Struktur bleiben durch die schonende Be-
handlung bestehen.

Jede Diele wird entweder wie bisher matt la-
ckiert oder jetzt neu mit Hydro-UV-Ol behan-
delt. Natiirlichkeit, Exklusivitdt und klassi-
sche Farbgebung des Holzes sind das Resul-
tat. (red/kaindl) Domotex: Halle 9, Stand

C14, www.kaindl.at ]

TISCHLER JourNAL 12| 2013
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Von der Natur
geformt

P

DESIGN Carven, cruisen, sliden - ‘
bei der Salzburger Tischmanu-
faktur Stammdesign hatte man
eine unkonventionelle, neue
Geschaftsidee: Skate- und
Surfboards, die ein wenig
anders sind. Text: Tom Cervinka

ie Formgebung tiberldsst das Team
D von Stammdesign zum Grofteil

der Natur. Denn es nimmt das
Holz, so wie es kommt — oder besser: wie es
gewachsen ist. Da wird nichts beschénigt
oder begradigt und nichts kaschiert. Ganz
im Gegenteil, je lebendiger die Maserung,
je individueller der Wuchs und je deutli-
cher die natiirlichen Narben und Blessu-
ren im Holz, desto besser. Das gilt fiir die
Tische, Skulpturen und exklusiven Mobel-
stiicke ebenso wie auch fiir die Skateboards
und Surfbretter, die neuerdings in der Salz-
burger Werkstatt entstehen. Mehr aus Spaf}
an der Freude denn aus einem wirklichen
Geschiftsinteresse heraus ist die Idee ent-
standen. Dennoch wird das Produkt jetzt
vermarktet, denn ,das Interesse an unse-
ren Boards ist in jedem Fall gegeben®, ist
Stammdesigner Raimund Sandhoff iiber-
zeugt, der seine Surf- und Skateboards
auf der diesjdhrigen Heim + Handwerk in
Miinchen erstmalig einer breiteren Offent-
lichkeit prasentierte.

REINE HANDARBEIT

Als Ausgangsmaterial dienen schon wie
bisher die aufgeschnittenen Pfosten und
Bretter kompletter Baumstimme, die samt
Rinde in ihrer urspriinglichen Wuchsform
weiterverarbeitet werden. Die gestalteri-

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013
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schen Eingriffe beschrinken sich dabei in
der Regel auf die Festlegung der Holzart
und die Auswahl des Baumstamms direkt
vor Ort im Wald. Das Design obliegt da-
mit fast génzlich der Natur, und so kann es
auch schon einmal vorkommen, dass beim
einen oder anderen Brettl einfach ein Stiick
fehlt. Der Nutzbarkeit tut das aber keinen
Abbruch. Verwendet werden ausschlief3-
lich heimische Hoélzer, die geschliffen und
anschliefend nur noch gedlt werden. Ins-
gesamt sechs bis sieben Stunden reine
Handarbeit stecken in einem Surfboard —
entsprechend schneller sind die kleineren
Longboards gefertigt, die sich in der Ska-
terszene wieder steigender Beliebtheit er-
freuen. Zwischen 90 und 120
Zentimetern lang, sind die-
se wesent-
lich linger
als klassi-
sche Skate-
boards und ha-
ben demzufolge auch ei-
nen grofleren Achs-
abstand und in der
Regel auch groflere
Rollen. Das bringt
mehr Fahrstabi-
litit und héhere
Geschwindigkeiten.

LIFESTYLEPRODUKT

Mit Markus Knoblechner hat
sich Sandhoff jetzt auch einen
Szeneinsider an seine Seite

Die Idee zu den Skateboards entstand mehr
aus Spaf an der Freude denn aus einem wirkli-
chen Geschiftsinteresse heraus.

geholt, der die Longboards
auf Herz und Nieren
7 testet und potenziel-
~ leKunden bei der Aus-
wahl berit. Jeder Sur-
fer oder Boarder kann
sich sein Board nach
Form und Farbe aus-
suchen und erhilt
ein Unikat. Zum
Massenprodukt
werden die Boards
trotzdem nicht
werden, dessen ist
sich Sandhoff be-
wusst: ,Wir fertigen
keine Boards, mit de-
nen man Wettbewer-
be fihrt, sondern ein indi-
viduelles Lifestyleprodukt, das nicht nur
gut aussieht, sondern dariiber hinaus auch
noch den Zusatznutzen mit sich bringt,
dass man es auch tatsdchlich verwen-
den kann.“ Nichster Schritt: Snowboards?
Auch dariiber wird bei Stammdesign zu-
mindest schon nachgedacht.
www.stammdesign.at ]

Ihre Stufe
zum Erfolg...

Die gréofte Treppenbau-
gemeinschaft Europas, mit
iber 80 eigenstandigen
Unternehmen, sucht neue
Franchise Partnerin
Osterreich

Das Original

Wolf-Dieter Martius
Gebietsentwicklung Osterreich
Maierhofstr. 108
5202 Neumarkt am Wallersee
Tel.06 64-3421977
dieter.martius@treppenmeister.com

www.treppenmeister.com

Design, das schmeckt: Die Formgebung
iiberldsst das Team von Stammdesign zum
GroBteil der Natur.
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Schnell sauber

LACKIEREN Der neue Sata clean RCS micro ermadglicht einfaches und zeitsparendes

Reinigen der Lackierpistolen.

ie Arbeitsabldufe beim Lackieren

wurden durch Einwegbechersyste-

me, die sowohl zum Anmischen von
Lacken als auch zum Lackieren geeignet sind,
drastisch vereinfacht. Um weitere Zeitein-
sparungen zu erzielen, wurden spezielle Rei-
nigungsgerdte fiir Lackierpistolen entwickelt.
So brachte Sata 2007 das Schnellreinigungs-
gerdt Sata clean RCS und 2010 das Sata clean
RCS compact auf den Markt. Als neueste Ver-
sion ergdnzt nun das besonders platzspa-
rende Sata clean RCS micro das Sata-Reini-
gungsgerdte-Programm. Mit der micro-Va-
riante ist die Verwendung des Reinigungs-
mediums direkt aus dem Originalbehlter
moglich. Mit dem Gebrauch der handelsiib-
lichen Grof3gebinde werden die Wechselin-
tervalle gegeniiber dem Standardreinigungs-

Eine flexible Reinigungsdiise und eine
federnd gelagerte Reinigungsbiirste
erlauben eine schonende und effektive
Reinigung von Luftdiise und Pistole.

Wie aus einem Guss

gerdt deutlich verldngert, da das Umfiillen in
Kkleinere Behdlter entfdllt. Das riickstands-
freie Reinigen des Farbkanals und der Luft-
diise erfolgt in lediglich circa 20 Sekunden.
Die Lackierpistole ist fiir den Anwender be-
quem im Gerit zu positionieren. Eine flexible
Reinigungsdiise sowie eine federnd gelager-
te Reinigungsbiirste erlauben eine schonen-
de und effektive Reinigung von Luftdiise und
Pistole. Vor der Reinigung wird die Lackier-
pistole an Druckluft angeschlossen, damit
kein Reinigungsmittel in die Luftkandle ein-
dringen kann. So kdnnen sich keine Ablage-
rungen bilden. Eine Trockenblaseinrichtung
im Gerdt schiitzt vor Korrosion am Pistolen-
korper. Ein als Zubehor erhdltliches Absaug-
rohr fithrt Ddmpfe ab, bevor sie sich im Ar-
beitsbereich ausbreiten konnen. (red/sata) ™

KANTEN Hochglanz bleibt weiter im Trend. Aus diesem Grund fihrt Ostermann ein
umfangreiches Sortiment an hochglanzenden Uni- und Dekorkanten.

Links im Bild wurden Kante
und Radius auf Hochglanz poliert.
Rechts die Kante im unpolierten

m hochgldnzende Kanten zu er-
halten, gibt es bislang zwei Me-
Zustand.

thoden: selbst lackieren oder eine
hochgldnzende Kante anfahren und nach
der Montage einfach die Schutzfolie abzie-
hen. Ersteres ist sehr aufwendig. Letzteres
sehr praktisch. Beiden Kanten ist jedoch ei-
nes gemein: Kratzer und Beschidi-
gungen lassen sich kaum
reparieren. Bei hoch-
glinzenden ABS-
Kanten entsteht zu-
dem immer ein mat-
ter Radius. Fiir Hoch-
glanzkanten, die keinen
sichtbaren Radius haben diir-
fen oder gréfleren Beanspruchungen
standhalten miissen, gibt es ab sofort eine
durchgefirbte Acrylkante bei Ostermann.
Sie ist in den Farben Weif}, Alabasterweify

und Schwarz erhiltlich und steht in der Ab-
messung 23 x 1 mm zur Verfiigung. Die mat-
te, voll durchgefdrbte Acrylkante muss nach
dem Anfahren randscharf abgeklebt und auf
Hochglanz poliert werden. Dies geschieht
mit einem Polierring und einer Redocol-
Schleifpolitur. Doch was zundchst als ldsti-
ger Arbeitsschritt erscheint, entpuppt sich
bei ndherer Betrachtung als Vorteil, denn
das durchgefdrbte Acryl lisst sich mit dem
gleichen Aufwand auch nach gréfleren Krat-
zern oder St6fen problemlos nachpolieren.
Anders als bei ABS-Hochglanzkanten bleibt
durch das nachtrdgliche Polieren der durch-
gefdrbten Acrylkante auch der Radius hoch-
glinzend. Man erhilt also ein homogenes
Kantenbild, das zusammen mit der hoch-
glinzenden Oberfldche der Platte aussieht
wie aus einem Guss. (red/ostermann)

www.ostermann.eu ]
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Das HD-Hartwachssiegel hat sich als Alternative zu
konventionellen Lacken bei der Verdelung von Parkett,

HolzfuBboden oder Massivholztrepp bliert.

Natiirliche Optik

LACKE Das HD-Hartwachssiegel
der Heidelberger Lackfabrik
ermaoglicht natdrliche Oberflachen
mit guter Bestandigkeit.

as HD-Hartwachssiegel der Heidelberger Lack-
D fabrik entspricht voll dem Trend zur natiir-

lichen Oberflichenoptik. Als Alternative zu
konventionellen Lacksystemen fiir die Veredelung von
Massivholztreppen, Parkett, Holzfulb6den und Mas-
sivholzmébeln hat sich das HD-Hartwachtssiegel be-
reits etabliert. Mit dem 16semittelbasierten, aber Deco-
paint-konformen 1K-Produkt werden natiirliche Ober-
flichen mit guter mechanischer und chemischer Be-
stindigkeit erzielt.
Das HD-Hartwachtssiegel ist filmbildend, die Be-
schichtung besticht durch einen sehr eleganten Verlauf,
durch samtweiche matte Haptik und seine geringe Nei-
gung zum Aufglinzen. Mit diesem Produkt tragt die
Heidelberger Lackfabrik zur Umsetzung der Decopaint-
Richtlinie bei. Vor allem wird auch kleinen und mittle-
ren Herstellern von Treppen, Parkett, Tiiren und M6-
beln ein verarbeitergerechtes Produkt zur Oberflichen-
beschichtung an die Hand gegeben. (red/heidelberger)
www.heidelbergcoatings.com u

ABBILDUNG: TREPPENMEISTER
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MOBELFERTIGTEILE fiir den
europdischen Raum

Nothegger steht fiir jahrzehnte-
lange Erfahrung wenn es um Mobel-
fertigteile wie Schubladen, Massiv-
holzplatten, Liftungsgitter u. v. m. ...
geht. Ab LosgroBe 1 binnen

wenigen Werktagen versteht sich.

Seit kurzem werden im Onlineshop
fur Schubladen auch Korpusse,

welche individuell mit wenigen Maus-
klicks konfiguriert werden, angeboten.

Nothegger Massiv ¢ Strass 89 ¢ A-6393 St. Ulrich am Pillersee
Tel: 43 5354 88229 « www.nothegger-massiv.at

Unser Fachhandlerverzeichnis finden Sie unter:
www.nothegger-massiv.at/haendler
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Keine dicke Luft

HOLZBESCHICHTUNG Im Hinblick auf die Innenraumluftqualitat kommt in den immer
starker abgedichteten Innenraumen der Auswahl emissionsarmer Baustoffe eine

wachsende Bedeutung zu.

In Gebauden kann es aufgrund der ver

ialienzu S
-

' die die G dheit unter U

ie Luft zum Atmen ist manchmal
D nicht ganz so ,frisch®, wie man sie

gerne hitte. Insbesondere in Ge-
bduden kann es aufgrund der verwende-
ten Baumaterialien zu Schadstoffbelas-
tungen kommen, die die Gesundheit unter
Umstdnden beeintrdchtigen. Induline-Be-
schichtungssysteme von Remmers kénnen
dabei in jedem Fall aus dem Kreis der ,Ver-
dichtigen® ausgeschlossen werden.

DICHTE INNENRAUME

Die Bedeutung gesundheitlich unbedenk-
licher Innenraumluftqualitdt hat fiir die
Nutzer von Innenrdumen in den letz-
ten Jahren stetig zugenommen. In den zur
Energieeinsparung immer stirker abge-

dichteten Innenrdumen kommt dabei der
Auswahl emissionsarmer Baustoffe eine
immer groflere Bedeutung zu.

Zunehmend wird das Emissionsverhal-
ten von verschiedenen Bauprodukttypen
auch tiber das europdische Bauprodukten-
recht reglementiert, fiir die Beschichtun-
gen von Fenstern und Tiiren bestehen bis-
lang allerdings noch keine verbindlichen
Anforderungen.

Nachdem in den letzten Jahren ein ein-
heitliches europdisches Priifverfahren fiir
Emissionsmessungen im Europdischen
Baurecht vereinbart wurde (,AgBB-Sche-
ma“), hat sich Remmers dazu entschie-
den, fiir gleich drei seiner typischen Be-
schichtungssysteme fiir Holzfenster und

Text: Jiirgen Dirkes

-tiiren solche Emissionsmessungen durch-
zufiihren. Fiir die Hersteller von CE-ge-
kennzeichneten Fenstern und Tiiren er-
6ffnen derartige Emissionsnachweise die
Moglichkeit, zumindest fiir die verwende-
ten Beschichtungssysteme aus dem Hau-
se Remmers produktspezifische Aussagen
zum Kapitel 4.6 der harmonisierten Bau-
produktennorm EN 14351-1 machen zu
konnen. Mit der Durchfiihrung der Priifun-
gen hat Remmers unabhingige Gutachter
beauftragt.

GESUNDHEITLICH UNBEDENKLICH

Das Ergebnis: Das renommierte Dresdner
Priifinstitut EPH hat den Beschichtungs-
systemen ,Holz-Alu-Fenster*, ,lasierender
4-Schichtaufbau fiir Fenster & Tiiren“ und
»deckender 4-Schichtaufbau fiir Fenster &
Tiiren“ von Remmers ein giinstiges, d. h.
gesundheitlich unbedenkliches Emissions-
verhalten bescheinigt. Die AgBB-Kriteri-
en wurden vollstindig erfiillt. Die Formal-
dehydemissionen aller Induline-Systeme
lagen jederzeit im Bereich der Nachweis-

» Remmers liefd von unab-

hingigen Gutachtern fiir drei

seiner typischen Beschich-
tungssysteme fiir Holzfens-
ter und -tiiren Emissions-
messungen durchfiihren. «

grenze oder sogar darunter. Selbst unter
ungiinstigen Bedingungen, wie sie die drei
Testreihen a 28 Tage simulierten, gehen
von Induline-Produkten keinerlei toxikolo-
gisch relevante Schadstoffemissionen aus.

www.remmers.de u

Der Autor, Jiirgen Dirkes, ist Produktmanager
Holzschutz & Holzveredelung bei Remmers.
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Leise, warm und 6kologisch

FUSSBODEN Die Uberarbeitete Egger cork+ FuBbodenkollektion punktet mit neuen
Dekoren, neuen Formaten und praktischen Eigenschaften.

Die cork+ Fuflbéden von Egger sind ange-
nehm leise und warm und erfiillen aktuel-
le 6kologische Anforderungen. Gerade der
Trend zum natiirlichen und offenen Woh-
nen spiegelt sich in den Neuentwicklun-
gen fiir die aktuelle cork+ Kollektion wider.
Zwolf neue Dekore legt der Tiroler Holzwerk-
stoffhersteller in seiner iiberarbeiteten Kork-
fuflboden-Fachhandelskollektion auf. ,,Den
Schwerpunkt der Egger cork+ Fulbéden bil-
den die derzeit sehr angesagten Eichedeko-
re. Darunter finden sich sowohl natiirliche
als auch lebhafte Ausfithrungen mit mar-
kanten Astléchern und grofflichigen Mase-
rungen. Hochaktuell ist etwa die Wildeiche,

die dem Erfolgsdekor Arlington Eiche aus
der Floorline Kollektion nachempfunden ist",
sagt Michael Gerbl, Leitung Marketing und
Produktmanagement Egger Retail Products.
Neben dem Dielenformat Classic (1292 x 193
mm) werden erstmals sieben Dekore im For-
mat Large (1292 x 245 mm) in der neuen cork+
Kollektion angeboten. Die grofiere Breite der
Dielen lisst Rdume optisch grofler wirken
und vermittelt eine freie, offene Atmosphire.
Fiir den Erhalt des urspriinglichen Dielencha-
rakters sorgen die vierseitigen, umlaufenden
Fasen, fiir die stimmige Haptik die gebiirstete
Holzoptikoberfliche Rustic. Domotex: Halle
9, Stand C28, www.egger.com ]

Eiche-Variationen prégen die sieben neuen
Large-Dekore der Kollektion.

Metall fiirs Holz

eit 130 Jahren verarbeitet und verbindet das Grazer
S Unternehmen Gillich Produkte aus Messing, Kupfer,

Aluminium, Stahl und Edelstahl mit anschlieflen-
der Oberflichenveredelung. Durch die Kombination alter
Handwerkstradition mit modernsten technischen M6g-
lichkeiten ist das Unternehmen ein wichtiger Partner fiir
Tischlereien, Architekten und Innenausstatter in ganz Os-
terreich. Vier Betriebe sind bei Gillich in einer Hand vereint:
Metalldesign, Oberflichentechnik, Schleiferei und Lackie-
rerei. ,Ob Tischler eigene Designs entwickeln, ausgefallene
Kundenwiinsche erfiillen oder mit speziellen Raumsituati-
onen umgehen miissen — wir sind flexible und verldssliche
Partner", erklirt Oliver Gillich.
www.gillich.at [ ]

METALL

Oliver Gillich, Geschaftsfiihrer und technischer Leiter des
Metallbaubereichs.
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Mit einem herzlichen Dankeschon
fiir Ihre Treue wiinschen wir Thnen,
unseren werten Kunden '
EIN FROHES WEIHNACHTSFEST
UND ALLES GUTE FUR

DAS JAHR 2014.
PETER UND EVA SCHRAMEK
UND DAS GESAMTE TEAM

Mit Stolz und Verantwortung tragen
wir nach der Zertifizierung die
Zeichen FSC fiir verantwor-
tungsvolle Waldwirtschaft
und PEFC fiir Forderung
nachhaltiger Waldwirtschaft.
Unser Weihnachtsgeschenk in der
Hohe von € 5.000,- wurde heuer bereits im Sommer
den Opfern der Hochwasserkatastrophe in unserem
Land zur Verfiigung gestellt.

& S

S e FUVLE

J =) |TUREN PARKETT
' A APLATTEN HOLZ
Schramek GmbH, 1230 Wien, Sulzengasse 12

Tel +43 (1) 917 86-0, Fax+43 (1) 917 86-122
at, www. at

HOLZ

PARTNER
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Nostalgie aus der Lackierpistole

LACKIERTECHNIK Wie man neue Werkstlcke mit Adler-Produkten alt aussehen |asst:
eine Schritt-flr-Schritt-Anleitung zum angesagten Used-Look.

1) BEIZEN

Der Used-Look kommt besonders bei
profilierten Werkstiicken zur Geltung. Hier
beispielsweise eine Rahmentiire (Muster)
aus Fichtenholz. Mittels Spritzauftrag beizen
Sie das Stiick gleichmafig mit Adler Aqua
Positiv-Plus-Beize.

2) GRUNDIEREN

Nachdem die Beize (Farbton Fichte gekocht)
tiber Nacht getrocknet ist, grundieren Sie
satt mit farblosem Adler Legnopur G50.
Nach mindestens drei Stunden Trockenzeit
konnen Sie mit Kérnung 280 zwischen-
schleifen.

3) FARBLACKIERUNG

Jetzt ist die farbige Lackschicht an der Reihe.
Klaus Moser lackiert mit Adler Pigmopur im
Farbton RAL 9010 (Reinweifl).

4) ,USED-SCHLIFF*

Uber Nacht ist die Farblackschicht getrock-
net. Jetzt kénnen Sie die Stellen, die spater
»abgestoflen” aussehen sollen, durchschlei-
fen. Fiir ein natiirliches Ergebnis eignen sich
besonders die Kanten und Ecken, weniger
die Flichen. Achten Sie auch darauf, dass
Sie hier nicht zu regelmifig arbeiten. Nach
dem Schleifen empfiehlt sich eine weitere
Schicht Adler Legnopur, damit sich die
Patina spater besser abtragen ldsst.

5) PATINIEREN, ABTRAGEN
Nachdem der Legnopur erneut tiber Nacht
getrocknet ist, spritzen Sie die Adler An-

tikpatina diinn auf. Bereits nach einer 6) . \éﬂl\,

halben Stunde ldsst sich die Patina mit 2
dem Scotchbrite von den flichigen Stellen
wieder abtragen.

6) DECKLACK r
Jetzt fehlt nur noch die Decklackierung
mit farblosem Legnopur G50 —und das
neue ,alte“ Schmuckstiick ist fertig. Adler-
Anwendungstechniker Klaus Moser hat
gezeigt, wie’s funktioniert. Er ist gelern- =
ter Tischler und seit zwolf Jahren in der | /
Mobel-Anwendungstechnik bei Adler tdtig. ! =

TERMIN

Oberflichen-Seminar

Adler bietet in der Firmenzentrale in Schwaz und den regionalen Servicestiitzpunkten ab
Janner 2014 Praxisseminare fiir Holzverarbeiter an, in denen sie Mdglichkeiten, Techniken und
Produktinnovationen kennenlernen, die fiir meisterliche Oberflachen zur Verfiigung stehen.
Infos und Anmeldung unter www.adler-lacke.com

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013
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e-Rechnung an den Bund - so funktioniert’s

Ab 1. Janner 2014 mussen Rechnungen lber Waren und Dienstleistungen an den
Bund in strukturierter elektronischer Form eingebracht werden.

e

E-RECHNUNG
AN DEN BUND

apierrechnungen und
Rechnungen, die per E-
Mail oder im PDF-For-

mat iibermittelt werden, wer-
den nicht anerkannt. e-Rech-

nungen kénnen schneller, ef-
fizienter und sicherer erstellt,
tibermittelt und verarbeitet
werden. Fehlerquellen werden
minimiert und Mitarbeiterin-
nen sowie Mitarbeiter in Un-
ternehmen und der Verwaltung
entlastet. Bei umfassendem
Einsatz strukturierter elektro-
nischer Rechnungen — auch im
B2B-Bereich - gehen Studien
der Wirtschaftskammer Oster-
reich von einem Nutzenpoten-
zial von mehreren Milliarden
Euro pro Jahr allein innerhalb
Osterreichs aus.

Um elektronische Rechnun-
gen einbringen zu kdnnen, ist
eine einmalige Registrierung
am Unternehmensservicepor-

tal (www.usp.gv.at) erforder-
lich. Danach kénnen die Rech-
nungen jederzeit iiber die am
USP verfiigbare Anwendung
»e-Rechnung an den Bund®
erstellt oder — bei Erstellung
durch ein eigenes Programm
— sofort hochgeladen werden.
Als dritte Einbringungsmog-
lichkeit steht ein Webservice
zur Verfiigung.

DAS UNTERNEHMENS-

SERVICEPORTAL (USP)

Das USP ist das zentrale Inter-
netportal der dsterreichischen
Bundesregierung fiir Unter-
nehmen. Informationen zu
sdmtlichen Unternehmensbe-
reichen erleichtern es Betrie-

ben, sich in der oft komplexen
Behordenwelt zurechtzufinden.
Dariiber hinaus kénnen am
USP die wichtigsten E-Govern-
ment-Anwendungen der Bun-
desverwaltung mit nur einer
Anmeldung genutzt werden.
www.erb.gv.at, www.usp.gv.at

Vielfaltiges und individuelles 3D-CAD

Tischler bendtigen ein vielseitiges 3D-Planungssystem.

ie Anforderungen an
D Planungsvorleistung

steigen, die Méglich-
keiten an Material und Technik
auch. Um hier dem Kunden ein-
deutige Vorschlidge zu unterbrei-
ten, ist eine 3D-Darstellung ei-
ne notwendige Entscheidungs-
grundlage. Ob nun Objekt- oder
Gastronomieeinrichtungen, ge-
hobener Innenausbau oder pri-
vate Kiichen und Wohnriume,
ein 3D-CAD fiir Tischler soll al-
les darstellen kénnen, so wie es
auch wirklich gebaut wird. Nur
so kénnen die individuellen, ei-
genen Stdrken der Planungsidee
herausgearbeitet und Design-
merkmale veranschaulicht wer-
den. Gerade bei der anspruchs-
vollen Innenarchitektur gewinnt
die fotorealistische Prdsenta-

tionsmdglichkeit sehr an Bedeu-
tung. Immer kiirzere Gebaude-
bauzeiten bendtigen eine virtu-
elle Gesamteinrichtungsplanung
fiir ganze Etagen elitdren Woh-
nens. So kénnen Abstimmungs-
prozesse mit dem Kunden schon
vor Entstehen des Gebaudes friith-
zeitig beginnen, Planungsfeh-
ler vermieden, designabhdngi-
ge Installationsanordnungen in
Ubereinstimmung mit dem mo-
dernen Interieur genau positi-
oniert und im Mdbel integriert
werden. Immer mehr ,non Holz"-
Materialien erfordern vom Tisch-
ler genaueste Detailzeichnungen
fiir Metall, Glas, Stein, aber auch
Mineralstoffplatten, Lichtde-
sign und Elektrifizierung moder-
ner, automatisch 6ffnender Ele-
mente wie Laden, Klappen oder

Schiebetiiren per Fingertouch.
AutoCAD 2D ist heute in der AV
moderner Betriebe nicht mehr
wegzudenken.

Mit VarioDesign3D, der ,All
in One“-3D-Anwendung auf
AutoCAD, ist der Aufstieg zur

3D-Planung leicht und zii-
gig umsetzbar. VarioDesign-
3D und Vario-NC sind eine
Entwicklung von Cad Design
Center Reinhold Duft, 4942
Gurten, 07757-7003-0. E-Mail:
office@cdc.at, www.cdc.at
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Rund ums Fenster

FACHEVENT Im Mittelpunkt der Weinig-Thementage am 7. und 8. November stand
das Holz-Alu-Fenster. Der deutsche Holzmaschinenhersteller prasentierte zusam-
men mit drei internationalen Systemgebern ein neues Gesamtkonzept.

ir alle teilnehmenden Betriebe aus
der Branche prisentierte Weinig zu-

sammen mit drei international auf-

gestellten Systemgebern ein neues Ge-
samtkonzept, das den Kunden optimale
Begleitung im Fertigungsprozess bringen
soll. Weinig bringt in diesen Verbund sei-
ne Fensterkompetenz und ein breites Pro-
duktprogramm der Fertigungstechnologie
ein. Die Palette reicht von der konventio-
nellen Winkelanlage bis zur vollautoma-
tischen, CNC-gesteuerten Conturex-Se-
rie und beinhaltet auch die komplette Pe-
ripherie. Mit Oertli ist ein renommier-
ter Werkzeugspezialist in das Konzept
eingebunden. Den Metallbereich beset-
zen der bekannte Alu-Schalen-Herstel-
ler Gutmann und der Beschlag-Spezialist
Gretsch-Unitas (GU).

BEISPIELHAFTE ANLAGEN
Am Beispiel von zwei komplexen Kun-
denanlagen konnten sich die Fachbesu-

» Fiir die Messe Holzhand-

werk in Niirnberg kiindig-
te Weinig eine neuartige

Schraubverbindung im Be-
reich Bogenfertigung an. «

cher ein Bild vom effizienten Zusammen-
spiel der Partner machen. Leistung, Flexi-
bilitdt und konstruktive Antworten auf im-
mer schmaler werdende Profile standen
dabei im Fokus. Ein beispielhaftes Projekt,
das fiir die deutsche Firma Ostringer kon-
zipiert wurde, bildet vom Ablingen mit der
Kappsdge OptiCut S 50 iiber das Produzie-
ren aller Leisten mit dem Powermat bis
zur Komplettbearbeitung auf dem Fens-
ter-Center Conturex 124 und der Diibelma-
schine UniPin einen guten Teil der Weinig-
Kompetenz ab.

Eine integrierte Losung fiir Altbausysteme,

Alle Erganzungsmaschinen im Programm:
Der Powermat erlaubt das Finishhobeln aller
Fensterleisten ohne Schleifen.

bei der die Wetterschenkel nicht angefrast,
sondern eingehdngt werden, macht deut-
lich, wie flexibel Weinig auf Kundenwiin-
sche reagiert.

BOGENFERTIGUNG

Hohe Dynamik beweist Weinig in der
Rundbogenfertigung. Das Flichen-CNC-
Center Multirex bietet dazu die passenden
Voraussetzungen. In diesem Zusammen-
hang kiindigte Weinig fiir die Messe Holz-
Handwerk in Niirnberg eine neuartige
Schraubverbindung im Bereich Bogenfer-
tigung an, die besonders in Bezug auf die
immer starker geforderten schmalen Pro-
file deutliche Vorteile bringen soll.

Die Innovation wird eingebettet in das
erstmals auf einer Messe gezeigte Gesamt-
konzept zu sehen sein.

PARTNER IM VERBUND

Ausfiihrlich kamen bei den Weinig Fens-
tertagen auch die Partner zu Wort. Ul-
rich Ritter, Geschiftsfithrer Deutschland
von Oertli, gab in seinem Beitrag Einbli-
cke in die neue WPC-Generation der Fens-
terwerkzeuge. Die sogenannte SP-Technik
sorgt fiir weitgehend vibrationsfreien Lauf
und erzielt selbst bei 10.000 UpM exzellen-
te Ergebnisse. Werner Tober von der Fir-
ma Gutmann hob besonders die Modulari-
tdt der Alu-Schale in Verbindung mit dem
Holz-Alu-System Mira hervor.

Beim Beschlag-Spezialisten GU stand der
wachsende Bereich der Hebe-/Schiebetii-
renelemente im Vordergrund. Zertifiziert
und gepriift, garantiere die GU-Kompetenz
im Verbund mit den Partnern Weinig, Gut-
mann und Oertli dem Kunden eine hun-
dertprozentige Sicherheit fiir das komplet-
te Bauteil, so Referent Matthias Meyer.
(red/weinig)

www.weinig.de u
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Fiir hohe Produktivitit

KANTENTECHNIK Im Rahmen seiner ,Technology Days"
stellte der SCM Mitte Oktober in Italien seine neues-
ten Losungen am Sektor Kantenanleimmaschinen vor.

as Spektrum der prasentierten Ma-
D schinen und Anlagen reichte bei

der dreitdgigen Veranstaltung von
der einfachsten und flexibelsten Maschine
iber das mit einem effizienten Kantenan-
leimkopf ausgestattete Mordibelli Bearbei-
tungszentrum bis zur leistungsstarksten
Fertigungslinie. SCM konnte dabei mit ins-
gesamt 16 voll funktionstiichtigen Losun-
gen fiir die unterschiedlichsten Anspriiche
der Anwender aufwarten.

SOLUTIONHDB

Im Zentrum des Interesses stand die neue
»Solution HD B eine universelle, elektro-
nische, einseitige Kantenanleimmaschi-
ne (mit der neben vorgeschnittenen Fur-
nierstreifen und Holzleisten Kanten aus
Melamin, ABS, PVC, PMMA und anderen
Materialien in simtlichen Feinbearbei-
tungen angebracht werden kénnen) mit
hoher Produktivitit und einer Vorschub-
geschwindigkeit von bis zu 30 Metern pro
Minute.

» Im Zentrum des Interesses
stand die neue ,,Solution HD
B eine universelle, elektro-
nische einseitige Kantenan-
leimmaschine. «

Bei deren Planung dieser Maschine wur-
de auf h6chste Performance bei geringst
moglichem Investitionsaufwand Wert ge-
legt, sowie auf Zuverldssigkeit und die
Moglichkeit, {iber eine hochmoderne 3D-
Benutzerschnittstelle jede Bearbeitung
sehr einfach programmieren zu kénnen.
Vorteile, die die neue Stefani Kantenan-
leimmaschine leistungsstark, sicher, effi-
zient und auch fiir weniger erfahrene Be-
diener sehr benutzerfreundlich machen
sollen.

TISCHLER JOURNAL 12| 2013

SLIM LINE

Seit geraumer Zeit bietet die SCM Group
das ,Slim-Line“-System an, d. h. der Leim
wird nicht an der Platte, sondern an der
Kante angebracht, dadurch werden eine
bessere Verteilung und ein praktisch un-
sichtbarer Leimfaden erzielt. Eine Losung
mit ausgezeichneter Optik bei einer deut-
lich geringeren Investition als bei der La-
sertechnologie, einer Leimeinsparung von
50 Prozent und hervorragenden Leistun-

SCM zeigte i 16 voll funkti

oL

gen. (red/scm)
www.scmgroup.com u

Y

Basso / Neue Wiener Werksfiiite
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Wir machen’s persénlich fur den Tischler:
Beschlége von historisch bis modern,

- Metallgestelle und FiBe und Sockel fur

Tische, Sessel, Sofas, Metallrestaurierung

fur Antiquitéitentischler und Vieles mehr!

sellschaft m.b.H. & Co. KG
1z | Puntigamer Strafle 98 |
316 / 47-55-45-0 | Fax: DW 14 | office@gillich.at | www.gillich.at
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Losungen rund ums Thema Kantenanleimen.
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Fit fiir die Zukunft

HAUSMESSE Im Rahmen seiner Branchenveranstaltung in Pesaro zeigte Biesse neue
Anwendungstechnologien von der Kantenbearbeitung mittels Heif3luft bis zum

Nesting.

te Biesse sein breites Spektrum an Maschinen fiir die

o

p
g. Die Pra

Hausmesse des italienischen Holzbe-

arbeitungs-Maschinenherstellers Bies-
se, fanden sich am Firmenstammsitz in Pe-
saro in diesem Jahr 2200 Fachbesucher aus
aller Welt ein. Das Unternehmen durfte
sich damit tiber einen Anstieg der Teilneh-
mer um 35 Prozent im Vergleich zum Vor-
jahr freuen.
Fiir die Besucher gab es im Rahmen des
Branchentreffs unter anderem einen Ein-
blick in das neue , AirForce“-System, das ei-
ne Kantenbearbeitung mit Heif8luft ermég-
licht. Die Technologie gewann heuer den
,Visionary Award" fiir Produktinnovation
der Messe AWFS 2013.

Im Rahmen von ,BiesseInside®, der

ion der bSolid stieB auf reges Interesse.

SCHLEIFEN & FENSTERFERTIGUNG

Die neue Biesse-Schleifmaschine, Ope-
ra 5 von Viet, wurde ebenfalls vorgestellt.
Die Opera 5 ist in der Lage, Kalibrier- und
Schleifvorgdnge auf Massivholz und Su-
perfinishing von Furnier oder lackiertem
Material durchzufiihren. Biesse prdsen-
tierte auch eine integrierte Zelle fiir die
Produktion von Fenstern und Tiiren. Im
Mittelpunkt stand die UniLine, ein CNC-
Bearbeitungszentrum, das die Redukti-
on der Arbeitsvorgdnge in der Werkstatt
ermoglicht: In der Standardkonfigurati-
on lduft die UniLine ohne Eingriff des Be-
dieners und benétigt so nur 20 Prozent der
Arbeitszeit des jeweiligen Anwenders.

NESTING-SCHWERPUNKT

Einer der Schwerpunkte der BiesseInside
2013 lag auf Nestinganwendungen. Dieses
Bearbeitungsverfahren erlaubt das Wech-
seln von Produktion in Losgréfle 1 zu Just-
in-time-Fertigung, die Umstrukturierung
der Produktionslogistik, es hilft, Kosten
zu reduzieren, und ermoglicht eine Anpas-
sung an die Herausforderungen eines stin-
dig wechselnden Marktes. Als Losung fiir
die Produktion von Schrinken, Kiichen,
Mobeln und fiir simtliche plattenbasierte
Bearbeitungen prisentierte Biesse dazu die
Rover A G FT. Viele Besucher nutzten die
Gelegenheit zur Teilnahme an einem Work-
shop rund ums Thema Nesting.

Die Vorfithrungen der Software bSolid fan-
den in einem speziellen, mit CNC-Ma-
schinen ausgestatteten Bereich statt. Die
neue Software ist eine einfache, anwender-
freundliche Lsung mit einer intuitiven
Bedienung, die jedem Benutzer erlaubt, an-
spruchsvolle Anwendungen auszufiihren,
das Prozessmanagement zu vereinfachen,
Leistung zu steigern und Bearbeitungszei-
ten zu reduzieren. Die Prdsentation von
bSolid wurde ebenfalls mit einem Work-
shop abgerundet. (red/biesse).
www.biesse.com u
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DAS JAHR
NEIGT SICH
DEM ENDE ZU.

Aus diesem Anlass wunschen wir lhnen
frohe Weihnachten und ein erfolgreiches
Geschaftsjahr 2014!

reichischen Wirtschaftsverlag sowie seinen Partnern und
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Schon entspannen

MEISTERSTUCK Dominic Krifter fertigte als Abschlussarbeit in der Meisterklasse der
Grazer Ortweinschule eine klar und minimalistisch gestaltete Badewanne.

INFO

»Floating Recovery“

Dominic Krifter, 2013, Meisterschule fiir
Tischlereitechnik und Raumgestaltung
der HTBL- VA Graz-Ortweinschule

Scannen Sie diesen QR-Code mit
lhrem Smartphone und gelangen Sie
direkt zum Plan.
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ei der Wahl der Funktion seines Meis-
B terstiicks lief} sich Dominic Krif-

ter von ganz praktischen Uberlegun-
gen leiten: Wie kann man sich beispielsweise
nach einem stressigen Tag im Job besonders
gut entspannen? Zum Beispiel mit einem
schoénen Bad. Also beschloss Krifter, fiir sei-
ne Abschlussarbeit der Meisterklasse an der
Grazer Ortweinschule eine Badewanne zu
entwerfen, die sich auch in Sachen Design se-
hen lassen kann. Krifter hat fiir sein Mobel ei-
ne klare, reduzierte Formensprache entwi-
ckelt und l3sst die Wanne auf einem dunklen,
scheinbar massiven Korpus ruhen. Dieser So-
ckel geht im Kopfteilbereich der Badewan-
ne in einen schrigen Korpus iiber, welcher
auf der einen Seite die Armaturen enthdlt

und auf der anderen als Sitzmoglichkeit
dient. Die Badewanne selbst besteht aus ei-
nem durchgehenden Korpus, der im Kopfbe-
reich Stauraum mit Schubladen fiir Badezu-
behor bietet, Obwohl er die Wanne urspriing-
lich aus Massivholz fertigen wollte, wihl-
te Krifter als Trdgermaterial fiir das gesamte
Mobel letztendlich eine feuchtigkeitsbetin-
dige Spanplatte V100. Das dunkle Basisele-
ment der Wanne ist mit Steinfurnier iiberzo-
gen, den Hauptkorpus der 2,45 Meter langen
Wanne furnierte er mit amerikanscher Nuss.
Die Liegefldche besteht aus weif} lackiertem
Glas, die Seitenwande aus klarem Glas. Ein
schon gestaltetes Meisterstiick — in dem sich
der frisch gebackene Meister nun von der vie-
len harten Arbeit erholen kann. (red) n
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Mit Durchblick

MEISTERSTUCK Werner Thiringer entwickelte als Meisterarbeit ein Présentations-
mobel mit scheinbar schwebenden Korpuselementen.

erner Thiiringer lief} sich fiir sei-
ne Meisterarbeit an der Grazer
Ortweinschule von den Prasenta-

tionspulten an den aufwendig gestalteten
Messestinden der M6belmessen in Kdln
und Mailand inspirieren. Er entwickelte
dazu ein Prdsentationsmobel mit dem Na-
men ,Durchblick®, mit dem er die Offenheit
und Transparenz seiner Arbeit unterstrei-
chen wollte.

Das Hauptelement des klar strukturierten
Pultes ist das weifle Formteil, das wie ei-
ne offene Schleife Basis, Seitenwand und
Arbeitsfliche des Mdbels bildet. Das Ele-
ment besteht aus einer 38 mm starken Pa-
neelplatte und ist beidseitig mit 6 mm Pure
White Mineralwerkstoff belegt. So konn-
te der Formteil mit einer nahtlosen Ober-

b L
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fliche gefertigt werden, die abschliefend
seidenmatt geschliffen wurde. Die Mit-
telwand des Mobels besteht aus einem 40
mm starken Acrylglasblock, der zwar den
tragenden Teil des Meisterstiicks bildet,
gleichzeitig aber praktisch unsichtbar ist.
Die Mittelwand gewdhrleistet einerseits
die Festigkeit des Formteils und ldsst auf-
grund ihrer Transparenz und der glasklar
polierten Oberflichen die hineingesteck-
ten Korpusse schwebend wirken.

Diese teilen sich in zwei Ladenkorpusse, ei-
nen Klappenkorpus und den Korpus mit
Drehtiir und eingepasster Lade auf. Die
Korpusse wurden mit einer Spanplatte als
Trdgermaterial gefertigt, beidseitig mit
Kupfereiche furniert und abschliefend mit
einer gedlten Oberfliche behandelt. (red) m

INFO

»Durchblick*

Meisterstiick von Werner Thiiringer,
entstanden 2013 an der Meisterschule
fiir Tischlereitechnik und Raumgestaltung
der HTBLVA Graz-Ortweinschule.

Scannen Sie diesen QR-Code mit
lhrem Smartphone und gelangen Sie
direkt zum Plan.
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Hochglanz als Standard

ZULIEFERTEILE Das Tischler Journal folgte einer Einladung nach Spannberg im Weinviertel
in das Zulieferteilezentrum flr Hochglanzoberflachen. Ein Gesprach tiber Herausforde-

rung, Entwicklung und Vermarktung auf internationalem Niveau.

ie TZ Tischlerzentrum GmbH ist
D vor mehr als 20 Jahren aus der

Tischlerei Glaser entstanden,
mit dem Konzept, spezielle Hochglanz-
kaschierungen anzubieten. Der Haupt-
grund fiir diesen Schritt war, eine hé-
here Marktakzeptanz zu erreichen, um
damit die Handwerks- und Industrie-
kunden besser anzusprechen. Seit die-
sen Anfangstagen hat sich der Absatz
in mehr als 60 Landern entwickelt, wo-
bei mittlerweile auch die Kontinente
Australien und Asien dazuzihlen. Fiir
die Zufriedenheit der jeweiligen Kun-
den wird beispielsweise in Stidasien
auf Partnerproduktionen gesetzt. Dabei
werden die erforderlichen Produktions-
anlagen in Spannberg aufgebaut, ent-
sprechend adaptiert sowie auf die Pro-
dukte eingefahren, um nach der Ver-
schiffung und wiederholten Montage
einen moglichst schnellen Produktions-
start zu gewdhrleisten.
Hochglinzende Oberflichen erfordern
ein grofles Know-how, um die Anforde-
rungen an das Mobelendprodukt umzu-
setzen, und sind damit ein pradestinier-
ter Zulieferteil fiir Betriebe aller GréfRen-
ordnungen. Wir sprachen mit Monika
Glaser von der Verkaufsleitung iiber die
Marktsituation und Besonderheiten der
Erzeugnisse.

Text: Jiirgen Fragner

mit Monika Glaser, Tischlerzentrum

Hochglanzfronten
sind ein bekanntes Produkt, das ei-
nen breiten Einsatz im Mébelbau fin-
det. Wie zeichnen sich denn aktuell
die Tendenzen am Markt ab?

Derzeit stagniert in Mit-
teleuropa der Absatz, jedoch auf sehr ho-
hem Niveau. Dies kann wirtschaftlich be-
griindet werden, wobei weltweit sich nach
wie vor ein steigendender Trend abzeich-
net. Der Hauptabsatz flie3t in die Kiichen-
und Mobelindustrie, wenngleich fiir Letz-
tere immer mehr Dekorelemente, wie bei-
spielsweise Spiegelteile, zum Einsatz
kommen.

In Spannberg erfolgt einerseits die
Produktion und andererseits auch
die Maschinenentwicklung fiir ande-
re Standorte. Woher stammen letzt-
endlich die Produkte fiir den nationa-
len Markt?

Wir fertigen im Weinviertel mit rund 70
Mitarbeitern Fronten und Korpusse in
Hochglanzausfiihrung fiir Europa. Sprich:
Die Ware fiir Osterreich stammt von uns
hier! Dies gilt auch fiir die verarbeiteten La-

minate und Trigerplatten, die aus hoch-
qualitativen EU-Produktionsstdtten stam-
men. Genauso wie unsere exklusiven Swa-
rovski-Dekore sowie die kratzfesten oder
strukturierten Oberfldchen.

»

«

Stichwort Losgréf3e, Vertrieb und Lie-
ferzeiten. Wie wird dies gehandhabt?

Nun, prinzipiell liefern wir direkt an
Handwerk, Hindler und Industrie ab der
Stiickzahl eins bis hin zur Grofmenge.
Beispielsweise sind, ideal fiir den Tisch-
ler, unsere Hochglanzfronten innerhalb
von vier Werktagen — ab Werk — verfiigbar.
In Osterreich wird nahezu nur Fertigware
ausgeliefert, da nur wenige den erforder-
lichen Maschinenpark fiir das Schneiden
und Bekanten in einer hochqualitativen

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013
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Ausfiihrung zur Verfiigung haben. Oster-
reichweit gesehen, im Hinblick auf die Ein-
wohnerzahlen der Bundeslinder, finden die
meisten Hochglanzprodukte in Vorarlberg
ihren Absatz. Fiir die unterstiitzende Ab-
wicklung steht eine Software mit Auswahl-
moglichkeiten zu den einzelnen Produkten
und Varianten aus unserem Haus bereit und
erleichtert damit die Auswahl.

Welche Highlights beinhaltet das aktu-
elle Sortiment?

In der derzeitigen Kollektion befindet sich,
von der Oberflichenausprigung gesehen,
als Hauptprodukt die langjdhrig bewdhrte
glatte Acrylausfiihrung. Gegenwadrtig ver-
zeichnen wir eine starke Steigerung fiir die
kratzfesten Produkte mit der Lackdeck-
schicht sowie in der matten Version, auf der
nahezu keine Fingerabdriicke anhaften. So-
mit sind diese natiirlich im Sortiment ent-
halten, genauso wie die Spiegeloberflichen.
Sie sind neben einem reinen Deko-Spiegel
auch als gleichwertiger Spiegelersatz auf
Acrylbasis lieferbar. Auflerdem zihlt die
Deep-Glass-Variante als Glasersatz zu den
Neuerungen. Sie ldsst sich schneiden und

TISCHLER JoUurNAL 12/ 2012

Oben links: Glasersatz ,,Deep Glass. Oben rechts: Hochglanzoberfliche auf Basis Acryl.
Unten links: Strukturierte Oberflachen der Produktreihe ,,Motion Touch*

bohren wie ein herkdmmlicher Holzplat-
tenwerkstoff, wobei beispielsweise Alumi-
niumrahmen und Glasbeschlige entfallen.
Dieses Material ist mit einer kratzfesten La-
ckierung versehen und findet bereits seit
Jahrzehnten in der Sanitirbranche in Aust-
ralien seine Verwendung. Aus dieser Werk-
stoffgrundlage erfolgte eine europdisierte
Adaption fiir den Einsatz in der Kiichenmd-
belindustrie. Dazu wurde von uns eine be-
sondere Trigerplatte (Crosscut) entwickelt,
welche bedenkenlos weltweit fiir gefdhr-
liche Temperaturschwankungen, wie bei-
spielsweise an Kiihlschrankfronten, erfolg-
reich eingesetzt werden kann. Ferner finden
sich in der Musterkollektion noch die mit
Kristallglas veredelten Varianten fiir meist
arabische Exportauftrige unserer Kunden
sowie die strukturierten Oberflichen, die
oft von Architekten objektbezogen verplant
werden.

Gibt es hinsichtlich der Fertigung
Besonderheiten?

Wir setzen fiir den sensiblen Prozess der
qualitativen Hochglanzkaschierung auch
mittlerweile Robotertechnik fiir die pfleg-

liche Abstapelung von Grofiformaten ein.
Dies bringt einiges an Entwicklungsarbeit
mit sich, welche sich im Endeffekt am Pro-
dukt widerspiegelt und damit beispielhaft
fiir unsere Firmenphilosophie steht. Ge-
nauso bieten wir Preforming-Kantenbear-
beitung mit 90, 45 oder 30 Grad an. Die ers-
te Variante wird naturgemaf fiir den Fron-
tenbereich eingesetzt. Die anderen Versi-
onen finden bei grifflosen Ausfithrungen
und im Korpusbau ihre Verwendung, wobei
die Letztere weniger starke Zwischenhalter
erfordert. Die Fertigung kann in allen kratz-
festen Dekoren produziert werden, wenn-
gleich hierzu eine in Zusammenarbeit mit
dem Lack- und Folienhersteller entwickelte
besondere Zusammensetzung zum Einsatz
kommt. Dieser Vorgang ist mit der bewdhr-
ten Standardhochglanzware nicht méglich,
da dabei weder das Acryl noch der Decklack
eine Biegung von 45 Grad zulassen. In die-
sem Fall treten Mikrorisse auf, die zwar zu
Beginn nicht sichtbar sind, jedoch auf lange
Sicht zum Vorschein kommen und die Optik
beeintrichtigen.

Infos unter
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Sessel im Hartetest

SESSEL Sesselspezialist Grassmann wollte es genau wissen und liel3 die Qualitat und

Belastbarkeit seiner Sessel vom TUV Austria tiberpriifen.

Die Sitzgelegenheiten werd

1 und Druckschabl h .

iiber Druck p
wechseln ausgesetzt.

tinter Grassmann gilt mit seinem Be-
G trieb bei Tischlerkollegen seit Jah-

ren als verldsslichler Partner und Zu-
lieferer von ebenso formschdnen wie quali-
tativ hochwertigen Sesseln. Gegriindet wur-
de das Familienunternehmen urspriinglich
von Grassmanns Grofvater, einem Wagner-
meister. Grassmanns Vater erweiterte als
Tischler dann das Produktspektrum und lan-
dete schlieflich beim ,Gestellbau®, der in-
zwischen seit vier Jahrzehnten das Spezial-
segment des Betriebs ist. Mit einem brei-
ten Portfolio an Stuhlserien und verschiede-
nen Hockermodellen deckt Grassmann heute
vielfiltige Designanspriiche ab und ist seit je-
her auch stolz auf die Qualitit seiner Produk-
te. ,Wir sagen schon immer, dass unsere Ses-
sel gut halten’, sagt Giinter Grassmann. Mit
Zahlen oder Fakten untermauern konnte er
diesen Anspruch allerdings bislang noch
nicht - bis er vor Kurzem auf die Moglichkeit
stief}, die Belastbarkeit seiner Produkte beim
TUV Austria iiberpriifen zu lassen.

AUF HERZ UND NIEREN

Auf dem Priifstand am TUV-Austria-Stand-
ort im 23. Bezirk in Wien kénnen Mobelher-
steller ihre Erzeugnisse auf Herz und Nieren

testen und — nach bestandener Uberpriifung —
mit verschiedenen Zertifikaten versehen las-
sen. Der TUV Austria vergibt das vor allem

in Deutschland bei vielen Ausschreibungen

geforderte GS-Label (fiir ,Gepriifte Sicher-
heit*) oder verleiht Produkten das TUV-Aus-
tria-Siegel fiir eine Typen- oder Gebrauchs-
wertpriifung. Bei Ersterer werden dabei Ses-
sel, Tische, Schrinke oder Betten nach den

Erfordernissen der giiltigen Normen getes-
tet, bei Letzterer richtet sich die Uberpriifung
nach dem Kundennutzen unter Einhaltung
der Sicherheitsvorschriften. Die TUV-Aust-
ria-Fachleute bieten dazu auflerdem auch die

Moglichkeit einer Teilpriifung an, was bei-
spielsweise fiir einen Betrieb als Begleitmaf3-
nahme im Rahmen einer Produktentwick-
lung interessant sein kann. Ein Zertifikat ist

damit allerdings nicht verbunden.

54

Text: Thomas Prli¢

AUF FREIWILLIGER BASIS

Fenster und Tiiren sind vor Markteinfiihrung

laut der Bauproduktenverordnung verpflich-
tend mit dem CE-Kennzeichen zu verse-
hen. Mé6bel wiederum miissen der allgemei-
nen Produktsicherheitsrichtlinie 2001/48/
EG entsprechen und unterliegen zahlreichen

Normen, die sich in die Segmente Mébel fiir

den Auflenbereich, den Wohnbereich, den

Objektbereich und den Wohnbereich ein-
teilen lassen. Ein verpflichtendes Qualitits-
kennzeichen gibt es jedoch nicht. ,Eine Uber-
priifung erfolgt immer auf freiwilliger Basis",
sagt Ing. Paul Preissler, der als Bereichslei-
ter Produktsicherheit beim TUV Austria die

Testreihen leitet. ,Aber ein Tischler kann un-
ser Logo etwa fiir Werbezwecke nutzen oder

damit belegen, dass seine Produkte gepriift

sind und den aktuellen Sicherheitsstandards

entsprechen.”

Giinter Grassmann produziert viel fiir den

Einsatz in der Gastronomie oder Hotellerie —

Giinter Grassmann und Paul Preissler am TUV-Austria-
Priifstand

TISCHLER JoURNAL 12/ 2013
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einem Bereich, in dem seine Produkte noch héheren Be-
lastungen als im Privatsegment ausgesetzt sind. Fiir ihn
bietet das TUV-Austria-Siegel eine gute Unterscheidungs-
moglichkeit zur Konkurrenz: ,Wir haben im In- und Aus-
land Mitbewerber, die zwar im Design dhnlich sind, aber
giinstig anbieten und dabei nicht mit unserer Qualitdt
mithalten kénnen Uber das TUV-Austria-Zertifikat hat
der Sesselspezialist nun ein starkes Argument als Unter-
stiitzung im Verkauf parat.

AUF UND AB

Grassmann ladsst derzeit einige Exemplare seiner meist-
verkauften Produktlinie nach den Anforderungen der

unterschiedlichsten Normen beim TUV Austria priifen.
Die Sitzgelegenheiten durchlaufen verschiedene Priifun-
gen: Die Sesselvorderkante wird beispielsweise {iber zwei

Druckstempel alternierend 50.000 Lastwechseln mit ei-
ner Kraft von 800 N ausgesetzt. In der kombinierten Dau-
erhaltbarkeitspriifung werden zudem 100.000 Lastwech-
sel auf die Sitzflichen mittels einer Priifschablone — einer
Art kiinstliches Hinterteil - und der Riickenlehne durch

einen geformten Druckstempel aufgebracht.

»

« Ing. Paul Preissler, TUV Austria

Bei den Stiithlen mit Armlehnen wird die Dauerhaltbar-
keit — das Abstiitzen beim Aufstehen und Niedersetzen —
iiber eine spezielle Priifeinrichtung mit 30.000 Zyklen si-
muliert. Der Ablauf der Uberpriifung richtet sich je nach

Anforderung und Mobelstiick: Rollcontainer werden et-
wa im voll beladenen Zustand 2000 Mal iiber zwei Hin-
dernisse geschoben. Tische werden mit 10.000 Lastwech-
seln aufjeder Seite horizontal belastet. Der Preis fiir einen

Priifablauf, fiir den ein Betrieb zwei bis drei Testexempla-
re zur Verfiigung stellen sollte, ist abhingig vom Aufwand

und den gestellten Anforderungen und ldsst sich deshalb

nicht pauschal bemessen. Beim TUV Austria ist man je-
denfalls um Kundenfreundlichkeit bemiiht und infor-
miert den Auftraggeber sofort dariiber, wenn im Priifver-
fahren ein Mangel auftritt, um in einem solchen Fall ge-
meinsam das weitere Vorgehen zu besprechen.

Mit solchen Sorgen musste sich Giinter Grassmann frei-
lich gar nicht erst beschiftigen. Seine Sessel haben die

bisher absolvierten Tests alle einwandfrei absolviert. Der
erste getestete Stuhl, noch dazu eine besonders leich-
te Konstruktion, iiberstand die 100.000 Lastwechsel so

gut, dass man gleich noch einmal 100.000 dranhingte.
Und selbst die haben keine erkennbaren Auswirkungen

hinterlassen.
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SCHOTT PYRANOVA®

Spezialglas fiir Brandschutz
E30/60/90
EW30
EI30/60/90

Schicht fir Schicht mehr Sicherheit !
PYRANOVAE® schiitzt im Brandfall !

The hot connection ...

SCHOTT

glass made of ideas
Generalvertretung fiir Osterreich

- gotm am
P
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Glas Gasperlmair GesmbH
5602 Wagrain
Tel. 0 64 13/88 02-0
Fax 0 64 13/88 02-33
www.glas-gasperimair.at
auftrag@ glas-gasperimair.at
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Komplettlosungen aus einer Hand

Dana bietet flr Tischler nicht nur fertige Turelemente, sondern auch speziell

gefertigte Halbfabrikatslosungen in Losgrofie 1.

eben kompletten Tiirelementen
— N beinhaltet das umfassende Sorti-

ment von Dana auch Innentiirroh-
linge und technische Rohtiiren, die vom
Tischler selbst fertiggestellt und nach in-
dividuellen Wiinschen ausgearbeitet wer-
den kénnen. Dank flexibler Produktions-
prozesse und modernster Fertigungstech-
nologie kénnen auch spezielle Halbfabri-
katlésungen in Losgrofie 1 gefertigt und
in kiirzester Produktionszeit geliefert wer-

Dana hat auch Innentiirrohlinge und
technische Rohtiiren im Sortiment.

Designmobelmodule

den. ,Dariiber hinaus zeichnet sich eindeu-
tig ein Trend hin zu individuell hergestell-
ten Fertigtiirelementen ab‘, erklirt Markus
Gutschlhofer, Verkaufsleiter fiir den Fach-
handel. ,,Eine unserer besonderen Stirken
liegt in der Fertigung und Lieferung kom-
pletter Elemente, inklusive auf das jewei-
lige Tiirmodell abgestimmter Beschlige
und Zargen. Damit erleichtern wir unse-
ren Kunden die Bestellabwicklung, und die
gesamte Kommission inklusive Beschla-
gen wird gemeinsam auf einer Palette un-
seren Kunden zur Verfiigung gestellt®, sagt
Gutschlhofer. (red/dana)

Rosskopf + Partner prasentiert auf der Euroshop innovative

Oberflachenldsungen fir die moderne Shopgestaltung.

eben Quarzstein und Porzellan-
N keramik stehen am Messestand
von Rosskopf + Partner auf der Eu-
roshop besonders Mineralwerkstoffe wie

sen. Damit sind die Designerstiicke in Se-
rienfertigung eine attraktive Alternati-
ve zu frei geplantem Shopinterieur — so-
wohl in optischer, zeitlicher als auch in fi-

anschauliches Video unter: www.ross-
kopf-partner.de/kollektionen/iso-
mi. (red/rosskopf)

Hi-Macs im Fokus. Erstmals stellt der Ver-
arbeitungsspezialist zudem eine ausgefal-
lene Solid-Surface-Kollektion von Isomi

nanzieller Hinsicht. Einen Einblick in die
kreativen Gestaltungs-
moglichkeiten

vor, bestehend aus Tresen-, Sitz- und Me- der Isomi-Kollek- = __ig-

diamobeln — entworfen von Designer Paul  tion bietet ein ’ m
Croft — fiir die Rosskopf + R ‘
Partner exklusiv Ferti- L

gung und Vertrieb in
Deutschland, Oster-
reich und der Schweiz
tibernimmt. Der Clou
dabei: Das skulptural
anmutende Mobiliar be-

steht aus unterschiedli- Auf der _Euroshop 2014
chen und teils thermisch prasentiert R°5~°>_!(°Pf+
Partner Oberflichen-

geformten Modulen, die

sich je nach Bedarf indi-
viduell kombinieren und
nahtlos verschweiflen las-

56

losungen fiir indivi-
duelles Shopdesign
inder Halle 12, Stand
12/D70.
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OTO: RUBNER TUREN

Fiir lichte, helle Raume: Gran Lux Glasschiebetiir

Flexible Trennung

TUREN Mit dem Schiebetiirsystem
,@Gran Lux" prasentiert Rubner viel-
faltige Moglichkeiten, um Raume
elegant und funktionell zu trennen.

er Raumbedarf kann sich je nach Lebenspha-
D se oder Wohnstil verdndern. Dabei stellt das
nachtrigliche Offnen oder Trennen von Riu-
men meist eine Herausforderung dar: Winde miissen
abgebrochen oder versetzt bzw. neue Raumteiler einge-
baut werden. Nach intensiver Entwicklungsarbeit bei
Rubner Tiiren haben sich hierfiir zwei elegante Losun-
gen herauskristallisiert.
Neben der Fertigbauwand Flexiwall gehort dazu auch
das Glas-Schiebetiirsystem Gran Lux, das fiir besonde-
re Spannweiten bzw. Raumhdohen geeignet ist. Wie der
Name bereits suggeriert, steht ,Gran“ fiir grofle Abmes-
sungen in Héhe und Breite und ,Lux” fiir die Helligkeit
und das Tageslicht, die diese Schiebetiirlésung in den
Raum ldsst. Gran Lux ist — wie alle Tiiren von Rubner —
auf Maf gefertigt und flexibel einsetzbar. Aufler ihrer
Funktion als flexibler Raumtrenner gewinnt man mit
der platzsparenden Glasschiebetiir lichte, helle Rdu-
me. Die beweglichen und fixen Elemente sind beliebig
kombinierbar. Auch die Einteilung der Glasfelder ist
variabel und die Tiir grundsdtzlich in allen Holzarten
lieferbar. Dariiber hinaus garantiert das extrastarke
Verbundsicherheitsglas ein hohes Maf} an Sicherheit.
(red/rubner)
www.tueren.rubner.com [ ]
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w WURTH

-

Individuell auf MaB3
genau fiir lhren Anspruch!
In Einzelteilen - oder zusammen-
gebaut, ein Stiick - oder fiir ein
ganzes Bauvorhaben:

¢ Acryl Hochglanzfronten.

¢ Alurahmen und Schiebetiren.
* Korpen und Arbeitsplatten.

* Massivholzladen.

* Metall Fertigzargen.

¢ 3D Fronten.

Fragen Sie lhren Verkaufsberater!
Fir weitere Informationen steht

Ihnen unser Beschlagecenter unter
beschlaege@wuerth.at oder
050 8242-2297 zur Verfigung.

VIELFALT
IN PERFEKTION

Desigm(a) Holzlade

N\

Fertigschublade

£

Acryl-Hochglanzfronten

DIE WURTH APP.
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w 7™ Mafigeschneidert

HALBFABRIKATE Wittmann bietet ein umfassendes
Angebot an Zulieferprodukten.

und -tischen, die komplett bei Wittmann gefertigt werden, bietet

das Unternehmen aus Scharnstein in Oberdsterreich auch die Még-
lichkeit zur Herstellung individuell mafigeschneiderter Zulieferteile und
Halbfabrikate. Wittmann verfiigt seit Jahrzehnten iiber Erfahrung in der Be-
arbeitung von Massivholz und mit einem modernen Maschinenpark, zwei
CNC-Bearbeitungszentren (5-achsig) und einer leistungsstarken Lackiere-
rei {iber eine ausgezeichnete maschinelle und technische Ausstattung. Die
Mitarbeiter sind Profis in ihrem Handwerk.
Das Holzlager ist mit gidngigen Sorten stets gut bestiickt, das heif3t, die Lie-
ferzeiten sind prompt. Die Bandbreite der Teile beginnt bei A wie Anlei-
mer und enthilt auch Leisten, Umleimer, Tischfiifle, Rundstibe, Handldu-
fe, Wandverkleidungen, Gestelle, Platten, Bgen — und was immer man aus
Massivholz machen kann. Die Oberfldche kann roh, lackiert, gebeizt oder
geolt sein. Auch die Montage stellt kein Problem dar, mit den Handldu-
fen fiir Objekte wie Altenheime kommt Wittmann quer durch Osterreich.
(red/wittmann) www.wittmann-gmbh.at [ ]

N eben einer breiten Palette von Esszimmermébeln, Objektstiihlen

Ob Gestelle, TischfiiBe, Handlaufe oder etwas anderes aus
Massivholz - Wittmann bietet maBgeschneiderte Halbfabrikate
und Zulieferteile.

In Laufrichtung

TUREN Sturm hat nach ONorm und VKF zugelassene,
gegenlaufige Rahmen- und Sperrtiiren entwickelt.

tels, Biiro- und Verwaltungsgebduden,
Schulen, Kultur- oder Sporthallen be-
nétigt man des Ofteren zweifliigelige Tii-
ren mit unterschiedlichen Offnungsrich-
tungen. Grund dafiir ist, dass es in brei-

I In Pflegeheimen und Spitdlern, Ho-

Raum werden die Tiiren gemif} DIN mit ei-
ner Zustimmung im Einzelfall zugelassen.
Neben dem Brandschutz erfiillen die Tii-
ren auch Zusatzanforderungen wie Rauch-
schutz und Dauerfunktion.

ten Gingen iiblich ist, dass die Personen Besonderheiten:
auf der rechten Seite des Ganges laufen. + mitund ohne Lichtausschnitten
Die zweifliigeligen Tiiren konnen dann je-  oder Fiillungen

weils in Laufrichtung 6ffnen. Dies wird als
gegenldufig bezeichnet. Abgestimmt auf
diese besondere Anforderung hat Sturm
zwei neue Produkte entwickelt: eine gegen-
ldufige Rahmentiir und eine gegenldufige
Sperrtiir. Beide verfiigen iiber Zulassungen
nach ONorm und VKF. Fiir den deutschen

mit und ohne Seiten-/Oberteil

Zargen, Tiirbldtter und Verglasungen

in verschiedenen Ausfiihrungen

und Sonderformen méglich
Durchgangslichte max. B x H:

2875 x 3300 mm

(red/sturm) www.feuerschutztuer.com.m

Oben: Beispiel fiir eine gegenlaufige Rahmen-
Drehtiir. Unten: Beispiel fiir eine gegenlaufige
Sperrtiir

FOTOS: WITTMANN

FOTOS: STURM
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SONDERTHEMA ZULIEFERTEILE & HALBFABRIKATE ®

FOTOS: SPEEDMASTER

Moderne Designelemente

MOBELTEILE Der Zulieferspezialist Speedmaster hat ab sofort zwei neue

Frontmodelle im Sortiment.

nter dem Motto ,Ihre Ideen be-

l | stimmen unser Sortiment* fertigt
die Firma Speedmaster die unter-
schiedlichsten Md&belteile und bietet dem
Tischler vielfiltige Gestaltungsmoglichkei-
ten. Ab sofort sind zwei neue Frontmodelle

im Programm.

GLASOPTIK-FRONT

Speziell fiir Mébelfronten ist Glas aufgrund

der hochwertigen Optik ein beliebter Werk-
stoff. Es ist allerdings auch mit einem ge-
wissen Aufwand in der Produktion verbun-
den. Die neue Glasoptik-Front mit Laserkan-
te ist dafiir die passende Losung. Das Glas

von der Rolle ist funktional sowie optisch ge-
nau auf das Systembauteil Oberfliche, Holz-
trager und Gegenzug abgestimmt. Es vereint

die hochwertige Echtglasoptik in Kombinati-
on mit den positiven Eigenschaften des poly-
meren Werkstoffs und bietet so die maximale

Flexibilitdt im Rahmen der Fertigung. Die be-
sondere Glasoptik entsteht aus dem Zusam-
menspiel zwischen Oberfliche und passen-
der Duo-Design-Laserkante. So erhalten M-
belfronten durch die hochglinzende Oberfld-
che und die dreidimensionale Tiefenwirkung

eine besonders edle Optik.

RAHMENFRONT
Im Bereich der beschichteten Fronten ist ei-
ne neue Rahmenfront aus 19-mm-Dekor-

Glasoptik-Front mit Laserkante

spanplatte mit 8-mm-Fiillung erhaltlich.
Die fiinfteilige Rahmentiir in den verschie-
densten Holzdekoren verleiht dem Wohn-
raum ein neues Gesicht und stellt eine scho-
ne Alternative zu den schlichten, glatten
Oberflichen dar. Die Konfiguration und Be-
stellung der neuen Frontmodelle erfolgt
bedienerfreundlich im neuen Internet-
shop. Grofie Umschlagsmengen kombiniert
mit optimierten Arbeitsabldufen erméogli-
chen Speedmaster eine effiziente Abwick-
lung - auch bei Kleinstauftrigen. Die Lie-
ferung ist kostenlos, schon ab einem Stiick.
(red/speedmaster) www.speedmaster.at M

Neue Rahmen-

front aus 19-mm-De-
korspanplatte mit
8-mm-Fiillung

Wir, die Appia Confract GmbH, stellen Holedeinrichiungen vor allem
fir die et

(AonPrPa-!(A1 die Hatellorie mit

Im unserem
in Ewropa fihrend_ Unsere Kornkompetonz kst des Innenausbau fiar
»

sind wir

fen und

Design.

[Fur ene konflige Zusammenarbeit suchen wir:

ES in bester Qualiti

Qualifizierte MONTAGEFIRMEN
fiir Hotel-Innenausbau
(Zimmer + allgemeine Bereiche)
fur D, A, CH

Sae haben Erfahrung in dieser Branche und kdnnen bereils durchgelibrie Projekbe vormeisen?
Dann frewen wir uns auf Ihre kurze, scheiftiche Bewerbung anc

APPIA Contract GmbH, 2. HD. Geschilslelung, Dorfstr 20
84378 Diedorsburg ! Peterskirchen. Tel. 08565 96100 - E-mail. info@appia-conlract com

wiesbouer.

LEBEN MIT GLAS

Glas Wiesbauer GesmbH & Co. KG
4310 Mauthausen - Freistddter StraBe 5
T.07238/22 98 - F:07238/36 55
E: office@glas-wieshauer.at - |: www.glas-wiesbauer.at




[0 MARKT

BESCHLAGE MASCHINEN- UND MASCHINENZUBEHOR ZULIEFERTEILE
SCHOBERL
I— I(l ' o . @ et Veradang, HOLZTECHNIIK

Swiss Sliding Solutions

www.eku.ch

EKU AG, Schiebelésungen, 8370 Sirnach, Switzerland
Tel. +41 (0)71 96 96 100, Fax +41 (0)71 96 96 110

Maschinenfabrik Rudolf Schéberl
Gesellschaft m. b. H. & Co. KG.
A-4320 Perg

Naarner Stral3e 42

T +43 (0) 7262/523 35
schoeberl@schoeberlpressen.at
www.schoeberlpressen.at

Mébelfronten o individuell und schnell

Rapid-Holztechnik GmbH
A-4432 Ernsthofen, AigenflieRen 48
T +43(0) 7435/86 98
office@rapid-holztechnik.com
www.rapid-holztechnik.com

GLAS UND ZUBEHOR

IHR SPEZIALIST FUR
BRANDSCHUTZGLAS

VETROTECH Saint-Gobain Central & Eastern Europe
Siegfried-Marcus-StraBe 1, 4403 Steyr

Telefon 07252- 90 90 90, Fax 07252- 90 90 99
infoVSGC.vetrotech@saint-gobain.com

velrotech

SAINT-GOBAIN

MASCHINEN, WERKZEUGE
SCHLEIFMITTEL, BURSTEN
T +43 (0) 77 17/82 23 - F +43 (0) 77 17/77 82
office@hog-innovations.at - www.hog-innovations.at

HANDL

GEBRAUCHTMASCHINE
Vorsprung in Holz. Kunststoff. Aluminium.

« BIESSE AKRON 440 Kantenanleimmaschine
bis 10 mm Komplettbearbeitung, Bj. 2009

« BIESSE AKRON 850 Kantenanleimmaschine

bis 15 mm Komplettbearbeitung, mit Riickholeinrichtung, Bj. 2005

« OTT Profimatic Kantenanleimmaschine
bis 25 mm Komplettbearbeitung

« BIESSE Rover 22 CNC-Bearbeitungszentrum
fiir den Einstieg in die CNC-Technik

« ABB Roboter IRB 4400

Infos: www.handl.at « 07242 66871-28 Andreas Nottling » maschinen@handl.at

VERKAVF
SCHNITTHOLZ: Kirsch, euro Nuss,

TISCHLER JournAL

Die nichste Ausgabe erscheint am
4. Februar 2014
Anzeigenschluss ist der
17. Janner 2014

lhre Spende zihlt!

Wir helfen kostenlos allen Tieren obdach- oder
wohnungsloser Menschen in Wien. Denn oftmals ist
ein Tier der letzte Freund von Menschen auf der StraBe.

Platane, Buche ged., Akazie ged.,
Ahorn 30/50/60 mm 4 € 270,—
MASSIVHOLIPLATTEN: Buche, Eiche, Birn,
Pappel, Erle, Nuss
Tel. 07258/2533, info @ elefant-moebel.at
DRECHSLERARBEITEN MASSIVHOLITEILE

LOHMEYER

Optimales Preis-/Leistungs-
verhéltnis zu glnstigen Preisen!

Unterstiitzen auch Sie uns - lhre Spende hilft.

Kantenanleimmaschinen,

MASSIVHOLZ Formatkreissdgen neunerhaus Tierarztliche Versorgungsstelle

UMLEIMER Raiffeisenlandesbank NO-Wien

i Lohmeyer, ein Produke Konto-Nr: 114 725 29, BLZ: 32000
verschledecztne Holzarten von HANDL Budget. IBAN: AT72 3200 0000 1147 2529,

BIC: RLNWATWW
Fa. Wittmann GmbH

Tel. 0 76 15/22 91
buero@wittmann-gmbh.at
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HANDLAUFE
VERSCHIEDENSTE HOLZARTEN
WITTMANN GMBH
Tel. 0 76 15/22 91
buero@wittmann-gmbh.at

entstauben
brikettieren
pelletieren

heizen
zerspanen
spritzen

Freischwinger
KEILGEZINKT

vy e
NATURLIEH BUCHE

i

GESTELLVARIANTEN

www.wittmann-gmbh.at

iW-tmL-‘znn GmbH | Muhldorfd | 4644 Schamstein | buero@wittmann-gmbh.at

Mercedes 513 CDI Sprinter 3,5 to Koffer
4200x2100x2200, Bj. 2011, 90000 km

Mercedes 319 CDI Sprinter HD-Bus RS3665,
6-9-Sitzer, Autom,, Klima, AHV etc., Bj. 2011,
62000 km

Mercedes Vito 115 CDI 4x4 Mixto Lang, 6-Sitzer LKW,
Automatik, Klima etc., Bj. 2008, ca. 83000 km

Ford Transit 140EL350 Koffer (140 PS), 900 kg
Nutzlast! 4150x2100x2350, Klima etc., Bj. 2010,
67000 km

Ford Transit 140EL350 Fahrgestell lang (140 PS),
Aufbauten bis 4,5 m, Klima etc., Bj. 2010, 67000 km

Ford Transit 115EL350 Koffer/LBW (115 PS),
4150x2050x2200, Bj. 2007, 106000 km

Ford Transit 110FL350 Koffer/LBW, 4600x2150x2100,
Tiefrahmenfahrgestell 3-Achser!, LK ca. 50 cm, Klima,
Standheizung etc., Bj. 2007, 71000 km

Ford Transit 1157300 HD-Kasten (116 PS)
Frontantrieb, ca. 1,3 to Nutzlast! 3200x1800x1900,
Bj. 2010, 77000 km

Fiat Ducato 2.2 JTD HD-Kasten (101 PS) L2H2,
Hochdach, Klima ec., Bj. 2009, ca. 69000 km

fal] A-4121 Altenfelden

5 t zu Top-Preisen!

Iveco 35C12 Pferdetransporter mit nagelneuem IFOR
Transportaufbau, AHV etc., Bj. 2004, 69500 km!

Citroen Jumper HDI (145 PS) Koffer, 4300x2100x2300,
Kiima etc., Bj. 2011, 96000 km

Citroen Nemo 1,4 D Kasten, Bj. 2009, Schiebetiir,
Klima efc., € 4.900,~ netto

Opel Movano 2.5 CDTI (120 PS) Koffer, Nutzlast ca.
1,2 to, 4250x2150x2350, Bj. 2009, 150000 km

Ford Focus TD Van (LKW) 109 PS, Klima etc., Fzg
absolut neuwertig!, Bj. 2009, € 5.900,- netto

Weidemann Radlader/Hoftrak 1904 DP, 48 PS,
3,5 0 GG, Kabine/Heizung, Schnellwechsler,
Schneeschaufel, Palettengabel etc., ca. 1900 Bh,
Bj. 2000

Kommunalgerét Carraro Superpark 38 PS Diesel,
Kabine/Heizung, Allradantrieb, Mahausriistung,
Schnegfrése etc., Bj. 2000, erst 1600
Betriebsstunden!

Div. gebrauchte Kofferaufbauten fiir Sprinter, Crafter,
Transit etc. auf Lager - Montage kann von unserer
Fachwerkstatte durchgefiihrt werden!

Wir besorgen lhnen gerne lhren Spezialtransporter auf Wunsch!
Inzahlungnahme und Finanzierung méglich!
Jetzt neu! Gebrauchtteile fiir lhren Mercedes Sprinter!

maran

Arbeitsplatten 24 mm massiv
kein Tragermaterial
auflegen wie Stein,
verkleben wie Mineralwerkstoff!
www.marlan.at

DIE ZUKUNFT
DER ARKTIS?

GEMEINSAM KONNEN WIR DIE OLKONZERNE NOCH STOPPEN: SaveTheArctic.org

TISCHLER JOURNAL 12| 2013

Sonderanfertigung
von Brandschutzportalen
in EI30 und Brandschutz-

fenstern in EI30/E160

UA-zertifiziert
sowie Hauseingangstiren
fir Wiederverkdaufer

WOHRER

Fenster-Tiiren-Technik GmbH

Hart 11
07262/62954, Fax DW 25
office@woehrer.cc

www.woehrer.cc _

Tiirdriicker aus eigener Erzeugung

en

Tel.: ++43 (0) 7258 / 5425
www.wieser-antik.com  /

,-G Es‘chlerei Gschossmann

3691 Néchling, office@gschossmann.at
www.holzladen.at

61



[0 ZuM ABSCHLUSS

» Motivation ist der entscheidende Faktor, um
auch schwichere Jugendliche auf einen
erfolgreichen Weg zu bringen. «

Mehr dazu auf Seite 8

ILLUSTRATION: JUST, COLORATION: CECILE M. LEDERER | BUTJABUTJA - MULTICROSSMEDIA
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Vil 14 ¢
lieben die Herausforderung ...

... und bauen erstklassige
Holzbearbeitungsmaschinen!

F’s-.-r‘h«‘-':t 608

FORMAT-4 - Wihlen Sie aus mehr als 40 Holz-
bearbeitungsmodellen fiir Gewerbe und Industrie

7 Service- und Verkaufsstellen in Osterreich

Sofort-INFO unter Tel. 05223/55 306
KR-Felder-StraBe |, 6060 HALL in Tirol

info@format-4.at, www.format-4.at

FORMAT-4
Qualitdt und Prazision
aus OSTERREICH

perfect 608
x-motion plus
Hochprizisionsaggregate sichern

nahezu unsichtbare Leimfugen.
Fuigen und Eckenrunden, Radien-,

und Flachenziehklinge auf nur
4,20 m Lange!

FORM,

Holzbearbeitungsmaschinen
fir Handwerk, Gewerbe und Industrie




Ibot neu mit %
4,0 Ah Akku V/77:11, ki

4,0 Ah

1,5 Ah

Akku-Bohrschrauber Akku-Schlagbohrschrauber
DDF480RMJ DHP480RM)J

: - e
. & - s S
.~ Maschinen werden ohne abgebildetem Zubehr ausgeliefert
empf. Listen-VK-Preise inkl. 20% MwSt, Detaillierte Informa n
o . o




