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Schleifmaschinen der Spitzenklasse

Werner Hetzenecker mit Sohn Jonas vor
der KUNDIG Birilliant-2 1350-RdEd Vmax

SCHREINEREI
l HETZENECKER

»Perfektes Schleifbild auf dem Langs- und dem Querholz«

Werner Hetzenecker, Sie betreiben eine sehr effi-
ziente Bauschreinerei im oberpfalzischen Wald (DE).

In unserem 3-Mann-Betrieb fertigen wir gut 1000 Holz-
und Alufenster pro Jahr. AuBerdem produzieren wir
viele Tiren und verschiedene andere Bauteile.

Der fiir einen Kleinbetrieb bemerkenswert groBe
Output dirfte eine Folge lhrer Investitionen in den
Maschinenpark sein?

Klar, die Maschinentechnik bestimmt zu einem wesent-
lichen Teil das Produktionsvolumen. Andere Strategien
lisst der Wettbewerb im Fensterbau kaum zu. Tatsache
ist: Die Qualititsanspriiche steigen und gleichzeitig
sinken die Preise der Fenster. Mit den modernen
Hobel- und Fris-Anlagen kénnen heute Fenster mit

KUNDIG GmbH 4191 Vorderweilienbach

07219 70170

ganz ordentlichen Oberflichen hergestellt werden. Das
bewegt zahlreiche Fensterbauer dazu, komplett auf das
Schleifen zu verzichten.

Sie setzen aber weiterhin aufs Schleifen. Warum?

Wir wollen uns mit der bestmoglichen Oberflichen-
giite qualitativ vom Wettbewerb abheben. Da kommt
man um das Schleifen nicht herum. Die KUNDIG
Brilliant-2 | Vmax™ wurde speziell fir den Fensterbau
konzipiert. Mit den zwei einander gegentiberliegenden
Diagonalaggregaten lidsst sich bei der rahmenweisen
Fertigung sowohl auf dem Lidngs-, als auch auft dem
Querholz ein perfektes Schleifergebnis erzielen. Dabei
kann man die Rahmen gerade emnlassen und somit die
gesamte Arbeitsbreite der Maschine nutzen.

www.Kundig.at

info@kundig.at
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EDITORIAL & IMPRESSUM L]

Osterreich-Rundfahrt

m vergangenen Monat hat die Tischler Jour-

nal-Redaktion viele Kilometer gemacht: Fir

die Berichte in dieser Ausgabe waren wir in
acht der neun osterreichischen Bundeslinder
unterwegs. Nur in Vorarlberg haben wir diesmal
nicht personlich vorbeigeschaut — was aber nicht
bedeutet, dass nicht auch das westlichste Bun-
desland in diesemn Heft vertreten ist. Herbstzeit
ist traditionell auch Veranstaltungszeit — und so
finden Sie auf den kommenden Seiten nicht nur
Anwenderberichte und Reportagen, sondern auch
unsere Berichte von den ,Innovationstagen” der
Maschinenhersteller bis hin zu den Landesin-
nungstagungen.
Wie schon in der vergangenen Ausgabe begleitet
uns auch in diesem Monat weiterhin das Thema
Digitalisierung. Im Bericht auf Seite 20 stellen wir
Thnen ein Kooperationsprojekt aus Oberdsterreich
vor, in dem drei Tischlereibetriebe zusammen mit
einer Softwarefirma und einem wissenschaftlichen
Partnerinstitut die Grundlagen fiir ein gemeinsa-
mes Produktionsnetzwerk erarbeitet haben. Und
wir haben (ab Seite 22) mit Hannes Radaschitz von
der Tischlerei Radaschitz {iber die Erfahrungen mit
dem firmeneigenen Onlineshop gesprochen, iiber
den die Steirer seit einigen Jahren Mafmé&bel ver-
treiben.
Hinweisen mochte ich Sie nicht zuletzt auf unse-
ren redaktionellen Schwerpunkt ab Seite 58, wo wir
rund ums Thema Mabelteile und Zulieferprodukte
wieder interessante Reportagen, Firmenportrits und
Produktinnovationen zusammengetragen haben.

Eine interessante Lektiire wiinscht,
Thomas Prlié

COVERFOTO:

» Fiir die vorliegende
Ausgabe waren wir fiir
Sie in fast allen Bundes-
landern unterwegs. «

Thomas Prlic,
Chefredakteur Tischler Journal

Unser Cover zeigt das Meisterstiick ,,in vino veritas”
von Martin Fererberger, ein Weinprasentationsmabel.
Foto: Rudolf Aigner

SCHWERPUNKTE IM NACHSTEN TISCHLER JOURNAL:

Messevorschau Bau Miinchen, Lacke/Leime/Kleber,
Kantenbearbeitung
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» Wir haben durch die
Entwicklung von Mobilamo
auch viel fiir das Tages-
geschift gelernt. «

Hannes Radaschitz, Geschéaftsfihrer
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Geschatzte
Tischler:

Lesen Sie erst
mal iNn Ruhe
diese Zeltung zu
Ende. Well Sie
wissen, dass
Speedmaster all
Ihre Mobeltelle
vollautomatisiert
vorfertigt.

www.speedmaster.at

Das spart Zeit.
Sparen Sie mit!

WWW.EPEECII‘I‘IEIEEEI‘.EII

S,

PEEDMASTER

WEIL ZEIT LEBEN IST




L] HIGHLIGH

Anton Miihithaler aus Eben im Pongau
erreichte mit seinem Barschrank in Weilltanne

den zweiten Platz.
I _ - F:1i .t--.l
W i),

Martin Fererberger aus Schladming gewann mit seinem Weinprasentationsmabel ,,in vino veri-
tas" Platz eins beim , LignoramAward".

FOTOS RUDOLF AGNER
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Mit einer Schlafzimmerkommode mit weilen Corianfronten und umlaufendem Nussholzfurnier kam Christoph Koller auf Platz drei.

F‘ i

Publikumspreis: Johannes Kammerer fiir seinen ,dockland desk" Johanns Payerhofers Jagdmaobel-Garderobe wurde

ebenfalls mit dem Publikumspreis ausgezeichnet.

Meistermobel

Alljdhrlich werden im Holz- und Werk-
zeugmuseum Lignorama in Riedau (Ober-
dsterreich) im Rahmen der ,Tischler-
meistergalerie” die besten Meisterstiicke
ausgestellt und pramiert.

Eine Fachjury wahlt aus den prisentier-
ten Stiicken die Sieger aus, auch das Pub-
likum stimmt fiir seinen Liebling. Dies-
mal ging der ,LignoramAward” an Martin
Fererberger aus Schladming mit seinem
Weinpriasentationsmdbel ,in vino veri-
tas”". Zu etwas Besonderem macht das
Meisterstiick aus Eichenholz seine ,Tor-

TISCHLER JournaL 11| 2016

sion”: die Form eines Trapez, das sich
iiber die gesamte Lange um 180 Grad ver-
dreht. Martin Fererberger absolvierte die
Ortweinschule in Graz. Anton Miihlthaler
aus Eben im Pongau erreichte mit seinem
Barschrank in Weifitanne (entstanden am
Wifi Linz) den zweiten Platz.

Auflerlich elegant und zuriickhaltend, tut
sich im Inneren eine wahre Wein-Welt auf:
Ausgekliigelte Weingldserhalter, gezinkte
Laden, ein lederbezogener Auszug zum
Einschenken und ein elektrischer Wein-
kiihler sind nur einige Details. Mit sei-

ner Schlafzimmerkommode mit weiflen
Corianfronten und umlaufendem Nuss-
holzfurnier kam Christoph Koller (MS
Péchlarn) aus Hadersdorf am Kamp auf
Platz drei.

In der Publikumswertung gab es dies-
mal die gleiche Stimmenanzahl fir zwei
Meister: Den Preis teilen sich Johannes
Kammerer (Ortweinschule Graz) mit dem
Schreibtisch ,dockland desk™ und Johan-
nes Payerhofer (HTBLA Hallstadt) mit sei-
ner Jagdmébel-Garderobe. (red)
www.lignorama.com O



Die Einzelkampfer

BRENNPUNKT Bereits tiber 40 Prozent der Tischler in Osterreich sind Einpersonen-
unternehmen. Drei Beispiele zeigen, wie erfolgreich die Solisten in threm
Handwerk sein konnen.

» Wir konnen alle voneinander
profitieren, wenn wir nur
niher zusammenriicken. «

Leo Moser,
Tischlermeister/Holzwerkstatt Moser

bei den Tischlern kontinuierlich
an. Laut Wirtschaftskammer Osterreich
(WEKO) lag der Anteil im Jahr 2015 bei 42,2
Prozent. Zum Vergleich: 2010 waren es rund
40 Prozent, 2006 36,8 Prozent. Was sagen
diese Zahlen nun aus? Dass die Branche
immer mehr von reinen Monteuren domi-
niert wird? Oder sind es doch gut ausgebil-
dete Fachleute, die mit ihrer Vielfalt mehr
und mehr das Rickgrat der Branche bilden?

er Anteil von Einpersonenunter-
nehmen — kurz EPU - steigt auch

ERFOLGREICH ALLEIN

Grundsdtzlich kann man das Thema nicht
iiber einen Kamm scheren. Die Ausprigun-
gen von EPU sind ebenso vielfiltig wie die
Griinde, warum sich Tischler als Einperso-
nenunternehmen selbststindig machen:
Dazu zdhlen der Wunsch nach mehr Ent-
scheidungsfreiheit und flexiblerem Arbei-
ten, oft ist es ein logischer Schritt aus
gesammelten Erfahrungen, ein selbststdn-
diger Background in der Familie — zuweilen
entsteht Unternehmertum auch aus einer
unfreiwilligen Arbeitslosigkeit heraus.
Drei Beispiele erfolgreicher EPU zeigen,
welche interessanten Personlichkeiten und
Lebenswege, welche Anspriiche und Ziele
dahinterstecken. Die Griinder berichten
auch iiber die griéfiten Herausforderungen
und Vorteile ihrer Unternehmensform.

NEUE IDEEN IM KOPF

Seit 2007 verfolgt Tischlermeister und EPU-
Beauftragter (siehe Kasten auf S. 10) Leo
Moser mit seiner Holzwerkstatt in Michel-
hausen (NO) den Grundsatz ,Handwerk hat
Zukunft”. Heute beschiftigt der Niederds-
terreicher zwar zwei Mitarbeiter, anfangs
war er jedoch als ,Solist” unterwegs. Moser
hat einen interessanten Werdegang vor-
zuweisen. Nach einer klassischen Tisch-
lerlehre und der Meisterpriifung nahm er
1997 an den Berufsweltmeisterschaften in
St. Gallen in der Schweiz teil und gewann
bei den Bautischlern die Bronzemedaille.
.Diese Auszeichnung hat mir viele Tiiren

Text: Gudrun Haigermoser

gebffnet”, so Leo Moser. Die erste dieser
Tiiren, die er gleich nahm, fiihrte ihn nach
England. In der Werkstatt des Designers
David Linley baute der damals 23-J3hrige
zwel sehr lehrreiche Jahre lang exklusive
Mobel. Durch die illustre Verwandtschaft
— Linley ist der Sohn der englischen Prin-
zessin Margaret — war die Klientel entspre-
chend anspruchsvoll. Im Anschluss tourte
der Jungtischler ein Jahr durch die Welt
und lernte den Beruf durch Praktika — u. a.
in Australien - in vielen Facetten kennen.
Nach einer kurzen Riickkehr in den alten
Lehrbetrieb fiel dann schnell die Entschei-
dung zur Selbststandigkeit.

Die Griinde: Moser hatte viele neue Ideen
im Kopf, deren Umsetzung er selbst in die
Hand nehmen wollte. Zudem fehlten ihm
die Aufstiegsperspektiven in einem klas-
sischen Tischlerbetrieb. Vor neun Jahren
startete er in einem umgebauten Stadel mit
der Arbeit, die von Anfang an zur Geniige
vorhanden war. Nach zwei Solojahren war
dann klar, dass die immer komplexer wer-
denden Auftrige ,,als One-Man-Show nicht
mehr zu stemmen sind”. Als gréfiten Vor-
teil schdtzt Moser die Flexibilitit. ,Ich
arbeite viel, aber ich kann meine Zeit selber
einteilen und dadurch meine Kinder beim
Aufwachsen begleiten. Das ist eine beson-
dere Lebensqualitit.”

WELTMEISTER UND ALLROUNDER

Das handwerkliche Geschick wurde Klaus
Fruhmann — EPU-Beispiel Nummer zwei —
in der elterlichen Landwirtschaft quasi in
die Wiege gelegt. Sein Lehrherr erkannte
das Potenzial frith und ermé&glichte seinem
Schiitzling die Teilnahme an den Berufs-
wettbewerben. Nach einer intensiven Vor-
bereitungszeit wurde Fruhmann mit dem
Weltmeistertitel bei den WorldSkills 1997
in St. Gallen im Feld der Md&beltischler -
im bisher erfolgreichsten dsterreichischen
Team - belohnt. Es folgten Meisterschule
und Meisterpriifung und die Selbststin-
digkeit: Das elterliche Wirtschaftsgebiude
in Rein in der Steiermark wurde zur Werk-

TISCHLER .JourNAL 11 | 2016
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statt umgebaut, die nun seit 13 Jahren
erfolgreich l3uft.

Am Status EPU schdtzt der Steirer ebenfalls
die freie Einteilung. ,Bei zu klaren Vorga-
ben fiihle ich mich schnell eingeengt.” Um
alleine die rund zwanzig grifleren Auf-
trdge pro Jahr meistern zu kénnen, greift
der Allrounder im Mdobelbau fallweise auf
Auslagerung und Zukaufteile zurick. ,Ich
weild, welche Qualitit ich bekomme, kann
klar kalkulieren und informiere die Kun-
den ganz ehrlich iiber alle meine Schritte.”
Obwohl der Tischlerweltmeister (bisher)
selbst keine Lehrlinge ausbildet, engagiert
er sich — iibrigens eine weitere Gemeinsam-

keit mit Kollege Leo Moser — als Trainer fiir
die Lehrlingswettbewerbe.

ZURUCK ZUM URSPRUNG

Ein drittes Beispiel fiir ein erfolgreiches
Solo ist Wolfgang Lisser aus Riefens-
berg im Bregenzerwald. Nach der LAP
zum Tischlereitechniker, mehreren Jah-
ren Berufspraxis und der Meisterprii-
fung schlug der Vorarlberger ein paar
Umwege ein: Er absolvierte eine kiinstle-
risch-gestaltende Schule in Siidtirol und
arbeitete zwei Jahre planerisch in Wie-
ner Architekturbiiros. Nach dieser Ori-
entierungsphase zog es Lisser ,zuriick

lhre Ideen, neu inspiriert.
Die neue Egger Kollektion Dekorativ.
Ab Januar 2017.

Lassen Sie sich von den Stilwelten der neuen EGGER Kollektion Dekorativ inspirieren. Erleben
Sie schon jetzt Living Nature, Loft Living und Handcrafted. Die Kollektion bietet eine umfassende
Dekorauswahl, intelligente Services sowie eine umfangreiche Produktpalette. Besuchen Sie uns
zur Premiere auf der Bau in Miinchen, von 16. bis 21. Januar 2017, Halle B5, Stand 339.

» Jetzt mehr erfahren www.egger.com/dekorativ

MEHR AUS HOLLZ.

BRENNPUNKT B

» EPU punkten beim Kunden
auch damit, dass sie Auf-
trage annehmen, die fiir
andere zu klein sind. «

Klaus Fruhmann,
Tischlermeister

E EGLEER



l BRENNPUNKT

» Als EPU schidtze ich die
gestalterischen Moglichkeiten
und die freie Zeiteinteilung. «

Wolfgang Lasser,
Tischlermeister

INFO

Ernst genommen und
gut beraten

Um den Solisten zu zeigen, dass Sie als
vollwertige Mitglieder und Unterneh-

mer ernst genommen werden, werden
vonseiten der Innungen vermehrt Zeichen
gesetzt. Die niederdsterreichische Lan-
desinnung beispielsweise setzte Anfang
des Jahres drei EPU-Beauftragte ein, die
bei den Vorstandssitzungen mitreden und
die spezifischen Fragestellungen in die
Diskussion einbringen. Einer dieser Be-
auftragten ist Leo Moser. ,Fiir die Innung
sind EPU sehr wohl vollwertige Mitglieder,
die in manchen Bereichen eben eine be-
sondere Beratung brauchen. Durch meine
Erfahrung kann ich sicher bei so mancher
Frage weiterhelfen.”

10

zum Ursprung”: nach Vorarlberg und zur
handwerklichen Arbeit. Im Oktober 2014
machte er sich mit einem ersten Kiichen-
auftrag aus dem Bekanntenkreis selbst-
stindig. Von der Schwerpunktsetzung ist
der 32-Jihrige ,kreuz und quer und von
A bis Z im Mébelbau unterwegs”. All das
bewidltigt er als Mieter in einer Werkstatt,
deren Maschinenpark er mitbenutzen
kann.

Beim Schritt in die Selbststindigkeit
stand auch fiir Lisser die gestalterische
Freiheit im Vordergrund. Nicht immer ist
das Alleine-Arbeiten aber ideal — namlich
wenn es um den Austausch von Ideen geht.
»Ab und zu hitte ich gerne einen fachli-
chen und kollegialen Input, eine aktive
und motivierte Mitarbeit." In diese Rich-
tung gehen auch die Zukunftspline des
gut ausgelasteten Jungunternehmers, fiir
den eine Vergroflerung seines Betriebs
durchaus erstrebenswert ist. Aus heutiger
Sicht bevorzugt der Tischler eine Koopera-
tion mit einem Teilhaber — auch aus einem
anderen Gewerk oder aus der Entwurfs-
planung.

FUNDIERTE AUSBILDUNGSBASIS

So viele Unterschiede diese drei Geschich-
ten zeigen, so viel haben sie auch gemein-
sam: Alle drei Tischler haben eine fundierte
handwerkliche Ausbildung und sind mit
Leib und Seele selbststindig. Fiir alle drei
sind das auch die Garanten fiir den Erfolg
beim Kunden und fiir das langfristige
Bestehen als Unternehmer. Ob man nun
Solist bleibt, Partnerschaften eingeht oder
Mitarbeiter aufnimmt. Und sie haben mit
denselben Herausforderungen zu kimpfen:
Neben der Finanzierung und der Biirokra-
tie ist das Zeitmanagement ein harte Nuss.
«Ich bin mehr Handwerker, weniger Ver-
kdufer’, erginzt Klaus Fruhmann die Her-
ausforderung Personalunion. Sorgen berei-
tet dem Tischlermeister der immer stirker
werdende Preis- und Zeitdruck, dem man
sich auch als EPU im ldndlichen Raum
nicht ganz entziehen kénne. ,Ich kann
nicht mehr arbeiten, ich kann die fiir mich
steigenden Kosten nur durch hohere Preise
kompensieren. Und hoffen, dass die Kun-
den dafiir Verstindnis haben.”

NAHE BEIM KUNDEN

Neben der Freiheit ist fiir alle Gesprachs-
partner das personliche Vertrauensver-
hiltnis zu ihren Kunden einer der ent-

scheidenden Vorteile. Leo Moser zdhlt
die unschlagbaren Verkaufsargumente
auf: ,Ich bin von Anfang an der Ansprech-
partner, ich verkaufe, plane und stelle das
Produkt selber her. Das kann ein Grofier
nicht bieten.”

Auch bei Klaus Fruhmann steht das
bewdhrte Motto ,Ihr Tischler macht’s per-
sonlich” im Mittelpunkt. Personlicher Kun-
denkontakt und eine hohe Qualitit sind
fiir Kleinbetriebe von zentraler Wichtig-
keit. ,Wir punkten mit Regionalitdt und
Losungsorientiertheit und damit, dass wir
auch Auftrige annehmen, die fiir andere
zu klein sind.” Dann funktioniert auch die
Mundpropaganda, die den Kleinen ihre
(Stamm)Kunden bringt.

Durch ein kleines Holzlager — das iibrigens
auch der Vorarlberger Kollege anbieten
kann — hebt sich der Steirer zusatzlich von
anderen ab: ,.Die Kunden bekommen einen
besonderen Bezug zu ihrem Tischler, wenn
sie wissen, von welchem Baum ihr Mébel
hergestellt wurde.”

ERNSTZUNEHMENDE UNTERNEHMER
Mit der Kritik, EPU machen das Hand-
werk kaputt, kann keiner der drei Tisch-
lermeister etwas anfangen. ,Ich habe die
Erfahrung gemacht, dass es nicht auf die
Betriebsgrofle, sondern auf verniinftige
Ideen und deren professionelle Umsetzung
ankommt”, sagt Wolfgang Lisser. Der Vor-
arlberger empfindet es in seiner Region
sogar umgekehrt: ,Die Solotischler, die
ich kenne, machen vor allem hochwertige
Maobel, die in der Bevblkerung auch sehr
geschitzt und angenommen werden.” Reine
Garagentischler ohne Produktion machten
eher die Minderheit aus. Zumal auch diese
durchaus ihre Berechtigung — siehe Klei-
nigkeiten, die sonst keiner macht — haben.
Leo Moser betont den positiven Aspekt:

»Jede Neugriindungen ist zu begriiffen und

aus jedem Einpersonenunternehmen kann
sich ein Arbeitgeber und Ausbildungsbe-
trieb entwickeln.” Und wenn dem nicht so
ist, gebe es anderweitige Nutzen: Das Ein-
mieten in bestehende Werkstdtten bringt
fiir den Vermieter eine Erhéhung der Aus-
lastung, Kooperationen lassen einen grofle-
ren Betrieb neue Bereiche abdecken. ,Wir
profitieren alle, wenn wir nur niher zusam-
menriicken und gegenseitig unsere Fihig-
keiten nutzen. Denn der Tischler nebenan
ist nicht die Konkurrenz, gegen die wir
kimpfen miissen.”

TISCHLER JournaL 11 | 2016
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50 JAHRE TFBS ABSAM

Die Tiroler Fachberufsschule fiir Holz-
technik in Absam feierte am 18. Oktober
ihr 50-jdhriges Bestehen. Schulleiter
Walter Stockl und Direktor-Stellver-
treter Andreas Zangerl konnten zum
Jubildum zahlreiche Ehrengdste begrii-
flen, unter anderem Abt German Erd,
HR Dr. Paul Meyer vom Amt der Tiroler
Landesregierung, den Absamer Vize-
blirgermeister Arno Pauli sowie LIM
Klaus Buchauer. Von 1949 bis 1966 war
die damalige Landesberufsschule fiir
Holzgewerbe im Stift Stams unterge-
bracht, am 16. September 1966 erfolgte
die Einweihung des ei-genen Gebdudes.
Heute ist die Schule — auch maschinell
— auf dem modernsten technischen
Stand. www.tfbs-holztechnik.at m

Auch Tirols LIM
Klaus Buchauer
gratulierte zum
Jubilaum.

So hoch ist (Stand:

3. Quartal 2016) der Anteil an
privaten und gewerblichen
Auftrdgen im heimischen

Tischlerhandwerk. Offent-

liche Bauprojekte iiber General-
unternehmer oder Bautrager
machen fiinf Prozent der Auf-
trage aus, Direktvergaben durch
Bund, Linder und Gemeinden
vier Prozent.

i

Die erste ,Werkraumschau" widmet sich dem Thema Farbe mit raumgreifenden Inszenierungen.

AUSSTELLUNG Die rund 40 Mitglieder des Werkraum Bregenzerwald prasentieren sich
erstmals in einem neuen Ausstellungsformat — der Werkraumschau. Die teilnehmenden
Betriebe haben sich dem Thema Farbe als elementares Mittel in der Gestaltung bewusst

oder intuitiv, rationell oder emotional gestellt. Die Bandbreite der im Werkraum vertretenen
Handwerker spiegelt sich auch im Farbspektrum der Ausstellung wider. Im Falle der Tischler
und Zimmerer sind dies zumeist die Nuancen der Naturhélzer. Etwa bei einem iiberdimen-
sionales Wandrelief von Tischler Simon Hofer, aufgebaut aus Vierkantholz-Pixeln. Die Be-
sucher erleben so eine raumgreifende und expressive Inszenierung handwerklicher Objekte,
gestaltet von dem Vorarlberger Grafiker Roland Stecher. www.werkraum.at B

Die Kooperationsgruppe um Michael
Ebner, Fritz Schwab, Hans Amtmann,
Georg Wallinger und Josef Scheinast

gewann gemeinsam den Preis.

Konsequent
regional

AUSZEICHNUNG Bereits zum 7. Mal wurde der Regionalititspreis Salzburg vergeben.
Eine unabhingige Jury wihlte aus iiber 80 Einreichungen die Preistrdger aus. Das
Projekt ,Salzburger Tischlerkiiche” wurde in der Kategorie Wirtschaft & Dienstleistung
zum Sieger erklirt. Die ,Salzburger Tischlerkiiche” ist ein Zusammenschluss von fiinf
Tischlereien, die Regionalitit konsequent leben, sei es bei Materialien, der eigenen
Fertigung in den Werkstdtten, bei Planung und Beratung, bei der Verwendung dkologi-
scher Oberflichenmittel und dem klarem Bekenntnis zum Handwerk. Unterstiitzt wird
das Projekt vom Holzcluster Salzburg. www.salzburgertischlerkiiche.at,
www.holzcluster.at B
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Innovations-
plattform

MESSE Die Fachmesse ,Handwerk™ feiert von 15. bis
18. Mairz 2017 ihre Premiere in Wels und richtet sich

an Profis aus allen Gewerken sowie an den Fachhandel.
Die Veranstalter verstehen die neue Veranstaltung als
Fachmesse mit Eventcharakter und als Innovations-
plattform. Gemeinsam mit dem MHC - Mdébel- und
Holzbaucluster werden Fachvortrdge abgehalten, die
sich gezielt an Planer, Architekten, Designer, Tischler
und Holzbauer wenden. Einen Blick in die Zukunft

des Handwerks zwischen Virtual Reality und 3D-Druck
erhalten Fachbesucher in der ,Innovation Area”. Im
~Treffpunkt Handwerk™ sollen aufierdem informati-

ve Kurzvortrdge und Livedemos von Maschinen und
Werkzeugen zu sehen sein. www.handwerk-wels.at B

Die neue Fachmesse , Hand-
werk" in Wels richtet sich
an Profis unterschiedlichs-
ter Gewerke - vor allem
auch an Tischler und Holz-
bauer.

Tischler mit

,Herzbluat®

KAMPAGNE Nach der Pre-
miere im Jahr 2015 sucht der
Tiroler Lackhersteller Adler
in Osterreich, Deutschland
und der Schweiz wieder den
+Herzbluat-Tischler 2017".
Mit der Kampagne will
Adler den Tischlern, die den

lebendigen und nachhaltigen

Werkstoff Holz verarbeiten

u_nd vErEdflr{, eine Biihne Rl sk uiiadindi
bieten. Pramiert werden _Herzbluat“ Tischler
auflergewohnliche Einzelstii-

cke, herausragende Projekte oder eine Besonderheit, auf
die sich ein Betrieb spezialisiert hat. ,Hauptsache, der
Tischler hebt die Einzigartigkeit von Holz hervor und
verleiht ihm mit einer tollen Oberfliche das gewisse Et-
was’, so Adler-Chefin Andrea Berghofer. Einreichungen
bis 30.11. an ina.plank@adler-lacke.com W

TISCHLER uournaAL 112016

RSOCAD - AV CNC

e R S o
Authorized 5V Parinr

Software fur die Mobelbranche

Vertriebspartner Osterreich

cad-concept Vertriebs- und Dienstielstungs GenbH
Erlauftalstrafbe 44

A-3251 Purgstall

Tel.: +43 7489 70999 o

-

office@reo-group at WWWwW.rso-grou P‘ .at

MAESER

KONMPRESSOREN

; Ligfermengen von
k= 0,80 m*/min bis 7.5 bar

Mehr Druckluft mit
weniger Energie

SXC - die all-in-one Druckluftstation firs Handwerk

= gnargiesparendes SIGMA PROFIL
* hohe Wirtschaftlichkeit durch IE2-Motor
* beste Leistungsdaten seiner Klasse
= leise (nur 69 dB (A))
= eingebaute Intelligenz: SIGMA CONTROL BASIC
www. kaeser.at

Druckluft-Infoline:0810 900 345
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Maschine, Mensch

KOLUMNE Sich selbst und die Arbeit neu verstehen:

Tischler-Personal 4.0

ie meisten unserer Mitarbeiter
Dhahen irgendwann in einem Job
angefangen, der sich von ihrem
heutigen in vielerlei Hinsicht unterschei-
det. Sie haben den Computer ,verkraftet”
und Spafd an Handy und Apps. Sie wissen
aber nicht, wie es mit ihnen weitergehen
wird. Das beunruhigt sie. Manche Chefs
tun einfach so, als wire das alles kein Pro-
blem. Das ist unrealistisch und bringt sie
um die Chance, ihr Handwerk zukunftssi-
cher aufzustellen.
Wir Menschen miissen uns nicht davor
fiirchten, uns selbst digital .abzuschaffen”.
Wir miissen aber uns selbst und unsere
Arbeit neu verstehen und ,,positionieren”.
 Ein Computer kann keinen einzigen kre-
ativen Akt berechnen, vorhersagen oder
gar erkldren.
Frage: Was tun wir, um die Kreativitdt
in unserem Betrieb zu stirken und zum
Bestandteil unseres Talente-Managements
und unserer Weiterbildung zu machen?
« Welcher Algorithmus kann jemals die
Reihe jener Geistesblitze ersetzen, die
notwendig sind, um aus einem Grund-
riss eine individuelle Wohnidee oder aus
Materialfachern ein sinnliches Mood-
board zu machen?
Frage: Wie pflegen und verdeutlichen
wir (im Verkauf und in der Kommuni-
kation) die Tatsache, dass unsere Pro-
dukte und Leistungen nicht dem Com-
puter ,entsprungen” sind,
sondern unserem Ein-
fithlungsvermégen
und wunserer fach-
lichen Kompetenz?
» Warum lief Mies van
der Rohe seine Stu-
dentinnen und Studen-
ten ein Semester lang
Stri-

Text: Harald Jeschke

che mit dem Bleistift ziechen? Damit sie
lernten, ein Gefiihl fiir die ,Materialitit”
ihrer Entwiirfe zu entwickeln?
Frage: Wie wichtig ist uns der Kontakt
zu den Materialien, die wir verarbeiten?
Nehmen wir uns Zeit fiir sie? Aktivieren
wir in unseren Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeitern die Sehnsucht danach, mit die-
sen Materialien schipferisch zu arbeiten?
Das wiirde eine Renaissance der Hand-
werksidee bedeuten. Denn wir interessie-
ren uns immer besonders fiir Dinge, die
wir verandern kénnen.

»Das ist die eigentliche Domadne fiir das
Bewusstsein des Handwerkers. Sein gan-
zes Bemiithen um qualitativ hochwertige
Arbeit hangt letztlich ab von der Neugier
auf das bearbeitete Material”, schreibt der
beriihmte Soziologe Richard Sennett in
seinem Buch ,Handwerk”. Wir miissen
auch in Zukunft kénnen, was wir beson-
ders gut kénnen miissen. Und das wird
und kann uns die Maschine sicher nicht
abnehmen. Wir wissen, dass das System
des Betriebs den Einzelnen mehr prigt als
der Einzelne das System. Und wenn gut
geschulte und motivierte Mitarbeiter/-
innen ihre Erkenntnisse und Stirken
nicht einbringen kénnen, dann ist nicht
der Computer schuld und auch nicht die
Industrie. Sondern der Chef. B

KONTAKT

Harald Jeschke ist geschaftsfiihren-
der Gesellschafter der softnomics mar-
keting-kommunikation kg in Ansfelden.
Er hat viel Erfahrung in der Holz- und
Kreativwirtschaft, ist als Berater, Fach-
publizist und Sprecher in Foren und auf
Veranstaltungen tatig und gestaltet und
leitet Workshops und Seminare.

softnomics kg, 4052 Ansfelden, Haider
Stralle 21, Tel.: +43 (0)732/797310,
E-Mail: h.jeschke(@softnomics.at,
www.softnomics.at

FOTC: THOMAS PRLIC

Theorie und Praxis werden bei den Seminaren
kombiniert.

HECO-AKADEMIE

Der deutsche Schraubenspezialist Heco
bietet mit seinem neuen Seminarpro-
gramm interessierten Handlern und
Handwerkern auch im kommenden Jahr
wieder die Gelegenheit zur Erweiterung
ihrer Fachkenntnisse. Unter dem Leit-
spruch ,Mehr wissen. Mehr erreichen.”
gibt die neu aufgelegte Informationsbro-
schiire auf 12 Seiten einen kompakten
Uberblick iiber das vielfiltige Schulungs-
angebot und die mehr als 20 Semina-

re, die 2017 in der Heco-Akademie am
Firmensitz in Schramberg durchgefiihrt
werden. www.heco-schrauben.de B

NEUER AUSSENDIENST

: Sascha Groeger

ist seit Frithjahr
diesen Jahres neuer
Gebietsverkaufsleiter
in Osterreich beim
Verbindungstechnik-
Hersteller Knapp.
Groeger ist ausgebil-
deter Tischler, sein
Anliegen ist es eine

Sascha Groeger
nachhaltige und langfristige Zusammen-
arbeit mit einem hohen Maff an Service
den Tischlern und Zimmerern zu bieten.
www.Knapp-verbinder.com B

GEBIETSMANAGER
Seit 1. September ist
Robert Kéllner (39)
fiir die Betreuung
des osterreichi-
schen Marktes der
Pfleiderer-Gruppe
zustandig. Der Inge-
. nieur fir Mébelbau-
Innenausbau und
Robert Kdllner Tischlermeister
kann auf eine jahrelange Erfahrung in der
Holzwerkstoffindustrie und im Mébelbau
zuriickblicken. In seiner Funktion als Ge-
bietsmanager Osterreich ist er Ansprech-
partner fiir Hindler, Verarbeiter und
Tischler. Er berichtet an Ralph Brunnhu-
ber, Regionalvertriebsleiter Osterreich/
Schweiz. www.pfleiderer.com B
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FIT-TERMINANDERUNG

Der Termin fiir den kommenden
Fenster-Tiiren-Treff der Holz-
forschung Austria hat sich gedndert.
Der Branchentreff finden nun von
16. - 17. Mdrz 2017 im Kongress und
Theaterhaus Bad Ischl/ O0 statt.
www.holzforschung.at B

DIETER BRUCKLACHER 1
Prof. h.c. Dr. Die-
ter Brucklacher,
langjdhriger Ge-
schaftsfiihrungs-
vorsitzender der
Leitz GmbH & Co.
KG, Oberkochen
(D), ist am 27. Sep-
tember 2016 nach
Dieter Brucklacher,  kurzer schwerer
1939-2016 Krankheit verstor-
ben. Er wurde 77 Jahre alt. Brucklacher
war seit 1975 in der Leitz-Geschdftsfiih-
rung, seit 1982 deren Vorsitzender. Un-
ter seiner Filhrung wurden die Firmen-
gruppen Leitz- und LMT zu weltweit
agierenden Global Playern. Brucklacher
war bis zuletzt in der Unternehmens-
gruppe aktiv. Unter anderem wurde
ihm 2008 das Bundesverdienstkreuz 1.
Klasse des Verdienstordens der Bundes-
republik Deutschland verliehen, er war
zudem Ehrenbiirger seiner Heimatstadt
Oberkochen. ®

N

'ﬂ

Fredy Dormann (li.), Beat Haller und Weinig-
Vorstand Gregor Baumbusch (Mitte)

GENERATIONSWECHSEL
Beat Haller ist neuer Geschdftsfithrer
der Weinig Holz-Her Schweiz AG in
Inwil. Er tritt die Nachfolge von Fredy
Dormann an, der 16 Jahre lang an

der Spitze der Niederlassung stand.
~Der Schweizer Markt besitzt fiir uns
besondere Bedeutung, da hier grofite
Qualitdt erwartet wird. Entsprechend
wichtig war die richtige personelle
Weichenstellung”, so Weinig-Vorstand
Georg Baumbusch. www.weinig-
holzher.ch, www.weinig.de B
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Sturschadel vs. Pfiffig

GLOSSE Meister Sturschadel und Meister Pfiffig im

Modediskurs.

MEISTER STURSCHADEL SAGT:
Einheitskleidung in der Werkstitte hal-
te ich fiir haushoch iibertrieben. Was da
jeder Beschiftigte anzieht, ist mir vél-
lig egal, das wiirde mir ja nur eine Men-
ge Unkosten verursachen. Ist ja schon
hirnrissig, was der Betrieb als Sicher-
heitskleidung unsinnigerweise zur Ver-
fiigung stellen muss. Wem das nur ein-
fillt, frage ich mich immer wieder. Bei
manchen Dingen versteht man ja die
Welt nicht mehr.

Wer glaubt, er muss sich bei der Arbeits-
kleidung vielleicht noch dem jeweili-
gen Modetrend anschlieflen, bitte, dann
soll er auch fiir die Kosten aufkommen,
ich halte das alles fiir weit iiberzogenen
Schwachsinn.

MEISTER PFIFFIG SAGT:

Ein zeitgemdfles Erscheinungsbild einer
Firma — man kénnte auch sagen: die Cor-
porate Identity — ist ganz einfach eine
Art Leitlinie eines Unternehmens oder
die Summe aller Aktivititen, Instrumen-
te und Methoden, welche eine positive
Wirkung sowohl auf die Mitarbeiter als
auch auf die Offentlichkeit haben.

Ein kleiner, aber nicht unwesentlicher
Teil davon ist eben ein ,tolles” OQutfit der
Mitarbeiter.

Dass diese Dinge auch Kosten verur-
sachen, ergibt sich von selbst, aber
das Erscheinungsbild von Ordent-
lichkeit und Professionalitit darf
ruhig als ein Werbemittel eines zeit-
gemdflen Unternehmens gesehen
werden.

Auch dient so ein akkurates, viel-
leicht auch auffallendes Auftreten
der betrieblichen Mannschaft als
teambildend. Und natiirlich fordert
dies wiederum das Zusammengeho-
rigkeitsgefiihl unter den Mitarbeitern.
Auch der Wert als Markenzeichen darf
ganz bestimmt nicht unterschatzt wer-
den. Wie immer man an den Varianten-
reichtum der Arbeitskleidung herange-
hen will, eines muss klar sein: die Mi-
tentscheidung der Mitarbeiter. Auch

Texte: Michael Fischler

werden dabei die Sicherheitsvorschrif-
ten eine wesentliche Rolle spielen. Nicht
unwesentlich wird auch der jeweilige Ar-
beitsplatz sein, da ja die gesamte Palet-
te vom Biiro bis zur Montage sowie die
jahreszeitlichen Unterschiede abgedeckt
werden miissen. Die einheitliche Gestal-
tungslinie darf natiirlich auch dabei eine
wesentliche Rolle spielen, um als Werbe-
mittel positiv in Szene gesetzt zu wer-
den. Das Wort ,Werbetrdger™ darf dabei
durchaus wortlich genommen werden.
Eben auch in der Wirtschaftspsychologie
spielt die Gruppendynamik eine zentra-
le Rolle: Echter Teamgeist zeigt sich eben
im Outfit und Teamgeist fordert die Leis-
tung. Damit lassen sich wiederum Grup-
penaufgaben dynamischer bewdltigen.
Wie immer man das gemeinsame Mit-
einander ausdriicken mochte, Varianten
dazu gibt es geniigend, aber manches
muss man eben auch sichtbar machen.
Und das wiederum bedarf einer guten
Planung, genauer Recherchen und auch
etwas guten Willens. B
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Achterbahn-

Stimmung

WIRTSCHAFT Durchwachsenes erstes Halbjahr, trotzdem bessere Stimmung In
der Branche, aber mit Pessimismus ins Jahresende — bei den aktuellen
Konjunkturdaten geht’s kraftig auf und ab.

ie KMU Forschung Austria verof-
D fentlicht quartalsweise Konjunktur-

berichte fiir die unterschiedlichsten
Branchen. Fiir die heimischen Tischlereien
(analysiert wurden diesmal die Meldungen
von 190 Betrieben mit 2826 Beschiftigten)
zeichnet die aktuelle Auswertung ein sehr
uneinheitliches Bild. Denn obwohl die Auf-
trdge im ersten Halbjahr 2016 riickldufig
waren, ist die Stimmung in der Branche
im dritten Quartal (von Juli bis Septem-
ber) kriftig gestiegen. Fiir die letzten drei
Monate des Jahres sind die Erwartungen
hingegen wieder eher pessimistisch.

AUFTRAGSEINGANGE

Im Branchendurchschnitt sind die Auf-
tragseingdnge im ersten Halbjahr 2016
gegeniiber dem ersten Halbjahr 2015 wert-
maflig um 0,5 % gesunken (Gewerbe &
Handwerk gesamt: -1,3 %)

19 % der Betriebe meldeten dabei Steigerun-
gen um durchschnittlich 15,3 %, bei 55 %
der Betriebe lagen die Auftragseingdnge auf
Vorjahresniveau und 26 % der Betriebe ver-
zeichneten Riickgdnge um durchschnittlich
17,9 %. Die Entwicklung der einzelnen Bran-
chenbereiche — zwischen Maébel-, Bautisch-
lerei und Sanierung - verlief dabei sehr
unterschiedlich. Details dazu siehe Tabelle.

Das Stimmungs- e (R
barometer hat 11U
sich im Vergleich :
zum Vorquartal |
verbessert. B s e il s s R S
15 .0 . Be...Be... R ...HR ...R ... B . N .
-20
3/2014  4/2014 | L/2015 | 2/2015 | 3/2015 | | 4/2015 | 1/2016 | 2/2016  3/2016
m Tischler 6 6 5 3 6 | 0 6 7 29
Gewerbe & Handw. | -10 | -14 | -14 | -13 B 4 | a6 | | 5

Beurteilung der Geschaftslage: Saldo in %-Punkten; 3. Quartal 2014 bis 3. Quartal 2016. 41 % der
Betriebe beurteilen die Geschaftslage mit ,'gut”, 40 % mit ,'saisoniiblich und 19 % der Betriebe
mit ,'schlecht". Saldo (gute minus schlechte Bewertungen): 22

GESCHAFTSLAGE

Fiir die Monate Juli bis September
(= 3. Quartal) beurteilten 41 % der Betriebe
die Geschiftslage mit .gut”, 40 % mit ,sai-
soniiblich®™ und 19 % der Betriebe mit

.schlecht”. Zusammengerechnet hat sich

damit das Stimmungsbarometer im Ver-
gleich zum Vorquartal verbessert.

AUSLASTUNG

Im Branchendurchschnitt sichert der

Auftragsbestand eine Vollauslastung fiir
9,8 Wochen. Im Vergleich zum 3. Quartal
des Vorjahres ist der durchschnittliche Auf-
tragsbestand um 14,8 % gestiegen.

ERWARTUNGEN

Fiir das 4. Quartal 2016 prognostizieren
7 % der Betriebe, dass die Auftragseinginge
gegeniiber dem Vergleichszeitraum im Vor-
jahr steigen werden, 78 % erwarten keine
Verdnderung und 15 % rechnen mit Riick-
gangen. Insgesamt hat der Pessimismus im
Vergleich zum Vorquartal zugenommen.

PERSONALPLANUNG

15,0% promerresemsrmen s 13 0 der Betriebe planen, den Beschiftig-
tenstand im Zeitraum Oktober bis Dezem-
L [ ber 2016 um durchschnittlich 14,2 % zu
c ok Jon. erhohen, 85 % der Betriebe rechnen damit,
> den Personalstand konstant halten zu kén-
0,0% I I I ______ I nen, und 2 % der Betriebe beabsichtigen,
die Zahl der Mitarbeiter um durchschnitt-

_5.0% J I I I I lich 19 % zu verringern.
| | A [P | 12015 | 2/2015 _ 3/2015 | AF285 | 177006 | m““* 0k , Im Durchschnitt ergibt sich daraus eine
: m Tischler 08 | -14 | 21 | 12 01 | 11 | 53 | 22 18 | geplante Erhéhung des Beschiaftigten-
Gewerbe & Handw. 00 | 39 | 125 | 25 | 03 | 36 | 146 | 21 | 13 | standesum 1,8 %. Der Personalbedarf liegt

Personalbedarf in % des aktuellen Beschaftigtenstandes; 4. Quartal 2014 bis 4. Quartal 2016

damit iiber dem Niveau des Vergleichsquar-
tals des Vorjahres. (red/kmu-forschung) M
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INTERNEHMERVIRIEL

[ =
1 Ebropas Nr. 1
Pe Nutzfahrraugen gEWEI'DEWDC hE“-at

Ford TRANSIT COURIER Kraftstoffverbr. ges. 4,0-521/100km, COZ-Emission 104-120g/km. | Ford TRANSIT CONNECT Kraftstoff-
verbr ges. 39-561/100km, COZ2-Emission 103-129g/km. | Ford TRANSIT CUSTOM Kraftstoffverbr. ges. 6,1-741/100 km, CO2-Emission

157-1 0g/km.| Ford TRANSIT Kraftstoffverbr. ges. 6,3 -8,41/100 km, CO2-Emission 162 - 218 g / km.

Symbolioto | * Mas. Preisvortes kn Rahmen der Gewerbewochen von bis zu € B.000 = bei Kauf sines. Ford Neuwagens, Hishe abhangig wvom Modell ** Ford it die mestverkaufte Butrlahrreugrmanke in Europain 2015
Basix: Nutzfahereug Gesamtrulassungszahlen dber alle Mutzfahrreugsegments der Mirkte Europa 20 | Deutschiand, Dsterraich, Schweiz, Belgion, GroBbritannien, Techechion, Danermark, Finndand, Frankmich, Grechenland, Ungam, [rand,
Italien, Miederiande, Norwegen, Polen, Portugal, Spanien, Rumdnien und Schweden) und Ewopa 22 [Eurapa 20 + Thrkel, Russland). Nihere Informationen auf ford.at oder bei lhrem teilnshmendan Ford Handler. Fraibleibendes Angebot
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Freie Dacher und Wege

RECHTSKOLUMNE Bevor der Winter kommt: die wesentlichsten Fakten zur
sogenannten Wegehalterhaftung.

chnee auf Dichern ist nach Gesetz
S und Rechtsprechung eine typische

Gefahrenquelle eines jeden Hauses
und bei Dachlawinen treten oft Haftungs-
fille auf. Im ABGB ist geregelt: ,Wird durch
Einsturz oder Ablosung von Teilen eines
Geb3dudes oder eines anderen auf einem
Grundstiick aufgefiihrten Werkes jemand
verletzt oder sonst ein Schaden verursacht,
so ist der Besitzer des Gebaudes oder Wer-
kes zum Ersatz verpflichtet, wenn die Ereig-
nung die Folge der mangelhaften Beschaf-
fenheit des Werkes ist, und er nicht beweist,
dass er alle zur Abwendung der Gefahr

erforderliche Sorgfalt angewendet habe”

Der Hauseigentiimer hat also dafiir Sorge
zu tragen, dass Personen nicht dadurch zu
Schaden kommen, dass Lawinen auf den
Gehsteig oder die Strafie fallen. Natiirlich
ist die aufzuwendende Sorgfalt im Einzel-
fall zu priifen und es sind insbesondere
Witterungsverhdltnisse, Bauart des Daches
sowie die ortliche Lage zu beriicksichtigen.
Gerade wenn Dachlawinen auf 6ffentliche
Gehsteige oder Straflen fallen kénnen, ist
besondere Aufmerksamkeit und Sorgfalt
geboten.

Wenn Dachlawinen nur auf Privatgrund fal-
len, wird zu priifen sein, ob sich auf dem
Privatgrund auch andere Personen befin-
den kénnen, etwa bei einem Geschiftsein-
gang o. A. Haften wird diejenige Person,
die tatsichlich die Maoglichkeit hat, erfor-
derliche Vorkehrungen gegen Gefahren
zu treffen. Den Eigentiimer eines Hauses
oder eines Geschiftslokals trifft dabei eine
besondere Sorgfaltsverpflichtung, weil die-
ser — insbesondere bei einem Geschiftslo-
kal = ja fiir das gefahrlose Betreten dessel-
ben haftet.

HAFTUNG DES WEGEHALTERS

Die Wegehalterhaftung kann jene Perso-
nen treffen, die im Sinne eines gefahrlosen
Betretens des Geschaftslokals verpflich-
tet sind, den vor dem Haus befindlichen
Gehsteig sauber zu halten. Wenn dies
nicht gemacht wird, treten im Schadens-
fall umfangreiche Haftungen ein. Erkundi-
gen Sie sich zeitgerecht bei Ihrer Gemeinde

» Es empfiehlt sich, selbst-
stindige Unternehmen

fiir die Instandhaltung
zu beauftragen. «

Dr. Stephan Trautmann

iiber allfillige spezifische (Gemeinde)Vor-
schriften.

Der Halter eines Weges haftet den Beniit-
zern gem. § 1319a ABGB, .wenn durch den
mangelhaften Zustand des Weges ein Scha-
den herbeigefiihrt wird und dem Wegehal-
ter oder seinen Leuten grobe Fahrldssigkeit
oder Vorsatz vorzuwerfen ist”.

Mit anderen Worten: Jeder, der einen Weg
quasi freigibt (kénnen auch Stufen beim
Geschiftslokal sein), hat dafiir zu sorgen,
dass dieser gefahrenfrei verwendet wer-
den kann. Darunter ist die Schneerdu-
mungs- und Streuungsverpflichtung zu
verstehen, aber auch die Beseitigung jeg-
licher Mangelhaftigkeit des Weges (Absi-
cherung von Hindernissen, Gruben oder
offenem Kanal etc.).

Zu beachten ist, dass bei einer Geschafts-
anbahnung — und dies wird z. B. bei einem
Zugang zum Geschdftslokal immer anzu-
nehmen sein - die Beschrinkung auf
grobe Fahrldssigkeit oder Vorsatz nicht gilt.

Text: Stephan Trautmann

UNTERNEHMEN BEAUFTRAGEN

Bei der Wegehalterhaftung ist insbesondere
zu beachten, dass sie auch bei einem Fehl-
verhalten von beauftragten Personen gilt.
Etwa Dienstnehmern oder anderen Perso-
nen, zu denen ein bestimmtes Vertragsver-
hdltnis besteht und denen konkrete Anwei-
sungen erteilt werden kénnen.

Es empfiehlt sich deshalb, selbststindige
Unternehmen fiir die Instandhaltung (d. h.
Schneerdumung und Streuungsverpflich-
tung) zu beauftragen, sodass die Verant-
wortung auf das jeweilige Unternehmen
ibergewdlzt werden kann. Denn fiir das
Fehlverhalten eines beauftragten selbststdn-
digen Unternehmens haftet der Auftrag-
geber nicht, wenn ein Betrieb ausgesucht
wurde, der tatsachlich in der Lage ist, den
Verpflichtungen nachzukommen.

Das Vorschieben eines Scheinunternehmens,
um die Haftung auszuschlieflen, reicht nicht
aus, weil dann der Vorwurf schlagend wer-
den kann, das Unternehmen nicht sorgfiltig
genug gepriift zu haben (, Auswahlverschul-
den"). Uberpriifen Sie deshalb vor Vertrags-
abschluss, ob das Unternehmen ordnungs-
gemdfl zugelassen und tatsidchlich fiir die
Tdtigkeiten geeignet ist. Die damit verbun-
denen hdheren Ausgaben rechnen sich spa-
testens dann, wenn ein Haftungsfall vorliegt.
Kommt es tatsdchlich zu einem Unfall, sind
weitergehende Sicherungsverpflichtungen
zu erfiillen. Nicht immer kommt im Haf-
tungsfall eine Versicherung fiir den Scha-
den auf. Haushaltsversicherungen etwa grei-
fen iiblicherweise nicht. Priifen sie deshalb
zeitgerecht, ob Sie richtig versichert sind! B

KONTAKT

Dr. Stephan Trautmann ist auf die
Rechtsberatung von Klein- und Mittel-
betrieben spezialisiert.

Rechtsanwalt Dr. Stephan Trautmann
1030 Wien, Ungargasse 4/2/10
Tel.-01/71342 72

Mobil: 0664/326 5258

E-Mail: trautmann(@advocat.cc
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KOLUMNE B

B2B-Onlineshopping

STEUERTIPPS Immer wieder gibt es (umsatzsteuer-
rechtliche) Probleme, wenn Unternehmen bei
auslandischen Onlineplattformen einkaufen.

ei Lieferungen von Gegenstin-
B den zwischen Unternehmen

(UID-Nummer!) verschiedener
EU-Mitgliedsstaaten handelt es sich
um innergemeinschaftliche Lieferun-
gen, die aus Sicht des Lieferanten in
aller Regel umsatzsteuerfrei sind. Fiir
den Erwerber handelt es sich um einen
innergemeinschaftlichen Erwerb.
Die diesbeziiglich zu entrichtende
Erwerbssteuer kann bis auf wenige
Ausnahmen sofort als Vorsteuer abge-
zogen werden. Der Erwerb muss fiir
das Unternehmen erfolgen und es
miissen die iibrigen Voraussetzun-
gen fiir einen Vorsteuerabzug gegeben
sein. Bei sonstigen Leistungen geht im
Gegensatz dazu die Steuerschuld meist
auf den Empfinger iber.
Erfolgen hingegen diese Lieferungen an
Privatpersonen oder andere Abnehmer
ohne UID-Nummer liegt grundsatz-
lich Umsatzsteuerpflicht vor, bei Uber-
schreiten der Lieferschwelle (in Oster-
reich 35.000 Euro) verlagert sich diese
in jenes Land, in dem die Beférderung
oder Versendung endet. Bei sonstigen
Leistungen wird die Umsatzsteuer hin-
gegen — mit zahlreichen Ausnahmen -
am Ort des Leistungsempfangers fillig.
Im Allgemeinen gilt, dass der Betrei-
ber einer Internetseite auch als Erbrin-
ger der angebotenen Leistung anzuse-
hen ist, nur selten wird er als Vermittler
titig werden (und dies miisste fiir einen
Dritten eindeutig erkennbar sein).
Bestellen Sie nunmehr z. B. bei Amazon
in Deutschland Waren fiir Thr Unter-
nehmen, liegt eine (aus Sicht von Ama-
zon Deutschland) steuerfreie inner-
gemeinschaftliche Lieferung vor, d. h.
die Rechnung hat keine Umsatzsteuer
aufzuweisen. Sie miissen aber bereits
bei Bestellung — um als Unternehmer
erkennbar zu sein — Thre UID-Num-
mer bekanntgeben, um so eine richtige
(.steuerlose”) Rechnung zu erhalten.
Andernfalls werden Sie als Privatper-
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Text: Manfred Wildgatsch

son behandelt und erhalten in unserem
Beispiel eine Rechnung mit 19 Prozent
deutscher Umsatzsteuer. Diese ist aller-
dings fiir Sie nicht ,verwertbar"!

Am besten hinterlegen Sie Ihre UID-
Nummer gleich beim Anlegen Threr
Benutzerdaten auf der Plattform! Erfah-
rungsgemaf ist es Juflerst mithsam bis
unmdglich, eine korrigierte Rechnung
oder gar eine (letztlich zu Unrecht)
bezahlte Steuer (zuriick) zu erhalten.
Und auch iiber das Vorsteuererstat-
tungsverfahren ist diesbeziiglich nichts
zu gewinnen!

Wollen Sie also nicht auf einer ausldn-
dischen Umsatzsteuer ,sitzenbleiben”,
miissen Sie schon bei der Bestellung
Thre UID-Nummer bekanntgeben!

Fiir die Umsatzsteuerpflicht ist die tat-
sdchliche Warenbewegung entschei-
dend! Erfolgt also der Versand von
einem inldndischen Lager, unterliegt
die Lieferung der osterreichischen
Umsatzsteuer. Diese kann natiirlich als
Vorsteuer geltend gemacht werden. m

Mag. Manfred
Wildgatsch

KONTAKT

Fiir weitere Auskiinfte stehen Ihnen

Ihre Rat & Tat-Steuerberater, Kanzlei
Jupiter, unter (01) 278 12 95,
office(@jupiter.co.at gerne zur '
Verfugung. l E
WWW.jupiter.co.at Mot & Tt

Endlich
Burotag!

K plus kenm
Ihr Handwerk

Mit K plus macht selbst
die Buroarbeit Spafs.

Erledigen Sie Thre Biiroarbeit schnell, ein-
fach und zuverldssig. Natiirlich mit K plus,
der filhrenden Unternehmenssoftware fiir
Tischler. Vom Angebot bis zur Abrechnung
hat K plus Ihre Abldufe sicher im Griff,
denn: K plus kennt Ihr Handwerk.

Noch Fragen?
+43 5338 21280

M Kplus

HANDWERK

www.kplus-software.at



Kooperativ produktiv

NETZWERK Wie mussen Daten- und Materialfluss funktionieren, wenn sich drei
Tischlereibetriebe zu einem Produktionsnetzwerk zusammenschlielRen?
Ein Forschungsprojekt in Oberosterreich hat das untersucht.

m Markt sind heute Schnelligkeit
Aund Produktivitdt gefordert. Ins-

besondere kleinere Betriebe stel-
len die steigenden Anforderungen und der
wachsende Wettbewerbsdruck vor grofie
Herausforderungen. Um weiterhin vorne
am Markt mitmischen zu kénnen, haben
sich drei oberdsterreichische Tischlereibe-
triebe unter dem Titel ,,CoopPro” zusam-
mengeschlossen. Langfristig wollen die
drei Unternehmen - die Tischlereien
Schwingenschuh, Lidauer und ShopCrea -
ihre Ressourcen biindeln und ein Produkti-
onsnetzwerk aufbauen.
Im Rahmen eines vom Land Oberdsterreich
geforderten Kooperationsprojekts sollte
dazu gemeinsam mit den IT-Spezialisten
der Firma Nextsoft ein weitgehend auto-
matisierter, unternehmensiibergreifender
Prozess und Informationsaustausch entwi-
ckelt werden — und so eine funktionierende
und langfristige Zusammenarbeit zwischen
den Unternehmen sichergestellt werden.
Als wissenschaftlicher Partner steuerte das
Institut fiir Anwendungsorientierte Wis-
sensverarbeitung (FAW) aktuelle Erkennt-
nisse u. a. aus dem Bereich ,Process Aware
Information Systems” bei und begleitete
die Projektpartner bei der Durchfiihrung
der Analysen und der Systemdefinition.

PROZESSE VERKNUPFEN

»Klein strukturierte Betriebe kénnen durch
Arbeitsgemeinschaften ihre Kapazitd-
ten besser nutzen, und zwar nicht nur in
Sachen Ausstattung, sondern auch im Hin-
blick auf das Auftragsvolumen®, sagt Karl
Platzer, der mit seiner Firma Nextsoft das
Projekt intensiv begleitet hat. Bisher wurde
bei Auslastungsspitzen oder bei freien
Kapazitdten in den Betrieben zum Telefon
gegriffen und bei umliegenden Kollegen
um Unterstiitzung angefragt, bis man fiin-
dig wurde. In der neuen Kooperation soll
diese improvisierte und zeitaufwendige
Vorgangsweise der Vergangenheit ange-
horen. Ziel fiir das Projekt war der Aufbau
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Interne und zwischenbetriebliche Material- und Informationsflisse in Tischlereien wahrend einer

Produktionskooperation

eines firmeniibergreifenden Netzwerks
und die Definition einer Software, um alle
Prozesse und die notwendigen Informatio-

nen automatisiert zu verkniipfen. Die drei
beteiligten Tischlereibetriebe beschifti-

gen zwischen zehn und vierzig Mitarbei-
ter und sind allesamt unter anderem im
Bereich Ladenbau titig. .Gerade in diesem
Segment muss man viele Produkte schnell
handeln und Projekte rasch umsetzen’,
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sagt IT-Spezialist Platzer. Wichtig sei des-
halb die genaue Regelung des Material-
und Datenflusses innerhalb und zwischen
den Betrieben wihrend einer Produktions-
kooperation (siehe Abb. linke Seite).

UBERBLICK BEWAHREN

Die zentrale Herausforderung bestand nun
darin, die fiir jeden Teilnehmer notwen-
digen Informationen zeitgerecht und fir-
meniibergreifend zur Verfligung zu stel-
len. Stets den aktuellen Uberblick iiber ein
laufendes Projekt zu haben ist dabei auch

im Sinne einer Qualititskontrolle wichtig:
Wer hat wann was bestellt? Wie weit ist ein
bestimmtes Produkt im laufenden Ferti-
gungsprozess?

Dazu kommt die Notwendigkeit, die Pro-
jekte iiberbetrieblich zu kalkulieren und
abzurechnen — dabei kann die Aufgaben-
teilung von Auftrag zu Auftrag variieren.
Wir sind stark in automatisiertem Daten-
verkehr. Im Rahmen des Forschungs-
projekts haben wir deshalb versucht, die
Prozesse in den einzelnen Firmen zu auto-
matisieren und dabei auch Doppelgleisig-
keiten auszuschalten”, erklirt Karl Platzer.

PRODUCTION CLOUD
Intelligentes Biindeln der Kapazititen von
KMU in Form von kooperativen Produkti-

onsprozessen kann so zum Entstehen von
schlagkriftigen ,production clouds” fiih-
ren. Nach dem Vorbild des ,cloud compu-
ting” kinnen in solchen Produktionsnetz-
werken Kapazititen dynamisch an den
Bedarf angepasst werden. Nach auflen hin
zum Kunden tritt immer nur ein Koordi-

nator in Erscheinung. ,Die Vision hinter
dem Projekt ist, dass kleine Produktions-
betriebe iiber die Zusammenarbeit und
Vernetzung ihren Aufwand verkleinern
kénnen und sich so gleichzeitig auf jene
Bereiche konzentrieren kénnen, die sie gut
beherrschen”, erklirt Platzer.

STRUKTUREN BUNDELN

Wichtig war im Rahmen des Forschungs-
vorhabens, keinen Umstrukturierungs-
prozess in den Unternehmen auszuld-
sen und somit zusdtzlichen Aufwand zu
erzeugen. Stattdessen sollten die vorhan-
denen Strukturen genutzt und durch ent-
sprechende Softwareldsungen intelligent
geblindelt werden. ,Die Informationen
miissen nutzbar gemacht werden, ohne
sich um deren Beschaffung kiimmern
zu miissen’, lautet eines der Prinzipien
der Kooperationspartner. Berlicksichtigt
werden mussten dabei auch die Bereiche
Datenschutz, Sicherheit und Systemkom-
plexitdt, um die Integritdt der einzelnen

Gut vernetzt: die CoopPro-Gruppe mit Karl
Platzer von Nextsoft, Josef Kiing und Dagmar
Auer ( FAW), Josef Hubinger, Markus
Traunmiiller, Christoph Schwingenschuh

Unternehmen zu wahren und trotzdem
den Zugriff auf die notwendigen Daten
wie Kapazititsplanung, Materialfluss, Pro-
duktionsfortschritt, Qualitdtssicherung
etc. zu ermdoglichen.

Ende September ist das geférderte Projekt
ausgelaufen. Nach 18 Monaten intensiver
Entwicklungsarbeit hat man damit nun die
Grundlagen fiir ein weiteres gemeinsames
Vorgehen in Richtung Kooperationsnetz-
werk geschaffen. ,Wir sind iiberzeugt, dass
diese Produktionsnetzwerke die Zukunft
im KMU-Bereich darstellen. Die in diesem
Projekt entwickelten Lésungen stellen den
Schliissel zur langfristigen Zusammenar-
beit unter den Tischlereibetrieben dar, bei
gleichzeitiger Wahrung der Eigenstindig-
keit", so IT-Spezialist Karl Platzer. In einem
ndchsten Schritt ist die Weiterentwicklung
und konkrete Umsetzung unter den Betrie-
ben geplant. (red/nextsoft) W

INFO
Netzwerker gesucht

Betriebe, die sich an einem Folgeprojekt
zur Umsetzung des Produktionsnetzwerks
beteiligen wollen, kénnen sich bis Jah-
resende bei der nextsoft it GmbH melden.
Kontakt: office(@nextsoft.at

HAFELE

HIGHLIGHTS FUR MOBEL

DIE SCHONSTEN GRIFFLEISTEN UND GRIFFE

> im Hafele-Sortiment ,Zierbeschlage®

> Katalog strukturiert durch Gliederung in
Produktfamilien und Materialgruppen

> rasche Auswahl Gber Materialien

> unterstltzt Ihren Verkaufserfolg

> Katalog anfordern auf

www.haefele.at

Héfele Austria GmbH | 5322 Hof bei Salzburg, RémerstraBe 4 | Tel. 06229 390 39-0 | email: info@haefele.at | www.haefele.at



Geht doch!

INTERVIEW Hannes Radaschitz bietet mit der Marke Mobilamo uber eine
Onlineplattform individuell konfigurierbare Designmaobel in

Tischlerqualitat an.

urch den Vormarsch des Internet-

handels tun sich auch fiir heimi-

sche Tischler neue Vertriebswege
auf. Die steirische Tischlerei Radaschitz
hat diese Chance erkannt und verbindet
schon seit 2013 auf ihrer Onlineplattform
~Mobilamo” klassische Handwerksarbeit
mit aktuellem Design und einem moder-
nen E-Commerce-System. Im Interview
gibt Geschiftsfiihrer Hannes Radaschitz
Auskunft iiber das Konzept, iiber Chancen,
Risiken und die Notwendigkeit, Geduld zu
haben.

Tischler Journal: Welche Ideen und Ziele
stecken hinter der Marke Mobilamo?

Hannes Radaschitz: Das, was dahinter-
steckt, ist sehr vielschichtig: Grundsatz-
lich wollen wir mit Mobilamo maflgefer-
tigte Tischlermdbel wieder fiir eine griflere
Kundenschicht leistbar machen und den-

» Wir haben durch die Entwick-

lung von Mobilamo auch viel

fiir das Tagesgeschift gelernt. «

22

Hannes Radaschitz, Geschaftsfihrer

noch etwas damit verdienen. Das kann nur
direkt — also ohne Zwischenhdndler — funk-
tionieren. Und dafiir ist der Onlinehandel
ideal. Ebenfalls giinstiger wird das Mdbel
durch die Minimierung der Beratungs-
leitung, die beim Tischler ja einen immer
grofleren Kostenanteil einnimmt. Das
gelingt durch die Einladung an die Kun-
den, Wunschmdobel auf unserer Homepage
in einem vorgegebenen Rahmen selbst zu
planen. All das bringt einen Preisvorteil
von 20 bis 30 Prozent gegeniiber einem her-
kémmlichen, individuellen Tischlermdbel-
stiick. Beim Material und bei der Sorgfalt
der Ausfiihrung sparen wir allerdings nicht.
Hier legen wir denselben Wert auf Qualitat
wie bei einem Einzelstiick.

Was waren lhre Erwartungen am
Anfang? Und haben sich diese erfillt?
Natiirlich haben wir erwartet, dass der
Ansatz, giinstige Maflmébel iiber das
Internet zu vertreiben, funktioniert, und
wir haben auch schon viel Arbeit hineinge-
steckt. Nach unserem dritten Jahr online ist
der Anteil am Gesamtumsatz noch mini-
mal. Positiv ist, dass wir regelmiflig ver-
kaufen und unsere Zahlen bisher jedes Jahr
um 100 Prozent steigern konnten.

Wann soll es so weit sein, dass die Gro-
Benordnung zum Leben reicht?

Wir machen in jedem Fall weiter. Unser
Vorteil i1st, dass wir Geduld haben. So
muss Mobilamo nicht morgen ein grofles
Geschift sein. Scherzhaft nennen wir die
Marke auch unsere Pensionsvorsorge. Der
Onlinemarkt legt weiterhin stark zu, und
wir schdtzen, dass wir in zehn Jahren ganz
vorme mit dabei sein werden. Wenn es nicht
funktioniert, haben wir es zumindest pro-
biert.

Was tun Sie, um das Zehnjahresziel zu

erreichen?

Wir investieren so viel, dass sich laufend

etwas bewegt, ohne dass uns der Aufwand

zu stark belastet. In Sachen Werbung setz-
ten wir vor allem auf virales Marketing in

den sozialen Medien und auf Mundpropa-
ganda. Mithilfe dieses Schneeballsystems

verkaufen wir schon jetzt quer durch alle

Kundenschichten. Gut die Hilfte unserer
Produkte geht ins Ausland, nach Deutsch-
land, Grofibritannien und in die Schweiz.

Wer macht was bei der Plattform?

Wir haben uns mit einem IT-Exper-
ten zusammengetan. Im Rahmen die-
ser Kooperation macht jeder das, was er
am besten kann. Die Ideen kommen von
uns, wir entwickeln und produzieren die
Mobelstiicke. Unser Partner ist fiir die
Website, den Onlineshop und die Vermark-
tung zustindig.

Text: Gudrun Haigermoser

Uber die Webplattform ,Mobilamo* vertreibt
die Tischlerei Radaschitz seit 2013 MaBmébel.

Wie lauft der Bestellvorgang konkret ab?
Die Auswahl ist so einfach gestaltet, dass
man quasi nichts falsch machen kann.
Geboten werden frei stehende Stiicke -
Side-, Low- und Highboards, Tische, Bet-
ten und bald auch Regale — in mehre-
ren Groflen, Farben und Materialien. Der
Kunde plant mittels des Konfigurators sein
Wunschmébel und sieht dann fiir seine
Variante sofort den Preis. Ist die Bestellung
abgeschickt, ist das fiir uns ein fixer Pro-
duktionsauftrag, ein Ricktritt vom Kauf
ist dann nicht mehr moéglich. Und wurde
iibrigens bisher auch noch nie gewiinscht.
Geliefert wird innerhalb von acht bis zehn
Wochen.
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Stehen diese Lieferzeiten nicht im
Widerspruch zu den Anspruchen an
den Onlinehandel - namlich, dass alles
schneller gehen muss?

Nein. Wir bieten frei konfigurierbare Maf}-
mobel vom Designtischler, Selbstabholung
oder Lieferung — und das alles zum Online-
preis. Auf unserer Homepage erginzen wir
diese Prisentation mit dem Slogan ,Geht
doch!”. Und diese Qualitit braucht ihre Zeit,
das verstehen die Kunden. Natiirlich kénn-
ten wir auch in der Hilfte der Zeit produ-
zieren, aber das ist in der momentanen Gro-
flenordnung noch nicht rentabel. Mobilamo
soll das laufende Tagesgeschaft der Tisch-
lerei Radaschitz unterstiitzen und nicht
belasten. Das heifit zum Beispiel, dass wir
unsere Maschinen dann durch die Online-
bestellungen auslasten, wenn sich im Pro-
jektgeschift gerade Liicken ergeben. Neben
den E-Commerce-Erfahrungen haben wir
durch die Entwicklung von Mobilamo
auch viel fiir das Tagesgeschaft gelernt. Wir
haben uns in der Vorbereitung mit neuen
Fertigungstechniken und Beschligen aus-
einandergesetzt und neue Lieferanten ken-
nengelernt. Diese Erkenntnisse flieflen
jetzt auch in die klassische Tischlerei ein.
Und wenn bei einem Projekt das Budget ein
starker Ansatzpunkt ist, versuchen wir viele
Mobilamo-Elemente einfliefen zu lassen.

Haben Sie einen Tipp fir all jene, die
thre Produkte ebenfalls online anbieten
mochten?

ZUR PERSON

Hannes Radaschitz

ubernahm nach seiner Ausbildung an der
HTL Modling und mehreren Praktika, u. a.
in Italien und London/GB im Jahr 2008
gemeinsam mit seinem Bruder den elter-
lichen Tischlereibetrieb in Riegersburg in
der Steiermark. Die ,Tischlereiwerkstatte
mit Designverstandnis” beschaftigt aktuell
35 Mitarbeiter und ist auf hochwertigen
Mabel- und Innenausbau sowohl fiir den
Privat- als auch fir den Objektbereich
spezialisiert. Das jlingste ,Baby" des
heute 40-Jahrigen ist die Marke Mobila-
mo. Mit frei konfigurierbaren Malmobeln
zum giinstigen Onlinepreis besetzt man
seit 2013 eine neue Nische mit dem Ziel,
+auch online etwas zu bewegen".
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Mein wichtigster Rat ist, sich die passenden
Experten als Partner zu suchen. Es gibt kei-
nen Werbe- und IT-Experten, der die Mobel
so gut versteht wie ein Tischler. Und das-
selbe gilt umgekehrt. Zudem muss man
Geduld haben und die Erwartungen an das
Onlinegeschift diirfen nicht zu hoch sein.
Denn einfach ist es nicht — das wird jeder,
der es probiert hat, bestitigen.

Was sind nun die Plane fir die weitere
Zukunft?

Unser ndchstes Ziel ist, auch Schrianke im
Onlinevertrieb anzubieten, denn da sehen
wir das grofite Potenzial. Irgendwann wird
man ein gesamtes Haus — ausgenommen
die Kiiche — mit unserem System ausstat-
ten kinnen.

www.mobilamo.at B

ALFA

3-SCHICHT-
TECHNOLOGIE

289 PLATTENVARIANTEN
19 VERSCHIEDENE LAUBHOLZSORTIERUNGEN

« hochste Stabiliat durch kreuzweise Verleimung
« hochwertiges Erscheinungsbild dank breiterer Lamellen
» 20 Jahre Know How in der Fertigung von 3-Schicht-Platten

WWW ALFA-MASSIV.COM



m—— INNUNG KARNTEN

Beim Tischlertag wurden auch wieder zahlrei-
che Unternehmer mit einem Jubilaum fir
erfolgreiche Selbststandigkeit ausgezeichnet.

Alles 1m
Rahmen

TAGUNG Die Verleihung des
LAP-Designpreises war
das traditionelle Highlight
des Karntner Tischler-
tages.

Text: Thomas Prlic

it einem Jubildium und einer
Premiere startete der Kidrnt-
ner Tischlertag 2016, der am

7. Oktober schon traditionell im Casineum
inVelden stattfand: Innungsgeschiftsfiihrer
Dr. Walter Preisig konnte sich iiber ,seinen”
mittlerweile 30. Tischlertag freuen — und
iibernahm an diesem Abend auch gleich
gekonnt und charmant die Moderation.
Das Highlight der mit knapp 200 Gdsten
bestens besuchten Veranstaltung war die
Wahl und Verleihung des Lehrabschluss-
Designpreises. Sieben junge Kandidaten
hatten sich mit ihren ausgezeichneten
LAP-Stiicken der Wahl gestellt. Simtliche
Tagungsteilnehmer durften per persénli-
cher Stimmabgabe ihr favorisiertes Mdobel-
stiick wahlen. Den ersten Platz — und mit
50 Nennungen immerhin ein Viertel aller
abgegebenen Stimmen - erzielte Patrick
Tschernko vom Lehrbetrieb Sinnex Innen-
ausbau mit seinem Barschrank.

AUSBILDUNGS-AUFRUF

Davor stand der Abend ganz im Zeichen
aktueller Branchenthemen. Der Kirntner
Obmann der Sparte Gewerbe und Hand-
werk KommR. Klaus-Peter Kronlechner
thematisierte den Fachkriftemangel und
die akute Lehrlingsproblematik. Die Zahl
an Lehrlingen sei in den vergangenen Jah-
ren stark zuriickgegangen — allerdings wiir-
den gleichzeitig auch die Ausbildungsbe-
triebe weniger, so Kronlechner, der seine

Rede auch zu einem Aufruf zur Lehrlings-
ausbildung nutzte. Inhaltlich schloss sich
dem auch Landesinnungsmeister Valentin
Lobnig an: ,Wir briauchten heuer mindes-
tens die doppelte Anzahl an Lehrlingen!”
Bundes- und Landeslehrlingswart Josef
Pichler konnte auch Positives aus dem
Nachwuchsbereich berichten — so erreich-
ten die Karntner Lehrlinge beim vergange-
nen Bundeslehrlingswettbewerb in Péch-
larn immerhin zwei Bronzemedaillen.
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Patrick Tschernko erzielte mit seinem Bar-
mobel den ersten Platz beim LAP-Designpreis.

Der Landtagsabgeordnete Markus Mall
sicherte der Innung mit Blick auf die
Gewerbeordnungsnovelle seine volle Unter-
stiitzung zu. Auch Bundesinnungsmeister
KommER. Gerhard Spitzbart berichtete vom
Engagement der Standesvertretung bei die-
sem wichtigen Thema.

AUSSENAUFTRITT
Landesinnungsmeister-Stellvertreter Her-
mann Wech prdasentierte die Aktivititen
der Landesinnung bei der Klagenfurter
Holzmesse und der Herbstmesse, wo die
Innung mit einem sehenswerten Gemein-
schaftsstand viel positives Feedback bekam.
Die in Zusammenarbeit mit der HTL Vil-
lach entwickelten ,Schaufenster” bzw.
Rahmen bildeten auch die Biihnengestal-
tung fiir den Tischlertag. Auf Basis einer
eigenen Werbestrategie will die Kirntner
Innung ab heuer ihre vielfdltigen Leistun-
gen der Offentlichkeit kommunizieren. Fiir
den gemeinsamen Kommunikations- und
Markterfolg miissten alle zusammenhel-
fen, meinte LIM-Stv. Margret Rausch, die
auch betonte, wie wichtig Werbung fiir eine
Branche sei. Unter anderem wurde auch
die Website www.kaerntner-tischler.at neu
gestaltet. Alle Mitglieder sind hier aufge-
rufen, sehenswerte Projekte fiir eine gute
Werbung beim Endkunden einzureichen.
Weitere Fotos vom Tischlertag und alle Stii-
cke des Kirntner LAP-Designpreises finden
Sie unter: www.tischlerjournal.at B
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it dem traditionellen Got-
tesdienst begann der Tiroler
Tischlertag, bevor Landesin-

nungsmeister Klaus Buchauer die Gaste im
Kitzbiihler Rasmushof begriifite. In seinen
Grufiworten bezeichnete Gemeinderat Lud-
wig Schlechter die regional stark prasenten
Tischler als ,Visitienkarte Tirols". Bezirks-
obmann Klaus Lackner erginzte dies mit
eindrucksvollen Zahlen: Im fiir den Touris-
mus bekannten Bezirk Kitzbiihel macht das
Gewerbe immerhin ein Drittel der Wert-
schopfung aus — genauso viel wie Handel
und Tourismus. Immerhin 116 Tischlerei-
betriebe z3hlt der Bezirk aktuell.

In seinem Bericht iiber das aktuelle
Innungsgeschehen thematisierte Klaus
Buchauer auch die aktuelle wirtschaftliche
Situation. Die Auftragslage in Tirol sei im
Groflen und Ganzen sehr gut. Kritik iibte
der Innungsmeister an der Tatsache, dass
bei der Ausstattung grofler Objekte — etwa
in der Hotellerie — hdufig Billiganbieter aus
Osteuropa zum Zug kamen. Hier wire mehr
Regionalitit wiinschenswert.

FACHKRAFTENACHWUCHS

Neben einem Uberblick iiber Projekte wie
die ,Tischler Trophy" und den Tischler-
stand auf der Innsbrucker Herbstmesse

TISCHLER uournaAL 112016

.

o 2
!

e

®

.
£Lﬂ-
1\
= B
o By

stellte Buchauer auch den neuen Innungs-
geschiftsfithrer Mag. Bernhard Johne vor.
Auch die Lehrlingswarte arbeiten unter der
Leitung von Landeslehrlingswart Helmuth

Hehenberger in einem neuen Team. Etwa

die Hilfte der Innungsarbeit nehme die

Beschiftigung mit dem Thema Fachkrdfte-
nachwuchs ein, erlduterte Hehenberger -
wobei die Lehrabschlusszahlen in Tirol der-
zeit stabil seien.

Auch die Mitgliederzahlen der Innung sind

im Bundesland derzeit relativ unverandert.
Aktuell z3hlt die Standesvertretung 1236

Mitgliedsbetriebe, davon sind 1107 aktiv
gemeldet. Insgesamt beschiftigen die Tiro-
ler Tischler 3224 Mitarbeiter, davon knapp

ein Drittel Lehrlinge.

NEUER KV

Bundesinnungsmeister KommR. Gerhard

Spitzbart gab einen Einblick in die Aktivit3-
ten auf Bundesebene und stellte nochmals

die wichtigsten Eckpunkte des nach langen

Verhandlungen erzielten neuen Kollektiv-
vertrages vor. DI Riidiger Lex prdsentierte

danach die Aktivititen von proHolz Tirol,
unter anderem hat der Interessenverband

wieder einen Tischler-Gestaltungswettbe-
werb durchgefiihrt, dessen Ergebnisse im

kommenden Jahr prasentiert werden sollen.

INNUNG TIROL 'e——
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Wolfgang Kendler und Josef Ganner (Mitte) wurden im Rahmen des Tischlertages mit der Goldenen Ehrennadel der Tiroler Tischlerinnung geehrt.

Stabile Verhaltnisse

TAGUNG Ausbildungsthemen und der Fachkraftenachwuchs waren beim Tiroler
Tischlertag am 8. Oktober in Kitzbuhel die bestimmenden Themen.

Text: Thomas Prlic

Mit dieser Initiative soll die Schaffensband-
breite der Tiroler Tischler unter anderem

auch bei den Architekten intensiv bewor-
ben werden.

» Die Tiroler Tischler beschif-
tigten 3224 Mitarbeiter, davon
knapp ein Drittel Lehrlinge. «

Noch einmal um das Thema Ausbildung
drehte sich dann der Fachvortrag von Hel-
mut Wittmer von der WK Tirol, der neben
aktuellen Zahlen und Hintegrundinfos
auch Fordermoglichkeiten sowie die Maog-
lichkeit zur Zertifizierung zum ,Ausge-
zeichneten Tiroler Lehrbetrieb” vorstellte.

EHRUNGEN

Den Abschluss der Tagung bildete die
Ehrung der bei Landes- und Bundeslehr-
lingswettbewerb erfolgreichen Teilnehmer.
Auflerdem wurden der ehemalige Innungs-
geschiftsfiihrer Wolfgang Kendler sowie
der langjdhrige Berufsschuldirektor Mag.
Josef Ganner — beide traten heuer thre Pen-
sion an — fiir ihre Verdienste und ihr Enga-
gement mit der Goldenen Ehrennadel der
Tiroler Tischlerinnung ausgezeichnet. W
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INNUNG WIEN

Ein ereignisreiches Jahr

TAGUNG Der Ruckblick auf die KV-Verhandlungen, ein Pladoyer fur die betriebliche
Ausbildung und die Vorschau auf den Bundeslehrlingswettbewerb 2017 waren
zentrale Themen der Wiener Innungstagung.

ach einer informativen Fihrung
N durch die Berufsschule Holz,

Klang, Farbe und Lacke mit BS-
Direktor Christoph Hrabe ertffnete LIM
KommR. Johann Burgstaller die Wiener
Fachgruppentagung 2016, die vor rund 90
Gdsten im eindrucksvollen Schul-Festsaal
stattfand.
In seinem Riickblick berichtete Burgstal-
ler iiber die konstruktiven Ergebnisse der
Eollektivvertragsverhandlungen: ,Die
Umwandlung der alten Stérzulage in eine
zeitgemidfle Taggeldregelung ist durch-
aus ein Erfolg.” Der begiinstigte Stadttarif
und die Fiinfstundenregelung blieben als
Vorteil fiir die Wiener Betriebe weiterhin
erhalten.
Im Rahmen der neuen Lohnordnung wur-
den Ungerechtigkeiten beseitigt: So wer-
den z. B. durch die Schaffung einer Gruppe
fiir Facharbeiter mit Lehrabschlusspriifung
diese nun hoher bezahlt als Mitarbeiter
ohne LAP. Auch erreichte man Erleichte-
rungen in Sachen flexibler Arbeitszeiten.
Aus der Bundesinnung berichtete Burgstal-
ler {iber die ab 2017 geplante neue Werbe-
linie, mit der die Tischler moderner auf-
treten und gezielt Schwerpunkte bewerben
wollen. In Sachen geplanter Liberalisierung
der Gewerbeordnung bekriftigte auch der
Wiener Innungsmeister: ,Eine Entriimpe-
lung ist zu begriiffen, allerdings kann das
Tischlerhandwerk kein freies Gewerbe wer-
den. Denn ohne fundierte Ausbildung ist es
unmdglich, die gewohnt hohe Qualitdt zu
garantieren.’

APPELL FUR DIE DUALE AUSBILDUNG

Einen groflen Teil seines Berichts widmete
Burgstaller einem persénlichen ,Herzens-
thema": der dualen Ausbildung. Die Situa-
tion werde immer dramatischer, seit 2010
sei die Zahl der Lehrlinge nochmals um
40 Prozent gesunken. Daher wiederholte

der Innungsmeister seinen Appell, trotz
der nicht immer einfachen Situation selbst

auszubilden, denn nur so ,sichern wir

Text: Gudrun Haigermoser

Das Team der Wiener Landesinnung: GF Georg Lintner, Katharina Dutschmann, Susanne Paradei-
ser, LIM Johann Burgstaller.

unseren eigenen Mitarbeiterstand”. Durch
die geringe Zahl der Lehrlinge in Betrieben
sei auch der Blockunterricht als zusdtzli-
ches Angebot zum Jahresunterricht in der
Berufsschule gefihrdet.

Im Anschluss stellte dann LIM-Stv. Mar-
tin P6ll das neue Konzept fiir die sinnvolle
Weiterverwendung der Lehrabschlusssti-
cke vor: Durch eine Kooperation mit der
Caritas werden die Priifungsmadbel gespen-
det und z. B. als Nachttische in verschiede-
nen Einrichtungen verwendet.

TOLLER EVENT FUR JUGENDLICHE

Nach neun Jahren ist wieder Wien an der
Reihe, den Bundeslehrlingswettbewerb der
Tischler zu organisieren. Dieser wird am
23. und 24. Juni 2017 stattfinden. Ort und
Programm werden in Kiirze prdsentiert,
eines ist aber jetzt schon fix: ,Der Bewerb
wird die Lehrlinge und deren Konnen in
den Mittelpunkt stellen. Und das werden

wir aktiv vor einer groflen Offentlichkeit
prasentieren’, so Burgstaller.

GEEHRT

Nach dem Bericht von Innungsgeschafts-
filhrer Mag. Georg Lintner, einer Frage-
runde und der Vorstellung der Jungmeiste-
rinnen und -meister folgte eine Premiere:
die Ehrung von Betrieben, die sich seit vie-
len Jahren der Lehrlingsausbildung ver-
schrieben haben.

Bevor die Tagungsteilnehmer zum Abend-
buffet gebeten wurden, brachte der Zau-
berkiinstler Christian Christian die Zuse-
her mit seinen Tricks und Pointen zum
Staunen. Tatkrdftig unterstiitzt wurde er
dabel u. a. von LIM-Stv. Martin P&ll, der als
+Magic Martin® den Grundstein fiir eine
zweite Karriere legte,

Einen ausfiihrlichen Bericht iiber die Wie-
ner Innungstagung finden Sie auch online
unter: www.tischlerjournal.at B
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Qualitat

aus Osterreich

stirnseitige

: 5G-Verbindung

Beim leimlosen Verriegelungssystem Novoloc® 5G werden die einzelnen Dielen einfach ineinander geloct.
Die Dielenreihen richten sich dabei selbst gerade aus.

BERNHARD BITTNER GMBH
3830 Waidhofen | www.bittner.at

HOLZ MARBERGER GMBH
6430 Otztal/Bhf. | www.holz-marberger.at

SCHRAMEK GMBH
1230 Wien | www.schramek.at

Erhaltlich bei

GITSCHE GMBH
9500 Villach | www.gitsche.at

HOLZMARKT OHLSDORF
4694 Ohlsdorf | www.holzmarkt-ohlsdorf.at

WALLNER HOLZHANDEL GMBH
3100 & 3104 St. Polten | www.holz-wallner.at

W W WwW.

HOPA

FERTIGPARKETT

S NOVOLOC?

Fertig veredelte Oberfliache:
SEDA oder TENSEO

ca. 3,6 mm Deckschichtstarke
aus ausgewadhlterm Massivholz

Stabchenmittellage aus eur. Nadelholz -
mit vorwiegend stehenden
Jahresringen auf Abstand gelegt

Stimkanten und Langsprofil
hydrophob impragniert

Sperrholzeinleimer stirnseitiq (wasserfest)
mit eingelegter Verriegelungsfeder

2 mm Gegenzugfurnier aus Fichte, geschliffen

lhrem HOPA Fachhandler:

KEPLINGER GMBH
4050 Traun | www.keplinger.at

FRITZ PEHAM GMBH
5301 Eugendorf | www.pehamholzmarkt.at

holzpartner.at
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Die Zukunft hat schon begonnen

TAGUNG Wie verandert die Digitalisierung den Alltag? Interessante Einblicke dazu
gab ein Vortrag auf der Landestagung der NO Tischler und Holzgestalter.

Die Innung zog Bilanz und prasentierte ihre Projekte fur 2017.

Text: Thomas Prlic

LIM Helmut Mitsch (li.), BIM Gerhard Spitzbart (2. v. re.) und LIM (Holzgestalter) Franz Schrimpl
(re.) gratulierten LIM a. D. Gottfried Wieland zur Goldenen Ehrennadel.

ines der Highlights der Innungs-
E tagung der niederdsterreichischen

Tischler und Holzgestalter war der
Vortrag des Trend- und Innovationsexper-
ten René Massatti. Unter dem Titel ,Digi-
talisierung im Handwerk — was kommt auf
uns zu" warf er in einem Impulsvortrag
einen Blick in die technologische Zukunft.
Dabei zeigte Massatti auf, dass zwischen
selbst fahrenden Autos, 3D-Druckern und
~Virtual Reality”-Brillen die Digitalisierung,
Automatisierung und Datenvernetzung
lingst im Alltag Einzug gehalten haben.
Angesichts der immer kiirzeren Innovati-
onszyklen miisse man sich jedoch immer
rascher an neue Technologien anpassen, so
der Trendforscher.

DIGITALER FORTSCHRITT

Ein Beispiel dafiir, wie schnell der tech-
nologische Fortschritt in manchen Berei-
chen voranschreitet, ist die Entwicklung
vom Handy zum Smartphone. Lag der Tele-
fonieanteil bei der Smartphone-Nutzung
2008 noch bei rund 60 Prozent, so sind es
heute nur noch 17 — Tendenz weiter fallend.

Auch bei anderen Alltagsgegenstinden,
von der Gliihbirne bis zum Mobel, werden
kiinftig ,smarte” Zusatzfunktionen gang
und gdbe sein, sagt Massatti. Dabei gelte es,
keine Angst vor der digitalen Zukunft zu
haben, sondern dieser mit offenen Augen
zu begegnen. ,Und gerade in der Kreativ-
branche ist das gute, alte Handwerk ja nach
wie vor gefragt”, so der Trendexperte.

Den aktuellen Entwicklungen in der Tisch-
lerbranche waren die iibrigen Programm-
punkte der Innungstagung im Wifi St. P&l-
ten gewidmet. Durchs Programm fiihrte
gewohnt kurzweilig und unterhaltsam ORF-
NO-Moderator Karl Trahbiichler. Bundesin-
nungsmeister KommR. Gerhard Spitzbart
berichtete von den Aktivititen auf Bundes-
ebene und nahm dabei auch Bezug auf das
Engagement der Bundesinnung im Hinblick
auf die von der Regierung geplante Novel-
lierung der Gewerbeordnung: ,Wir Tisch-
ler schlafen jedenfalls nicht, und auch die
Sparte schlift nicht”, sagt Spitzbart, der iiber
die aktuellen Entwicklungen in regelmafi-
gem Austausch mit der Obfrau der Bun-
dessparte Gewerbe und Handwerk Renate

René Massatti warf einen Blick in die (gar nicht
so ferne) digitale Zukunft.

Scheichelbauer-Schuster steht. Nach den
Grufiworten von WK-NO-Vizeprisident Dr.
Christian Moser gab Landesinnungsmeis-
ter KommR. Ing. Helmut Mitsch einen Riick-
und Ausblick auf die wichtigsten Projekte.
Dazu gehoren unter anderem die bewdhrten
Viertelsveranstaltungen”, bei denen auch
im kommenden Jahr wieder vier Betriebe
—in jedem Viertel Niederdsterreichs einer —
ihre Werkstdtten fiir einen Blick hinter die
Kulissen dffnen. Im Rahmen der Veranstal-
tungen werden auch immer aktuelle Bran-
chenthemen diskutiert.

KV UND CE

Uber die Neuerungen des aktuellen Kollek-
tivvertrags hat die Landesinnung bereits
im Rahmen einer eigenen Veranstaltung
informiert. ,Fiir mich ist die gréfite Errun-
genschaft des neuen KV Rechtssicherheit,
auch im Hinblick auf das Lohn- und Sozi-
aldumpinggesetz”, so Mitsch, der sich auch
beim Bundesinnungsmeister Spitzbart fiir
das grofle Engagement bei den Verhand-
lungen bedankte. Unter anderem wurden
mit dem neuen KV die Lohngruppen (jetzt
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Der Landesinnungsvorstand bedankte sich bei Erich Drabek und Berthold Obermiiller von der

BS Pochlarn fiir die gute Zusammenarbeit.

sieben, bzw. sechs bei den Holzgestaltern)
neu geordnet und die ,Storzulage™ durch
eine moderne Taggeldregelung ersetzt. Die
mit dem neuen Vertrag giiltige ,Parallel-
verschiebung” (Istlohnerhéhung) bei den
Gehadltern sei ohnehin bereits davor in vie-
len Betrieben iiblich gewesen, so der Lan-
desinnungsmeister. Im Hinblick auf die
mit Jahresende auslaufende ,Tischlerser-
vice GmbH" meinte Mitsch, dass die ab
kommendem Jahr geplante, neue Losung
mit ,Normfit” fiir ihn nur eine ,Minimal-
lésung” sei. Die Landesinnung werde sich
jedenfalls auch weiterhin fiir eine Unter-
stlitzung in Sachen CE-Kennzeichnung
stark machen: ,Wir lassen unsere Betriebe
hier sicher nicht im Regen stehen!”

GEMEINSCHAFTSSCHAU

LIM-Stv. Stefan Zamecnik prisentierte im
Anschluss die Pline fiir eine neue Messe-
kooperation. Im Rahmen der ,HausBau &
EnergieSparen”-Messe in Tulln von 20. bis
22. Jinner 2017 plant die Landesinnung
einen Gemeinschaftsstand samt ,Design-
wald”. Neben Meisterstiicken und Mode-

TISCHLER uournaAL 112016

design aus Holz sind dazu auch Prdsentati-
onsflichen fiir bis zu 25 Betriebe vorgesehen.
Interessierte Unternehmen kénnen sich
gegen einen Kostenbeitrag von 350 Euro an
der Gemeinschaftsausstellung beteiligen.
Von den tollen Erfolgen der niederdsterrei-
chischen Lehrlinge beim Bundesbewerb in
Péchlarn durfte danach LIM-5tv. KommR.
Johann Ostermann berichten: Mit insge-
samt drei Goldmedaillen holten die Nieder-
osterreicher heuer den ersten Platz in der
Gesamtwertung. Ostermann bedankte sich
besonders bei den Teilnehmern und den
Betreuern fiir ihren Einsatz und hob dabei
auch das Engagement von Franz Rechberger
sowie seinem Nachfolger Andreas Riedler
bei der Lehrlingsvorbereitung hervor. Flir
die gute Zusammenarbeit mit der Berufs-
schule iiberreichten die Innungsvertreter
BS-Direktor OSR Ing. Erich Drabek und sei-
nem Stellvertreter Ing. Berthold Obermiil-
ler als Dank ein CNC-gefristes Bild.

MUSTERWERKSTATT
In Sachen Ausbildung hat die Landesin-
nung fiir kommendes Jahr Grofes geplant:

INNUNG NIEDEROSTERREICH

Rund 200 Gaste besuchten die Fachgruppen-
tagung im Wifi St. Polten.
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Auf der begleitenden Zuliefermesse gab es
Gelegenheit fiir Fachgesprache.

In Kooperation mit der Meisterklasse und
der Berufsschule Péchlarn sowie unter Ein-
beziehung der HTLs soll in Péchlarn eine
Musterwerkstatte am letzten Stand der
Technik entstehen, in der der Praxisbetrieb
in unterschiedlichen Betriebsgréflen reali-
titsnah nachgebildet werden kann. So soll
fiir die Schiiler und Lehrlinge nicht nur
eine moderne Lehrwerkstitte entstehen,
gleichzeitig ist auch geplant, die Erfah-
rungen und Daten aus dem Projekt zu eva-
luieren und den Betrieben zugdnglich zu
machen. Ausgestattet werden soll die Mus-
terwerkstatt vom Tiroler Holzmaschinen-
hersteller Felder.

Zum Abschluss der Tagung standen noch
zwel Ehrungen auf dem Programm: Fiir
die gute Zusammenarbeit bedankte sich
die Landesinnung bei Petra Punzer von der
Agentur frischblut mit einer Ehrenurkunde.
Und als besondere Auszeichnung fiir seine
Verdienste auf Bundes- und Landesebene
wurde der ehemalige Landesinnungsmeis-
ter KommR. Gottfried Wieland mit der
Goldenen Ehrennadel der Bundesinnung
geehrt. www.tischlernoe.at B
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Gefragte Nahversorger

TAGUNG Die vielfaltigen Innungsaktivitaten und der neue Kollektivvertrag standen
im Mittelpunkt der Landestagung der Tischler und Holzgestalter des Burgenlandes
in Deutschkreutz.

en Rahmen fiir die burgenlandi-
D sche Landestagung der Tischler

und Holzgestalter bildete in die-
sem Jahr ein architektonisch beeindrucken-
der Veranstaltungsort: Die Landesinnung
hatte in den ,.Schaflethof” in Deutschkreutz
geladen, einen historischen Bauernhof, der
einst fiir die Schafthaltung genutzt wurde
und nun neben einem Weingut auch einen
Veranstaltungssaal mit sehenswertem
Holzdeckengewdlbe beherbergt — inklusive
Ausblick durch eine Glaswand auf Hun-
derte Barriqueweinfdsser.
Nach der Begriiffung durch Landesinnungs-
meister KommR. Peter Pauschenwein, MSc,
und dem Bericht {iber den Rechnungs-
abschluss von Innungsgeschiftsfihrer
Mag. (FH) Martin Karall widmete sich der
erste Vortrag gleich einem aktuellen Fach-
thema: Mag. Christine Krandl, Referentin
in der Geschdftsstelle der Bundesinnung
der Tischler und Holzgestalter, gab einen
umfassenden Uberblick iiber die wichtigs-
ten Anderungen des neuen Kollektivver-

trages. So gilt nun ein neues, flexibleres
Arbeitszeitmodell, auch ein Reisezeitmo-
dell fiir jugendliche Mitarbeiter ist darin
beriicksichtigt. Ein wesentlicher Faktor
der neuen KV ist die neu gestaltete Lohn-
ordnung. So gibt es jetzt sieben neue Lohn-
gruppen (sechs bei den Holzgestaltern), die

Einstufung erfolgt dabei nach der tatsich-
lich geleisteten Tatigkeit, fiir die Fachar-
beitergruppen ist dabei die Lehrabschluss-
priifung Voraussetzung (bisher war die

Auslehre ausreichend).

Alle Mitarbeiter miissen in diese neuen

Lohngruppen eingestuft werden. Eine Neu-
erung ist auflerdem eine Istlohnerhéhung
in Form einer sogenannten ,Parallelver-
schiebung”. Anstelle der bisherigen ,Sto1-
zulage” tritt auflerdem bei Auflerhausarbei-
ten eine neue, moderne Taggeldregelung,
die fixe Stundensitze (unabhingig vom

Stundenlohn) auch fiir Lehrlinge vorsieht.
Auf der WKO-Website sind fiir die Berech-
nung der Taggelder einige Rechenbeispiele

abrufbar.

Text: Thomas Prlic

Linkes Bild: LIM-Stv. Christoph Griinwald, BIM Ger-
hard Spitzbart, die erfolgreichen Lehrlinge Walter
Sailer, Tobias Huditsch und Kai Lukas Honigschna-
bel sowie LIM Peter Pauschenwein (v.1.)

Unten: Mag. Christine Brandl von der Bundesinnung
informierte iiber den neuen KV.

Ho

LEHRLINGSLAGE

LIM-Stv. und Lehrlingsbeauftragter
Ing. Christoph Griinwald berichtete im
Anschluss von den Aktivititen im Nach-
wuchsbereich und wies dabei auch auf die
sinkende Anzahl an Lehrbetrieben hin. Fiir
ihr Engagement und ihre Leistungen beim
Landes- und beim Bundeslehrlingswett-
bewerb wurden danach Kai Lukas Honig-
schnabel (1. Lehrjahr/Lehrbetrieb Harald
Honigschnabel), Tobias Huditsch (2. Lehr-
jahr/Pauschenwein Creatives Wohnen
GmbH) und Walter Sailer (3. Lehrjahr/Lehr-
betrieb Harald Honigschnabel) geehrt.

10.200 NAHVERSORGER

Mit einem positiven Ausblick leitete im
Anschluss Bundesinnungsmeister KommR.
Gerhard Spitzbart seine Grufworte ein: ,Wir
sind 10.200 Tischler und Holzgestalter, das
sind 10.200 Nahversorger.” Das Handwerk
sei wieder gefragt, der Trend gehe weg von
der Massenware und die Meisterausbildung
garantiere den Kunden eine sichere Quali-

FOTOS: THOMAS FRLIC
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F3 swiss made

Verbinden
mit Profil

INNUNG BURGENLAND

N

wotimmwunder" Wolf Fank sorgte fiir eine humoristische
Einlage.

P-System

Werkzeuglose formschlissige
Verankerung

— Hochwertige asthetische Losung
Differenzierung zu anderen Standards
— Zeitgewinn
Prozessvorteile bei der Herstellung, Transport und Montage
— Vielseitig und flexibel einsetzbar
Verbinder fir alle Verbindungssituationen und Winkel
— Attraktives Preis-Leistungsverhaltnis

tdt, so der oberste Innungsvertreter. Dabei gelte es jedoch
nicht, im Stillstand zu verharren, sondern sich weiterzu-
entwickeln. Man miisse Nischen besetzen und die neuen
Medien auch als neue Marktchance begreifen: ,Im Inter-
net hat man mit einem guten Auftritt dieselben Chancen
wie die ,Groflen™, so Spitzbart, der unter anderem auch
von den Innungsaktivititen im Hinblick auf die CE-Kenn-
zeichnung (.ertriglicher machen”) und die vergangene
Vierlindertagung mit deutschen, Schweizer und Stidti-
roler Standesvertretern (,gemeinsames Auftreten starkt
uns") berichtete.

LIM Pauschenwein ging in seinem Vortrag auf Innungs-
aktivititen wie die Besuchsoffensive ein und stellte die
neue Clearingstelle der WKO-Burgenland vor, an die sich

Clamex P-14

Wiederldsbarer
Mobelverbinder

Tenso P-14

mit Vorspann-Clip-
Schneller Verleimen,
in allen Winkeln

P l|'-I-": .':': ':': ':-': ‘: I:;n:_l,:u:l :ﬂ:l:l:u:q:u:l-: "5 : ]:q,:

W

Mitglieder bei Fragen oder Beschwerden im Bereich Anla- H H

genrecht wenden konnen. Neuigkeiten gibtes auchander | D Ivario P- 1 8
Innungsspitze zu vermelden: Neuer IM-Stellvertreter ist Selbstspannender,
Georg Bruckner, der damit die Nachfolge von Ing. Richard unsichtbarer Verbinder
Hermann antritt. Zum Abschluss erlduterte Pauschenwein sum Einschieben

noch die Werbeaktivititen auf Bundes- und Landesebene.
Nach der Neuausschreibung des Werbepakets ist fiir 2017
eine neue Werbelinie geplant, mit der unter anderem der |
bekannte Slogan ,Thr Tischler macht’s persénlich” wieder Jetzt Newsletter
starker in den Vordergrund gestellt werden soll. B ! - .
g I abonnie ren.

www.lamelln.at

By el

Lamello GesmbH | Verbindungstechnik
TISCHLER uournaL 11 | 2016 31 A — 6800 Feldkirch | Tel. +43 5522 77 65 00 | info@lamello.at | www.lamello_at
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MAFI-FLAGSHIPSTORE

Der Salzburger Flagshipstore des
Naturholzspezialisten mafi hat neue
Riumlichkeiten in der Neutorstrafle
26 bezogen. Das Interieurdesign ist
bewusst reduziert gewdhlt, um den
Besuchern einen fokussierten Blick
auf die individuellen Produktfavori-
ten zu ermdglichen. Unter den 100
ausgestellten Musterplatten finden sich
auch besondere Innovationen. Eines
der Highlights ist die Deckenapplikati-
on, die mit der mafi Flex-Technologie
installiert wurde. Diese erlaubt es,
Bodendielen zu biegen und so auch
eine Montage an Wanden und Decken
zu ermoglichen. www.mafi.at B

Neuer
Webauftritt

ONLINE Pinktlich zum 30-jdhrigen Fir-
menjubilium hat Verbindungstechnik-
hersteller Knapp seine Website rundum
erneuert. Der neue Internetauftritt mit
Onlinestore ist im responsive Design
umgesetzt. Die Website passt sich auf
diese Weise automatisch an Ausgabe-
gerdte wie Smartphone, Tablet, Note-
book oder Desktop-PC an. Dank grofs-
flichiger animierter und interaktiver
Elemente erhalten die Benutzeer iiber
die neue Website attraktive und iiber-
sichtlich aufbereitete Informationen
rund um die Knapp-Verbinder. Erginzt
wird der Internetauftritt mit einem
Youtube Channel und auf Facebook.
www.knapp-verbinder.com R

y

Abgeholt!

EROFFNUNG Der Bauprodukte- und
Klebstofthersteller Mapei hat ein neues
24-Stunden-Abhollager in Brunn am
Gebirge (NO) eréffnet. Am 6. Oktober
fand die feierliche Eréffnung statt. Mehr
als 100 geladene Giste folgten der Einla-
dung zu einem gemiitlichen Abend am
neuen Standort. Die neue Halle befin-
det sich in der Industriestrafie 16B, nur
wenige Meter vom bestehenden Lager
entfernt. Der Neubau bietet Platz fiir
480 m* Lagerfliche und 250 m?® Biirofla-
che. Auch das Labor fiir die Betontech-
nologie ist von Weigelsdorf nach Brunn
am Gebirge {ibersiedelt.

www.mapei.at B

BESCHLAGE Der oberés-
terreichische Beschlagher-
steller Wieser hat im neuen
Produktkatalog 2018 auf
131 Seiten ein umfassen-
des Sortiment von histori-
schen Originalbeschligen
zusammengestellt. Mafi-
stabsgetreue Handzeich-
nungen vermitteln darin
die hochwertige Handarbeit,
mit welcher die Beschlige

' produziert werden. Das
' Lieferprogramm wurde
in verschiedenen Berei-
chen ergdnzt — von Win-
kelbdandern fiir Haustiiren
iiber Langbdnder fiir Tore
und Tiirkndpfe bis hin zu
neuen Modellen fiir Drii-
ckergarnituren. Auch die
die Beschlige fiir Fenster
und Tiiren in den Materia-
lien Messing und Eisen fin-
den sich im neuen Katalog.
Im Original kénnen simtli-
che Beschldge auch im Wie-
ser-Schauraum in Adlwang
besichtigt werden.
www.wieser-antik.com B
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* Historisch beschlagen
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Die MHK Kuchenspezialisten™

prasentieren: Tischlerei

Obereder in Konigswiesen

#

Selbststand

gkeit und individuelles

Arbeiten zeichnen jeden einzelnen
der MHK-Partner aus. Gemeinsam

haben sie eines: trfolg!

Mit 2.300 Partnern gewahrleistet die MHK Group ein umfassendes
Dienstleistungsangebot mit nachhaltigem Mehrwert fur ithre Mitglieder -
gekennzeichnet durch das Rote Dreieck.

Christine und Martin Obereder [Inhaber)

obereder.at

Auch die Tischlerei Obereder ist MHK Kichenspezialist. Inhaber
Martin Obereder sowie seine Frau Christine erzahlen im Interview
von ihren Vorteilen:

IM GESPRACH

Herr Obereder, Sie sind
MHK Kuchenspezialist.
Welche vorrangigen Vor-
teile ziehen sie daraus?

Martin Obereder: MHK bundelt
den Einkauf, so ist es uns mog-
lich, Markenprodukte zu gunsti-
gen Preisen anzubieten. Die MHK
Zentralregulierung erledigt samt-
liche finanziellen und organisato-
rischen Abwicklungen mit Liefe-
ranten und tragt durch attraktive
Bonusvereinbarungen zur Steige-
rung unserer Rendite bei.

Kunden konnen also
hervorragende Qualitat
zu attraktiven Preisen
erwerben. Welche Vorteile
haben Sie noch?

Skonto, Bonussicherheit - das
sind ganz wichtige Bestandteile
fur unseren Unternehmenserfolg.

Gibt es auch 1m
Marketing Unterstitzung
durch MHK?

Christine Obereder: Ja, mit dem
Kichenmagazin kann ich meinen
Kunden ein hochwertiges Ma-
gazin rund um die Themen Ku-
che, Wohnen, Lifestyle kostenlos
anbieten. Benotige ich diverse
Werbemittel oder grafische Ar-
beiten, kann ich mich jederzeit
an die Profis von MHK wenden.
Mit der nationalen Werbung in
Magazinen, im Radio und Fern-
sehen sorgt MHK fur die Zu-
kunft vor. Ein mittelstandischer

e I

Betrieb - so wie wir = kann von
einer starken Dachmarke .MHK
Kuchenspezialisten mit dem ro-
ten Dreieck” nur profitieren.

Seit wann sind Sie
bei MHK?

Martin Obereder: Ich bin seit
1998 MHK  Kuchenspezialist
und ich bin stolz darauf. Man
hat das Gefuhl in einer siche-
ren Gemeinschaft zu sein. Bei
Regionalmeetings und unserer
jahrlichen  Hauptversammlung
treffe ich Kollegen, wir pflegen
einen regen Erfahrungsaus-
tausch und haben miteinander
viel Spall. Grofiartige Vortrage
und Trainings gehdren bei uns
sowleso dazu.

Meilensteine einer bestandigen Erfolgsgeschichte!

N

MHK KUCHENSPEZIALIST
MIT DEM ROTEN DREIECK

Individuelle Planung,
neueste maschinelle
Ausristung, genau-

ste Verarbeitung und
sorgfaltigste Montagen
durch qualifizierte und
freundliche Facharbeiter
sind Grundkriterien der
Tischlerei Obereder.

So werden Kunden-
wiinsche unter hochstem

Martin Obereder: MHK nimmt
mir viele der klassischen Un-
ternehmersorgen ab, so kann
ich mich voll auf meine Kunden
und die Arbeit konzentrieren.
Wettbewerbsfahige Konditionen,
Zahlungsziele mit garantiertem

Im Jahr 1929 wurde die Tischlerel gegrindet und 1969 die Werkstatte
neu gebaut. Anfang der 70er erweiterte sich die Tischlerei durch ihre

ersten Schauraume im Erdgeschoss.

1999 iibernahm Sohn Martin Obereder [heutiger Geschaftsfihrer und
Verkaufsleiter] die Tischlerei. 2013 erfolgte ein Totalumbau des Ge-
schaftshauses mit groflier Neueroffnung des Schauraumes. 4 ‘

Yyr
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Kompakt hoch drei

WERKSTOFFE Pflegeleicht, gut zu verarbeiten und vielseitig einsetzbar - diese Eigen-
schaften zeichnen die Egger-Kompaktplatte aus. Einer, der die Vielseitigkeit des
flexibel einsetzbaren Werkstoffs erkannt hat, ist Tischlermeister Thomas Margreiter.

ochte man mit der Kompakt-
platte arbeiten, ist es wichtig,
umzudenken”, so beschreibt

Thomas Margreiter, Inhaber der Tischle-
rei Margreiter in Breitenbach (Tirol), den
ersten Schritt, der nétig ist, um die Kom-
paktplatte als Werkstoff in die eigene Pro-
duktpalette aufzunehmen. Mit Umdenken

» Mochte man mit der
Kompaktplatte arbeiten, ist
es wichtig, umzudenken. «

Thomas Margreiter, Tischlermeister

meint Thomas Margreiter hier drei Aspekte.
Zum einen die maschinelle Ebene: Die
Werkzeuge, die im konventionellen Tischle-
reibetrieb verwendet werden, erweisen sich
bei der Verarbeitung der Kompaktplatte als
inad3dquat. Stattdessen muss vermehrt auf
diamantbestiickte Werkzeuge zuriickgegrif-
fen werden. Umdenken muss der Tischler
auch auf verarbeitungstechnischer Ebene:
Die Arbeit mit dem Werkstoff Kompakt-
platte ldsst sich vielmehr mit der Arbeit im
Metallbau vergleichen als mit der traditio-
nellen Holzbearbeitung. Umdenken heifit
es dazu auch noch auf materieller Ebene:

STILWELTEN
Egger-Kollektion Dekorativ
Im Janner 2017 bringt Egger seine neue
Dekorativ-Kollektion auf den Markt, die
zudem auf der Bau 2017 in Miinchen
(16. bis 21.1.) Premiere feiert. Bereits
~ jetzt bietet der Holzwerkstoffhersteller
 erste Einblicke in drei der insgesamt neun
neuen Stilwelten: Unter www.egger.com/
dekorativ sind Dekore und Oberflachen
aus den Stilwelten  Living Nature®, , Loft
Living“, ,Handcrafted" einsehbar.

e 8

| 't; '
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Fiir die Bearbeitung der Kompaktplatten kommen diamantbestiickte Werkzeuge zum Einsatz.

Die Kompaktplatte bietet im Vergleich zu
anderen Materialien wie Edelstahl, Flie-
sen, aber auch Naturholz funktionale Vor-
teile, die bis dato noch relativ unvertraut
sind. Dabei ist der Werkstoff im Mébel- und
Innenausbau ein wahres Multitalent mit
vielfdltigen Einsatz- und Gestaltungsmog-
lichkeiten.

VIELSCHICHTIG

Der homogene und solide Aufbau aus
einer Vielzahl von Kernlagen macht die
Egger-Kompaktplatte robust und langle-
big. Die Vielschichtigkeit im Aufbau trigt
zur guten Verarbeitbarkeit und Reinigungs-
fihigkeit der Platten bei und gewdhrleistet
in weiterer Folge ein Maximum an Hygi-
ene. Dadurch eignet sich die Kompaktplatte
besonders fiir hoch beanspruchte Segmente
wie im Medizin- oder Pharmabereich, weifd
Thomas Margreiter, der die Vorziige der
Egger-Kompaktplatte erkannt und schit-
zen gelernt hat. Seit rund fiinf Jahren wer-
den in der Tischlerei Margreiter jihrlich

zwischen 800 und 1000 Stiick Kompakt-
platten des Tiroler Holzwerkstoftherstel-
lers zu verschiedensten Mébelstiicken und
fiir unterschiedliche Kundengruppen ver-
arbeitet. Zu den gréfiten Auftraggebern der
Tischlerei zdhlen Firmen aus der Pharmain-
dustrie, wobei in diesem Bereich die Egger-
Kompaktplatten zu Labor-, Reinraum- und
Schleusenméobeln verarbeitet werden. Tho-
mas Margreiter betont, dass der Platten-
werkstoff den Hygienevorschriften, die in
solchen Reinbereichen vorgegeben sind,
am besten entspricht und sich deshalb fiir
den Einsatz in diesem Segment besonders
gut eignet.

Aber auch Ordinationen und drztliche
Behandlungsriume, fiir die ebenfalls hygi-
enisches Material erforderlich ist, zah-
len zu den Kompaktplatten-Projekten der
Tischlerei. ,In Innsbruck haben wir in der
Augenordination von Dr. Miller die Wand-
verkleidung und die Mé&blierung im Ope-
rationssaal und im Vorbereitungsraum mit
der weiflen Egger-Kompaktplatte mit wei-
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HANDWERK-WELS.AT
JETZT ANMELDEN

FACHMESSE FUR
HOLZ, WERKZEUG,
FARBE & HANDEL.

15.-18. MARZ 2017
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Tischlermeister Thomas Margreiter in seiner Werkstattin
Breitenbach in Tirol

flem Kern ausgestattet. Das Gesamtbild, erarbeitet von
Architekt Stephan Hoinkes von dreiplus Architekten, hat
hier einfach gepasst”, erzihlt Thomas Margreiter von
dem Projekt. Ein zweiter grofler Anwendungsbereich fiir
die Kompaktplatte ist das Gast- und Hotelgewerbe. Dort
wird der Werkstoff bevorzugt in Feuchtrdumen fiir Bad-
und Duschmébel verwendet. Auch hier ist die leichte
Reinigung des Materials ein Pluspunkt, da die Kompakt-
platte grofiflichig und fugenlos verarbeitet wird.

Doch der Einsatz fiir Bad- und Duschmdbel weist vor
allem im privaten Bereich noch Startschwierigkeiten auf,
weiff Thomas Margreiter: ,,Die Akzeptanz fiir Kompakt-
platten in Feuchtrdumen ist hier noch gering. Den Kun-
den gefillt es zwar prinzipiell sehr gut, aber vorstellen
konnen sie es sich dann doch nicht. Deshalb bevorzugen
viele die altbewdhrten Fliesen fiir die Bider." Die Zwei-
fel der Kunden, dass die Kompaktplatte in diesen Berei-
chen nicht dicht sei, weist Thomas Margreiter zuriick.

bE'i . . . . a .
o s i o iy, WY WIR INSZENIEREN
log dazu befindet sich die dichte Ebene bei der Kompakt- H AN DWERK! "

platte ebenfalls dahinter. Der Knackpunkt sei hier der
Anschluss von Wand auf die Duschtasse oder Badewanne,
der im Vorfeld abgedichtet werden miisse, sagt Tischler-

, l\.’ Messe Wels
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im Mit-

1: Auch die schwarze Wandverkleidung
arbeiterrestaurant des Egger-Stammhauses in
St. Johann in Tirol wurde von der Tischlerei

Margreiter ausgefiihrt.

2: Der OP-Saal in der Augenordination von
Dr. Miller in Innsbruck wurde mit weillen Egger-
Kompaktplatten mit weiBem Kern ausgestattet
(Architektur: dreiplus Architekten ZT GmbH).

3: Mit der weiBBen Kompaktplatte mit schwarzem
Kern lassen sich im Mébel- und Innenausbau
stilistische Akzente setzen.

4: Fiir die Bad- und Duschmibel im Hotel Post in
St. Johann in Tirol setzte die Tischlerei weile

Egger-Kompaktplatten mit schwarzem Kern ein.

IN KURZE

Betrieb: Margreiter Mobelmanufaktur,
Ramsau 27, 6252 Breitenbach
Mitarbeiter: 14

Geschaftsfiihrer: Helmut und Thomas
Margreiter

Ausrichtung: Privat- und Firmenkunden
Produkt: Egger-Kompaktplatte
Anwendungsgebiete: Mabel- und
Innenausbau, u. a. Nassraume, Labor- und
Reinraume

meister Margreiter und berichtet stolz: ,Bis
heute hatten wir noch keine Reklamation
oder Beschwerden beziiglich Undichtheit
der Kompaktplatte.”

VIELFALTIGES DESIGN

Zusidtzlich zu diesen funktionalen Vortei-
len wird der Werkstoff auch &dsthetischen
Anspriichen und individuellen Designvor-
stellungen gerecht. ,Die Kompaktplatte
bietet designmdflig so viele Gestaltungs-
moglichkeiten, die Palette reicht vom
gediegenen bis zum modernen Look”, sagt
Margreiter iiber den Gestaltungsspielraum
des Produkts. Wahrend die klassische
weifle Kompaktplatte mit weiffem Kern
dem Mébel ein einfaches, klares Design
verleiht, kdnnen mit dem schwarzen Kern
stilistische Akzente gesetzt werden. Als
Teil des Egger-Dekorverbundes ist die
Kompaktplatte in einer groflen Auswahl an
Dekoren und Strukturen verfiigbar. Sie ist

damit als dekoratives Produkt flexibel ein-
setzbar und ldsst sich mit anderen Egger-
Materialien vielfiltig und problemlos kom-
binieren.

VIELVERSPRECHENDE ZUKUNFT
Tischlermeister Thomas Margreiter ist
sich jedenfalls sicher, dass sich die Kom-
paktplatte in den ndchsten Jahren auch
im Nassbereich noch stirker durchsetzen
wird: ,Altbausanierungen werden immer
mehr zum Thema. Und speziell bei sol-
chen Sanierungsprojekten bietet sich die
Kompaktplatte an, da damit relativ schnell
und einfach grofle Flichen verbaut werden
kénnen.” Ein weiterer Grund fiir die Etab-
lierung der Kompaktplatte ist der aktuelle
Trend im Fliesenbereich zu Grofiformaten
— auch hier ist der vielseitige Holzwerkstoff
eine geeignete Alternative. (red/egger)
Www.egger.com,
www.margreiter-moebelmanufaktur.com B
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Platz auf wenig Raum

BROSCHURE Hafele hat ein neues Stauraum-
Marketingpaket geschnurt.

Zentrales Element des Vermarktungspakets ist die neue Broschiire ,,Stauraum planen®”.

as Hifele Vermarktungspaket
D zum Thema Stauraum hat bin-

nen zwel Jahren bei Tischlern
und Innenausbauern viel positive Reso-
nanz gefunden. Mit einem neuen Stau-
raum-Marketingpaket prasentiert Hifele
nun weitere neuen Ideen, neue Losun-
gen und funktionale Beschlagtechnik.
Zentrales Element des Pakets ist die neu
gestaltete Broschiire ,Stauraum planen”,
die jetzt in einer Neuauflage erschienen
ist. Hier hat Hifele die Erfahrungen der
vergangenen Jahre zusammengefasst
und dem Werbemittel nicht nur ein
neues Outfit verpasst, sondern auch zahl-
reiche neue Ideen und Produkte rund um
das Thema Stauraum zusdtzlich aufge-
nommen.
Die Grundidee hinter der Stauraumini-
tiative: R3ume sind zunehmend knappe
und teure Giiter — zu Hause und bei der
Arbeit. Intelligente Konzepte schaffen
Platz und sorgen fiir Ordnung, auch bei
geringem Platzangebot. Stauraumlésun-
gen bleiben deshalb im Fokus.
Tischler ,kénnen” Stauraum, sie realisie-
ren Kundenwiinsche und sind die pas-

TISCHLER JournaL 11| 2016

senden Ansprechpartner fiir intelligente
Mobell6sungen. Mit dem ,Marketing-
paket Stauraum” will Hifele die Tisch-
ler dabei unterstiitzen, diese Kompetenz
einfacher zu vermarkten und ihre Kun-
den noch besser zu beraten.

Die neue Stauraum-Broschiire fiir die
Endkundenberatung zeigt beispielhaft
verschiedene Einrichtungssituationen
und gibt Anregungen fiir Ideen zur indi-
viduellen Stauraumnutzung mit Schwer-
punkten von der Garderobe bis zu Garage
und Werkstatt.

Das handliche Magazin soll Tischler und
deren Kunden gleichermaflen inspirie-
ren — mit guten Ideen fiir noch mehr
Leben pro Quadratmeter. Erginzend
dazu gibt es Tipps rund um die Themen
Licht und Sound im Mébel.

Das Marketingpaket enthilt zudem Flyer
zum Thema. Eine DVD mit Stauraum-
fotos und -filmen, Vorlagen fiir Anzei-
gen und zur Lkw-/Sprinter-Beschrif-
tung, mit Displays fiir den Showroom
und Beschligelisten komplettieren die
Vermarktungshilfe.

(red/hifele) www.haefele.at B
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www. kunex.at

KUNEX

VORAUSDENKEN
BEI TUREN

+ Marken-Schourgume in Allhaming, Wien & Groz

+ Gelebte Nachhaltigkeit bei Produktion und Material

+ Innovation bei Design und Technik

VOM PROFI FUIR PROFIS -

IHRE HOLZ + CO PARTNER

DRAU HOLZ Volgger GmbH SACHSENEDER GmbH

9900 Leisach 3484 Crafenwirth
www.dracholz.at www sachseneder.at
GITTMAIER GmbH SACHSENEDER GmbH

4910 Ried im Innkreis 3500 Krems
www.gittmaier.at www sachseneder.at
HOLZWURM KG - SACHSENEDER GmbH

2700 Wiener Neustadt - 4894 Oberhafen

www holzwurm.at y m.u:hsmﬂu.l

ALOIS MAYR Bauwaren GmbH ,FLIllTEH-THElS HandelsgmbH
6300 Wiirgl E Lo KG, 4400 Steyr
www.mayr-baustoffe.com www.platten-theis.at
MORRE & CO HandelsgmbH HOLZHOF TINZL Nfe. GmbH
8057 Graz-Neuhart 6430 Ilmi-ﬂmnl'q‘
www.morre.at www.holzhof=tinzl.com

A. POMPEL & CO KEG OTT0 WALLMER GmbH & Co KG
6800 Feldkirch BGOD Bruck an der Mur
www.puempelat www.wallnerholz.at

agenturschloeglat
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,Mit dem Glas verschmolzen®

TECHNIK Das Salzburger Familienunternehmen Glas Gasperlmair setzt mit

einem neuen Abstandhalter einen weiteren Schritt in die Zukunft.

tert im Gesprach mit dem Tischler
Journal die Vorteile dieser innovati-
ven Entwicklung.

F irmenchef Josef Gasperlmair erldu-

Tischler Journal: Was steckt hinter dem
neuen Abstandhalter, wer hat thn entwi-
ckelt?

Josef Gasperlmair: Mit dem neuen ther-
moplastischen Abstandhalter TPS Kodi-
space 435G bieten wir ein Warme-Kante-
System der Spitzenklasse mit integriertem
Trockenmittel. Damit 13sst sich der konven-
tionelle Randverbund vollstindig ersetzen.
Die Entwicklung stammmt von Kémmerling,
einem international fiihrenden Hersteller
von hochwertigen Dichtstoffen. Das Mate-
rial gibt es schon linger, aber in Osterreich
hat sich die Branche bislang noch nicht
richtig damit beschiftigt, weil der Aufwand
enorm ist. Sie miissen ja die ganze Isolier-
glaslinie austauschen.

Wie ist die Resonanz bei den Anwendern
am Markt?

Im Ausland, besonders in Deutschland,
sehr gut. Vor allem Architekten verlan-
gen bereits den neuen Abstandhalter. In
Osterreich ist die Resonanz derzeit noch
etwas verhalten, manche sind vorsichtig,

Der neue Abstandhalter TPS Kodispace 4GS
bleibt absolut gasdicht, auch bei sehr groflen
Scheiben.

wie so oft bei Neuheiten am Sektor Isolier-
glas. Aber wer hier als Erster dabei ist, hat
nachher einen groffen Vorsprung. Fiir jeden
Architekten und Bauherrn bieten sich da
enorme Vorteile.

Und welche Vorteile sind das im Detail?
Der neue Abstandhalter bleibt trotz der
Pumpwirkungen absolut gasdicht, auch
bei sehr groffen Scheiben, das belegen
Priifzeugnisse. Auch Feuchtigkeit dringt
nicht mehr ein, weil das Material in der
Produktionsphase mit der Glasoberfla-
che verschmilzt und nicht nur aufgeklebt
ist. Beim herkommlichen Material Butyl
hat man teilweise gewaltige Toleranzen
und hier praktisch null. Kédispace bleibt
immer exakt parallel zur Glaskante, ist
exakt einstellbar und bleibt iiber Jahr-
zehnte stabil. Der neue Abstandhalter
erhoht die Lebenszeit der Glaser wesent-
lich. Eédispace kostet dennoch nur gleich
viel wie andere Systeme. Und nicht zuletzt
sieht es auch optisch besser aus, da sich
die Rahmenfarbe spiegelt, was unter-
schiedliche Abstandhalterfarben {iberfliis-
sig macht.

Seit wann arbeiten Sie mit Kédispace?
Wir sind gerade bei der Markteinfihrung,
miissen aber flott weiterkommen, denn die
auslindischen Firmen stoflen mit diesem
Produkt zu uns herein. Diese Technologie
diirfen wir uns nicht wegnehmen lassen.
Zu Jahresbeginn haben wir in Wagrain die
erste TPS-Isolierglaslinie in Betrieb genom-
men. Es steht sonst keine andere Anlage in
Osterreich. Und seit Juli arbeiten wir kon-
tinuierlich damit. In dieser kurzen Zeit
konnten wir bereits einige reprasentative
Anwendungen realisieren, zum Beispiel am
Flughafen Miinchen fiir die Uberdachung
einer Empfangshalle, eine dsterreichische
Stahlbaufirma hat die Konstruktion gelie-
fert, wir die Verglasung.

In welchen GrélBen kénnen Sie Isolier-
glas mit diesem Abstandhalter produ-
Zieren?

Text: Gernot Wagner

» Der Fensterbauer
bekommt jetzt exakt die
Abmessungen, die er will. «

Josef Gasperlmair, Firmengriinder und
Geschaftsfihrer

Mit Kédispace genauso wie bisher das volle
Programm bis zu 3300 mal 6000 Millime-
ter. Beil einer Zweil-, Drei- bis zu Vierfach-
verglasung. Wir schaffen Gesamtstirken
der Gldser auf Zehntelmillimeter genau.
Der Fensterbauer bekommt jetzt exakt die
Abmessungen, die er will. Das ist bei ande-
ren Materialien nicht méglich.

Wie viel Glas haben Sie mit dem neuen

Material bisher produziert?

Im heurigen Jahr fast 40.000 Quadratmeter.
Das ist aber noch sehr wenig, weil wir im

Vergleich insgesamt pro Jahr 600.000 Quad-
ratmeter erzeugen. Unseren eigenen Zubau

haben wir mit diesem Material verglast, das

schaut toll aus. Das ist nach meiner Ein-

schitzung sicher die Zukunft, besonders
fiir moderne Glasfassaden.

www.glas-gasperlmair.at B
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SCH-Biesse Inside Tage in Linz

Im Rahmen von Biesse Inside zeigt Schachermayer am 23. und 24.11. in Linz
die neuesten Entwicklungen des italienischen Maschinenherstellers.

Umfangreiche Information
rund um das Thema Biesse
bietet Schachermayer Linz am
23. und 24. November 2016 im
Maschinenzentrum. Gemein-
sam mit dem italienischen
Topanbieter fiir Holzbearbei-
tungsmaschinen und -anlagen
werden die neuen Entwick-
lungen an und rund um die
Maschinen aus Pesaro gezeigt.

Highlight der SCH-Biesse
Inside Tage in Linz ist die Erst-
prdsentation der liegenden
Plattensdge Typ Selco Sek-
tor 470-K1 im Maschinenzen-
trum. Fiir eine ausfiihrliche
und umfangreiche Beratung
und Vorfiihrung aller Biesse-
Maschinen nimmt sich das
SCH-Maschinenteam gerne viel
Zeit und freut sich auf Thren
Besuch! Mit typisch italieni-
schem Imbiss ist auch fiir Thr
leibliches Wohl bestens gesorgt.
Auch wenn Sie Fragen zum
Service der Maschinen haben,
lohnt sich Ihr Besuch im Scha-
chermayer-Maschinenzentrum.
Alle SCH-Kundendienstmit-
arbeiter werden regelmaiflig
direkt beim Hersteller Biesse in
Italien geschult. Damit ist das
Serviceteam immer am aktuel-
len Stand der Technik. Gut aus-
gebildet und gewdhnt, rasch
und kundenorientiert zu han-
deln, findet ein SCH-Techni-
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Schachermayer bietet besten Kundenservice fiir Biesse-Maschinen. Informieren Sie sich bei den SCH-Biesse
Inside Tagen!

ker daher auch bei komplexen - Breitbandschleifmaschine den SCH-Biesse Inside Tagen
Anwenderfragen Losungen. Viet Opera 5 3.3 RCF gerne Fragen zum Thema NC-
« Vertikales Bearbeitungszent- Hops sowie zur neuesten Soft-
MASCHINEN IN rum Skipper V31 wareversion NC-HOPS 7. W
LIVEVORFUHRUNGEN: - Vertikales Bearbeitungszent-
 Kantenanleimmaschine rum Brema Bhn 24 | e
Akron 1330-A » CNC-Bearbeitungszentrum INED
« Kantenanleimmaschine Rover A 1632 Alles auf einen Blick:
Akron 1440-A « Horizontale Plattensdge Selco WO? SCH-BIESSE Inside
* Breitbandschleifmaschine Sektor 470-K1 Tage, Schachermayer Linz /
Viet 51213 KRR_T Die Firma Ellro beantwortet auf Maschinenzentrum
Schachermayerstralle 2,
4020 Linz

WANN? 23.-24. November
2016, 9:00-19:00 Uhr
Anmeldung per Online-
formular

www.schachermayer.at/
formulare/biesse-inside/
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Einfach und sicher zum CE-Zeichen

ZERTIFIZIERUNG Mit einer neuen Serviceplattform bietet Maco ab Anfang 2017
Hilfe im CE-Dschungel und unterstutzt den Fenster- und Turenhersteller mit
maligeschneiderten Leistungspaketen auf dem Weg zur CE-Kennzeichnung.

er Fenster oder Turen baut und
diese in Verkehr bringt, muss
sein System auf Gebrauchstaug-

lichkeit priifen. Sind die Werte am Priif-
stand festgestellt und wird eine werksei-
gene Produktionskontrolle gefihrt, darf

» Durch die Verpflichtung
zur CE-Kennzeichnung muss
jeder Fensterhersteller die
Dichtheit seiner Bauelemen-
te auf Luftdurchlissigkeit,
Schlagregendichtheit und
Windwiderstandsfihigkeit
praktisch nachweisen. «

das CE-Zeichen angebracht werden - eine
fehlende Kennzeichnung ist ein schwerer
Mangel, der fiir den Hersteller unange-
nehme Folgen haben kann.

Die gesetzlichen CE-Bestimmungen sind
zwar nachwvollziehbar, aber fiir Fenster-
und Tiirenhersteller mitunter schwierig
umzusetzen. Die Priifung ist aufwendig,
teuer und gerade fiir kleine Unternehmen
oft kaum zu stemmen.

Beim Salzburger Baubeschligeherstel-
ler Maco ist man sich dieses Problems
bewusst und bietet ab Jinner 2017 mit der
CE-Serviceplattform CE4ALL die Moglich-
keit einer wirtschaftlichen CE-Nachweis-
fiihrung fiir Fenster und Tiiren. Damit
hilft man den Kunden, den Anforderun-
gen der Bauprodukteverordnung (Verord-
nung EU 305/2011) durch Umsetzung der
harmonisierten Produktnorm EN 14351-1
gerecht zu werden.

ONLINE-PLANUNGSTOOL

Auf der Serviceplattform www.CE4ALL.eu
kionnen die Elementehersteller einfach
und sicher durch den CE-Prozess navigie-

Je nach Leistungspaket konnen Fenster- und Turelemente auf Fugen- und Schlagregendichtheit
sowie Einbruchhemmung von RC1 bis RC3 gepruft werden.

ren. Im Konfigurator lassen sich neben den
generellen Anforderungen des CE-Kenn-
zeichens auch die baurechtlichen Anfor-
derungen (Schall- und Warmeddmmung,
Windwiderstand, Luftdurchldssigkeit und
Schlagregendichtheit) des konkreten Bau-
vorhabens ermitteln. Schliefllich sind die
Anforderungen an ein Fenster im Hochge-
birge anders als im stidtischen Ballungs-
gebiet. Im Planungstool werden alle wich-
tigen Daten, von der Lage {iber den U-Wert
bis zur Wandkonstruktion, eingegeben.
Dann ermittelt der Konfigurator exakt die
Spezifikationen, die fiir die Elemente des
Objekts notwendig sind.

Das System ist so angelegt, dass das Pro-
gramm mit den Anforderungen des Mark-
tes mitwadchst und laufend weitere Prii-
fungen wie neue Themenfelder integriert
werden kénnen.

Dafiir stellt Maco eine aktuelle und
umfangreiche Datensammlung — beste-
hend aus Priifzeugnissen und Konstrukti-
onen - flir die Nachweise bereit.

Im Hintergrund werden die verwendeten
Priifzeugnisse in den auftragsindividuel-
len Datencontainer gelegt und zur best-
moglichen Datensicherung mit den Auf-
tragsdaten gespeichert. Die verpflichtende
zehnjdhrige Datenarchivierung kann opti-
onal in einer Cloud erfolgen.

Durch die Verpflichtung zur CE-Kenn-
zeichnung muss jeder Fensterherstel-
ler die Dichtheit seiner Bauelemente auf
Luftdurchldssigkeit, Schlagregendicht-
heit und Windwiderstandsfahigkeit prak-
tisch nachweisen. Bei Bedarf kdnnen diese
Leistungseigenschaften an ausgewdhlten
Priifkdrpern ermittelt werden. Fenster-
hersteller kénnen ihre Elemente direkt im
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Salzburger Priifzentrum auf Fugen- und
Schlagregendichtheit priifen und erhal-
ten ein international giiltiges Prifzeugnis.
Zusdtzlich kénnen auch Priifungen zur
Einbruchhemmung durchgefiihrt werden.
Dariiber hinaus fordert das Gesetz ein
Kundenhandbuch. Auch dies hilt CE4ALL
bereit.

SERVICE UND SICHERHEIT

Méglich sind die gilinstigen Leistungspa-
kete deshalb, weil Maco seine Priifzeug-
nisse an interessierte Lizenznehmer zur
Verfligung stellen darf: Im Cascading-Ver-

fahren kann man Ersttyppriifungen wei-
tergeben und so die Kompetenz der Ele-
mentehersteller mit den hochwertigen
Beschligen von Maco biindeln.

Den Herstellern bietet die Serviceplatt-
form auf diese Weise Gewissheit, sich im
rechtlich sicheren Bereich zu bewegen und
das persdnliche Haftungsrisiko auf ein
Minimum zu reduzieren. Denn zu beden-
ken ist auch: Beim Direktverkauf an den
Konsumenten wird der Fensterhersteller
zum Planer und iibernimmt die volle Haf-
tung. (red/maco)

www.maco.at, www.cedall.eu B

IHR EXPERTE FUR MOBELFRONTEN.

MATERIAL & TECHNIK B

|

Das Gesetz erfordert
vom Hersteller ein
Kundenhandbuch.
Auch das halt CE4ALL
bereit.

TZ Tischlerzentrum GesmbH
Neugasse 36, 2244 Spannberg
Tel: +43 (0)2538/8628-0

Mail: office@tzaustria.com

www.tzaustria.com
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»,Man muss jetzt anders arbeiten®

INTERVIEW Anton Schwarz, Grunder und Firmenchef des Softwareherstellers
CAD+T, Uber die Zukunft des Tischlers und die Vorteile einer digitalen

42

Durchgangigkeit im Betrieb.

ehr Maschinen, ein durchgangi-

ger Datenfluss vom Verkauf bis

in die Produktion und eine neu
strukturierte betriebliche Organisation —
geht es nach Anton Schwarz, Geschiftsfiih-
rer des Softwareherstellers CAD+T, werden
Tischlereien in Zukunft am hart umkimpf-
ten Mobelmarkt nur damit bei den priva-
ten und geschdftlichen Kunden reiissieren
kinnen.

Tischler Journal: Die neue Version
CAD+T 2017 kommt demnachst auf den
Markt, was sind die Highlights?

Anton Schwarz: Viele Verfeinerungen
und Verbesserungen in Details. Eines der
Highlights ist, dass der Tischler jetzt Daten
aus der Planung und dem Rendering iiber
unsere Homepage ,durchschleifen” und
dann fiir die Virtual-Reality-Brille herun-
terladen kann. Oder eine andere, bereits
in der aktuellen Version vorhandene, tolle
Funktion: die einfache und kostengiinstige
Umsetzung von dreidimensional gefrdsten
Freiformteilen.

Aber das grifite Highlight insgesamt ist -
und das haben uns die Kunden zuletzt beim
Anwendertreffen wieder bestdtigt: Mit

unserer Software funktioniert die Durch-
gdngigkeit in der Praxis wirklich. Und die
Mitarbeiter kénnen das im Betrieb auch
umsetzen. Ich denke, da haben wir einen

» Vom manuell titigen
Handwerker miissen wir
uns verabschieden, da
muss auch der kleine
Tischler umdenken. «

Anton Schwarz,
Geschaftsfihrer CAD+T

grofen Vorsprung und kénnen auch extrem
hohe Anspriiche der Branche an die Soft-
ware abdecken.

Und wir arbeiten auch auf komplett neue
Technologien hin, die wir in den nachsten
fiinf Jahren brauchen. Da reden wir etwa
iiber Themen wie Cloud-Computing, Vir-
tual Reality und individuellen Datenzugriff
von allen Gerdten. Und damit wir da immer
vorne bleiben, investieren wir jdhrlich rich-
tig viel Geld in die Softwareentwicklung.

Die digitale Durchgangigkeit macht die Fertigung transparenter.

Interview: Gernot Wagner

Woher holen Sie sich die Inputs fur die
zukunftigen Anforderungen?
Da helfen uns unsere Partner sehr viel wei-

ter — wie Maschinen- und Beschligeanbie-
ter oder Autodesk als Weltmarktfiihrer. Was
dort gedacht, gesagt, getan wird, z3hlt. Und
wir fragen aktiv nach, woher kommt euer
Wachstum, wohin bewegt ihr euch techno-
logisch. Da bekommt man wertvolle Infor-
mationen. Und durch unsere Internationa-
lisierung sehen wir iiber die heimischen
Grenzen hinaus, was weltweit auf den
Mairkten passiert.

Wie weit ist die digitale Durchgangigkeit
in den Betrieben angekommen?

In den Kopfen schon, in der Praxis noch
nicht. Es ist jedem klar, dass die digitale
Durchgangigkeit die Fertigung transparen-
ter macht, Fehler minimiert und alle zum
Auftrag zugehorigen Informationen jeder-

zeit abrufbar sind. Bei unserem Anwender-

treffen, wo 300 Teilnehmer aus acht Lindern
da waren, hat sich gezeigt, dass in vielen

Betrieben durchgingige Losungen instal-

liert sind, aber noch harte Arbeit bevorsteht,

damit alle Schnittstellen reibungslos funkti-
onieren. Durchgingigkeit passiert nicht ein-
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fach allein mit der Software, sondern hat ganz stark mit
den Menschen und einer gut durchdachten Organisation
zu tun. Da sind zuerst historisch gewachsene Strukturen
aufzuldsen. Man muss jetzt anders arbeiten, nicht mehr
von einer Abteilung zur nichsten gehen und dem Kolle-
gen erzdhlen, was zu tun ist. Diese neuen Arbeitsprozesse
miissen die meisten erst lernen.

Da haben uns deutsche Tischler, die ja auch in Osterreich
tdtig sind, bereits iiberholt. Das zeigt sich fiir mich ganz
charakteristisch im Ladenbau, wo wir viele Jahre eine
hohe Kompetenz und Marktprisenz aufzuweisen hatten.
Und bei der Einrichtung der 70 neuen Geschiften in der
Plus City waren nur einige heimische Tischler dabei. Den
Grofiteil der Aufirdge haben deutsche Betriebe erledigt.
Das gibt doch zu denken.

Und wie sieht es beim kleinen Tischler aus? Hat der
noch langfristig Chancen am Markt?

Ja, die hat er sehr wohl. Es ist halt enorm wichtig, auf-
merksam die Trends und Entwicklungen in der Mdébel-
branche zu verfolgen. Wo liegen meine individuellen
Kompetenzen? Darauf muss der Tischler reagieren und
seine eigene Strategie fiir die Zukunft ableiten. Ich nenne
da ein konkretes Beispiel von einem kleinen Betrieb, der
seine Tischlerei direkt neben einem grofien Mébelhaus
betreibt und trotzdem viel Geschaft macht. Warum? Wird
der Kunde im Mdbelhaus nicht fiindig oder zufriedenge-
stellt, geht er zum Tischler. Genau dann spielt der seine
Starken aus: Hochste Qualitdt, kreatives Design, profes-
sionelle Planung, Prasentation und Umsetzung. Und eine
rasche und kostengiinstige Fertigung.

Wie muss sich da das Tischlerhandwerk in der Ferti-
gung umstellen?

Vom manuell titigen Handwerker miissen wir uns ver-
abschieden, viel mehr mit Maschinen arbeiten. Da muss
auch der Kleine umdenken. Zum Beispiel in Richtung
Nesting, weil diese Technologie viele bisherige Arbeits-
schritte einspart, ich dadurch wesentlich produktiver
arbeiten kann. Viele Tischler machen das ja bereits sehr
erfolgreich. Der Tischler muss seine bekannt hohe Qua-
litdt eben jetzt mit der Maschine umsetzen. So wie friiher
mit dem Hobel, heute mit Maschinen. Die Nesting-Tech-
nologie hilft, Material, Fertigungskosten und Durchlauf-
zeiten deutlich zu reduzieren. Wer das richtig umsetzt,
kann auf Dauer gut am Markt bestehen.
www.cadt-solutions.com B
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KRAI-T
FAHRZEUGIE
WINKLER

HANDEEVERLEIH-SERVICE.

Fiat Ducato JTD 120 Koffes/LEW (120 PS, EURD 4),
4200x2100x2300, Klima etc., B|. 2012, 65000 km

Fiat Ducato JTD 100 L2H2 HD-Kasten (100 PS,
EURD 4), 3000:1800x1300, Kiima etc., Bj. 2012,
67000 km

Ford Transit 155EL350 Koffer (155 PS,
EURD 5) awillingsbereift, 950 kg Nutziast!,
425020501 60, Klima etc., Bj. 2013, 39000 km

Ford Transit 155EL350 Koffer/LBW (155 PS,
EURO 5) zwillingsbereift, 800 kg Nutziast!,
4150x2100x2200, Klima efc., Bj. 2013, 75000 km

Ford Transit 115EL350 Koffer (140 PS,
EURD 4) zwillingsbereift, 1000 kg Nutziast!,
4250x2100x2350, B, 2011, 24000 km!

sstralie 31 - 4150 Rohrbach
Mol DEEdr 44830515

sinkler.co.at

Ford Transit 140EL350 Koffer (140 PS,
EURD 4) zwillingsbereift, 950 kig Nutzlast!,
4250x2100x2350, Klima etc., B. 2008, 142000 km

Ford Transit 125FT300 HD-Kasten L3H3 (125 PS,
EURO 5), 2. Sitzreihe mit Trennwand nach vorne
klappbar!, Frontantrieb, Klima, Anhingevorr. elc.,
Bj. 2012, 68000 km

Ford Transit 100T280 Doka-Kasten/Bus L1 H1

(101 PS, EURD 5), Frontantrieb, 6-0 Sitzplatze,
Anhdngevorr. etc., Bj. 2012, never Motor!

Opel Movano 2.3 CDTI 125 Allrad 4x4!, HD-Kasten,
L3H2 (125 PS, EURO 5), Allrad zuschaltbar + Gekin-

deuntersetzung, zwillingsbereift, Anhangevorrichiung,
Klima et Bj. 2010 = erst 3000 km!

VW T5 TDI (102 PS, EURD 4) Doka-Pritsche LR,
Bj. 2008, Anhéingevornchiung efc.

Wir basorgen lhnan garme lhren Spazialtransporter aul Wunschnl

Inzahlungnabhme und Finanzerung moghch
JETZT NEU: Gebrauchtteile flr Ihren Mercedes Sprinter

wyww.winkler.co.at

www.grassma nn.at
Mail: offic e@grassmann.at
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Besucherrekord bei Schachermayer

HAUSMESSE Mehr als 120 Aussteller zeigten Anfang Oktober im Rahmen der

Schachermayer-Hausmesse ,,BWF* in Linz ihre Produkte.

Im Rahmen der Schachermayer-Hausmesse zeigten in den Themenwelten Bauen, Wohnen und Fertigen iiber 120 Fachaussteller ihre Produkte.

as Grofihandelsunternehmen
DSchachermayer lud am 5. und

6. Oktober in seiner Unterneh-
menszentrale in Linz zur Hausmesse
+BWF". In den Themenwelten Bauen, Woh-
nen und Fertigen zeigten in diesem Jahr
iiber 120 Fachaussteller ihre Produkte.
4800 Fachbesucher — fiir Schachermayer
eine neue Rekordzahl — nutzten die Gele-
genheit, um sich auf der Veranstaltung
iiber Neuheiten zu informieren und zum
fachlichen Austausch in angenehmer Ath-
mosphdre. Neben der obligatorischen kuli-
narischen Versorgung war mit Kochvorfiih-
rungen im Schauraum, Logistikfiihrungen

sowie Fachvortrdgen auch fiir ein informa-
tives Rahmenprogramm gesorgt.

BAUEN...

Rund ums Thema ,Bauen” konnten sich

die Besucher etwa bei namhaften Herstel-
lern von Baubeschligen und Schliefsyste-
men iiber neue Entwicklungen informie-
ren, Tlirenhersteller prasentierten ebenso

ihre Innovationen wie Anbieter von Befes-
tigungstechnik oder Arbeitsbekleidung.

... WOHNEN...

Im Bereich ,Wohnen" gaben die Aussteller
mit Neuheiten im Bereich Mdbelbeschlage,

innovativen Beispielen in Sachen Kiichen-
technik oder zeitgemiflen Lésungen rund
ums Thema Lichtdesgin interessante
Impulse im Hinblick auf Gestaltung und
technische Umsetzung.

... FERTIGEN

Im Maschinenzentrum wiederum zeig-
ten die Hersteller eine grofie Bandbreite
an aktuellen Maschinenkonzepten fiir die
unterschiedlichsten Anforderungen —von
der CNC-Bearbeitung iiber das Kantenan-
leimen bis hin zum Zuschnitt.

Dariiber hinaus bot Schachermayer in
Halle 2 auch Einblicke in sein stetig wach-
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ESTRIEBIGE

______________________________________________________________ wenasteccn Glas Kompetenz, o

LIEFERPROGRAMM

ISOLIERGLAS |
THERMOGUARD® Wirme-, Schall und Sonnenschut-
zisolierglas auch mit Einbausprossen, Sprossenfelder
SuperSpacer

BRANDSCHUTZ

SCHOTT PYRAN® S E 30-120
PYRANOVA® E(W)EI30-EI90
Einfach- und Isolierglasausfiihrung

EINSCHEIBENSICHERHEITSGLAS .-.
SPLITEX® ESG SPLITEX DIGITAL®
SPLITEX COLOR® SPLITEX INTERIOR®
SPLITEX PRINT® SPLITEX® DIMAX Glasdruck

VERBUNDSICHERHEITSGLAS
SPLITEX® VSG

SPLITEX VSG COLOR®
SPLITEX FLOOR®

SPLITEX PROTECT®

RONTGENSCHUTZ

SCHOTT RD 30 Bleigleichwert 0,5 Ph
SCHOTT RD 50 Bleigleichwert 1,6 Pb
SCHOTT RD 50 Bleigleichwert 2,2 Pb

® FLACHGLAS

Floatglas klar und férbig
Gussglas und Drahtglas
Spiegel

Satinato maté

BESCHLAGE
DORMA PAULI
DORMA-MANET KL-MEGLA
HAWA

FISCHER

GuipoTT
sendes Dienstleistungsspektrum. Besonders im Online-
bereich schreitet hier die Entwicklung rasant voran. Im
Webkatalog — wo Schachermayer derzeit Zugriff auf
rund 100.000 Produkte aus seinem Sortiment bietet —
gibt es jetzt etwa auch die Moglichkeit zur Konfigura-
tion ausgewdhlter Artikel.

Ein schones neues Onlinefeature auf der Website des
Unternehmens sind auflerdem die virtuell begehbaren
Schaurdume: In 360-Grad-Ansichten lassen sich die
Schachermayer-Niederlassungen so auch am Computer
erkunden, fiir den Linzer Schauraum lassen sich dar-
iiber hinaus auch einzelne Produktbereiche per Zoom
genauer erkunden oder zusitzliche Informationen dazu
abrufen. (red/schachermayer)

www.schachermayer.at B
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NEUER PICK-UP
Auf der IAA Nutzfahrzeuge prasentier-
te Renault das neue Pick-up-Modell
Alaskan. Weiters zeigte Renault die
X-Track-Varianten mit mechanischer
Differenzialsperre fiir Kangoo Express,
Trafic und Master sowie den zuschalt-
baren Allradantrieb fiir den Master. Mit
dem neuen Alaskan bedient Renault
Pro+ ein boomendes Marktsegment,
das rund ein Drittel des globalen Absat-
zes im leichten Nutzfahrzeugsektor pro
Jahr ausmacht.
www.renault.at B

n E PR e
t K l i Fiir emissionsfreie Lieferfahrten:
1 i - ra der e-Crafter

VOLKSWAGEN VW Nutzfahrzeuge prisentierte auf der diesjihrigen Nutzfahrzeug-IAA
mit der Studie des neuen e-Crafter ein Konzept fiir den emissionsfreien innerstidtischen
Lieferverkehr. Das Fahrzeug vereint eine grofitmogliche Nutzlast, ein Ladevolumen von
11,3 Kubikmetern und eine maximale Laderaumhdhe von 1961 Millimetern. Dabei steht eine
Durchladebreite zwischen den Radkisten von 1380 Millimetern und eine maximale Lade-
raumlinge von 4855 Millimetern zur Verfligung. Der 100 Kilowatt starke E-Antrieb beschleu-
nigt die fahrfdhige Studie mit einem zuldssigen Gesamtgewicht von 4,25 Tonnen auf die

- i - erlaubte maximale Hochstgeschwindigkeit von 80 km/h. Damit sind sowohl Fahrten auf
Mit dem neuen Mﬁhﬁtm - der Stadtautobahn als auch Uberlandfahrten kein Problem. ww w.yw-nutzfahrzeuge.at B

e M' e, SR o W o e G .

Der besonders fiir Stadtfahrten geeignete

VIELSEITIG Kastenwagen ist nur 1,90 m hoch.

Der Fiat Professional Fullback ist

ein vielseitiger Pick-up, der fiir die
Anforderungen gewerblicher Nutzer
ausgestattet ist. Mit zwei Karosseriever-
sionen, drei Ausstattungsvarianten und
effizienten Antriebskonfigurationen ist
der neue Fullback fiir die unterschied-
lichsten Einsatzgebiete geeignet. Mit
dem neuen Fullback baut Fiat Professi-
onal sein Modellangebot aus und tritt
erstmals im Segment der sogenannten
Midsize-Pick-ups an. Kennzeichen

dieser Kategorie ist eine Nutzlast von r
circa einer Tonne. '

www.fiatprofessional.at B

Kompakter Kastenwagen

PEUGEOT Der neue Peugeot Expert vertrigt eine maximale Nutzlast von 1400 kg und
wird in drei Lingen — zwischen 4,60 m bei der komplett neuen Kompaktversion und

5,30 m — angeboten. Der besonders fiir Stadtfahrten geeignete Kastenwagen ist nur

1,90 m hoch. In puncto Sicherheit erreicht er mit fiinf Sternen im Euro-NCAP-Test das
bestmégliche Ergebnis. Das auf einer neuen Basis entwickelte Fahrzeug profitiert zudem
von den Vorteilen der modularen Plattform EMP2: Es zeichnet sich neben den kompak-
ten Abmessungen auch durch effiziente Motoren ab 133 Gramm CO_/Kilometer aus. Aus-
stattung wie Handsfree-Seitenschiebetiiren, die Modularitdt der Kabine durch Modu-
work, Active Safety Brake, Riickfahrkamera mit VisioPark und vernetzte 3D-Navigation
halten hier ihren Einzug in dieses Segment. www.professional-peugeot.at B

FOTOS VOLKSIWAGEN FEUGEQT, RENALILT, FIAT
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Bis zu 13 Prozent
sparsamer: der
neue Ford EcoBlue-
Turbodiesel

Sparsam & abgasarm

FORD Auf der IAA prdsentierte Ford ein besonderes Highlight:
Die Ford Transit- und Ford Transit Custom-Messefahrzeuge hat-
ten den neu entwickelten Ford EcoBlue-Turbodiesel-Motor mit
2,0 Liter Hubraum an Bord. Der moderne Vierzylinder ermog-
licht verringerte Unterhalts- und Betriebskosten, geringeren
Treibstoffverbrauch und niedrigere Abgasemissionen. Gleich-
zeitig bietet der Zwei-Liter-Diesel eine deutlich bessere Laufkul-
tur und nochmals gesteigerte Fahrleistungen. Gegeniiber dem
2,2-Liter-Vorgdanger-Aggregat ist der mit 105 PS, 130 PS und 170
PS erhdltliche neue Ford EcoBlue-Turbodiesel in beiden Nutz-
fahrzeug-Baureihen um bis zu 13 Prozent sparsamer. Die CO;-
Emissionen sinken in Kombination mit dem optional verfiig-
baren Start-Stopp-System auf bis zu 157 g/km. www.ford.at B
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Service &
Sicherheit

MERCEDES Mit einer Vielzahl von Produkt-
und Serviceneuheiten demonstrierten die
Daimler Nutzfahrzeugmarken bei der 66. IAA
die Méglichkeiten in den Bereichen Vernet-
zung, Effizienz und Sicherheit. Zuverlissigkeit
und Verfiigbarkeit stehen in der Prioritdten-
liste von Lkw-Betreibern an erster Stelle — der
ideale Lkw fihrt ohne Ausfall. Ein Beispiel:
Dank des priaventiven Serviceprodukts Mer-
cedes-Benz Uptime kommen Actros, Arocs
und Antos diesem Ziel durch intelligente Ver-
netzung sehr nahe. Uptime umfasst drei Leis-
tungen: Vermeiden von Liegenbleibern, effi-
zientes Management von Reparaturen und
Wartung sowie die Echtzeitunterstiitzung der

IAA-HIGHLIGHTS - NUTZFAHRZEUGE W

Opel Vivaro:
funktionales

Nutzfahrzeug

Mobiles Biiro

OPEL Der Opel Vivaro ist funktionales Nutzfahrzeug und mobi-
les Biiro in einem. Der Combi empfiehlt sich zusitzlich als
gerdaumiges Grofifamilienfahrzeug fiir die Reise. Maximal neun
Sitzplitze stehen zur Verfiigung: der Fahrersitz mit Lendenwir-
belstiitze, eine Doppelsitzbank fiir zwei Beifahrer sowie demon-
tierbare Dreiersitzbdnke in der zweiten und dritten Reihe. Die
Bank in der dritten Reihe lisst sich bei Bedarf umklappen.
Zugleich reichen wenige Handgriffe aus, um aus dem gerdumi-
gen Kleinbus fiir neun Personen einen Transporter mit fast 6 m*
Ladevolumen zu zaubern. In der Konfiguration fiir bis zu sechs
Personen — also ohne dritte Sitzreihe — lassen sich je nach Fahr-
zeuglinge bis zu 4 m® an Gepidck verstauen.

www.opel.at B
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Instandsetzungsmafinahmen der Kunden.
www.mercedes-benz.at B

HACKGUTKESSEL Turbomat
Die Technologie der Zukunft.

ﬂfﬂ_ﬁ-‘\‘ ”lh

Mercedes-Lkw:
intelligent vernetzt

TISCHLER JournaL 11| 2016

VORSCHUBROST INMNOVATIVE STEUERUNG
SPS 4000
INDUSTRIEAUSFUHRUNG
ROBUSTE

ABGASREZIRKULATION BAUWEISE

STEHEMDER

WARMETAUSCHER

* 10 Jahee Vollgarante inkl, VerschleiBiedle nur in Verbindung mit einem X10-Warlungshertrag
it. Garantiebedingungean.

SPARSAM

Tel. 07248 / 606 - 2101

www.froeling.com
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Innovations-Rundreise

HAUSMESSEN Zum zweiten Mal luden namhafte Hersteller am 20. und 21. Oktober zu
den Innovationstagen nach Oberdsterreich. Das Tischler Journal hat alle beteiligten
Firmenstandorte besucht - hier gibt’s ein paar Fotohighlights.

4
i
] —

Jiirgen Gabrielli (Oertli), Stefan Barbaric, Wilfried Amann (AWB Maschinenbau) und Thomas In der Felder-Niederlassung in Wallern gab es
Gsellmann (Schelling) in der Linzer Barbaric-Firmenzentrale nicht nur aktuelle CNC-Technologie zu sehen.

Fachgesprache beim Welser Maschinen- Bei Homag Austria in Oberhofen freute man Auch Werkzeughersteller Leitz war an allen
handler Handl sich iber eine gut besuchte Veranstaltung. Standorten prasent.

TISCHLER .JourNAL 11 | 2016
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ENTGELTLICHE EINSCHALTUNG

ENTGELTLICHE EINSCHALTUNG  ABBILDUNG: CAMID

ABBI DUNG: HTTR AW WWEI TZLMAYR AT

Systemeinfuhrung mit Kopfchen

Camid arbeitet bei der Implementierung neuer Branchensoftware nach dem
praxiserprobten ,Schleifenprinzip”. Eine Methodik, die den Unternehmen wert-
volle Ressourcen spart.

Als Spezialist fiir Workflow-
Optimierung hilft Camid
Unternehmen im Holz verar-
beitenden Gewerbe, die Teil-
bereiche Verwaltung, Vertrieb
und Produktion zu steuern.
Kaufmidnnische und technische
Prozesse werden dabei iber
ein softwaregestiitztes System
abgebildet, dokumentiert und
iiberwacht. So weit, so gut. Das
Besondere daran liegt — wieder
einmal - im Detail.

Wihrend andere Anbieter die
technische Implementierung
in den Vordergrund stellen
und dadurch meist Mitarbeiter

und deren tiglichen Workflow
auflen vor lassen, beschreitet
Camid mit dem ,Schleifen-
prinzip” einen ganz neuen Weg:
die gezielte Kombination aus
On-the-Job-Training und lau-
fender Systemanpassung. Die
Mitarbeiter werden gezielt in
den Prozess mit eingebunden
und auf die neue Software ein-
geschult. Dabei wird in gesi-
cherter Umgebung an realen
Projekten gearbeitet. Nach dem
Prinzip ,Learning by doing”
werden so die Mitarbeiter im
Echtbetrieb mit dem System
vertraut gemacht. Gleichzeitig

Eaudrednnsrhe Prozesse | VeraaBeng und Verinieh
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Effizienz und Produktivitat in lhrem taglichen Workflow

kann das System optimal an die
Herausforderungen des Tages-
geschifts angepasst werden.

Die Vorteile liegen dabei klar
auf der Hand: rasche und res-
sourcenschonende Implemen-

tierung in den Arbeitsalltag,
schnelle operative Erfolge
durch kontinuierlich spiirbare
Verbesserungen und Nachhal-
tigkeit in der Systemnutzung.
www.camid.eu B

Moderne AV erst moglich durch 3D

Wer heute in 3D-Planung investiert, setzt einen Meilenstein fur Weiterentwicklung
und digitalen Datenaustausch in der Arbeitsvorbereitung.

Die wenigsten Kunden kén-
nen sich mit einem 2D-Plan
ihre Einrichtung vorstellen.
Daher werden fiir den Kun-
den Pline angefertigt, welche
danach fiir die AV iiberarbeitet
werden. Aus den Werkplinen
werden Programme fir die
CNC-Maschine programmiert,
Stiicklisten geschrieben und
Zuschnitte optimiert. Wiin-
schen Sie sich auch manch-
mal eine Vereinfachung dieser
Arbeitsschritte? Mit VarioDe-
sign3D, dem ,All in One 3D
CAD/CAM" auf Basis AutoCAD
sind diese Vorgange automati-
siert und wvereinfacht anzu-
wenden.

TISCHLER JournaL 11| 2016

Wenn Sie Ihre Planung von
Anfang an in 3D zeichnen, ver-
einfachen Sie Thre Arbeits-
schritte, indem Sie aus der
3D-Zeichnung eine technische
Werkzeichnung, ein Render-
bild und Stiicklisten ausgeben
sowie NC-Bearbeitungen gene-
rieren kdnnen.

Vario-NC ist fiir die CAM-
Systeme NC-Hops, Woodwop,
Xilog und Woodflash erhiltlich.

VarioDesign3D und Vario-
NC sind eine Entwicklung
von Cad Design Center
Reinhold Duft, 4942 Gurten,
07757-7003-0. office@cdc.
at, www.cdc.at. B
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Rekorde und ein Jubilaum

HAUSMESSEN Viele Neuheiten gab es auf den diesjahrigen Homag- und Holzma-
Branchentreffs zu entdecken. So lassen sich mit einem neuen Modul auf den

Holzma-Plattensagen jetzt auch Gehrungsschnitte anfertigen.

Das neue airTec-Aggregat ist jetzt noch leistungsfahiger und leiser.

erbstzeit ist Hausmessenzeit, und
H auch die Homag Group gibt all-

jdhrlich bei den Homag- und
Holzma-Treffs in Schopfloch und Holz-
bronn im deutschen Schwarzwald Ein-
blicke in aktuelle Neuheiten und Wei-
terentwicklungen. Davon gab es in allen
Maschinensegmenten wieder eine Menge
zu sehen, wobei mit dem 50-jdhrigen Fir-
menjubilium der Holzma-Treff heuer unter
ganz besonderen Vorzeichen stand.
Bei beiden Veranstaltungen konnten sich
die Verantwortlichen iiber grofles Publi-
kumsinteresse freuen. So kamen insgesamt
iiber 4000 Besucher in die beiden Nieder-
lassungen, auch bei den Auftragseingdn-
gen konnte man einen neuen Rekord ver-
melden.

NACHHALTIG WACHSEN

Zwei Jahre nach der Ubernahme durch den
Automobilzulieferer Diirr arbeitet man

Homag-gruppenweit weiter intensiv an

Text: Thomas Prlic

Das neue Bediener-Assistenz-System von Holzma. Blau heil3t:

weiterer Bearbeitungsschritt notig, Griin: Fertigteil.

der Umsetzung der neuen ,One Homag" -
Unternehmensstrategie. ,Wir machen auf
dem Weg zu einem integrierten Unter-
nehmen gute Fortschritte”, sagte dazu der
Vorstandsvorsitzende Pekka Paasivaara,
der vor Journalisten auch einen Einblick
in die laufende wirtschaftliche Entwick-
lung der Homag Group gab: Von Janner bis
August dieses Jahres wverzeichnete diese
mit einem Umsatz von 712 Mio. Euro ein
Wachstum von fiinf Prozent im Vergleich
zum Jahr davor (+3 % bei den Auftragsein-
giangen). Bis 2020 sollen unter anderem
ein Ausbau des Servicegeschifts sowie der
Mairkte in China und den USA fiir nachhal-
tiges Wachstum sorgen. Auch produkttech-
nisch war der Mutterkonzern Diirr diesmal
mit eigenen Produkten rund ums Thema
Lackiertechnik am Homag- und Holzma-
Treff prisent. Der Schwerpunkt lag freilich
auf der Demonstration der gesamten Band-
breite an Maschinen und Dienstleistungen
aus der Homag Group.

AIRTEC NEU

Neben groflen Anlagen, etwa fiir die Biiro-
maobel- und die Tiirenfertigung, gab es
auch eine Reihe an Weiterentwicklungen
bei Einzelmaschinen in unterschiedlichs-
ten Anwendungsbereichen zu sehen. Zu
den wichtigsten Neuerungen gehdrt dabei

» Das neue Holzma-
Assistenzsystem fiihrt den
Bediener intuitiv durch den
Bearbeitungsprozess. «

das iiberarbeitete airTec-Verfahren fir
die Kantenbearbeitung. Die Homag Group
hat die Nullfugenlésung fiir die Baurei
hen Ambition und KAL 370 profiLine kraf
tig optimiert, der Gerduschpegel wihrend
des Aktivierungsprozesses wurde deut
lich reduziert, vor allem aber arbeitet das

TISCHLER .JourNAL 11 | 2016
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Mit dem neuen module45 lassen sich auf Holzma-Sagen jetzt auch Gehrungsschnitte
anfertigen.

Bei den neuen powerProfiler-Modellen konnen in
einem Langsfrasdurchgang gleichzeitig zwei Pro-
filfraser an einem Werkstiick eingesetzt werden.

System jetzt wesentlich effizienter und
ressourcenschonender. Dahinter steckt
ein neues Prinzip der Energiequelle, des-
sen Herzstiick ein Rotationslufterhitzer
ist. Dieser erhitzt die Luft und speichert
gleichzeitig die Wirme fiir die neuerliche
spdtere Erwdrmung. Aufgrund der opti-
mierten Strémung im Rotationslufterhit-
zer ist der Luftverbrauch gering. Dank der
optimierten Isolierung erwdrmt sich dabei
gleichzeitig das Umfeld weniger. Und der
Anwender kann schneller zwischen tradi-
tioneller Verleimtechnik und airTec wech-
seln. Das Verfahren ist fiir Kantenanleim-
maschinen mit einem Vorschub von 8 bis
25 m/min verfigbar.

CNC-BEARBEITUNG

Im Bereich CNC-Bearbeitung stellte die
Homag Group nach der Weltpremiere der
Venture 115 mit 5-Achs-Konfiguration
die kompakte Baureihe BMG 110 auf den
Branchentreffs erneut ausfiihrlich vor. In

TISCHLER uournaAL 112016

Schopfloch war die 115er, in Holzbronn
die 4-Achs-Losung Venture 114 zu sehen.
Im Segment Fenstertechnik hat Homag
ein Jahr nach der Prisentation des power-
Profiler BMB 800 die Produktgruppe und
das Modell BMB 813 und die Baureihe
BMB 900 erweitert. Die Basis bilden die
Bearbeitungstische und -einheiten der
BEMB 800 - jedoch gleich doppelt: Zwei
gleiche Tische und Einheiten erméglichen
eine parallele Bearbeitung von Werkstii-
cken. Neu ist bei den Modellen BMB 813
und BMB 925 auflerdem die Doppelspin-
deltechnik: eine Profilsplittingeinheit mit
zwei Frasspindeln, die iiber Achsen zuein-
ander in Y und Z verstellbar sind. So kann
man in einem Langsfrasdurchgang gleich-
zeitig zwei Profilfriser an einem Werk-
stiick einsetzen.

MIT WINKEL
Bei Holzma standen zwei Neuheiten
fiir die Plattensigen im Mittelpunkt: So

ermdglicht das neue ,module45” jetzt
auch die Anfertigung von Gehrungs-
schnitten, die Schnittwinkel sind dabeil
schnell und stufenlos einstellbar. Das
Aggregat ist fiir viele Holzma-S3gen
der Baureihen 1 bis 4 erhailtlich, schnell
und einfach zu bedienen und auflerdem
auch auf dlteren Maschinen nachriistbar
(abhdngig vom Modell und Baujahr). Als
zweite Neuentwicklung konnte man das
LED-gestiitzte Bediener-Assistenz-System
im Einsatz sehen.

Das einfache, aber effiziente Prinzip
dahinter: Farbige Signale auf einer LED-
Lichtleiste fiihren durch den Bearbei-
tungsprozess. Der Bediener kann auf diese
Weise den Schnittplan abarbeiten, ohne
dabei auf den Monitor blicken zu miissen.
So ist fiir einen fliissigeren Arbeitsablauf
gesorgt. Das neue System ist fiir fast alle
Holzma-S3gen der Baureihen 3 und 4 ver-
figbar.

www.homag-group.com H
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Wohnen 1im Bad

CNC-BEARBEITUNG Die oberosterreichische Tischlerei Standfest ist auf edle, mal3ge-
fertigte Mobel flr das Badezimmer spezialisiert. Fur die prazise Fertigung kommt
eine Biesse Rover B zum Einsatz.

it dem Grundgedanken ,Woh-
nen im Bad” produziert das
oberdsterreichische Familien-

unternehmen Standfest seit knapp dreiftig
Jahren qualitativ hochwertige und zeitlos
elegante Mobel. Seit 2003 ist Standfest
Alleinimporteur fiir LG-Himacs in Oster-
reich und hat sich im Zuge dessen auch
auf die Verarbeitung von Acrylstein spe-
zialisiert, um das Angebot im Bad zu ver-
vollstindigen. Dariiber hinaus ist dieses
Material vielseitig einsetzbar und findet vor
allem auch in der Kiiche sowie in anderen
Bereichen Anwendung.

Seit einigen Jahren leiten Christoph und
Dominik Standfest die Geschdftsfiihrung
des heute 40 Mitarbeiter starken Unter-
nehmens, Firmengriinder Friedrich Stand-
fest steht noch als aktiver Seniorberater zur
Seite. Der Vertrieb der Acrylsteinprodukte
erfolgt iber Tischlereien, Kiichenstudios
und Mébelhduser. Um den Endverbraucher
kompetent beraten zu kénnen und erfolg-
reich zu verkaufen, werden die Partner, bei
entsprechendem Wunsch, von Standfest
hinsichtlich Planungs- und Gestaltungs-
moglichkeit intensiv geschult.

QUALITAT IM BAD

Bereits in den Anfangsjahren war die Phi-
losophie fiir den Firmengriinder klar: Spe-
zialisierung auf qualitativ hochwertige
Badmdbel. ,Damals waren wir der einzige
Hersteller, der nachhaltige Badmabel aus
Massivholz angeboten hat und Waschtische

IN KURZE

Betrieb: Standfest ,Wohnen im Bad",
48489 Puchkirchen

Mitarbeiter: 40

Schwerpunkte: Badmabel
Maschinen: CNC-Bearbeitung: Biesse
Rover B 1638, Rover A 2231 FT, Rover C
FT, Kantenanleimmaschine: Akron 440

Text: Gernot Wagner

Seit knapp drei Jahrzehnten ist man bei Standfest auf qualitativ hochwertige Badmébel
spezialisiert.

sowie Duschen aus natiirlichem Acrylstein,
die eine Einheit von angepasster Indivi-
dualitit und geforderter Hygiene boten”,
erinnert sich Friedrich Standfest. Heute
zdhlt das Unternehmen zu den Spezialisten
in der Bearbeitung (vor allem 3D-Tiefzie-
hen) des gut formbaren Acrylsteins, des-
sen Angebot damit auf Kiichenarbeitsplat-
ten, Wandverkleidungen, Duschen, Theken
im Sanitdrbereich, aber auch in Labors und
Krankenhdusern ausgeweitet wurde (siehe
Kasten auf Seite 54).

LEAN-MANAGEMENT

Vor zwanzig Jahren wurde die erste CNC-
Maschine angeschafft, Teile bereits halb
fertig zugekauft und montiert. Aktuell
fertigt man alles im eigenen Haus und
kauft die rohen Spanplatten, das Massiv-
holz sowie die Acrylsteinplatten ein. Beim
Materialeinkauf setzt man auf mdéglichst
viele heimische Lieferanten, die ebenfalls

nachhaltig produzieren und auch die ent-
sprechenden Umweltgiitesiegel vorweisen
kénnen. ,Darauf achten wir sehr streng.
Zu unserer Philosophie gehdrt es, dass
der Kunde ein schadstofffreies Badmobel
bekommt”, ist sich die Familie einig.

» Qualitit und Leistungs-
fihigkeit der Maschinen
haben unsiiberzeugt. «

Christoph und Dominik Standfest,
Geschaftsfihrer

Schrittweise wurde, wie in der Industrie
iiblich, eine Lean-Management-orientierte,
rein auftragsbezogene Fertigung mit sehr
geringen Durchlaufzeiten und ohne Zwi-
schenlager in Absprache mit den Partner-
lieferanten realisiert.
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Kraftvolles CNC-Bearbeitungszentrum mit flexibel verfahr-
baren fiinf Achsen: die Biesse Rover B1638

DIE DRITTE CNC IM BUNDE

Der Kauf einer neuen CNC-Maschine war notwendig,
nachdem die alte Anlage eines anderen Herstellers nach
vierzehn Jahren Einsatz ihr Soll erfiillt hatte und nicht
mehr dem Stand der modernen Technik entsprach. In
das Pflichtenheft schrieb Standfest, dass auf der neuen
Maschine nicht nur Mébelteile zu fertigen sind, sondern
vor allemn Acrylsteine zu frasen. Weitere Kriterien, die zu
erfiillen waren: ein gewisser Hub in der Z-Achse sowie
die Moglichkeit eines automatischen Tisches. Danach
fuhr das Trio auf eine Fachmesse, um die Angebote und
~Sstimmige” Konfigurationen zu sondieren. Die Entschei-
dung fiel dann doch relativ rasch zugunsten einer Biesse-
Maschine. Ausschlaggebend war fiir Standfest ,sicher-
lich auch, dass wir mit den bereits in unserem Betrieb
vorhandenen Maschinen dieses Herstellers in den letzten
Jahren gute Erfahrungen gemacht haben und daher nicht

Christoph (l.) und Dominik Standfest sind die Geschaftsfuhrer
des 40-Mitarbeiter-Betriebs.

unbedingt die Marke wechseln wollten. Seit ein paar Jah-
ren haben wir zwei CNC-Maschinen aus der Rover-Serie
im Einsatz und sind von der Qualitit und Leistungsfa-
higkeit iiberzeugt. Eine Rover A 2231 FT komplett mit
automatischer Beschickung und Entladeband fiir das
Nesting von Mobelteilen aus der ganzen Platte und eine
Rover C FT zur Bearbeitung der Acrylsteinplatten. Es ist
fiir uns einfacher, wenn man das Gesamtbild der Maschi-
nen sowie gewisse Eigenschaften bereits gut kennt und
weifl, wie man mit den Maschinen umgehen muss. Die
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Ostermann:

Das passt !

Sie sind auf der Suche nach der passenden Kante?
Die ganze Welt der Kanten finden Sie bei Ostermann!

GriBter Plattenverbund in Europa

O
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2 Lagerartikel innerhalb von
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. I Jede Onlinebestellung
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GroBtes Kantensortiment
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Airtec Kanten
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in nur 4 Werktagen

Laser Kanten
versandfertig
in nur 4 Werktagen

Infratec Kanten
versandfertig
in nur 4 Werktagen
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Bl MASCHINEN & WERKZEUGE

Stefan Manigatterer (1.) von Biesse Austria und

Die neue Rover B 1638 ist die dritte CNC-Maschine bei Standfest. Gefrast wird darauf vorwiegend

Acrylstein besteht aus Acrylharz und Mi-
neralien. Standfest verwendet die Marken
Corian (Hersteller Dupont) und Hi-Macs
(LG) fiir die Erzeugung von formschonen
Waschtischen, fugenlosen Duschen,
Kiichenarbeitsplatten und vielem mehr.
Acrylstein weist viele positive Eigenschaf-
ten auf, die aus hygienischen Griinden im
Bad gefragt sind: Die porenlose Oberfla-
che ist extrem fliissigkeits- und schmutz-
abweisend, sehr widerstandsfahig und
daher leicht zu pflegen. Da Bakterien oder
Schimmelpilze nicht auf der Oberflache
haften bleiben, ist das Material geradezu
pradestiniert fur den Einsatz in Labors
und Krankenhausern sowie fur alle jene
Bereiche, in denen Sauberkeit oberstes
Gebot ist. Einen zusatzlichen Bonus erhalt
das Matenal durch die angenehm warm
anzugreifende Oberflache und die schone
Optik, die jeden Marmor und Stein ersetzt
und grenzenlose Asthetik bietet. Durch die
vielfaltigen Gestaltungsmadglichkeiten mit
Acrylstein konnen die hohen individuellen
Erwartungen, die Kunden haben, erfiillt
werden.

ein kraftvolles CNC-Bearbeitungszentrum,
das Werkstiicke mit Abmessungen von bis
zu 3855 mal 1650 Millimetern aufnehmen
kann. Als Software lduft ebenso wie bei den
anderen Anlagen das Programmiersystem
NC-Hops. Ein doppelseitiger leistungsstar-
ker Antrieb bewegt die schwere Portalma-
schine sehr ziigig, die flexibel verfahrbaren
fiinf Achsen erméglichen eine komplexe
Bearbeitung der Werkstiicke aus Holz oder
Acrylstein. Die automatische Tischposi-
tionierung sorgt fiir schnelles Riisten des
Arbeitstisches, der gesamte Arbeitsbereich
ldsst sich somit schnell auf neue Bearbei-
tungsaufgaben konfigurieren. Fiir den
Bediener ist die Maschine gut und absolut
sicher zugdngig. Im Notfall 16sen hier zwei
Lichtschranken — anstatt der oft tiblichen
Trittmatten — einen Not-Stopp aus.

EXAKTE KANTEN

Ebenfalls aus dem Biesse-Program stammt
die ,kleine” Kantenanleimmaschine Akron
440. Standfest: ,Darauf schaffen wir prak-
tisch die Nullfuge und verleimen die Kan-
ten ausschliefflich mit Polyurethankleber.
Das ist zwar in der Verarbeitung heikler als

Andreas Wigerbauer, Gebietsleiter bei Scha- Acrylstein fiir die Waschtische.
chermayer
SHEO Rover B 1638 ist jetzt die Dritte im Bunde." mit dem Schmelzkleber, aber wir brauchen
Die Neue, die in der Werkstatt auf einer bei unseren Badmébeln ganz exakte Kan-
Was ist Acrylstein? recht kleinen Fliche Platz finden muss, ist ten, weil alle Seiten im sichtbaren Bereich

liegen und man viel genauer hinschaut als
bei anderen Mobeln.”

SICHERER SERVICE

Eine kleine Unsicherheit war bei Standfest
kurzfristig vorhanden, da beim Kauf der
aktuellen CNC-Anlage ein neuer Biesse-
Vertriebspartner auf den Plan trat: ,Da
die Maschinen bei uns jeden Tag voll im
Einsatz sind, muss im Servicefall sofort
jemand bei uns im Haus sein, jeder Still-
stand kostet uns viel Geld. Da brauchen wir
einen zuverldssigen Servicepartner. Wenn
wir morgens anrufen, erwarten wir spd-
testens mittags eine Losung. Daher ist ein
reibungsloser Service fiir uns sehr wichtig,
das hat uns Schachermayer als neuer Hind-
ler zugesichert und auch gleich umgesetzt.
Mit Schachermayer als kompetenten Part-
ner sehen wir zuversichtlich in die Zukunft
und freuen uns iiber die vielen Méoglich-
keiten, die uns die neue CNC-Biesse bie-
tet, und iiber die gute Zusammenarbeit mit
Schachermayer.”

www.biesse.at

www.standfest.com
www.schachermayer.at B
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Maschinen und mehr

HAUSMESSEN Die deutschen Maschinenhersteller Altendorf und Hebrock luden unter
dem Titel ,Holztechnik direkt" in ihre Werkshallen.

ine Veranstaltung an zwei Orten -

das haben Hebrock und Altendorf

am 9. September unter dem Motto
~Holztechnik direkt” erstmals durchgefiihrt.
Jedes der beiden Unternehmen konnte weit
iiber 100 Besucher in seiner Niederlassung
(Altendorf in Minden, Hebrock in Hiill-
horst) begriiffen. Neben Betriebsfithrun-
gen und Maschinenvorfithrungen priasen-
tierten dazu weitere Partnerunternehmen
ihre Produkte. Bei Altendorf stellte etwa
der Holzgrofhindler Carl Gétz neben sei-
nem Vollholzprogramm die SBox4 vor.
Dabei handelt es sich um eine Prdsenta-
tionsbox, mit der Tischler ihren Kunden
die vielfdltigen Einsatzmdéglichkeiten von
Sperrholzplatten praktisch erliutern kén-
nen. Leuco zeigte seine neuesten S3geblat-
ter mit besonderem Augenmerk auf das
diamantbestiickte Formatkreissdgeblatt.
Natiirlich wurden damit auch unterschied-
liche Werkstiicke auf einer Altendorf F 45
gesdgt. Schuko schloss eine Absaugung
an die F 45 an, um live zu demonstrieren,
wie die neueste Absaug- und Filtertechnik
funktioniert. Mit groffer Aufmerksamkeit
wurde auch die Prasentation der Neuheit
~Luftkissentisch” sowie die Vorfithrung der
neuen CNC-Achsen inklusive der beidsei-
tigen Schwenkung verfolgt. Hebrock hatte
sich vier Partnerunternehmen ins Haus
geholt. Kantenspezialist Ostermann pra-
sentierte die Airtec-Kante direkt an einer

/.

Bei Altendorf und Hebrock freute man sich uber viel Publikumsinteresse.

Hebrock-Maschine. Rehau zeigte live, wie
die Raukantex pro Kante auf eine Rauvisio-
Platte mittels Hebrock-Laseranlage aufge-
bracht wird. Und Riepe, Hersteller von elek-
tronisch gesteuerten Sprithsystemen und
den dazugehdrigen chemischen Produkten,

demonstrierte das Poliergerdt ,Polisher”

sowie sein Demoboard mit Sprithsystem.
In Hiillhorst vertreten war auch Henkel als
Hersteller von Klebstoffen fiir die Kanten-

HAFELE
HIGHLIGHTS FUR MOB

DIE SCHONSTEN GARDEROBEN UND HAKEN

> im Hafele-Sortiment ,Zierbeschlage”

> Katalog strukturiert durch Gliederung in
Produktfamilien und Materialgruppen

> rasche Auswahl Gber Materialien

> unterstltzt Ihren Verkaufserfolg

> Katalog anfordern auf www.haefele.at

verarbeitung. Hebrock selbst wagte einen
Blick in die Zukunft mit einer Studie zum
neuen Maschinendesign. Die Vorfithrun-
gen zeigten die Nachriistbarkeit sowie die
Erzeugung der optischen Nullfuge mittels
Airtronic-Verfahren. Als Neuheit wurde der
Profilwechsel auf Knopfdruck bei der Kan-
tenbearbeitung (Stufenwerkzeug) prisen-
tiert. (red/altendorf)

www.hebrock.de, www.altendorf.de B
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l BILDUNG

Welnstamm

MEISTERSTUCK Sebastian Gschaider hat im Meisterkurs am Wifi Salzburg
ein edles Weinmobel gefertigt.

<

INFO
Weinstamm
Meisterstiick von Sebastian Gschaider,

entstanden 2016 im Meisterkurs am
Wifi Salzburg

Unter www.tischlerjournal.at Plan
online ansehen oder QR-Code scannen

und mit dem Smartphone direkt zum ;
Plan gelangen j

L

uf den ersten Blick ist Sebastian
A Gschaiders Meisterstiick ein-

fach ein schlichtes, gestalterisch
zuriickhaltendes Sideboard, das vor allem
mit seinen Seitenflichen ins Auge sticht:
Grofiflichige Hirnholzfurniere verleihen
dem Mdibelstiick die Anmutung eines
rechtwinkelig zugeschnittenen Baum-
stamms. Tatsachlich, so Gschaider in der
Beschreibung zum Mobel, war die Idee
dahinter, ein Meisterstiick zu entwerfen,
das gleichzeitig natiirlich und unscheinbar
aussieht — und dabei Platz zum Ausschen-
ken fiir Wein bietet.
Denn das edle Sideboard ist eigentlich ein
Weinaufbewahrungs- und Ausschankmi-
bel. Trigermaterial fiir den in amerika-
nischer Nuss furnierten Korpus sind auf
Gehrung verbundende 19-mm-Tischlerplat-
ten. Unterteilt in drei Bereiche, bietet der

Korpus auf der einen Seite Platz fiir zwei
Schubladen zur Ablage von Glisern und des
Weinservierbestecks. Unter einer Klappe
verbirgt sich in der Mitte der Servierbe-
reich mit einer Glaseinlage (um Weinfle-
cken zu vermeiden) und bietet darunter
Platz fiir fiinf Weinflaschen. An der Klappe
ist ein iiberfurnierter Klappgriff eingebaut,
um eine schnoérkellose, grifflose Optik zu
gewdhrleisten. Auf der rechten Seite befin-
det sich ein Auszug, der oben eine kleine
Ablage und unten Platz fiir sechs kopfiiber
hingende Weingldser bietet. Die Riickwand
besteht wiederum aus einer 19-mm-Tisch-
lerplatte, um das Gewicht des Mobels zu
tragen. Der Korpus wird mit dem Monta-
gerahmen an der Wand befestigt, in wel-
chen ein LED-Band eingefrdst ist, mittels
Fernbedienung ist damit fiir eine indirekte
Beleuchtung gesorgt. (red/gschaider) B
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Verwandlungskiinstler

MEISTERSTUCK Lukas Krisplers Meistermobel lasst sich vom Sideboard
zum Schreibtisch verwandeln.

iir seine Meisterarbeit am Wifi Salz-
F burg wollte Lukas Krispler ein Meis-

terstiick anfertigen, das nicht nur ein
Blickfang sein sollte, sondern auch beson-
ders zweckmiflig verwendet werden kann.
So entstand ein Meisterstiick, das gleich
zweil Funktionen in sich vereint, was jedoch
auf den ersten Blick nicht gleich ersichtlich
ist. Im ,geschlossenen” Zustand ist es ein
Sideboard, das mit wenigen Handgriffen zu
einem Schreibtisch wird. So kam Krispler
auf den Namen ,Verwandlungskiinstler".
Das Sideboard ist mit zwei Holzwinkeln
umrahmt und mit offenen Zinken zusam-
mengebaut. Die beiden Auflenwinkel sind
in massiver Eiche gebiirstet ausgefiihrt. Die
Eiche solle die Robustheit und die Matiir-
lichkeit des Mobelstiicks hervorheben, so
Krispler. Der rechte innere Winkel lasst
sich ausziehen und verdrehen, um aus dem

TISCHLER JournaL 11| 2016

Sideboard einen Schreibtisch zu machen.
Der Korpus und die zwei Drehtiiren sind in
Birnenholz ausgefiihrt. Die drei Ladenauf-
doppelungen sind in Madrona Maser gear-
beitet, die einen schonen Blickfang darstel-
len sollen. Ge6ffnet werden diese Fronten
mittels Griffschienen in Aluminium. Hin-
ter der linken Drehtiire befindet sich im
oberen Teil eine versperrbare Schublade
zum Verstauen von Utensilien. Diese Lade
ist mit einer speziell entwickelten Holzfiih-
rung in Eiche ausgefiihrt.

In der Mitte sind drei Laden mit Vollaus-
ziigen verbaut. Die Laden selbst sind aus
massivem Eichenholz, welche mit offenen
Zinken verbunden sind. Hinter der rech-
ten Tiire ist ein verstellbares Fach unter-
gebracht. Das gesamte Mdbel wird mit PU-
Lack im Glanzgrad Stumpfmatt lackiert.

(red/krispler) ®
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INFO

Verwandlungskiinstler
Meisterstiick von Lukas Krispler,
entstanden 2016 im Meisterkurs am
Wifi Salzburg

Unter www.tischlerjournal.at Plan
online ansehen oder QR-Code scannen
und mit dem Smartphone direkt zum

Plan gelangen
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Gepriifte Sitzqualitat

SITZMOBEL Stuhle, Banke und Tische von Grassmann sind seit Kurzem mit dem
Osterreichischen Umweltzeichen zertifiziert. Mit der Ubernahme der Marke Palle-

strang hat der Sitzmaobelspezialist sein Sortiment kraftig erweitert.

eit rund vierzig Jahren ist die Firma
S Grassmann in Kirchberg an der

Pielach in Niederdsterreich auf die
Herstellung von Stiihlen spezialisiert.
Sechs verschiedene Produktlinien mit ins-
gesamt 115 Modellen zwischen traditionell
und modern hat Grassmann im Sortiment.
Ein besonderes Augenmerk liegt dabei auf
der individuellen Ausgestaltung: Simtliche
Stuhlvarianten sind wahlweise in vier bis
fiinf Holzarten erhiltlich. Die Stoffkollek-
tion fiir die Beziige enthdlt knapp hundert
verschiedene Varianten, daneben sind auch
beigestellte Stoffe verarbeitbar. So ist man
fiir alle Kundenwiinsche gut gewappnet.
Im vergangenen Jahr hat der Sitzmdbel-
spezialist seine Produktpalette um Binke
und Tische erweitert. Fiir Geschiftsfiihrer
Giinter Grassmann war das nur ein logi-
scher Schritt: ,Wir haben auch schon frii-
her immer wieder Tische und Banke gefer-
tigt, das aber nur nie besonders beworben.”
So gibt es seit gut einem Jahr nun auch eine
eigene Esszimmerkollektion, in der das
Unternehmen die ganze Produktbandbreite
vom Hocker {iber die gemiitliche Bank bis
zum Esstisch zeigen kann.

ZERTIFIZIERT

Seit zwei Jahren sind aufferdem einige aus-
gewidhlte Stuhlmodelle TUV-getestet. Im
Hinblick auf die Normen und Vorschrif-
ten im Objektbereich kann Grassmann
so auf eine gepriifte Qualitdt seiner Sitz-
mobel verweisen. Im Frithjahr des heuri-
gen Jahres ist noch ein weiteres Giitesie-
gel hinzugekommen: Seit Mdrz sind viele
Grassmann-Hocker, -Stiithle, -Banke und
-Tische mit dem Osterreichischen Umwelt-
zeichen zertifiziert. Die Auflagen fiir das
Label sind im Mébelbereich streng. Neben
der generellen Gesundheits- und Umwelt-
vertraglichkeit ist auch die nachweislich
umweltschonende Erzeugung wichtig. Die
verwendeten Holzwerkstoffe diirfen hochs-
tens den halben Grenzwert ,E1" der For-
maldehydverordnung erreichen, auch die

Text: Thomas Prlic

Seit dem vergangenen Jahr produziert Giinter Grassmann neben Stiihlen und Hockern auch
Tische und Banke.

Oberflichenbehandlung muss strengen

Richtlinien entsprechen. In der Werkstatt
kommen deshalb vor allem Ole und Was-

serlacke zum Einsatz.

VARIANTENREICH

18 Mitarbeiter beschiftigt Glinter Grass-
mann derzeit in seinem Unternehmen, fiinf
davon in der Maschinenproduktion, zehn
in der Endfertigung. Um angesichts der
Variantenvielfalt wirtschaftlich produzie-

ren zu kénnen, werden die Stiihle je nach
Produktlinie modular zusammengesetzt.
Gefertigt wird dabei auf zwei speziell fiir
die Sesselherstellung geeigneten CNC-Zen-
tren, neben einer Maschine fiir die Schlit-
zen- und Zapfenfertigung kommen unter
anderem auch mehrere Schleifmaschinen
zum Einsatz. Zu den Besonderheiten in der
Fertigung zdhlen — neben einem speziellen
Ordnungssystem, mit dem stets ein aus-
reichender Vorrat an Einzelteilen gewdhr-
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aus der ,Trend"-Serie - mit insgesamt 115 Modellen

SONDERTHEMA MOBELTEILE & ZULIEFERPRODUKTE

Sechs verschiedene Produktlinien - hier ein Stuhl

hat Grassmann im Sortiment.

Seit Oktober vertreibt das Unter-

nehmen auch Pallestrang-Stihle.

leistet ist — auch vier eigens angefertigte
Schleifstinde sowie ein Trockentunnel.
Neben aller Technik ist bei der Entstehung
der Sessel aber immer noch viel handwerk-
liche Erfahrung gefragt.

Derzeit ist die Produktion in Kirchberg
noch auf zwei Standorte aufgeteilt. Mittel-
fristig will Grassmann beide Produktions-
stitten zusammenfiihren. Am 2012 bezoge-
nen, neuen Hauptsitz, an dem sich neben
Teilen der Produktion auch das Lager und
die Biiros befinden, ist auflerdem gerade
ein neuer Showroom in Planung.

ZWEITE MARKE lestrang-Programm aber auch urige, rus-
Nach der Erweiterung der Produktband- tikale Stubensessel, wie sie bislang bei
breite um Bdnke und Tische im Vorjahr Grassmann noch nicht erhiltlich waren.
hat Grassmann erst kiirzlich sein Sor- www.grassmann.at B

timent noch einmal kriftig ausgebaut:

Mitte Oktober hat man die Markenrechte

fiir die vor allem im Westen Osterreichs

bekannten Pallestrang-Stiihle iibernom- ~ SEZUGSOUELLE

men und vertreibt diese nun neben den  Informationen zu den Pallestrang-Stiihlen
,Grassmann"-Sitz- (und -Ess)M&beln kiinf- ~  gibt es unter office@pallestrang-stuehle.at
tig als zweite Marke. Die Produkte ergin-  oder unter der Hotline 0810/96 64 00

zen sich dabei in Sachen Design, neben  (zum Ortstarif).

modernen Entwiirfen gehéren zum Pal-

ECOoNcreo

Plattenwerkstoff fiir Objekte und Designstiicke
in High-End-Sichtbeton-Optik +« Material
d+d - Bestadndigkeit gegen Wasser, Séaure,
Schmutz und Feuer « einfache Verarbeitung
mit gleichen Mitteln wie bei Holzwerkstoffen

Starken 9 mm | 11,5 mm | 17 mm
Format 2540 x 1250 mm

WOODINI Holzprodukte GmbH
Giirtel 21, 3270 Scheibbs
+43 (0)7482 46433
info@woodini.com *« www.woodini.com




Produktion aufgestockt

MOBELTEILE Speedmaster hat an seinen Standorten in Deutschland und Ober-
osterreich kraftig investiert. Im Werk in Ried/Traunkreis ist bereits die dritte
Laser-Kantenanleimmaschine in Betrieb.

as Jahr 2016 ist beim oberdsterrei-
D chischen Mdbelteilespezialisten

Speedmaster geprigt vom Aufbau
zusatzlicher Kapazititen. Wachstumsbe-
dingt konnte in Personal und Fertigung
investiert werden. Neben Mitarbeitern
fiir Innendienst und Arbeitsvorbereitung
wurde vor allem in der Produktion perso-
nell aufgestockt. Durch die Erweiterung
des vom Kundendienst betreuten Gebiets
wurde auch das Auflendienstteam vergro-
flert. Im Norden Deutschlands sind nun
drei zusdtzliche Mitarbeiter fiir Speed-
master im Einsatz. Seit Janner 2016 gab
es damit einen Mitarbeiterzuwachs von
40 Personen.
Aufgrund der positiven Geschiftsent-
wicklung wurde im Vorjahr das Werk in
Deutschland nach nur drei Jahren erwei-
tert und in eine Produktionshalle — in der
gleichen Grifle wie die bisher vorhandene -
investiert. So konnte heuer der Maschinen-
park wesentlich aufgestockt werden. Durch
eine weitere Nestingzelle und eine zusitz-
liche Laser-Kantenanleimmaschine wurde
der Teile-Ausstoff um 50 Prozent erhdht.
Mit dieser Investition besteht jetzt bereits
an beiden Standorten dieselbe Kapazitit.

kreativen ldeen umzusetzen.

v/

L

Speedmaster hat in den vergangenen Monaten die Produktion kraftig ausgebaut.

FERTIGUNG AM LETZTEN STAND

Um stindig ,am Puls der Zeit” zu blei-
ben, legt man bei Speedmaster Wert dar-
auf, mit Maschinen am modernsten Stand
der Technik Qualitit auf hohem Niveau zu
produzieren. Auch im Werk in Oberdster-
reich wurde kriftig investiert. Im Okto-
ber wurde bereits die dritte Laser-Kanten-
anleimmaschine in Betrieb genommen.

——

E

Erweitert hat Speedmaster die Produktion
auflerdem um ein zusdtzliches Bearbei-
tungszentrum und einen Diibelautomaten.
Mit dem neuen Bearbeitungszentrum kon-
nen in Kiirze Korpusse standardmaflig mit
Clamex-Verbindern angeboten werden.
Mgbelteile ab Stiickzahl eins millime-
tergenau so zu fertigen, wie der Kunde es
wiinscht, das ist seit den Anfingen das
Motto bei Speedmaster. Trotz der indus-
triellen Fertigung der Mébelteile will es
Speedmaster den Kunden erméglichen,
ihre kreativen Ideen umzusetzen und ihre
Vielfalt zu erhalten. ,Der Anspruch unse-
rer Kunden an die Flexibilitdt ist sehr
hoch®, berichtet Geschiftsfiihrer Gilinther
Schweiger. ,Durch unsere ausgekliigelte
Software, kompetente Mitarbeiter und den
modernen Maschinenpark kénnen wir die
individuellen Wiinsche bestens erfiillen.”
Voraussetzung fiir Investitionen und
Erweiterung sei eine gute und partner-
schaftliche Zusammenarbeit mit den
Kunden. Dass diese funktioniert, zeigt
die Tatsache, dass Speedmaster alleine
in Osterreich bereits 5000 Tischler mit
Mobelteilen beliefert. (red/speedmaster)
www.speedmaster.at B
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FOTOELASTICA

Die Produktlinie Guest Line ist speziell abgestimmt auf die Anspriiche in der Hotellerie.

Wie man sich bettet

Seit vier Jahrzehnten steht der
Name Elastica fur hochwertige Matratzen und

ausgefeilte Schlafsysteme.

lastica ist ein familiengefiihrtes

mittelstindisches Unternehmen,

das in der zweiten Generation von
den Séhnen der Firmengriinder Stefan
Flemmich und Philipp Kreutzer gefiihrt
wird. Am Standort Kuchl bei Salzburg
beschiftigt der Hersteller von Matrat-
zen und Schlafsystemen 80 Mitarbeiter.
Trotz des hohen Automatisierungsgra-
des ist geniigend Spielraum fiir Flexi-
bilitdt in der Produktion. Neben der
Matratzenherstellung wird hier auch an
der Weiterentwicklung des bestehenden
Produktsortiments sowie an der Ent-
wicklung von Speziallésungen fir Son-
der- und Exklusivsortimente gearbeitet.
Rund 100.000 Matratzen verlassen jahr-
lich die modernen Produktionsanlagen.
Die neuesten Erkenntnisse der Schlaf-
forschung hat man bei Elastica zum
Anlass genommen, um das Kaltschaum-
matratzensortiment in drei Themen-
bereiche aufzuteilen. So soll gewdhr-
leistet werden, dass der Fokus bei den
forschungstechnischen Entwicklun-
gen gezielt auf die Schlafanspriiche
der jeweiligen Zielgruppe gerichtet ist.
Ein Beispiel fiir innovative Entwick-
lungen ist die Produktserie Elastogen
Kaltschaummatratzen, bei der man die
Themen Allergien und Betthygiene in

TISCHLER uournaAL 112016

den Mittelpunkt gestellt hat. ,Bei dieser
Hightechserie haben wir erstmals einen
intelligenten, antiallergenen Rohstoff
entwickelt, der sowohl eine effiziente
Wirkung gegen Hausstaubmilben ver-
spricht als auch mit bester Hautver-
trdglichkeit punkten kann”, sagt Stefan
Flemmich, geschaftsfiihrender Gesell-
schafter.

Die Red Moon HRE Kaltschaummat-
ratze wiederum zeichnet sich durch
ihre besonders Gkologische Produk-
tionsweise aus. Mit 20 Prozent Naturan-
teil aus nachwachsenden, pflanzlichen
Rohstoffen im Matratzenkern verbes-
sert sich die Okobilanz dieses Produkts
deutlich.

Speziell abgestimt auf die Anspriiche in
der Hotellerie ist die Produktlinie Guest
Line. Die hochwertigen Boxspring-
betten in Federkern- und Lattenrost-
ausfiihrung sowie die Couchen mit
leichtgingiger Mechanik und flexiblen
Auszugsvarianten zeichnen sich durch
hohe Dauergebrauchseigenschaften und
zertifizierte Hygienestandards aus. Da
die Betthdupter flexibel angepasst wer-
den kénnen, fiigen sich die Betten opti-
mal in die Gesamtkonzeption ein und
bieten individuelle Lésungsvarianten.
(red/elastica)
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HASENKOPF
INDUSTRIE
MANUFAKTUR

INDIVIDUELLE
BADLOSUNGEN

Hasenkopf steht heute fir Gber 25 Jahre
Erfahrung in der mechanischen und

thermischen Verarbeitung von Mineral-
werkstoffen.

Als Industrie-Manufaktur sind wir flexib-
le Partner des Handwerks und fertigen
von hochwertigen Badelementen bis hin
zu unverwechselbaren 3-D-Unikaten.
Ganz nach lhren individuellen Winschen.

HASENKOPF Holz & Kunststoff GmbH & Co. KG
Stockistralle 1-2 - B4561 Mehring - Germany

T +49.(0)8677.98470-F +49.(0)8677.984799
info@hasenkopf.de - www.hasenkopf.de
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Maldgeschneiderte Qualitat

ENTGELTLICHE EINSCHALTUNG

FOTOS: RAPIDHOLE TECHNIK

Mobelfronten in bester Tischlerqualitat — das bietet Rapid Holztechnik. Mit
neuen Produkten, einem Ausbau des Onlineauftritts und neuen Aul3endienst-
mitarbeitern bieten die Zulieferspezialisten jetzt noch mehr Service.

Rapid Holztechnik produziert die Mobelteile maBBgenau, so lassen sich auch individuelle
Gestaltungswiinsche erfiillen.

Rapid Holztechnik beliefert seit
1965 Tischler und Holz verarbei-
tende Betriebe der Kiichen- und
Mdébelindustrie sowie Tischle-
reibetriebe mit Mobelteilen und
-fronten. Das Unternehmen pro-
duziert die Mébelteile mafige-
nau, daher sind auch Sonderlo-
sungen moéglich. Renommierte
Hersteller schitzen das unbe-
grenzte Angebot und die abso-
lute Zuverlissigkeit, mit der bei
Rapid die Lieferzeiten piinktlich
eingehalten werden.

Individuelle Kundenwiinsche
werden genau nach Plan erfiillt
—vom Einzelstiick bis zum Groft-
auftrag. Mit Rahmen, Sprossen,
Blenden und Lehnen bringt
Rapid Holztechnik Schwung in

jede Form und fertigt je nach
Bedarf Bogen, Knicke, Schwei-
fungen und mehr.

Die Materialien, die bei Rapid
verarbeitet werden, sind Mas-
sivholz, MDF-, Paneel-, Span-
platten, Furniere und Sperr-
holz mit Massivanleimern. Alle
Modelle sind in samtlichen

gingigen Holzarten verfiigbar.

STRUKTUROBERFLACHEN

Seit Kurzem produziert Rapid
Holztechnik verschiedenste
Strukturoberflichen. Z.B.:
geschroppt, sdgerau gebiirs-
tet, CNC-Relief, sdgerau fur-
niert, Riss-Eiche gekittet, golt,
Schleiflack in allen Farben und
verschiedenen Glanzraden G10-

G50, Hochglanz in allen Farben,
mit Grifffrisung oder Nutfri-
sung fiir Griffe.

Auf Wunsch erhalten Kun-
den gegen einen Unkosten-
beitrag eine Mustertasche aus
Holz mit neun Mustertiiren der
neuen Strukturcberflichen. Bei
Bestellung werden Muster gut-
geschrieben.

ZUSATZBEARBEITUNG

Als zusdtzlichen Service bie-
tet Rapid Holztechnik auch
Binderbohrungen, Griffleis-
ten, je nach Wunsch Anderung
der Friesbreiten, Gesimse und
Lichtblenden, Holzgitter oder
auch fertig in den Rahmen ein-
gebaute Sprossen an.

Die Kunden schitzen das schier unbegrenzte Ange-
bot an Fronten - auch Sondermodelle sind moglich.

HARMONIE IM GESAMTEILD

Bei kommissionsweisen Liefe-
rungen achtet man bewusst auf
eine einheitliche Erscheinung
und ein harmonisches Gesamt-
bild. Geringe Unterschiede bei
Farbe und Struktur sind bei
Massivholz naturbedingt — und
machen Fronten lebendig.

AUS GUTEM HOLZ ...

...5agt man bei Rapid Holz-

technik aus gutem Grund: Das
Unternehmen garantiert die
ausschlieffliche Verwendung
sorgfdltig getrockneter Holzer.
Die Trocknung erfolgt in einer
eigenen Anlage und stellt eine
absolute Feuchte unter 9 Pro-
zent sicher.
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Einrichtung nach MaBi: Alle Rahmenfronten sind in beliebigen GroBlen, mit

massiven oder furnierten Fiillungen oder auch mit Glastiiren erhaltlich.

ONLINE BESTELLUNG

Der Onlineservice wurde weiter
verbessert, nach Erteilung der
Zugangsberechtigung konnen
die Kunden das Programm fiir
ihre Angebote und Bestellungen
nutzen. Die Vorteile am neuen
System: einfache Eingabe nach
kurzer Erklirung, Angebote zu
jeder Tageszeit, genaue Preise
fiir die Kalkulation, sofortige
Weiterleitung der Bestellung
und eine iibersichtliche Dar-
stellung der gesamten Produkt-
palette. Von der Bestellung bis
zur Rechnungslegung lduft nun
alles automatisch. Somit sind
eine rasche Auftragserfiillung
und Flexibilitit fiir die Kunde-
wiinsche gesichert.

TISCHLER JournaL 11| 2016

UNTERSTUTZER IM AUSSENDIENST
Nachdem der langjdhrige
Auflendienstmitarbeiter Hubert
Berger in den wohlverdienten
Ruhestand getreten ist, sollen an
dieser Stelle die neuen Auflen-
dienstmitarbeiter und deren
Zustindigkeitsgebiete vorge-
stellt werden. Christoph Berger,
Thomas Klauser und Erich Nagl
werden Sie in Zukunft bestens
betreuen und beraten.
Christoph Berger nimmt 13
Jahre Tischlereierfahrung mit
ins Unternehmen und betreut
die Kunden in Oberdsterreich,
Salzburg sowie in Teilen von
Kdrnten und der Steiermark.
Thomas Klauser ist gelern-
ter Tischler, er war in einem

Christoph Berger betreut die Kun-
den in Oberosterreich, Salzburg
sowie in Teilen von Karnten und
der Steiermark. Das Kundengebiet
von Thomas Klauser ist Vorarlberg
und Tirol. Erich Nagl ist fur die
Kunden in Wien, Niederosterreich,
Burgenland, in Teilen von Karnten

renommierten Mdébelhaus titig
und bringt auch in der Montage
Erfahrung mit, sein Kundenge-
biet ist Vorarlberg und Tirol.
Erich Nagl, ein erfahrener
Mann vom Fach, ist bereits seit
2011 fir die KEunden in Wien,
Niederdsterreich, Burgenland,
in Teilen von Kdrnten und der
Steiermark unterwegs.

NEUE PRODUKTE

Zur Erginzung des Fronten-
programms fertigt Rapid Holz-
technik Korpusteile im selben
Holz oder Furnier wie die Fron-
ten. Stirken sind von 5 mm
bis 80 mm méglich. Die Kor-
pusteile werden nach den Pli-
nen der Kunden in verschie-

ADVERTORIAL R

Zum Sortiment
zem auch Strukturober-
flaichen - ob mit CNC-Relief,
gebiirstet oder geschroppt. Bei

Bedarf auch mit gefraster Griffleiste.

denen Formen
und Kantenaus-
fiihrungen gefer-
tigt. Z.B. Borde,
Stollen, Abdeck-
seiten, Riickwinde,
Paneele, Tischplat-
ten, Barplatten.

Wer sich selbst ein

Bild von den umfas- Auch mas-
senden Méglich- sive Ele-
keiten machen will, mente wie
kann auch den Tisch-oder
aktuellen Katalog mmm
anfordern — natiir- g iment.

lich gratis und
unverbindlich. Weitere Infor-
mationen finden sich auch auf
der neu gestalteten Hompage
www.rapid-holztechnik.com B
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Schneller Designwechsel

ZULIEFERPRODUKTE Kantenspezialist Ostermann liefert ein breites Spektrum
an Produkten fir den Innenausbau - darunter viele fur die Shopgestaltung,

wo Design, Flexibilitat und Effizienz gefragt sind.

die optisch hervorstechen und dabei

qualitativ hochwertig, vielseitig ein-
setzbar, aber auch widerstandsfihig
sind. Mit seinem groflen Sortiment fiir
den modernen Innenausbau findet man
bei Ostermann auch viele Produkte und
Beschlige fiir die Shopgestaltung.
Mit dem neuen Produkt ,RollBeton” hat
Ostermann ab sofort vier Betondekore im
Sortiment. Die platzsparende leichte Rol-
lenware ldsst sich einfach verarbeiten und
ist perfekt fiir den Trend ,Betonoberfli-
chen”. Bei den Holzoberflichen gibt es
von Sibu ab sofort die neue Produktlinie
~Wood-Line". Die Holzfarben mit lebendiger
Struktur stehen als reines Holzdekor oder
mit modernen Metalllisenen zur Verfiigung.
Fiir die Gestaltung rustikaler Wandflichen
bietet das GFK-Paneel ,Traviesa” eine inte-

ressante Losung fiir den massiv anmuten-
den ,Altholz-Look".

I m Ladenbau sind Materialien gefragt,

MAGNETDESIGN

Im Ladenbau, bei der Schaufenstergestal-
tung, aber auch auf Messen und Events
sind Flexibilitit und schneller Design-
wechsel gefragt. Hier bietet Ostermann
mit den magnetischen Dekorplatten ,.Sibu
Magnetic” unbegrenzte Moglichkeiten.
Der Trick: Die Produkte aus dem Sibu-
Design-Magnetic-Lieferprogramm sind
mit einem magnetischen Riicken verse-

Mit Sibu Magnetic lassen sich Wande oder Mobel in Sekundenschnelle ohne Werkzeug verandern.

hen und haften auf jedem
fiir Magnete geeigneten
Untergrund. Damit erhalten
Winde, Objekte oder Mﬂhgi
mit wenigen Handgriffen und
ohne jegliche Verschmutzung eine
neue attraktive Oberfliche.

TECHNISCHE PROFILE
Ob als praktische Beschlaglésung fiir
knifflige Einbausituationen oder einfach
als Zierelement — technische Profile sind
im Ladenbau genauso unabkémmlich wie
Leim oder Kante. Neben den zahlreichen
unterschiedlichen Profilen fiir Platten der
Stdrke 16 und 19 mm gibt es die gefragtes-

ten Profilvarianten nun auch fiir Platten in
der Stiarke 18 mm.

ENERGIEEFFIZIENTE LICHTLOSUNGEN

Mit einer Vielzahl an beleuchtbaren Profi-
len kann Ostermann seine Stdrke bei indi-
vidueller Vielfalt demonstrieren. Um Boden,
Decken oder Regale mit Licht zu betonen,
stehen dem Verarbeiter die Einbau- und
Aufbausets , Sub-Line” und , Eco-Line” zur
Verfiigung. Die Kanile gibt es in Alumi-
nium (Sub-Line) oder leichtem Kunststoff
(Eco-Line). In Kombination mit LED-5Strips
sorgen sie fiir ressourcenschonende indi-
rekte Beleuchtung. www.ostermann.eu B

FOTOS: OSTERMANN
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SONDERTHEMA MOBELTEILE & ZULIEFERPRODUKTE

Lo b F - T TENEI P gn—

TZ Austria zeigte auf der Sicam seine TecnoGlas-Produkte, die Matt-Serie ist kiinftig in

insgesamt zehn Farben erhaltlich.

Matt als neuer Trend

-RONTEN Auf der Sicam prasentierte
TZ Austrla einen Auszug aus seiner neuen

TecnoGlas Matt-Serie.

as Tischlerzentrum Austria (TZ
D Austria) ist in der Branche seit

Langem fiir die Produktion
exklusiver Mibelkomponenten bekannt.
Spezialisiert hat sich TZ Austria vor
allem auf die Herstellung von hochwer-
tigen Mobelfronten.
Auf der Fachmesse Sicam, die vor Kur-
zem in Italien iiber die Biihne gegangen
ist und als eine der wichtigsten Mes-
sen fiir Materialien in der Mobelindus-
trie gilt, hat das Unternehmen unter
anderem seine wohl bekannteste Pro-
duktlinie, ,TecnoGlas®, gezeigt. Neben
den Ausfithrungen in Hochglanz oder
DeepGlas als Hochglanzoberfliche mit
Tiefeneffekt prasentierte TZ Austria
auch einen Auszug der neuen Matt-Serie.
Die bestehende TecnoGlas Matt-Serie
wird kiinftig um sechs auf insgesamt

TISCHLER uournaAL 112016

zehn verschiedene Farben erweitert, um
neue Designs oder Kombinationen mit
farbgleichen Hochglanzoberflichen zu
ermoglichen. Im selben Zug wird die
Qualitdt des Materials verbessert, um
auch hier erhohte Kratzfestigkeit und
Preformingkanten anbieten zu kénnen.
Preforming ist eine spezielle Methode,
bei der das Oberflichenmaterial um die
Kante gebogen wird, um somit einen
perfekten Ubergang zu erzeugen. Diese
ist bei TZ Austria derzeit in den Model-
len 30°, 45° und 90° erhiltlich (materi-
alabhdngig).

Interessierte an der neuen TecnoGlas
Matt-Serie kénnen sich unter office@
tzaustria.com ab sofort fiir Musterzu-
sendungen anmelden — diese werden
ab offizieller Marktemfuhrung ausge-
schickt. t |

Profilwerk= -
zeugsystem
der Branche

F’ROFII_CL’T

65 www.leitz.at



Dienstleister und Problemloser

MOBELTEILE holzstark hat soeben eine neue Hauskollektion mit 150 verschiedenen
Dekoren herausgebracht. Neben einer groRen Werkstoffvielfalt bietet der steirische

Grolshandler auch ein malRgeschneidertes Mobelteileservice.

ie Fertigung von Madbelteilen ist
D fiir holzstark kein ganz neuer

Trend. Der steirische Holzfach-
hindler ist schon seit vielen Jahrzehn-
ten in dem Bereich tdtig — denn mit der
Markteinfiihrung der Spanplatte entstand
bei dem steirischen Holzfachhdndler einst
auch der Zuschnittservice. Damals musste
dafiir noch eine auf Holzbiocken montierte
Handkreissdge herhalten. Heute reicht das
freilich ldngst nicht mehr. Die Mdobelteile
entstehen in individueller Fertigungstiefe
auf modernen Produktionsmaschinen, im
Zweischichtbetrieb wird je nach Kunden-
wunsch nicht nur geschnitten, gebohrt,
gefrast und bekantet, bei Bedarf werden
auch die Korpusse vormontiert.
Vom Firmensitz im Industriegebiet in Lan-
nach bei Graz aus beliefert holzstark den

- :
Ty

e

<=

l

Fertig! Mobelteile werden von der Angebots-
legung bis zur Auslieferung innerhalb von zwei
bis drei Tagen ausgefiihrt.

Siiden und Osten Osterrreichs mit seinen
Produkten. Zum Einzugsgebiet gehdren
Edrnten bis zum Raum Klagenfurt, die Stei-
ermark, das Burgenland sowie Niederoster-
reich bis an die Tore Wiens. Neben Schnitt-
holz, einer groflen Furnierauswahl und
Fensterkanteln bietet der Holzfachhandler
auch ein umfangreiches Sortiment an Holz-
werkstoff- und Dekorplatten der verschie-
densten Anbieter.

Text: Thomas Prlic

Jiirgen Drobesch und Daniela Drobesch-Stark im holzstark-Schnittholzlager. Die Rolle als
Zulieferer hat sich in den vergangenen Jahren stark gewandelt.

VERLANGERTE WERKBANK

In den Anfingen produzierte man bei
holzstark Mébelteile vor allem fiir den Pri-
vatkundenbereich. Davon ist man langst
abgekommen und konzentriert sich heute
ausschliefilich auf Gewerbekunden. Fiir
diese hdtten sich die Anforderungen in
den vergangenen Jahren stark gewandelt,
sagt Geschiftsfiihrer Jirgen Drobesch, fiir
den sich im selben Ausmaf die Rolle als
Zulieferer verandert hat: ,Die Materialbe-
schaffung wird zunehmend schwieriger,
die Durchlaufzeiten werden kiirzer, die
Umsetzungfristen immer knapper. Gleich-
zeitig gibt es bei den Materialien immer
mehr Sonderstirken.” Im Kantenbereich
beispielsweise seien auflerdem die Quali-
titsanforderungen — Stichwort Nullfuge -
stark gestiegen. Dazu kommen Trends wie
hochglinzende und ultramatte Oberfli-
chen, die besonders anspruchsvoll in der
Bearbeitung seien. Dank der entsprechen-
den Maschinenausstattung kénne man mit

» Wir sehen uns als ver-
lingerte Werkbank fiir
unsere Kunden. «

Jirgen Drobesch, Geschaftsfiihrer

dem Maobelteileservice die Kunden in der
tiglichen Arbeit unterstiitzen und entlas-
ten: . Wir wollen damit aber keinesfalls den
mittelstindischen Unternehmen die Arbeit
wegnehmen. 90 Prozent unserer Kun-
den sind Betriebe mit eigener Fertigung’,
betont Drobesch, der sein Unternehmen
deshalb auch als ,verlingerte Werkbank”
fiir die Handwerksbetriebe sieht.

Mit einer modern ausgestatteten Fertigung
und straff organisierten Abliufen kann
holzstark Auftrige im Mdobelteilesegment
von der Angebotslegung bis zur Auslie-
ferung innerhalb von zwei bis drei Tagen
ausfiihren; je nach verfiigbarer Kapazitit
mitunter auch schneller. Im Kantenbereich

TISCHLER .JourNAL 11 | 2016
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Das Schneiden, Frasen und Bohren der Mobelteile wird in
einem Arbeitsschritt auf einer Nesting-Maschine erledigt.

setzt man nach wie vor auf qualitativ hochwertige PU-
Verleimung, im Friihjahr wird man zusdtzlich noch eine
Kantenanleimmaschine mit Heiffluftaggregat in Betrieb
nehmen. Das Schneiden, Frisen und Bohren der Mébel-
teile wird in einem Arbeitsschritt auf einer modernen
Nesting-Maschine erledigt — ein wichtiger Bestandteil
im zeitlich kompakten Arbeitsprozess.

SERVICEORIENTIERT

Uber die reine Produktion hinaus ist bei holzstark in
den vergangenen Jahren auch der Service- und Dienst-
leistungsanteil kriftig gewachsen. Dazu gehdrt auch,
dass Projekte in enger Zusammenarbeit mit den Kunden
abgewickelt werden — bei Bedarf bis hin zur Unterstiit-
zung in der Detailplanung. ,Wir sehen uns als Problem-
léser und stehen in einem Projekt auf derselben Seite
wie unsere Kunden. Man muss hier wieder mehr in Part-
nerschaften denken”, sagt Drobesch.

TRENDS IM UBERBLICK

Um in der Fiille an Oberflichen- und Farbvarianten den
Uberblick zu behalten, bringt holzstark alle vier Jahre
eine eigene Hauskollektion heraus. Die jiingste ist gerade
erst erschienen und bietet wieder eine Vorauswahl an
rund 150 Dekoren. Damit lassen sich aktuelle Trends
aufzeigen, ohne den Kunden gleichzeitig mit einem
Uberangebot zu iiberfordern. Tischlerbetriebe kénnen
diese Dekore nicht nur als ganze Platte, sondern auch
im Zuschnitt — nur die bendtigten Quadratmeter und
der nicht verwertbare Rest werden verrechnet — beziehen.
Neben Plattenwerkstoffen und deren Bearbeitung geho-
ren auch Tiiren und Tiirrohlinge zum Sortiment des
Holzfachhidndlers. Letztere werden bei holzstark selbst
gefertigt, der Anteil im Verhaltnis zu den Fertigproduk-
ten ist dabei seit geraumer Zeit wieder steigend. Fiir
Drobesch ein positives Signal, auch im Hinblick auf den
Eigenproduktionsanteil seiner Kunden: ,Denn je mehr
Rohtiiren wir verkaufen, desto mehr fertigt letztendlich
der Tischler dann auch wieder selbst.”
www.holzstark.at B
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» UV-aushartender Druck — leuchtende Farbergebnisse
» keramischer Druck = emailiertes Glas = Sicherheitsglas
kratzfest und witterungsbestandig

Glas Wiesbauer GmbH & CoKG
Freistadter Stralle 5 | A-4310 Mauthausen

wiesbouer. . 7535 2008 | ofice@gles-wiestauer.at

LESETY MIT GLAS BETT 1927,
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[ @ KEPLINGER

AUS LIEBE 2UM HOLZ

A-4050 Traun, Rubensstralle 36
T +43(0) 7229/736 31
office@keplinger.at » www.keplinger.at

FESTOOL

Festool Osterreich GmbH
A-5082 Grodig

Schloss Glanegg 2
www.festool.at
www.festool.at/haendlersuche

HOPA

FERTIGPARKETT

11 x in Osterreich fir Sie die
richtige Adresse.
Mehr dazu unter
www.holzpartner.at

MASCHINEN- UND MASCHINENZUBEHOR

GLASDESIGN

Partner fur
. Industrie
schachermayer und Handel

Schachermayer-Groflhandelsgeselischaft m.b.H.
Schachemayerstrafie 2 | A-4020 Linz
T: +43(0)732-6599-0 | www .schachermayer.at

FE#d F.«F VEARFIRP

GLAS BERGER GMEH

Sonnenstralle 26, 3322 Viehdorf
T07472/686 93, F 07472/686 93-9
office@glas-berger.at, www.glas-berger.at

HAND- UND ELEKTROWERKZEUGE

W E RKZEUGE
BURSTEN
T«A43(0) 77 1/7/82 23 - F -{:{ Oy 7718577 B2
SMoalheg Nnleabore 3 s iy inroval o ot

MASCHINEN,
SCHLEIFMITTEL,

WERKSTATTAUSSTATTUNG

TUREN

Feuerschutztiiren u. Feuerschutzfenster aus Holz
Einbruchhemmende Tiren | Schallschutztiiren

@ DACHSTEIN
FEUERSCHUTZTUREN

TISCHLEREI LASERER
4824 Gosau, Gosauseestralke 1, Tel. 06136 / 82 28
wiww feuerschutztueren=laserer.at, office@laserer.at

ZULIEFERTEILE

% HOLZTECHNIK
Mobealfronten - Kﬂr‘ﬂ“.:ﬂi'ﬂ

Rapid-Holztechnik GmbH
A-4432 Emsthofen, Aigenfliellen 48
T +43 (0) 7435/86 98
office@rapid-holztechnik.com
www.rapid-holztechnik.com

Frant KOLAR GmbH T +437236017 M
Jose! Syenl-Gasse B E: ofoeIhclar
2345 Brurn'Geb W www kolar.m

SystemKURRI.

m

AM Bau erate HandelsgmbH
Oberes Bahnfe d 2, A-2281 Raasdurffw ien
(+43 2249) 28 495 = www.am-laser.at

Holzpanheizungen, Holmxerspaner, Silobel(ll- L Férderaniagen

2700 Wiener Meustadt

Dr. Alexander Scharf Str. 12
T: +43 2622 238 550

F: +43 2422 238 £53
officefdkurri.com
www.kumri.com

Eine Marke der

MSW...

Mechatronik und
Schweil-Werkstatien

SOFTWARE

woodbox

Karl Baliko — Holzverarbeitung
6812 Meiningen - Gltleweg 2
T +43 (0) 55 22/719 22-0
F+43 (0) 55 22/719 22-4
info@woodbox.at - www.woodbox.at

ZUSCHNITT

—

IHR WERKZEUGPRODUZ
UND PARTNER FUR DEN m':'.f"f.

Ted.: +43 (0] 5242 / 17235
www.schwaigertools.at

§ Christian RaBI
Betriebsgebiet 173
A-3532 Rastenteld
+43 2826 201
WWW.rso-group_at

/\ AUTODESK

Authorized Developer
Authorized I5V Partner

Software fiur die Mobelbranche

MASTER

WEIL ZEIT LEBEN IST
ukte, Zuschnitle

&5pecoma

Mébelfertigteile, Zulieferprod

DMASTER GMBH
iFfE‘FE'i Ried im Traunkreis, Gwerhgér;l};ﬂ%
THE{U}?EE& 20020, F +43 lmﬁﬂidmasierat
office @speedmaster. at - www.spe
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VERKAVF
SCHNITTHOLL: Kirsch, Ahorn 270.—
euro Nuss ab 700 —
MASSIVHOLIPLATTEN
Buche, Eiche, Birn, Erle, Nuss
Tel. 07258/2533, info @ elefant-moebel.at

DRECHSLERARBEITEN, MASSIVHOLITEILE
HANDLAUFE

VERMIETE Tischlerhalle

660—1000 m’, Filter, Silo, gewerbl.
Bewilligung f. Holz-/Metallverarbeitung
vorhanden, m® € 1,80

Wo: Molln, Sepp-Huber-Str.1
07258/2533, info @ elefant-moebel.at

macian
Lesina 12 mim massiv
Modudeaschttisch ahne Trigermateris
schianke Livwe, 11 Becken rur
Auswahl [ohne Aufpreis)
www martan at

Besuchen Sie unser
Online-Lieferantenverzeichnis!
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Schmeatterfingskinder lsiden an sinar unhefbaren, schn

Hauterkrankung. Bitts spanden Sis urier schmetisrngekintetat Bt
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Wieser

{Je=.mb.H
g, 4541 AdIwNg, ees®

Tiirdriicker aus eigener Erzeugung

()

Tel.: ++43 (0) 7258 / 5425

www.wieser-antik.com )/

Sonderanfertigungen von
Brandschutzportalen in E130
und Brandschutzfenstern in
EI30/EI60,/EI90
in Holz und Holz /Alu
UA-zertifiziert
sowie Hauseingangstiiren fiir
Wiederverkiufter

WOHRER

Fenster-Tiiren-Technik GmbH
Hawrt 11, 4310 Mauthausen
072062/02954, Fax DW 25

office@woelrer.cc
WwwW.Psehyer.ce

Suche fur Tischlerel in Rumanien
einen Mitpachter, Mitteilhaber oder
einen Interessenten fir eine sonstige
Lusammenarbeit. Ginstige Produk-
tionskosten! Interessenten unter:
+43/664/201 99 98.

HANDLAUFE

VERSCHIEDENSTE HOLZARTEN
WITTMANN GMBH
Tel. O 76 15/22 91

buero@wittmann-gmbh.at

Lackieranlage WOLF — gebraucht mit

= Zuluftaggregat mit 6.000 m* Luftleistung fiir
Spritzbetrieb und 3.000 m? fiir Trockenbetrieb

= Abluftaggregat mit 6.000 m? Luftleistung fiir
Spritzbetrieb und 3.000 m? fiir Trockenbetrieb

= Heizregister fir Warmwasseranschluss:
Heizmedium 60 / 40 Grad Celsius [ Heizleis-
tung ca. 85 kW

= Frastschutzjalousieklappe

= Komplette Steuerungseinheit elektronisch
mit Touchscreen

= Stufenlose, druckabhangig automatisch regelnde Steuerung der

Aggregate

= Integrierte Flterboxen mit leicht austauschbaren Filtern

= EX Zone Il Ausfilhrung der Aggregate

PRINOTH GmbH www_prinoth.com
Klaus Kramser, 0664/140 75 97

Michael-Seeber-Straie 1| 6410 Telfs | Austria

rund 3800 Betriebsstunden Bj. 2008

=

' ]

TISCHLER .ournAL

Die nidchste Ausgabe
erscheint am
1. Dezember 2016
Anzeigenschluss
ist der
15. November 2016

BEILAGENHINWEISE

Beilagen in
dieser Ausgabe:

Heidelberger
Holzlacksysteme GmbH

Sturm GmbH

Wir bitten um Beachtung!
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L] ALLTAGSGESCHICHTEN

Fit mach mit

ALLTAGSGESCHICHTEN Wer den Schaden hat, braucht fur den Sport nicht

Zu sorgen.

ichael St., der heuer sei-

nen 50. Geburtstag fei-

erte, ist ein langgedienter
Tischler, der nach wie vor regelmafiig
auch Montagen erledigen muss. Er ist
schlank, ein Bauchlein wiirde ihn bei
den diversen Montagen im Weg sto-
ren, er achtet auf seine Erndhrung,
speziell an Montagetagen isst er sehr
wenig, da er ja beweglich sein muss.
Herr Michael 5t. kommt gegen 17 Uhr
nach einem anstrengenden Arbeits-
tag in die Werkstatt, schenkt sich
geniisslich eine Tasse Feierabendkaf-
fee ein und setzt sich zur Hobelbank.
Ein weiterer Tischler, eigentlich muss
man sagen, ein ehemaliger, weil
bereits in Frithpension befindlich,
Herr Karl L., gesellt sich zu Herrn
Michael. Im folgenden Gesprich
erwdhnt Herr Michael, dass ihn nach
dieser Montage sein ganzer Korper
schmerzt, worauf er von Herrn Karl,
dem frithpensionierten Tischler, den
guten Rat erhilt, er solle doch die fiinf
Tibeter regelmiflig iiben, dass tite
dem Korper dufferst gut.
Fiir all jene, die die fiinf Tibeter noch
nicht kennen: Dabei handelt es sich
um fiinf aufeinanderfolgende Yoga-
iibungen, die den Kérper wieder
mit Energie aufladen sollen, beweg-
licher machen und verjiingend wir-
ken.
Herr Michael, ein gestandener Wiener
Tischler, hat so seine eigene Meinung zu
dieser Art von Gymnastik. Herr Karl jeden-
falls zieht sich zuriick, um die fiinf Tibeter
zu iben und um 20 Minuten spdter — Herr
Michael hat inzwischen sein Auto ausgela-
den — mit schmerzverzerrtem Gesicht wie-
der zu erscheinen. Er hat sich beim Uben
der fiinf Tibeter die Schultermuskulatur
gezerrt.
Werte Leser, Sie werden es kaum glauben,
aber: Genau dieses Szenario wiederholte
sich bislang schon drei Mal. Ein Schelm,
wer Boses denkt, aber zum Nachmachen
regten diese Ubungen Herrn Michael bis-
lang nicht an. Er zieht es vor, sich nach

Text: Erika Stockinger

erwahnt, dass Herr Willi Zeit sei-
nes Lebens nie Sport betrieben hat
und er einen Job ohne jegliche kér-
perliche Anstrengung ausiibte, das
kleine” Bierbduchlein ist Zeuge die-
ses Lebenswandels.
Herr Michael génnt sich vier Tage
Auszeit und fihrt mit Frau und
Schwdgerin nach Italien. Ein wun-
derschines Nachsaisonwochen-
ende, wenig Leute, der Strand gehort
bereits ihnen, das Wetter spielt mit,
das Meer ist noch angenehm warm.
Die Familie sitzt in einem Strandkaf-
. fee und plaudert iiber dies und das,
50 auch iiber die Anstrengung des
Jobs und iiber das eine oder andere
Wehwehchen, das sich so eingestellt
hat im Laufe des Lebens.
I". Aber auch hier gilt: Guter Rat
"I ist teuer. Die werte Schwigerin,
selbst Zeit ihres Berufslebens in

. einem Biiro tdtig, hat schon

in jungen Jahren dem Sport

abgeschworen, weil keine

- Zeit, zu anstrengend und

iiberhaupt ist Sport ja

Mord. Auch bei ihr sind die

Zeichen der Wohlstandsbequem-

'+ lichkeit bereits korperlich ersicht-

| lich, wirkliche Anstrengungen

sind nicht mehr méglich, also wer-

getaner Arbeit den sie einfach vermieden. Und was

einfach mal nach sagt sie? Michael, du solltest Gymnas-

Herzenslust auszu- tik machen, damit du wieder fit wirst. I
ruhen, um fit fiir den

ndchsten Tag zu sein.

Wochenende — Herr Michael St. trifft

zufdllig in der Stadt einen alten Bekann-

ten, Herrn Willi B. Man plaudert in einem

alten Wiener Kaffeehaus iiber dies und

das, und natiirlich erwdhnt Herr Michael,

dass er sich dieses Wochenende nach einer

anstrengenden Arbeitswoche einfach
einmal erholen mochte. Was bekommt

ZUR AUTORIN

Erika Stockinger ist
Sammilerin und Verfas-
serin von Geschichten,

die beriihren, bewegen,

die erhaltenswert sind.
er von Herrn Willi zu héren? Einen Vor- Bl ihoanr Saita ce Sl
trag, wie wichtig es wire, dreimal die sie jeden Monat Begebenheiten aus dem
Woche eine halbe Stunde friither aufzuste- Tischleralltag.

hen und zum Joggen zu gehen, das tite

Mail: die.schreibwerkstatt(@yahoo.com
seinem ganzen Kdrper gut. Kurz sei noch e
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Sensationell leise =
. O lhrer Gesundheit und lhren P
_ Mitarbeitern zuliebe! TN ®

VWeitere Vorteile unter
fg.am/silentpower

1
Silent-POWER®

Die SPIRALMESSER-HOBELWELLE

plan 51L | exact 63

FORNAY

Eine Klasse fur sich.

KR-Felder-Stralie |,
6060 Hall in Tirol

o e BB
- | Sofort-INFO
Tel. +43 5223 58500
E-Mail: info@format-4.at

www.format-4.at




Geht an die Arbeit. Nicht ins Geld.

0% Anzahlung + Servicevertrag + Versicherung + 4-Jahres-Wertpaket = Der Sprinter mit sensationeller All-in-Leasing-Rate

Sprinter WORKER Kastenwagen
214 CDI, 105 kW (143 PS), RS 3.665 mm,
mit Hochdach und Klimapaket

Euro 429,-/mtl.

All-In-Leasing-Rate monatlich.

Unverbindliches Nutzenleasingangebot von Mercedes-Benz Financial Services Austria GmbH;
Laufzeit 48 Monate; Laufleistung 10.000 km p.a.; Anzahlung 0%; Restwert garantiert; samtliche
Werte exkl. NoVA und Mw5t. Kalkulationsbasis: Sprinter 214 CDI Worker Kastenwagen - Kaufpreis
exkl. USt. € 33.720,-. Inklusive Servicepaket Best Basic. Versicherungsangebot (Vollkasko & Haft-
pflicht) von Mercedes-Benz Financial Services Austria GmbH; Angebot giltig bis 31.12.2016 bzw.
bis auf Widerruf bei allen teilnehmenden Handlern. Irrtiimer, Tippfehler & Anderungen vorbehalten.
Mehr unter www.mercedes-benz.at /allinleasing

Mercedes-Benz

Vans. Born to run.
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